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REZIME 
 

Kao problem ovog istraživanja definisana je niska tražnja za životnim osiguranjem, što 

potvrđuje podatak da je udio premije životnog osiguranja u ukupnoj premiji svega oko 20% 

i da se taj procenat već godinama ne mijenja. To nije ohrabrujući podatak znajući koji značaj 

ima životno osiguranje na privredu jedne zemlje, ali i na živote pojedinaca. Iz uočenog 

problema kao cilj istraživanja postavlja se identifikovanje i utvrđivanje intenziteta 

djelovanja makroekonomskih faktora koji se mogu dovesti u vezu sa tražnjom za životnim 

osiguranjem. Za istraživanje i dolazak do zaključka korišten je VAR model, čija je osnovna 

karakteristika da podrazumijeva da postoji dvosmjerna veza između posmatranih varijabli. 

Model je sprovođen u R statističkom programu. Istraživanje je dovelo do zaključka da se 

makroekonomske varijable mogu dovesti u vezu sa tražnjom za životnim osiguranjem, kao 

i da u objašnjavanju kretanja makroekonomskih varijabli premija životnog osiguranja 

učestvuje sa oko 40%, dok u objašnjavanju kretanja premije životnog osiguranja 

makroekonomske varijable učestvuju sa oko 20%, što znači da na životno osiguranje dosta 

veći uticaj imaju neekonomski faktori. 
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SUMMARY 

The problem of this research is defined as the low demand for life insurance, which is 

confirmed by the fact that the share of the life insurance premium in the total premium is 

only about 20% and that this percentage has not changed for years. This is not encouraging 

information, knowing the importance of life insurance on the economy of a country, but also 

on the lives of individuals. From the observed problem, the goal of the research is to identify 

and determine the intensity of macroeconomic factors that can be linked to the demand for 

life insurance. The VAR model was used for research and reaching a conclusion, the basic 

feature of which is that it implies that there is a two-way relationship between the observed 

variables. The model was implemented in the R statistical program. The research led to the 

conclusion that macroeconomic variables can be linked to the demand for life insurance, as 

well as that in explaining the movement of macroeconomic variables, the life insurance 

premium participates with around 40%, while in explaining the movement of the life 

insurance premium, macroeconomic variables participate with around 20% , which means 

that non-economic factors have a much greater influence on life insurance. 
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UVOD 

Osiguranje kao djelatnost sve više dobija na značaju iz godine u godinu iz razloga što je sve 

više prisutno rizika koji nas okružuju, koji potiču iz brojnih izvora. Kako se rizici sve više 

usložnjavaju, kako su brojniji i nepoznatiji, potrebni su i adekvatni načini za njihovim 

upravljanjem. Kao jedan od načina za upravljanjem rizicima jeste i osiguranje, koje pruža 

zaštitu kako imovine, tako i pojedinaca. 

Osiguranje kao djelatnost je još uvijek nedovoljno zastupljeno na tržištu Bosne i 

Hercegovine, kao i regiona, što pokazuje i podatak da je ukupna premija prema glavi 

stanovnika u Bosni i Hercegovini, Srbiji i Crnoj Gori, 111 evra, zatim 135 evra i 151 evra 

respektivno, dok je ukupna premija po glavi stanovnika na tržitu Evrope 2.085. Kao glavni 

nosioci osiguranja u regionu su proizvodi neživotnog osiguranja, odosno osiguranja od 

autoodgovornosti, sa oko 80% učešća u ukupnoj premiji, konkretno u Bosni i Hercegovini 

(BIH). Ovako visok procenata učešća u ukupnoj premiji osiguranja od autoodgovornosti 

objašnjava činjenica obaveznosti zaključivanja osiguranja od autoodgovornosti prilikom 

registracije vozila. Nedovoljno učešće premije životnog osiguranja u ukupnoj premiji, oko 

20%, dodatno otežava funkcionisanje državnog aparata, kao i života pojedinaca. Jedna od 

glavnih obilježja životnog osiguranja je da ono predstvalja jedan oblik štednje na dugi rok. 

Ta dugoročnost kod životnog osiguranja omogućava osiguravajućim društvima da štedni dio 

neto premije koriste kao izvor dugoročnih finansijskih investicija, koje su glavni pokretači 

privrednog razvoja. Na dodatno otežavanje fukncionisanja državnog aparata nedovoljna 

zastupljenost životnog osiguranja utiče tako što se javlja sve veći pritisak na socijalnu 

funkciju države. Posljedice koje nastaju realizovanjem rizika koji mogu biti pokriveni 

životnim osiguranjem, ostaju na teret državi.  

Životnim osiguranjem pokriven je rizik od finansijskih gubitaka usljed nemogućnosti 

obavljanja djelatnosti osiguranika iz brojnih razloga. Posljedice finansijskih gubitaka 

osiguranika osjeća njegova porodica, kao i čitavo društvo. Posljedice finansijskih gubitaka 

koje osjeća porodica indirektno se prenosi i na društvo, na način da dolazi do smanjene 

kupovne moći, čime se smanjuje potrošnja pojedinaca koji su pogođeni finansijskim 

gubicima, a potrošnja je jedan od glavnih pokretača rasta i razvoja svake privrede. Te usljed 

rasta takvih događaja, kao i događaja koji se odnose da nakon odlaska u penziju većini 

stanovništva se smanjuju redovna novčana primanja, sve više i više je izraženija socijalna 

funkcija države.  
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Problem istraživanja 

Kao problem ovog istraživanja definisana je niska tražnja za životnim osiguranjem, što 

potvrđuje podatak da je udio premije životnog osiguranja u ukupnoj premiji svega oko 20% 

i da se taj procenat već godinama ne mijenja. To nije ohrabrujući podatak znajući koji značaj 

ima životno osiguranje na privredu jedne zemlje, ali i na živote pojedinaca. Osiguranici po 

sklapanju ugovora o životnom osiguranju plaćaju premiju u zamjenu za pokriće određenih 

rizika, čijim nastankom osiguravajuća društva isplaćuju osiguranu sumu, kao nadoknadu za 

štete koje su proizašle realizovanjem određenih rizika. Upravo premija, i to štedni dio 

premije, koju osiguravajuća društva prikupljaju čine osnovni izvor sredstava, koja 

osiguravajuća društva čine jednim od najvećih investicionih investitora. Osiguravajuća 

društva, poštujući pravila Direktive, ulažu sredstva u vrijednosne papire čiji su emitenti BIH, 

Centralna banka, obveznice kojima se trguje na organizovanom tržištu BIH, dionice..., čime 

podstiču rast privrede. Uzimajući u obzir koje su sve prednosti od životnog osiguranja, kroz 

ovaj rad će se sagledati stanje sektora osiguranja u BIH, zatim i u regionu, da bi se dao 

uporedni prikaz najvažnijih pokazatelja razvijenosti osiguranja, radi sagledavanja nivoa na 

kojem se nalazi sektor osiguraja u BIH, zatim će uslijediti analiza međusobnog uticaja 

makroekonomskih faktora i premije životnog osiguranja u BIH. Cilj analize je da se utvrdi 

koji sve faktori imaju uticaja i u kojoj mjeri na premiju žiotnog osiguranja. 

Predmet istraživanja 

Predmet istraživanja biće utvrđivanje zavisnosti između premije životnog osiguranja i 

makroekonomskih faktora: štednje, količine novca u opticaju, inflacije, relane kamatne 

stope, nezaposlenosti i izdataka za zdravstvo. Period u kojem će se analizirati navedeni 

faktori je od 2000-2020. godine. 

Hipoteze istraživanja 

 H1: Postoji veza između premije životnog osiguranja i štednje 

Očekuje se da postoji pozitivna veza između ove dvije varijable, odnosno da rast štednje 

dovodi i do rasta premije životnog osiguranja i obrnuto. Jedan od razloga za pozitivnu vezu 

između ove dvije varijable je činjenica da upravo životno osiguranje predstavlja jedan od   
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oblika štednje. Negativan odnos bio bi moguć samo u slučaju paradoxa štednje, kada rast 

štednje nije praćen istovremenim rastom investicija. 

 H2: Postoji veza između premije životnog osiguranja i inflacije. 

Rast inflacije dovodi do smanjenja premije životnog osiguranja zbog toga što inflacija utiče 

negativno na svaki oblik štednje, pa tako i na premiju životnog osiguranja. Obrnuta veza bi 

bila da rast premije životnog osiguranja dovodi do smanjenja inflacije, jer sa rastom premije 

povećava se profitabilnost osiguravača, što dovodi do smanjenja cijena osiguranja, što je 

suprotno od inflacije koja predstavlja opšte povećanje cijena, ali zbog veoma niske premije 

životnog osiguranja u BIH je gotovo zanemariv taj uticaj. 

H3: Postoji veza između premije životnog osiguranja i realne kamatne stope. 

Rast realne kamatne može uticati dvojako na premiju životnog osiguranja. Rast stope dovodi 

do smanjenja premije životnog osiguranja, jer sa rastom realne kamatne stope javljaju se 

brojniji i atraktivniji načini ulaganja novčanih sredstava, pa s obzirom na veći izbor pri 

ulaganju, vrši se diverzifikacija, pa postoji mogućnost da manje sredstava odlazi u životno 

osiguranje. Dok sa druge strane upravo rast kamatnih stopa, dovodi do veće profitabilnosti 

osiguravajućih sruštava, jer se povećava prinos na uložena sredstva, čime se smanjuje cijena 

osiguranja, te proizvodi životnog osiguranja postaju atraktivniji. 

 H4: Postoji veza između premije životnog osiguranja i izdataka za zdravstvo 

Rast premije životnog osiguranja dovodi do smanjenja izdataka za zdravstvo i obrnuto. 

Takođe, sa rastom izdataka za zdravstvo smanjuje se potreba za zaključivanjem životnog 

osiguranja, te dolazi do pada premije životnog osiguranja. 

 H5: Postoji veza između premije životnog osiguranja i nezaposlenosti 

Sa rastom nezaposlenosti dolazi do smanjenja premije životnog osiguranja, jer je sve više 

pojedinaca bez zaposlenja, imaju manjak novčanih sredstava kojima raspolažu i koja koriste 

prvo za zadovoljavanje egzistencijalnih potreba, među koje ne spadaju i proizvodi životnog 

osiguranja. 

 H6: Postoji veza između premije životnog osiguranja i količine novca u opticaju 

Rast količine novca u opticaju dovodi do rasta premije premije životnog osiguranja i 

obrnuto. Što je više novca u opticaju, veća je i mogućnost zadovoljavanja viših nivoa 

potreba, u koje se ubrajaju i proizvodi životnog osiguranja. Isto tako zaključivanjem životnih 
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osiguranja, novac koji se ulaže se oplođava te se dolazi nakon isplate do višeg iznosa novca 

od uloženog. 

Ciljevi istraživanja 

C
IL

J
E

V
I 

NAUČNI 

CILJEVI 

OPISIVANJE 

U radu će se opisati nastanak i razvoj 

osiguranja, naročito životnog osiguranja, 

zatim faktiri koji imaju uticaj na tražnju za 

proizvodima životnog osiguranja, te kako 

svaki od faktora ima utiče na kretanje premije 

životnog osiguranja. 

KLASIFIKACIJA 

U okviru ovog cilja  biće izvršena 

klasifikacija vrsta osiguranja. Biće data i 

klasifikacija funkcija i i značaja životnog 

osiguranja, zatim klasifikacija vremenskih 

serija, kao i modela koji se mogu koristiti pri 

analizi vremenskih serija. 

OTKRIĆE 

Otkriće se zbog čega je u Bosni i Hercegovini 

premija po glavi stanovnika na datom nivou, 

kao i koji su to faktori koji mogu izazvati rast 

premije životnog osiguranja.  

OBJAŠNJENJE 

Objasniće se kako premija životnog 

osiguranja po glavi stanovnika, količina 

novca u opticaju, štednja, nezaposlenost, 

inflacija i izdaci za zdravstvo imaju uticaja 

jedni na druge. 

PREDVIĐANJE 

Kroz rad će se što se tiče naučnog 

predviđanja dati mišljenje o mogućim 

mjerama koje mogu dovesti do povećanja 

tražnje za proizvodima životnog osiguranja. 

 

Doprinos istraživanja 

S obzirom na značaj koji ima životno osiguranje na razvijenost jedne zemlje, a nema puno 

radova koji se bave analizom životnih osiguranja, naročito u zadnjih par godina, doprinos 

od istraživanja će imati naučna zajednica, kao i država, koja će spoznati da li postoji i koliko 

je značajan odnos između premije životnog osiguranja i ranije navedenih makroekonomskih 

faktora. Ako rezultati pokažu da postoji značajn odnos između premije životnog osiguranja 

i makroekonomskih faktora, može donijeti razne odluke kako bi uticala na stimulaciju 

zaključivanja životnog osiguranja. 
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Metode istraživanja 

Svako istraživanje započinje metodom analize, gdje se uviđanjem određenog problema 

pokušavaju identifikovati faktori koji imaju uticaj na njega. Zatim slijedi metoda deskripcije, 

kojom se opisuje problem i faktori koji utiču na njega, gdje se takođe opisuju odnosi između 

njih. 

U istraživačkom dijelu prvo se koriste statističke metode, među kojima najviše metode 

deskriptivne statistike kako bi se kroz aritmetičku sredinu, minimalne, maksimalne 

vrijednosti, koeficijent korelacije opisao odnos između navedenih varijabli. Zatim će se 

koristiti jedan od raznih ekonometrijskih modela, nazvan vektorski autoregresioni model ili 

skraćeno VAR model. VAR model postaje u zadnjih nekoliko godina sve atraktivniji model 

za analizu i predikciju naročito makroekonomskih faktora. Karakteristika ovog modela jeste 

što za razliku od regresije podrazumijeva da postoji dvosmjerna veza između varijabli.  

Podaci u istraživanju su prikupljeni u najvećem dijelu iz baze podataka Centralnih banaka 

zemalja iz okruženja, Svjetske banke, Evropske federacije osiguranja i reosiguranja. 

Prikupljeni podaci su analizirani kroz statistički program R. 

 

 

Struktura rada 
 

Nakon uvodnog dijela u kojem su objašnjeni problem i predmet istraživanja, slijedi 

istorisjski prikaz razvoja osiguranja, zatim definisanje pojma osiguranja, kao i učesnika u 

osiguranju, elemenata osiguranja i funkcija osiguranja. 

U drugom dijelu govori se isključivo o životnom osiguranju, njegovoj svrhi i značajnosti , o 

rizicima koji mogu i ne mogu biti predmet jednog ugovora o životnom osiguranju. Govoriće 

se i o tehničkim osnovama životonog osiguranja, o vrsta, kao i modelima koji stoje aktuarima 

na raspolaganju za obračun premije. 

U trećem dijelu analizirano je tržišta osiguranja u Bosni i Hercegovini, zatim Crnoj Gori, 

Srbiji, a potom i u svijetu, na način da je navedeno za svaku pomenutu zemlju visina premije 

i kretanje u posljednjih godina, struktura premije, načini distribucije proizvoda osiguranja, 
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kao i glavni pokazatelji razvijenosti tržišta osiguranja, kao što su premija po glavi 

stanovnika, penetracija osiguranja... 

U četvrtom dijelu definisane su vremenske serije, njihove glavne karakteristike,kao i 

komponente. Zatim su definisani uslovi koji moraju biti zadovoljeni da bi se moglo nastaviti 

dalje sa analizom vremenskih serija, kao i modeli koji stoje na raspolaganju za analizu istih. 

U petom dijelu objašnjeni su podaci koji će se koristiti u modelu, zatim slijedi deskriptivna 

statistika, pa provodjenje modela i na kraju analiza dobijenih rezultata 

I na kraju slijedi zaključak na osnovu svih prikupljenih i obrađenih podataka.  
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1.  O OSIGURANJU 

1.1. Istorijski razvoj osiguranja 

Osiguranje kao djelatnost ima dugu istoriju, odnosno neki tragovi i naznake o osiguranju 

javljaju se još u period prije nove ere. Postavlja se pitanje otkud tako duga istorija, koji su 

razlozi za to. Jednostavan je odgovar, od kada je čovječanstva, od tada postoje i razni oblici 

rizika. Kako je vrijeme prolazilo, kako su rasle i razvijale se ljudske potrebe, javljali su se 

sve veći i veći rizici, kojima čovjek kao pojedinac nije više uspijevao da sam upravlja. Kao 

odgovor na pomenuti problem nastaju prvi oblici društava za osiguranje, čiji je cilj efikasno 

upravljanje raznim oblicima rizika. 

Ako se sažmu svi podaci koji su poznati o tragovima nastanka osiguranja, moglo bi se reći 

da se istorija razvoja osiguranja može podijeliti u nekoliko faza: 

− period osiguranja u pomorskom saobraćaju; 

− period nastanka polisa i zakona o osiguranju; 

− period nastanka institucija osiguranja i 

− period osiguranja u obliku koji i danas poznajemo. 

Prva faza jeste javljanje osiguranja upravo u pomorskom saobraćaju, iz razloga što je tu 

vladao rizik vremenskih nepogoda, koji u to vrijeme, a i danas predstavlja najveći rizik za 

čovječanstvo, a ujedno donosi i najveće štete. Tako su u drevno vrijeme kinezi prilikom 

prevoza robe vode koristili taktiku da rasporede robu u nekoliko čamaca, u slučaju da potone 

neki čamac, ne bude sva roba uništena. Na taj način oni su smanjivali rizik, danas bi se to 

moglo nazvati disperzijom rizika. Stari Vavilonci su praktikovali da se brodaru odobri zajam 

za prevoz robe preko mora, koji on nije dužan da vrati u slučaju nastanka štete, dok u slučaju 

da roba uspješno dođe na odredište, brodar je bio dužan da vrati zajam i to sa visokim 

kamatama. Još prije odobravanja zajma kod Vavilonaca, bila je praksa da su postojala 

udruženja brodara i koji su po principu solidarnosti zajedno skupljali sredstva za pomoć 

brodaru koji je pretrpio štetu. (Marović, B., Avdalović, V. , 2004) 
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Ipak, u drevna vremena nije postojao samo oblik osiguranja u pomorkom saobraćaju, javljali 

su se i neki drugi oblici osiguranja, te se tako u Siriji i Palestini javilo udruživanje stočara u 

cilju zaštite i zajedničkog snošenja štete u slučaju otimanja stoke od razbojnika. U Rimu su 

postojali fondovi u koji su dobrovoljno pojednici uplaćivali sredstva kao pomoć porodicama 

kojima su umrli članovi porodice. (Dickson, 1984) 

Sve veći razvoj pomorskog saobraćaja, uslovljen ponajviše otkrićem Amerike i novih 

pomorskih puteva, dovodi do sljedeće faze u razvoju osiguranja. Zbog sve većeg rizika i 

broja pojedinaca koji su bili izloženi tom istom riziku, javila se potreba za nekim novim 

načinom organizacije osiguranja. Nije se moglo više osloniti samo na moral pojedinaca i  na 

njihovu usmenu riječ, te nastaju prvi pisani dokumenti, koji predstvaljaju preteču današnjih 

polisa. Prva pisana polisa vezuje se za Italiju i Englesku, što je i logično jer je Italija bila 

veliki pomorski centar, a u Engleskoj do nastanka pisanih polisa dolazi upravo od strane 

pojedinaca koji su bili italijanskog porijekla. Pod uticajem otkrića Amerike nastaje i neki 

prvi oblik zakona o osiguranju, odnosno nastaju Barselonske uzanse čija je svrha bila da se 

spriječe sve varijante prevara koje su mogle nastati prilikom sklapanja ugovora o osiguranju 

u pomorskom saobraćaju. (Marović, 1985) 

Dalji napredak osiguranja dovodi do nastanka prvih isntitucija koje su bavile 

organizovanjem poslova osiguranja. Jedna od prvih institucija koje su nastale veže se za 

Englesku, gdje je nastala takozvana Lloyd osiguravajuća kompanija, koja kasnije prestaje 

biti samo osiguravajuća kompanija, već sinonim za tržište osiguranja i reosiguranja. 

Zanimljivo je da je Lloyd nastao u primorskom gradiću u Engleskoj, na način da je to 

prvobitno bila neki vid kafane, gdje su se okupljali brodari, koji su vremenom počeli 

dogovarati poslove zajedničkog osiguranja robe i zaedničkog snošenja štete nastale usljed 

vremenskih nepogoda. Polako se sve više ljudi okupljalo, sve veći poslovi osiguranja su 

dogovarani i na taj način nastaje čuveni Lloyd, koji nosi naziv po vlasniku kafane, Edvardu 

Lloydu. (Šipka, D., Marović, B., 2003) 

Do naglog razvoja osiguranja dolazi krajem devetnaestog i početkom dvadestog vijeka, kada 

dolazi do velikog rasta broja stanovnika, do naglog razvoja gradova i velikih migracija 

stanovništva. Tada nastaje osiguranje u obliku kakvog ga danas poznajemo, a to znači da se 

ne zasniva samo na principu solidarnosti i uzajamnosti, već dolazi do suštinske promjene, 

kada se osiguranje zasniva na primjeni matematičko-statističke nauke i zakona velikih 

brojeva . U tom period razvijaju se sve više i osiguranje života i imovine. Razvoj životnog 
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osiguranja uslovljen je sve većim brojem stanovnika koji žive u gradovima i koji za 

egzistenciju imaju samo platu, pa su misleći na rizik da ostanu bez zaposlenja počeli sklapati 

ugovore o osiguranju. Još jedan razlog doveo je rasta broja životnih osiguranja, a to je sve 

veće nastojanje država da prenesu zdravstveno osiguranje na privatan sektor. (Marović, B., 

Avdalović, V. , 2004) 

1.2. Pojam osiguranja 

Sagledavajući istorijski razvoj osiguranja, može se vidjeti njegova duga istorija, što upućuje 

na zaključak da je oduvijek bila važna i neophodna njegova svrha, koja se ogleda u raznim 

oblicima zaštite pojedinaca, grupa i njihovih svojina. A do potrebe da se zaštiti sve navedeno 

došlo je zbog sve većih rizika kojima se može biti izloženo, koji se ne mogu predvidjeti i 

čije posljedice u slučaju ispunjavanja mogu biti katastrofalne. 

Riječ “osiguranje” može imati nekoliko značenja, ali ipak se sva ona odnose na istu suštinu, 

koja se može opisati kao jedan od najvećih mehanizama zaštite pojedinaca i njegove svojine. 

Ta značenja se po Mrkšić, D., Miloradović, J., i Žarković, N, odnose na: 

− uslužnu privrednu djelatnost koja ima zadatak zaštite pojedinca i njegove imovine od 

posljedica raznih vrsta rizika; 

− zaključen ugovor o osiguranju; 

− osiguravajuće kompanije koje predsavljaju privredne subjekte koji se u svom 

poslovanju pridržavaju uobičajenih pravila struke. 

Osiguranje se može definisati kao zajednica slučajnih rizika, koja prenosi rizik sa 

osiguranika na osiguravača, koji prihvata rizik i obavezuje se da će isplatiti štetu u slučaju 

da se osigurani slučaj dogodi. Prema tome osiguranje se zasniva na principu uzajamnosti i 

solidarnosti, jer udruživanjem svih onih koji su izloženi sličnoj vrsti rizika, dolazi do 

atomiziranje rizika, odnosno njegovo usitnjavanje na mnogo nižem nivou.  (Rejda, 2005) 

Osiguranje se može definisati i gledajući sa tri aspekta: ekonomskog, pravnog i tehničkog 

aspekta. Sa ekonomskog aspekta osiguranje se definiše kao posao u kojem se osiguravač, 

osiguravajuća kuća, obavezuje da isplati osiguraniku štetu u slučaju nastanka osiguranog 

slučaja, dok sa druge strane osiguranik ima obavezu da plaća premiju osiguranja. Prema 

tome, ekonomiste najviše zanima osnivanje osiguravajućih fondova, njihovo čuvanje i 
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uvećanje. Gledajući sa pravnog aspekta osiguranje se bavi uredjivanjem prava i obaveza 

ugovornih strana, tj. osiguravača i osiguranika, prilikom zaključivanja ugovora o osiguranju, 

kao i o njihovim pravima i obavezama tokom trajanja osiguranja, kao i prilikom nastanka 

osiguranog slučaja, odnosno prilikom likvidacije štete. Sa tehničkog aspekta osiguranje se 

odnosi na primjenu matematičko-statističke nauke, koja ima za cilj da vrši atomiziranje 

rizika na mnošto osiguranika, pa je zadatak aktuara da vrše procjene rizika i da prave 

kalkulacije cijene osiguranja, tj. premije. (Šipka, D., Marović, B., 2003) 

Kao osnovni elementi osiguranja pojavljuju se rizik, osigurani slučaj, premija osiguranja 

i osigurana suma osiguranja. 

Najvažniji element osiguranja jeste rizik, jer bez rizika nema ni osiguranja. Rizik se može 

jednostavno definisati kao mogućnost nastanka nepovoljnih događaja. Treba napraviti 

razliku između neizvjesosti i rizika, gdje je glavna razlika u mogućnosti predviđanja, jer se 

neizvjesnost karakteriše kao slučajnost koja se ne može predvidjeti ni sa kakvim tehnikama, 

dok se rizik može jednim dijelom predvidjeti na osnovu analize događaja iz prošlosti, gdje 

se izračunava vjerovatnoća nastanka istih događaja u budućnosti. Ova razlika je bitna da se 

zna jer predmet osiguranja mogu biti samo rizici, a ne i nezvjesnost. Konstatovano je znači 

da samo u osiguranju može zaštiti samo od rizika, ali ne i od svih vrsta rizika. Da bi se moglo 

zaštiti od rizika, mora biti ispunjen uslov da sa realizovanjem rizika nastaju štetne posljedice 

na imovinu osiguranika. U slučaju na primjer osiguranja od poplava, realizovanjem rizika 

nastaju štetne posljedice po imovinu osiguranika, kod osiguranja života štetne posljedice na 

imovinu ogledaju se u tome da smrću osiguranika, korisnik osiguranja imati lošiju 

materijalnu situaciju nego inače, kod osiguranja za doživljenje, pretpostavlja se da će u 

slučaju da osiguranik doživi određen broj godina imati manje prihoda nego prije. ( Marović, 

B., Kuzmanović, B., Njegomir V., 2006) 

Da bi bilo moguće osigurati se od određenog rizika moraju biti ispunjeni još neki uslovi: 

− rizik mora biti neizvjestan događaj. To znači da kod osiguranja života, nije poznato 

ugovaraču osiguranja da li će i u kom trenutku osiguranik umrijeti, ili kod osiguranja 

od odgovornosti, osiguraniku nije poznato da li će prouzrokovati štetu trećim licima. 

U slučaju da se na bilo koji način znalo da li će se i u kom trenutku desiti rizik tada 

on ne može biti predmet osiguranja. 
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− Rizik mora biti neizvjesan od volje osiguranika Da bi se moglo osigurati od rizika od 

požara, u slučaju nastanka požara, provjerava se da li je on nastao voljom 

osiguranika, odnosno da li je požar podmetnut. Dakle premet osiguranja može biti 

rizik koji je nastao nenamjerno od strane osiguranik ili zbog obične nepažnje.  

− Rizik mora biti dozvoljen događaj. To podrazumijeva da se može pružiti zaštita samo 

ako je to u skladu sa moralom i dobrim poslovim običajima. Primjer za to može biti 

osiguranje robe u prometu, što predstavlja dozvoljen događaj, ali u slučaju da se desi 

osigurani slučaj, a u utvrdi se da roba koja se prevozila nije bila dozvoljena (npr. 

droga…) tada realizovanje tog osiguranog slučaja ne može biti pokriveno 

osiguranjem. 

− Rizik mora biti moguć događaj. Da bi se moglo osigurati od određenog rizika, on 

mora biti moguć, što znači da se ne može na primjer zaštiti od dolaska vanzemaljaca 

ili od poplave u nekim planinskim krajevima gdje u prošlosti nikad nije došlo do 

poplave. 

Drugi bitan element osiguranja jeste osigurani slučaj. Osigurani slučaj se definiše kao 

nepoželjan događaj koji uzrokuje štetu na osiguranoj stvari, a koji je definisan ugovorom o 

osiguranju i čijim nastankom, istovremeno nastaje i obaveza osiguravača da isplati štetu 

osiguraniku. Radi se o događajima koje je osiguravač unaprijed predvidio i zbog toga je i 

naplaćivao premiju osiguranja od osiguranika. Dodatnim uslovima se detaljno definiše kada 

se smatra da je osigurani slučaj nastao, kao i to na kojim teritorijama treba da nastan da bi 

ispunio uslov za isplatu štete osiguraniku. Osigurani slučaj može biti i događaj koji je nastao 

prije zaključivanja ugovora o osiguranju, pod uslovom da ugovarač osiguranja nije mogao u 

tom trenutku da zna da će doći do nastanka tog događaja. Ako se desi da tokom perioda 

trajanja osiguranja više puta dodje do nastanka nepoželjnog događaja, osiguravač je dužan 

da svaki put isplati štetu osiguraniku ako u uslovima nije drugačije definisano, da je na 

prijem dogovorena maksimalna suma koju osiguravač isplaćuje osiguraniku. 

Premija osiguranja (bruto premija) je iznos koji osiguranik plaća osiguravaču  na osnovu 

ugovora o osiguranju.  

Bruto premija = Tehnička premija + režijski troškvi + preventiva 
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Do tehničkog dijela premije dolazi se primjenom statistike, odnosno izračunavanjem 

vjerovatnoće nastanka nepoželjnog događaja i taj dio premije je poprilično nezavisan od 

volje osiguravača, dok režijski troškovi predstavljaju nadoknadu koju osiguravači 

zaračunavaju za namirenje troškova redovnog poslovanja. Dio koji se odnosi na preventive 

se zaračunava kako bi se ulagalo u mjere koje mogu dovesti do spriječavanja nastanka štete 

ili eventualno do smanjenja iznosa štete. Dio za preventive i dio za režijske troškove može 

se jednim imenom nazvati funkcionalna premija. (Šipka, D., Marović, B., 2003) 

Od pravilnog izračunavanja premije zavisi i uspješnost poslovanja osiguravajućih 

kompanija. Ako bi iznos nastalih šteta bio veći od iznosa prikupljene premije, to bi značilo 

da je došlo do greške u obračunu vjerovatnoće nastanka štetnih događaja. Još neki 

pokazatelji koji su od važnosti za poslovanje društva su tekući  tehnički i mjerodavni tehnički 

rezulta.Tekući tehnički rezultat se dobije kada se stavi u odnos iznos obrađenih ali još uvijek 

ne isplaćenih šeta sa ukupnim iznosom prikupljene premije, dok se mjerodavni tehnički 

rezultat dobije kada se stavi u odnos samo iznos isplaćenih šteta sa iznosom prikupljene 

premije. 

Na visinu premije utiču brojni faktori, a od njih značajniji uticaj imaju učestalost štete i 

intenzitet štete. Učestalost štete se računa kao procenat broja “povoljnih” događaja u odnosu 

na broj mogućih događaja. Što znači analiziraju se podaci iz prošlosti i računa se koliko je 

nastalo štetnih događaja od ukupnog broja zaključenih osiguranja za tu vrstu rizika. Analizira 

se i intenzitet štete, jer ne mora značiti da će kod svih nastalih šteta doći do potpunog 

uništenja osigurane stvari. U praksi visina premije se računa tako što se na osnovicu za 

premiju primjenjuje određena tarifna stopa, koja je najčešće izražena u promilima. Tarife 

predstavljaju tablice u kojima je po vrstama rizika izračunata vjerovatnoća realizovanja 

istog. Osnovicu čini vrijednost osigurane stvari. Dodatno na visinu premije utiču i zaračunati 

bonusi i malusi, koji respektivno predstavljaju zaračunavnje popusta u slučaju da nije došlo 

u određenom period do nastanka štete, odnosno zaračunavnje dodatnog iznosa u slučaju da 

je u prethonom period došlo do nastanka štete. 

Osigurana suma ili suma osiguranja predstavlja iznos koji je definisan ugovorom o 

osiguranju i koji predstavlja obavezu osiguravača da isplati osiguraniku u slučaju nastupanja 

osiguranog slučaja. Razlika između ova dva pojma jeste u vrsti osiguranja za koju se vežu. 

Tako se obično za osiguranje imovine koristi izraz osigurana suma, dok se za osiguranje lice 

koristi izraz suma osiguranja. Zakonom o osiguranju definisan je minimalan iznos sume 
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osiguranja, te se ugovorom detaljno definiše njena visina, s tim da ne može biti manja od 

zakonskog utvrđenog iznosa. 

1.3. Funkcije osiguranja 

Prema Kočović, osnovne funkcije osiguranja mogu se podijeliti u pet skupina, a to su: 

− funkcija čuvanja imovine; 

− funkcija unaprijeđenja kreditnog poslovanja, razmjene i trgovine; 

− funkcija prikupljanja novčanih sredstava; 

− alokativna funkcija i  

− socijalna funkcija. 

Funkcija čuvanja imovine ispoljava se na direktan i indirektan način. Pod direktim čuvanjem 

imovine smatra se da se preduzimaju mjere da do nastanka štete i ne dođe, ili da u slučaju 

nastanku štete ona bude što manja. Te mjere mogu se provoditi prije nastanka osiguranog 

slučaja, takozvane preventivne mjere, čiji je zadatak da smanje uzroke koji mogu dovesti do 

nastanka štete, kao i mjere koje se provode nakon nastanka štete, takođe sa ciljem da ako je 

već šteta nastala, da ona bude što manja. Indirektan način čuvanja imovine odnosi se na 

obavezu osiguravača da isplati štetu za uništenje imovine pri nastanku štete. 

Kroz razne vidove osiguranja robe, pospješuje se razmjena robe i dolazi do razvoja 

trgovinske djelatnosti. Isto tako dolazi do rasta kreditnih aktivnosti, jer uz postojanje raznih 

vidova osiguranja poboljšava se kreditna sposobnost zajmotražioca. 

Osiguranje ima i funkciju prikupljanja novčanih sredstava, jer se premija osiguranja plaća 

unaprijed, dok štete nastaju periodično i sa tako prikupljenim iznosom sredstava formiraju 

se fondovi, gdje dolazi do izražaja sljedeća funkcija, alokativna, jer osiguravajuće kuće 

imaju zadatak da tako prikupljena sredstva plasiraju na siguran način, kako bi se ostvario što 

veći povrat. 

Socijalna funkcija ima zadatak da poboljša uslove života pojedinaca, jer preko na primjer 

osiguranja u slučaju doživljenja, pojedinac u kasnim godinama, kada je po pravilu manji 

dohodak nego u mladosti, uz pomoć sredstava koja su kroz osiguranje akumulirala, održava 

životni standard kao i prije.  
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2. ŽIVOTNO OSIGURANJE 

2.1. Pregled literature 

Trend rasta potražnje za životnim osiguranjem je prisutan zadnjih godina, naročito do 

perioda pandemije Covid-19, ali trend rasta nije jednako zastupljen u svim zemljama, te 

postoje brojni autori koji su se bavili ovom temom, nastojeći da identifikuju koji faktori i 

koliko značjano utiču na tražnju za životnim osiguranjem. 

Yadav, Chette and A. Sudhakar (2018) radili su istraživanje na teritoriji Indiji, uzimajući 

uzorak od 170 potrošača kako bi utvrdili faktore koji imaju uticaj na tražnju za životnim 

osiguranjem i kao rezultat tog njihovog istraživanja je zaključak kako dohodak potrošača 

ima značaj uticaj na tražnju za životnim osiguranjem. Bazirajući se na njihovom istraživanju, 

Dragos, Simona Laura, Codruta Mare, Ingrid-Mihaela Dragota, Cristian Mihai Dragos, i 

Gabriela Mihaela Muresana ( 2017), na uzorku od 32 evropske zemlje došli do sasvim 

suprotnog zaključka, odnosno da raspodjela dohodka je sasvim beznačajn faktor u analizi 

tražnje za životnim osiguranjem. 

Hwang,T., Gao, S., (2003) su uradili istraživanje na istu temu za teritoriju Kine, Tajvana i 

Hong Konga i došli do zaključka kako politika jednog djeteta koja je zastpljena na njihovoj 

teritoriji ima veliki negativan uticaj na tražnju za životnim osiguranjem, dok pozitivan uticaj 

se ispostavilo da ima dohodak, ekonomski razvoj, kao i stepen obrazovanja stanovništva. 

Kjosevski (2012) je radio istraživanje na području teritorije Jugoistočne i Centralne Evrope 

i došao do rezultata koji pokazuju da su faktori koji najbolje opisuju tražnju za životnim 

osiguranjem BDP po glavi stanovnika, izdaci za zdravstvo, stepen obrazovanja i inflacija. 

Sherif, Mohamed, Nor Azlina Shaairi (2013) su istraživali uticaje na tražnju za životnim 

osiguranjem među islamskim stanovništvom i došli do zaključka da su faktori koji imaju 

naviše uticaja na tražnju za životnim osiguranjem dohodak, kao i kod većine istraživanja, 

razvoj islamskog bankarstva, kao i stepen obrazovanosti islamskog stanovništva. Alhassan, 

Abdul Latif, and Nicholas Biekpe (2016) su posmatrali na teritoriji Afrike, 32 zemlje u 

periodu od 1996. do 2010. godine i zaključili da finansijska razvijenost, izdaci za zdravstvo 

i kvalitet institucija imaju pozitivan i značajan uticaj na tražnju za životnim osiguranjem. 

Od domaćih autora koji su se bavili temom faktora ili determinanti koji utiču na tražnju za 

životnim osiguranjem mogu se izvojiti Mihovil Anđelović, Petar Mišević i Ana Pavković, 
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koji su se 2016. godine bavili temom analize tražnje za životnim osiguranjem u novim 

zemljama članicama Evropske unije, primjenjujući panel analizu. Oni su došli do zaključka 

da do rasta tražnje za životnim osiguranjem dovode najviše BDP po glavi stanovnika, visok 

udio gradskog stanovništva, manji procenat mladog stanovništva u odnosu na stanovnike 

preko 65 godina i razvijenost tržišta kapitala. 

Ipak za teritoriju Bosne i Hercegovine, kao i bližeg regiona nema značajnih radova koji su 

se bavili istraživanjem determinanti tražnje za životnim osiguranjem. 

2.2. Značaj i funkcije živornog osiguranja 

Životno osiguranje predstavlja jedan od načina kako pojedinac upravlja rizicima kojima je 

izložen on, kao i njegova porodica. Osnovni rizici koji se pokrivaju ovom vrstom osiguranja 

su rizik iznenadne i prijevremene smrti i rizik staračke zavisnosti. Realizovanjem ovih rizika 

dolazi do narušavanja materijalnog stanja osiguranika, što i predstavlja glavni osnov da bi 

se moglo zaključiti osiguranje. Materijalno stanje biva narušeno nastupanjem iznenadne 

smrti, tako što ostali članovi porodice ostaju bez ličnog dohodka osiguranika, a u slučaju 

postojanja ugovora o životnom osiguranju, porodica ima pravo na izgubljene prihode 

osiguranika, te na pokriće troškova pogreba. Rizik staračke zavisnosti se realizuje odlaskom 

u penziju osiguranika, gdje osiguranik ima na raspolaganju manje novčanih sredstava, nego 

u toku radnog vijeka. Kod životnog osiguranja osiguranik si obezbjeđuje u slučaju 

doživljenja dodatna sredstva za egzistenciju. (Čurak, M., Jakovčević, D., 2007) 

Rizici koji ne mogu biti uključeni u životno osiguranje su:  (Petrović, Z., Drekić, Lj.,, 2012) 

• samoubistvo osiguranika – razlog zašto ovaj rizik nije uključen je jer se smatra da je 

motiv osiguranika za lišenje života kako bi obezbijedio nadoknadu iz osiguranja 

korisniku osiguranja. Ako se samoubistvo osiguranika izvrši u prvoj godini trajanja 

obligacionog odnosa, tada osiguranje ne isplaćuje korisniku nikakav iznos, dok ako 

se desi u period od 3-5 godina trajanja obligacionog odnosa, isplaćuje se samo 

matematička rezerva za taj period. 

• namjerno ubistvo osiguranika – ako je korisnik osiguranja namjerno izazvao smrt 

osiguranika gubi sva prava za naknadu od osiguravača. Ako su korisnik osiguranja, 

osiguranik i ugovarač tri različite osobe, tada u slučaju da se ubistvo dogodilo 

najmanje tri godine od početka obligacionog odnosa, osiguravač je dužan da 

ugovaraču ili nasljednicima osiguranika isplati matematičku rezervu. 
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• smrt usljed ratnih operacija – ukoliko osiguranik izgubi život tokom trajanja ratnih 

operacija, osiguravač nema obavezu za plaćanje naknade korisniku osiguranja, iz 

razloga što se kod takvih operacija javlja veliki rizik koji obično izaziva smrt 

učesnika ratnih operacija.  

• drugi rizici koji su isključeni iz životnog osiguranja su: smrt usljed prirodnih 

katastrofa (npr. zemljotresa, poplava…), usljed upravljanja avionima, plovnim 

sredstvima…, zatim usljed smrti ako je osiguranik vršio ili se pripremao da izvrši 

krivično djelo, kao i smrt usljed izvršavanja smrtne kazne 

Dakle, može se reći da životno osiguranje predstavlja ugovorni odnos između osiguravača i 

ugovarača osiguranja, kojim se definišu prava i obaveze obe strane. Obaveza osiguravača je 

da u slučaju smrti ili doživljenja osiguranika isplati korisniku osiguranja osiguranu sumu, a 

ugovarač osiguranja ima obavezu da tokom perioda trajanja osiguranja uplaćuje premiju. Uz 

ugovor o osiguranju, prilaže se i ponuda osiguranja, u kojoj su detaljno opisani svi elementi 

u uslovi ugovora. Životno osiguranje predstavlja dobrovoljno osiguranje, koje počinje da 

važi potpisivanjem ugovora od obe strane. (Milovanović, 2021) 

U prethodnom obrazloženju životnog osiguranja koristili su se pojmovi osiguravač, 

ugovarač osiguranja, osiguranik i korisnik osiguranja. U pitanju su subjekti osiguranja koji 

se najčešće javljaju samo prilikom zaključivanja ugovora o životnom osiguranju. Osiguravač 

i kod životnog i neživotnog osiguranja predstavlja pravno lice, osiguravajuću kompaniju, 

koja pruža usluge osiguranja. Osiguranik predstavlja lice čiji je život predmet osiguranja, 

dok ugovarač predstavlja lice koje zaključuje ugovor o osiguranju. Najčešće je ugovarač i 

osiguranik isto lice, a različte osobe u ovoj funkciji se javljaju kada na primjer roditelj 

zaključuje osiguranje za djecu. Ostaje još korisnik osiguranja, koji kada je u pitanju 

osiguranje za slučaj smrti ne može biti isto lice kao i osiguranik, jer korisnik predstavlja lice 

kome se isplaćuje osigurana suma u slučaju realizovanja rizika, u ovom slučaju, smrti. 

(Šipka, D., Marović, B., 2003) 

Svrha životnog osiguranja ogleda se i u proširenju obaveznog socijalnog i penzionog 

osiguranja, te većina zemalja nastoji da se povećava konstantno broj zaključenih ugovora o 

životnom osiguranju, jer penzioni fondovi zasnovani na načelu generacijske solidarnosti 

postaju neodrživi. (Popović, 2018) 
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Značajna funkcija životnog osiguranja jeste i funkcija akumuliranja kapitala, jer osiguranje 

života predstavlja kombinaciju osiguranja i štednje, te se dio premije koji se odnosi na 

premiju, svake godine zajedno sa kamatom akumulira i formira se fond matematičke rezerve. 

Taj fond se ulaže na tržištu kapitala, radi oplodnje uz posebne uslove gdje se može ulagati, 

najčešće u državne i municipalne  obveznice, radi sigurnosti. (Marović, B., Kuzmanović, B., 

Njegomir, V, 2009) 

 

Na osnovu gore navedenog mogu se izdvojiti i ključne karakteristike životnog osiguranja: 

− životno osiguranje predstavlja dobrovoljno osiguranje, tj. zavisi isključivo od volje 

ugovarača osiguranja; 

− životno osiguranje se zaključuje uglavnom na dugi rok, najčešće na deset godina; 

− štedni dio premije se ulaže na tržištu kapitala i tako se oplođava; 

− životno osiguranje pruža zaštitu osiguranicima, jer u slučaju nastanka osiguranog 

događaja dolazi do isplate naknade; 

− kod životnog osiguranja ugovarač sam može odrediti visinu premije i osigurane 

sume, što nije moguće kod drugih vrsta osiguranja, zbog nekih zakonskih 

organičenja; 

− kod životnog osiguranja premija se plaća tokom čitavog perioda trajanja osiguranja 

u jednakim iznosima; 

− ako ugovarač želi da prekine trajanje ugovora o životnom osiguranju ima pravo na 

isplatu dijela uplaćenih premija; 

− u slučaju da ugovarač više ne želi ili ne može da uplaćuje premiju, ima mogućnost 

na kapitalizaciju polise, što znači da polisa nadalje glasi na manju vrijednost. 

2.3. Tehničke osnove životnog osiguranja 

Osnovni zadatak osiguravača je da u slučaju nastanka osiguranog slučaja isplati naknadu 

korisniku osguranja. Ipak to i nije tako lak zadatak za osiguravača, jer premija životnog 

osiguranja se sastoji od riziko premije i štedne premije, a štedni dio premije se akumulira u 
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fond matematičke rezerve, koji se koristi za ulaganje na tržištu kapitala. Osiguravajuće 

kompanije predstavljaju jedne od najvećih institucionalnih investitora, jer su životna 

osiguranja zaključena uglavnom na dugi rok, ali tu se javlja i rizik za osiguravajuće 

kompanije, a on se ogleda u mogućnosti isplate naknade kada nastane osigurani događaj, pri 

čemu se ne bi smjela ugroziti likvidnost kompanije. Za efikasno funkcionisanje osiguravači 

koriste principe aktuarske matematike, koja kao i finansijska matematika uvažava princip 

ekvivalentnosti, koji omogućava poređenje uplata i isplata iz različitih vremenskih trenutaka. 

Ono što dodatno usložnjava aktuarski obračun je još jedan element koji se koristi za obračun 

u životnom osiguranju, a to je trenutak smrti čovjeka. Zahvaljujući zakonu velikih brojeva i 

teoriji vjerovatnoće, aktuarski obračuni daju zadovoljavajuće rezultate. (Panić, 2017) 

Suština zakona velikih brojeva ogleda se u tome da ako se posmatra pojedinačan događaj, 

on predstavlja slučajnost, ali ako se posmatra veliki broj slučajeva, tada se mogu uočiti 

određene zakonitosti u njihovom nastajanju i to što je god veći broj posmatranih slučajeva, 

to su odstupanja od pravilnosti manja. Ovaj zakon predstavlja osnov u statistici i teoriji 

vjerovatnoće, a nezaobilazan je i kod osiguranja, jer osiguravači na bazi posmatranja velikog 

broja osiguranih predmeta, mogu uočiti pravilnost u nastajanju osiguranih događaja, što je 

od važnosti za održavanje njihove likvidnosti. (Kočović) 

Osiguravači koriste još i teoriju vjerovatnoće kako bi odredili odgovarajuću cijenu za 

preuzeti rizik, tj. premiju. Vode se činjenicom da će se na osnovu iskustava iz prošlosti i 

izračunate vjerovatnoće nastanka tih događaja u prošlosti, nastaviti odvijati i u budućnosti 

sa istom vjerovatnoćom. Moguća odstupanja od očekivanog smatraju se zanemarivim, ali 

ako se posmatra veliki broj događaja, onda se i kod odstupanja mogu uočiti određene 

zakonitosti, sa kojima se može korigovati izračunata vjerovatnoća. Izračunata vjerovatnoća 

je od važnosti za određivanje visine premije, jer ako se utvrdi da je vjerovatnoća nastanka 

osiguranog događaja veća, znači da osiguravači preuzimaju veći rizik i za to naplaćuju i veću 

cijenu i obrnuto, ako je izračunata vjerovatnoća manja, biće manja i visina premije, zbog 

manje preuzetog rizika. (Panić, 2017) 

Za određivanje visine neto premije u životnom osiguranju koriste se komutativni brojevi, 

koji se dobiju pomoću odgovarajuće kamatne stope i tablica smrtnosti. U tablicama smrtnosti 

sadržani su podaci kao što su izravnata vjerovatnoća smrtnosti, vjerovatnoća doživljenja, 

kretanje broja živih i umrlih u određenoj skupini, gdje je osnovni pokazatelj izravnata 

vjerovatnoća smrtnosti, a ostali su izvedeni pokazatelji iz osnovnog. Postoje dva načina 
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formiranja tablica smrtnosti, jedan od njih podrazumijeva da se počne pratiti jedna generacija 

od rodjenja, pa sve do njihove smrti i da se na taj način utvrdi koliko lica ostaje živo po 

svakoj godini. Ovakav način formiranja tablica bi iziskivao dosta vremena, a i tehnički je 

dosta neizvodljiv, pa se zato u praksi najviše koristi drugi metod, koji zahtijeva da se prati 

istovremeno više generacija i da računa vjerovatnoća smrtnosti za svaku starosnu grupu. 

Pored tablica smrtnosti za komutativne brojeve potrebne su i kamatne stope, koje se obično 

uzimaju nešto niže od aktuelnih kamatnih stopa, jer to garantuje osiguravaču da će prihodi 

od izvršenih plasmana biti veći od kamatne stope koju oni koriste. Još jedan element koji se 

uzima u obzir prilikom formiranja cijene u osiguranja jesu troškovi koje ima osiguravač. 

Javljaju se obično tri vrste troška, akvizicioni koji su jednokratni i odnose se na troškove 

provizije za agente, troškove izdavanja polisa i sl., zatim inkaso troškovi koji se vezuju za 

naplatu premije i troškovi vođenja i obrade portfolija. (Miloradić, J., Mrkšić, D., Žarković, 

N., 2006) 

2.4. Matematička rezerva 

Kao jednu od osnovnih karakteristika osiguranja, pa tako i životnog osiguranja, kao što je 

već navedeno, čini stalnost premije tokom čitavog perioda trajanja osiguranja. Visina 

premije se ne mijenja tokom perioda trajanja osiguranja, iako se rizik iz godine u godinu 

povećava, iz razloga što starenjem se progresivno povećava rizik smrti. To znači da u 

početnim godinama trajanja osiguranja, ugovarač osiguranja plaća veću premiju osiguranja 

od iznosa koji je potreban za pokriće rizika smrti, ali kasnije tokom trajanja osiguranja je 

obrnuta situacija, osiguranik plaća manju premiju od one koja je potrebna da bi se pokrio 

rizik smrti. To znači da se tako jednaka premija tokom čitavog perioda trajanja osiguranja 

sastoji od dva dijela, dijela koji odgovara riziku za tu godinu, tj. riziko premije, i dijela koji 

služi za izravnavanje riziko premije tokom čitavog perioda, tj. štedne premije. Štedni dio 

premije se akumulira tokom godina u fond koji se zove matematička rezerva, koji osiguravač 

mora da izračunava svake godine i za koji mora da obezbijedi pokriće u bilansu. (Palaš, 

1960) 

Postoje dva načina za izračun matematičke rezerve, a to su putem retrospektivne metode i 

prospektivne metode. Retrospektivna metoda, kao što i naziv sam kaže, podrazumijeva 

gledanje unazad, što znači da se odredi trenutak u kojem se izračunava matematička rezerva, 

zatim se ona dobije tako što se od svih uplata oduzmu sve isplate svedene na dan kad se 
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računa matematička rezerva. Od uplata, odnosno premija, oduzimaju se isplate, iz razloga 

što je morala biti bar jedna uplata da bi uopšte trajalo osiguranje, a isplata je mogla, a i nije 

morala da se desi. Dok kod prospektivne metode se od treutka kada se računa matematička 

rezerva gleda unaprijed, te se od isplata koje se očekuju u budućnosti oduzmu sve uplate, 

ako ih je bilo, i sve to diskontovano na dan obračuna matematičke rezerve. Od isplata se 

oduzimaju uplate, jer isplata mora sigurno nastati u budućnosti, dok uplata ne mora biti dalje 

u budućnosti od trenutka obračuna matematičke rezerve. (Andrijašević, S., Petranović, V., 

1999) 

Osnovni zadatak matematičke rezerve je rezervisanje tekućih premija da bi se u budućnosti 

mogle ispuniti obaveze, koje nastaju realizovanjem osiguranog događaja. (Palaš, 1960) 

2.5. Kanali distribucije proizvoda životnog osiguranja 

Direktna prodaja predstavlja način prodaje proizvoda osiguranja putem sopstvenih kanala, 

što podrazumijeva postojanje razgranate mreže poslovnica, radi što većeg dosega do 

potencijalnih klijenata, kao i postojanje stalno zaposlenih radnika na prodaji osiguranja. 

Ovakav način prodaje osiguranja iziskuje dosta troškova za angažovanje kadrovskih i 

materijalnih resursa. (Mašić, 2008) 

Posrednici u osiguranju predstavljaju sponu između potencijalnih klijenata i osiguravajućih 

kompanija. Obično se razlikuju dvije vrste posrednika, zastupnici i brokeri. Zastupnici su 

pravna ili fizička lica koja deluju u ime osiguravajućih kompanija, ali samo u pogledu 

ovlaštenja koja su im prenešena. Naknada zastupnika se sastoji od fiksnog primanja i 

provizije. Za razliku od zastupnika, brokeri su nazavisni od osiguravajuće kompanije, i oni 

više djeluju u korist osiguranika, te ih savjetuju o tome koje rizike bi trebali pokriti, o cijeni 

koja bi bila prihvatljiva za taj nivo rizika, te u skladu sa tim predlažu im najpovoljnije 

osiguravajuće kompanije. Za svoj rad uzimaju provizuju od osiguravajućih kompanija koja 

je obično procenat od zaključene sume osiguranja. (Ćurak, M., Jakovčević, D., 2007) 

Online prodaja je kanal distribucije koji će u budućnosti vjerovatno zauzimati najveći značaj 

u prodaji osiguranja, zbog mogućnosti dolaska do mnoštva potencijalnih klijenata, na brz, 

jednostavan i prilično jeftin način. Poenta je samo da se kreiraju proizvodi osiguranja koji 

su što sličniji potrebama potencijalnih korisnika i da se na pravi način razradi put do dolaska 

do potencijalnih klijenata. Iako prilično koristan kanal za prodaju proizvoda osiguranja, još 
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uvijek nije široko zastupljen iz više razloga, jedan od razloga je potreba za potpisima na 

papirima, regulatorna ograničenja, a najviše bezbjedonosni rizici. (Ade Akinlaja, Shamit 

Biswas, Dick Cheesman, Michael Eves, Stephen Patfield, Michael Tripp , David Westcott, 

2021) 

Bankoosiguranje predstavlja prodajni kanal koji je najviše zastupljen u razvijenim zemljama 

i odnosi se na distribuciju proizvoda osiguravavajućih kompanija, putem banaka. U prošlosti 

zakonske regulative su strogo zahtijevale odvojene poslove banaka i osiguravajućih 

kompanija, zbog mogućnosti zloupotreba u poslovanju. Da bi uspješno funkcionisao ovaj 

prodajni kanal neizostavno je da postoji zjednički tržišni interes i za banke i za osiguravajuće 

kompanije, da postoji kapacitet, ali najvažnije da postoji međusobno povjerenje između 

učesnika. Razlozi zašto su banke počele da se bave i ovim poslovima je zbog niske profitne 

stope u bankarstvu, dok za osiguravajuće kompanije prednosti se odnose na široku i već 

rasprostranjenu mrežu klijenata, kao i na niže troškove jer nema potrebe da se uspostavlja 

sopstvena infrastrukturna mreža. (Ćurak, M., Jakovčević, D., 2007) 

Putem korisničkih centara obezbjeđuje se efikasnija i modernija komunikacija između 

osiguranika i osiguravajućih kompanija. Suština korisničkih centara je da se u svakom 

trenutku, da li putem telefona ili interneta, 24h sata u sedmici potencijalni osiguanici mogu 

dobiti informacije o pitanjima koja ih zanimaju. Za rad u korisničkim centrima potrebni su 

dobro obučeni resursi, koji raspolažu svim neophodnim znanjima o proizvodima osiguranja, 

kao i znanjima iz oblasti marketinga, da bi se što više sklopilo ugovora o osiguranju. (Mašić, 

2008) 
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Grafikon 1: Kanali ditribucija proizvoda životnog osiguranja u evropskim zemljama u 2019. 

Izvor: https://www.insuranceeurope.eu/  

Na prethodnom grafikonu prikazani su kanali distribucije proizvoda životnog osiguranja po 

evropskim zemljama, koje su članice evropskog udruženje osiguravača (Insurance Europe). 

Ovo udruženje objavljuje podatke o kanalima distribucije i za životna i za neživotna 

osiguranja. Od jedanaest prikazanih zemalja, može se vidjeti kako su različito zastupljeni 

pojedini kanali distribucije, što je posljedica različitih kultura i navika naroda. 

Bankooiguranje, kao kanal distribucije, najviše je zastupljen na Malti sa oko 85%, zatim u 

Turskoj, sa nešto manjim procentom od oko 80% i u Portugalu sa učešćem nešto manjim od 

80% od bruto zaračunate premije, dok je ovaj kanal distribucije najmanje zastupljen u 

Poljskoj (oko 20%) i na Kipru nešto preko 10%. 

Direktna prodaja je najviše zastupljena u Poljskoj sa učešćem od 37%, zatim u Luksamburgu 

sa 36% i u Hrvatskoj sa 34,6%. Brokeri su najčešći kanal distribucije proizvoda životnih 

osiguranja u Belgiji sa 42,2%, dok su agenti kao druga vrsta posrednika najviše zastupljeni 

u Bugarskoj sa čak 82%. 

Na sljedećem grafikonu biće prikazna ukupna premija osiguranja po kanalima distribucije u 

Bosni i Hercegovini u 2020. godini. 
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Grafikon 2: Premija po kanalima distribucije u BIH u 2020. 

Izvor: Izrada autora prema podacima azobih.gov.ba 

Za Bosnu i Herceovinu dostupni su samo podaci po pitanju kanala distribucije za sopstvenu 

prodajnu mrežu i prodaju putem posrednika. Posmatrajući tržište osiguranja čitave Bosne i 

Hercegovine uočava se da je dominantna prodaja putem vlastite prodajne mreže, naročito u 

Republici Srpskoj gdje se prikupi premija osiguranja preko vlastite prodajne mreže sa skoro 

75% od ukupno prikupljene premije.  

Tabela 1: Premija prema vrstama osiguranja i kanalima distribucije 

Izvor: Izrada autora prema podacima azobih.gov.ba 

Kada se posmatrala ukupna premija prema kanalima distribucije, zaključeno je da je 

dominantan kanal putem sopstvenih prodajnih mreža, ali ako se razdvoji ukupna premija na 

premiju životnih i neživotnih osiguranja, tada se uočava da kod životnih osiguranja, koji su 

fokus ovog rada, dominantniju ulogu ima prodaja preko posrednika.  
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Grafikon 3: Posrednici u osiguranju u Bosni i Hercegovini u 2020. godini 

Izvor: Izrada autora prema podacima azobih.gov.ba 

Iz prethodnog grafikona  može se detaljnije vidjeti koje vrste posrednika se javljaju na tržištu 

osiguranja u BIH. Više su zastupljeni posrednici kao fizička lica, u odnosu na posrednike 

kao pravna lica, a unutar posrednika kao fizičkih lica, više su zastupljeni zastupnici (97,5%), 

nego brokeri (2,5%). 
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3. ANALIZA TRŽIŠTA OSIGURANJA 

3.1. Stanje tržišta osiguranja u Bosni i Hercegovini 

Na području BIH, prema podacima Agencije za osiguranje BIH, posluje 25 društava za 

osiguranje, kao i jedno društvo koje pruža usluge reosiguranja, te su ta društva za osiguranje 

u Bosni i Hercegovini u 2020. godini ostvarila ukupnu premiju u iznosu od 755,8 miliona 

KM, što predstavlja smanjenje u 

odnosu na prethodnu godinu od oko 

0,9%. Od ukupne premije u Bosni i 

Hercegovini, 11 društava koja posluju 

na teritoriji Federacije Bosne i 

Hercegovine prikupe oko oko 70% 

premije, a ostatak, od 30% na teritoriji 

Republike Srpske, na čijem prostoru 

posluje 14 društava za osiguranje. 

Grafikon 4: Premija u BIH po entitetima u 2020. godini  

Izvor: Izrada autora prema podacima azobih.gov.ba 

Grafikon 5: Premija osiguranja po vrstama osiguranja 

Izvor: Izrada autora prema podacima azobih.gov.ba 
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Udio premije životnog i neživotnog osiguranja u ukupnoj premiji je kroz vrijeme se značajno 

ne mijenja i taj odnos je oko 20% i 80% respektivno. 2019, godine u odnosu na 2018. godinu 

došlo je do povećanja premije kod obe vrste osiguranja i to kod neživotnog za 6,12%, a kod 

životnog čak 10,55%. 

Ipak posmatrajući 2020. 

godinu u odnosu na 

2019. zabilježeno je 

smanjenje premije, kod 

neživotnih za 0,8%, a 

kod životnih 1,29%, što 

se tumači kao posljedice 

pandemije izazvane 

virusom korona. 

Grafikon 6: Zastupljenost vrsta osiguranja u ukupnoj premiji 

Izvor: azobih.gov.ba 

U ukupnom portfoliju osiguranja najveće učešće zauzima osiguranje od odgovornosti za 

upotrebu motornih vozila (51%), koje je zapravo obavezno osiguranje, te iz tog razloga nije 

iznenađujući ovakav rezultat. Sljedeće po zastupljenosti je životno osiguranje sa oko 20%, 

dok iz skupine neživotnih osiguranja, pored osiguranja od odgovornosti za upotrebu 

motornih vozila, najviše je zastupljeno osiguranje od cestovnih vozila, odnosno kasko 

osiguranje (10%), kao i osiguranje od nezgoda (6%). 

Tabela 2: Prijavljene i riješene štete u 2019. i 2020. godini 

Izvor: Izrada autora prema podacima azobih.gov.ba 

 

  Prijavljene 

štete 

Riješene štete % 

riješenih 

šteta 

Prijavljene 

štete 

Riješene štete % 

riješenih 

šteta 
  Broj Broj Vrijednost Broj Broj Vrijednost 

BIH 175.647 151.337 301.170.457 86,16% 16.985 144.628 309.942.416 86,10% 

FBIH 142.348 121.168 228.020.857 85,12% 136.896 116.181 231.543.007 84,87% 

RS 33.299 30.169 73.149.600 90,60% 31.089 28.447 78.399.409 91,50% 
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U 2020. godini ukupna vrijednost riješenih šteta iznosio je 309.942.416 KM, što predstavlja 

procenat od 86,1% od ukupnog broja prijavljenih šteta i taj odnos veći je u 2020. godini u 

odnosu na 2019. za 0,06%. U RS je veći procenat riješenih šteta u odnosu na FBIH bio u obe 

godine. 

Grafikon 7: Struktura prihoda osiguravajućih društava 

Izvor: Izrada autora prema podacima azobih.gov.ba 

Ukupni prihodi, prema podacima Agencije za osiguranje BIH,koji su ostvareni na tržištu 

osiguranja u 2020. godini iznosili su 821.660.587 KM, što je za oko 1,50% veći iznos u 

odnosu na prethodnu godinu. U Republici Srpskoj je u 2020. godini došlo do rasta premije 

za oko 4,5% u odnosu na 2019., dok u Federaciji Bosne i Hercegovine taj procenat je svega 

oko 0,01%. U strukturi prihoda najveće učešće zauzimaju prihodi od osiguranja sa oko 91% 

učešća u ukupnim prihodima. Posmatrajući po entitetima u Republici Srpskoj prihodi od 

osiguranja zauzimaju oko 66,5% u ukupnim prihodima od osiguranja za čitavo tržište, dok 

u Federaciji Bosne i Hercegovine taj odnos je 33,5%. 

Tabela 3: Pokazatelji za sektor osiguranja u region u 2020. 

Izvor: Izrada autora prema podacima azobih.gov.ba 

Pokazatelji 

Srbij

a 

Crna 

Gora BIH 

        

Br. društava za osiguranje 16 9 25 

Premija ukupnu (u mil.eura) 935 94 386 

Premija životnog osiguranja (u mil.eura) 223 20 0 

Premija po stanovnku (euro) 135 151 111 

Premija životnog osiguranja po stanovniku (euro) 32 32 23 

Premija neživotnog osiguranja po stanovniku (euro) 103 119 88 

Udio premije u BDP-u (%) 2,00% 2,23% 2,14% 
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Iz tabele koja pokazuje uporedni pregled pokazatelja za pojedine zemlje iz regiona kako je 

premija životnog osiguranja po stanovniku kod svih zemalja izuzetno niska, u Srbiji i Crnoj 

Gori po 32 evra, dok je u Bosni i Hercegovini još niža, 23 evra. Isto tako udio premije u 

BDP je poprilično sličan za sve zemlje i iznosi oko 2%. 

3.2. Stanje tržišta osiguranja u Srbiji 

Prema posljednjim podacima koji su dostupni na zvaničnoj stranici Narodne banke Srbije, u 

Srbiji je u trećem kvartalu 2021. godine ostvarena ukupna premija od 88,6 milijardi dinara, 

dok je u istom kvartalu prethodne godine iznosila 80,76 milijardi dinara, što predstavlja 

povećanje za oko 9,7%. 

Grafikon 8: Ukupna premija prema vrstama osiguranja u Srbiji za T3 2021. 

Izvor: Izrada autora prema podacima Narodne banke Srbije 

Struktura ukupne premije pokazuje, kao i u Bosni i Hercegovini, da najveće učešće zauzima 

premija od odgovornosti za upotrebu motornih vozila, s tim da je u Srbiji taj procenat manji 

nego u Bosni i Hercegovini. U Bosni i Hercegovini ova vrsta osiguranja obezbjeđije više od 

polovine ukupne premije, dok je u Srbiji taj procenat oko 31%. Premija životnog osiguranja 

zauzima učešće u ukupnoj premiji sa oko 22%, što je slično procentu učešća premije 

životnog osiguranja u ukupnoj premiji u Bosni i Hercegovini, 21%. Osiguranje imovine 

slijedi poslije životnog osiguranja po učešću premije u ukupnoj premiji, sa oko 20%,  dok se 

na kasko osiguranje odnosi najmanji procenat, svega 10% od ukupne premije. U odnosu na 

prethodnu godinu došlo je do pada u učešću premije životnog osiguranja u odnosu na ukupnu 
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premiju za nekih 0,06 procentnih poena, iz razloga što je došlo nominalno do povećanja svih 

vrsta neživotnih osiguranja. 

U Srbiji je krajem trećeg kvartala 2021. godine poslovalo kao i krajem 2020. godine 20 

društava za osiguranje, od kojih su se 16 društava bavilo samo poslovima osiguranja, ne 

uključujući i poslove reosiguranja. U tih 20 društava za osiguranje zaposleno je oko 11 000 

hiljada radnika. U posmatranju strukture vlasništva društava za osiguranje dominantnu ulogu 

imaju strana društva za osiguranje sa oko 74% učešća u ukupnom broju društava za 

osiguranja. Društva za osiguranja stranog vlasništva učestvuju sa oko 86,9% u ukupnoj 

premiji životnog osiguranja i 60,5% u premiji neživotnih osiguranja. Poređenja radi u Bosni 

i Hercegovini društva sa većinskim stranim vlasništvom učestvuju u premiji životnog 

osiguranja sa oko 97,65%. 

Grafikon 9: Struktura vlasništva društava za osiguranje u Srbiji 2021. godine 

Izvor: Izrada autora prema podacima Narodne banke Srbije 

Od društava u stranom vlasništvu koji posluju na teritoriji Srbije najviše je društava za 

osiguranje koji su u Vlasništvu Austrije i Holandije. 

Na kraju trećeg kvartala 2021. godine u strukturi aktive osiguravajućih društava najveće 

učešće zauzimale su dužničke hartije od vrijednosti i to dužničke hartije od vrijednosti sa 

čak 49,3%, a dužničke hartije od vrijednosti sa fiksnim prinosom sa 10,9%. U pasivi 

osigurvajući društava oko 68% odnosi se na tehničke rezerve, od kojih najveći dio čini 

matematička rezerva, sa stopom rasta od 5,8% u odnosu na prošlu godinu. Ostatak oko 21% 
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pasive čini kapital, koji je nominalno iznosio 68,4 milijarde dinara sa stopom rasta od 4,9% 

od prethodne godine. 

3.3. Stanje tržišta osiguranja u Crnoj Gori 

Prema posljednjim podacima o stanju na tržištu osiguranja u Crnoj Gori dostupnim na 

stranici Agencije za nadzor osiguranja Crne Gore za period trećeg kvartala 2021. godine 

ukupno fakturisana premija iznosila je 74.430.139 evra, dok je na kraju 2020. godine iznosila 

93.673,541 evra. U 2020. godini u odnosu na 2019. godinu došlo je do pada ukupne premije 

za nekih 1,1 milion evra, što procentualno iznosi nekih 1,1%. 

Grafikon 10: Struktura bruto premije prema vrstama osiguranja u Crnoj Gori za 2020. 

godinu. 

Izvor: Izrada autora prema Izvještaju o stanju na tržištu osiguranja u Crnoj Gori za 2020. 

Od ukupne premije fakturisane 2020. godine 21% se odnosi na premiju životnog osiguranja, 

što nominlno iznosi oko 19,7 miliona evra. U odnosu na 2019. godinu došlo je do rasta u 

premiji životnog osiguranja za oko 15%, dok je kod premije neživotnog osiguranja došlo do 

pada u odnosu na 2019. godinu za oko 5%, te je u 2020. godini u nominalnom iznosu premija 

neživotnog osiguranja iznosila 73,95 miliona evra i zauzela učešće u ukupnoj premiji sa 

78,5%. 

Na teritoriji Crne Gore u 2020. godini poslovalo je 9 društava za osiguranje, od kojih su se 

četiri društva bavila poslovima životnog osiguranja, a pet poslovima neživotnog osiguranja. 

U strukturi vlasništva, kao  i u Srbiji i Bosni i Hercegovini dominantno je strano vlasništvo 
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u akcijskom kapitalu sa učešćem od 93,3% ili nominalno 43,1 milion evra od ukupno 46,2 

miliona evra ukupnog akcijskog kapitala 2020. godine. U 2020. godini ukupan broj 

zaposlenih u društvima za osiguranje je iznosio 796, po različitim osnovama. 

Premija po glavi stanovnika u Crnoj Gori krajem 2020. godine je iznosila 150,9 evra, od 

čega se 119,1 odnosi na premiju neživotnog osiguranja po glavi stanovnika, a samo 31,8 

evra na premiju životnih osiguranja po glavi stanovnika. U odnosu na 2019. godinu došlo je 

do pada ukupne premije po 

glavi stanovnika za 0,9%, te po 

ovom pokazetlju Crna Gora je 

kao i ostale zemlje u region još 

uvijek na znatno niskom nivou, 

jer je prosjek ovog pokazatelja 

u Evropi oko 2.085 evra.  

Grafikon 11: Premija po glavi stanovnika u Crnoj Gori od 2015-2020 

Izvor: Izvještaj o stanju na tržištu osiguranja u Crnoj Gori za 2020. 

Učešće premije osiguranja u BDP-u ili penetracija osiguranja u 2020. godini u Crnoj Gori je 

iznosila 2,23% i ostvaren je rast ovog pokazatelja u odnosu na 2019. godinu zbog većeg pada 

BDP-a u 2020. Učešće premije životnog osiguranja u BDP-u iznosi oko 0,47%, dok je učešće 

premije neživotnog osiguranja oko 1,76%. Prosjek vrijednosti ovog pokazatelja u 2019. 

godini u Evropskim zemljama je oko 7,08%. Vrijednost bilansne sume 2020. godine je 

iznosila 249,4 miliona evra. U 

strukturi aktive dominantno učešće 

imaju dugoročna finansijska ulaganja 

sa 63,1%, dok u strukturi pasive oko 

60% se odnosi na rezervisanja, a oko 

30% na kapital. Matematička rezerva 

u 2020. godini iznosila je 70,7 

miliona evra, što prestavlja 48,2% ukupnih tehničkih rezervi.  

Grafikon 12: Premija po glavi stanovnika u Crnoj Gori od 2015-2020 

Izvor: Izvještaj o stanju na tržištu osiguranja u Crnoj Gori za 2020. 

Iznos bruto riješenih šteta u 2020. godini je iznosio36,6 miliona evra, što predstavlja pad u 

odnosu na 2019. godinu za 1,8%. 
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3.4. Stanje tržišta osiguranja u svijetu 

U ovom dijelu govoriće se o stanju tržišta osiguranja u svijetu, gdje će se najviše koristi 

podaci dostupni na Insurance Europe, koja predstavlja evropsku federaciju osiguranja i 

reosiguranja sa 37 članica. 2020. godina je bila godina izazova za sve sektore, pa tako i za 

sektor osiguranja, zbog pandemije virusa izazvane virusom Covid-19, kao i zbog različitih 

odgovora vlada zemalja na takvu situaciju. Globalno je zabilježen pad BDP za 3.3%, dok je 

u Evropi taj pad iznosio čak 7%, a u sektoru osiguranja se procjenjuju gubici između 50 i 

100 milijardi dolara. 

Prema procjenama za 2021. godinu očekuje se rast sektora osiguranja za nekih 5.1%, a 

glavni pokretači razvoja osiguranja očekuje se da budu SAD i Kina, dok će kod ostalih 

zemalja oporavak biti dosta neizvjestan.  

Tabela 4: Ukupno zaračunata premija (€bn) 
Izvor: https://www.insuranceeurope.eu 

 

 

 

 

 

 

 

Na grafikonu je prikazana premija osiguranja za članice Insurance Europe za 2018. i 2019. 

godinu prema vrstama osiguranja. Ukupna premija u 2019, godini je iznosila 1.254 milijarde 

dolara, što predstavlja rast u odnosu na prethodnu godinu za 4.5%. Najveće učešće u ukupnoj 

premiji zauzima životno osiguranja sa 55.82%, odnosno 700 milijardi dolara, zatim 

neživotno osiguranje sa oko 32.62% ili 409 milijardi dolara. U 2019. godini u odnosu na 

prethodnu godinu najviša stopa rasta osiguranja zabilježena je u zdravstvenom osiguranju, 

6.8%. Životno osiguranje je za razliku od ostalih vrsta osiguranja zabilježilo pad. Tokom 

2019. premija u životnom osiguranju je iznosila 700 milijardi dolara, a u 2018. 753 milijarde 

dolara, što predstavlja pad za nekih 4.7% 

  2018 2019 
Stopa 
rasta 

Životno  753 700 4,7% 

Zdravstveno 140 149 6,8% 

Neživotno 399 409 2,2% 

Auto osiguranje 142 147 3,1% 

Osiguranje imovine 103 107 3,4% 

Osiguranje od opšte odgovornosti 42 42 -0,2% 

Osiguranje od nesreće 32 33 3,0% 

Ukupno  1.291 1.254 4,5% 

https://www.insuranceeurope.eu/
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Grafikon 13: Učešće vrsta osiguranja u ukupnoj premiji 

Izvor: https://www.insuranceeurope.eu 

 

Karakteristično za proizvode životnog osiguranja je da se razlikuju od zemlje do zemlje, jer 

se ovi proizvodi prilagođavaju načinu na koji su organizovani nacinalni penzioni sistem, 

sistem osiguranja, kao i štednje. Premija životnog osiguranja, koja čini oko 56% ukupne 

premije u Evropi tokom 2019. godine, su u 2020. doživjele pad, kao posljedica pandemije 

virusa, koja je dovela do smanjenja broja radnih mijesta, čime je izazvano smanjenje 

prihoda, pa i mogućnosti za štednju. 

U Španiji, Portugalu i Francuskoj je zabilježen najveći pad premije životnog osiguranja jer 

su njihovi proizvodi životnog osiguranja dizajnirani tako da nude garantovanu kamatnu 

stopu. U Španiji postoji razlika između proizvoda koji se odnose na zaštitu života i onih koji 

su vezani za štednju, pa je tako u proizvodima koji nude zaštitu života došlo do pada premije 

od samo 0.38%, dok je kod proizvoda koji su vezani za štednju došlo do pada u premiji za 

čak 25%. U Grčkoj proizvodi koji nude samo zaštitu života ostvarili su smanjenje u premiji 

od 17.5%, dok su proizvdi koji predstavljaju kombinaciju zaštite života i štednje ostvarili 

rast od 53%. U Italiji su premije životnog osiguranja zabilježile značajan pad u drugom 

kvartalu 2020. godine, ali je krajem godine je ta stopa smanjena zbog oporavka na 

finansijskom tržištu pod uticajem mijera koje je preduzela Evropska centralna banka, pa je 

ukupan pad premije životnog osiguranja iznosio 5.8%. U Švedskoj je za razliku od većine 

zemalja došlo do rasta u prikupljenoj premiji za 15.1%, dok je na primjer u Holandiji prihod 

od premije životnog osiguranja ostao relativno stabilan, jer je zabilježen pad od samo 1.4%. 
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Grafikon 14: Prikaz kretanja premije životnog osiguranja u Evropskim zemljama 

Izvor: Insurance Europe 

Sa grafikona se vidi da je najviši pad u premiji životnog osiguranja zabilježen u Portugalu, 

-35%, zatim u Španiji -21% i u Francuskoj, -20%, dok je najveći rast bio u Švedskoj +15% 

i u Turskoj +27% tokom 2020.godine. 

Još uvijek ne postoje zvanični podaci o tome koliki je iznos isplaćenih osiguranih suma u 

2020. godini, jer su dostupne samo informacije za par zemalja koje su dostavljale izvještaje. 

Ali ono što se može zaključiti je da je stopa smrtnosti glavna komponenta koja utiče na nivo 

osiguranih suma, a ona je kao i nivo osiguranih suma varirala od zemlje do zemlje. U Italiji, 

koja je bila najviše pogođena pandemijom, došlo je do rasta potraživanja za osiguranom 

sumom za 14%, dok u Velikoj Britaniji su osiguravajuće kuće za vrijeme pandemije isplatile 

180 miliona evra porodicama osiguranika koji su život izgubili zbog posljedica virusa 

Covid-19, dok je na primjer u 2019. ukupan iznos koji je isplaćen po osnovu realizovanja 

osiguranog događaja iznosio 5,2 milijarde evra. 
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Grafikon 15: Prikaz kretanja isplaćenih osiguranih suma u Evropskim zemljama 

Izvor: Insurance Europe 

U posmatranju globalnog tržišta osiguranja, Evropsko tržište zauzima oko 32% učešća u 

ukupnoj premiji osiguranja prikupljenoj u 2019. godini. Ukupna premija u Evropi u 2019. 

godini iznosila je 1 641 milijardi dolara, što je za oko 5,77% više u odnosu na 2018. godinu, 

kada je ukupna premija iznosila 1 546 milijardi dolara.  Broj kompanija koje su se u 2019. 

godini bavile pružanjem usluga osiguranja u Evropi iznosio je 3 135, gdje postoji trend u 

smanjivanju broja kompanija koje se bave ovom djelatnosti zadnjih godina, pa je tako u 

odnosu na 2018. godinu broj kompanija smanjen za oko 2,4%. Isti trend bio je prisutan i kod 

broja zaposlenih u sektoru osiguranja sve do 2019. godine, kada je došlo do rasta broja 

zaposlenih za 2,2%, te je ukupan broj zaposlenih te godine iznosio 923 023. 

Grafikon 16: Ukupna premija osiguranja po kontinentima u 2019. godini 

Izvor: Insurance Europe 

32%

32%
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Nešto malo veća ukupna premija osiguranja prikupljena je na teritoriji Azije u 2019. godini, 

kada je iznosila 1 682 miljarde dolara, odnosno oko 32,4% globalno prikupljene ukupne 

premije. Ni Sjeverna Amerika ne zaostaje za Azijom i Evropom u iznosu ukupno prikupljene 

premije, pa ona zauzima učešće sa oko 31% u ukupnoj premiji, što znači da je ukupna 

premija u 2019. godini u Sjevernoj Americi iznosila 1 597 milijardi dolara. 

Dva važna pokazatelja po kojem se porede različita tržišta osiguranja su premija osiguranja 

po glavi stanovnika (eng.density) i penetracija, odnosno premija osiguranja kroz BDP. 

Tabela 5: Premija osiguranja po glavi stanovnika u Evropi 

Izvor: Insurance Europe 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Najveća premija po glavi stanovnika se odnosi na životno osiguranje i ona je 2019. godina 

iznosila 1 163, dok se najmanja premija po glavi stanovnika odnosi na osiguranje od nesreće. 

Ukupna premija po glavi stanovnika 2019. godine iznosila je 2 085 i zabilježila je pad u 

odnosu na 2018. godinu od 4,1%, a najveći uzročnik tog pada je smanjena premija životnog 

osiguranja po glavi stanovnika za oko 4.3% i smanje u premiji osiguranja od opšte 

odgovornosti po glavi stanovnika. 

Tabela 6: Premija osiguranja u odnosu na BDP u Evropi  

Izvor: Insurance Europe 

 

 

 

 

 

 2018 2019 
Stopa 

rasta 

Životno 1.262 1.163 4,3% 

Zdravstveno 233 248 6,4% 

Neživotno 668 680 1,8% 

Auto osiguranje 237 244 2,8% 

Osiguranje imovine 173 178 3,0% 

Osiguranje od opšte odgovornosti 70 70 -0,6% 

Osiguranje od nesreće 56 57 2,7% 

UKUPNO 2.163 2.085 4,1% 

 2018 2019 
Stopa 

rasta 

Životno 4,41% 3,95% 0.06 p.p. 

Zdravstveno 0,81% 0,84% 0.03 p.p. 

Neživotno 2,33% 2,31% -0.02 p.p. 

Auto osiguranje 0,83% 0,83% 0 p.p. 

Osiguranje imovine 0,60% 0,60% 0.001 p.p. 

Osiguranje od opšte odgovornosti 0,24% 0,24% -0.01 p.p. 

Osiguranje od nesreće 0,20% 0,20% 0 p.p. 

UKUPNO 7,55% 7,08% 0.09 p.p 
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Udio ukupne premije u BDP u Evropi za 2019. godinu je iznosio 7,08%, gdje je zabilježen 

pad za oko 0.09 procentna poena u odnosu na 2018. godinu. Najveće učešće u premiji po 

BDP odnosi se na životno osiguranje, koje je iznosilo 2019. godine 3,95%. Poređenja radi u 

zemljama regiona, Srbiji, Crnoj Gori, kao i kod nas u Bosni i Hercegovini ovaj pokazatelj je 

na nivou oko 2%. 
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4. ANALIZA VREMENSKIH SERIJA 

Analiza vremenskih serija je imala veoma dinamičan razvoj u prošlosti, jer se veliki broj 

istraživanja zasnivao upravo na ovim podacima. Vremenske serije korištene su za 

istraživanja u raznim sferama ljudskog života, te ih surećemo ne samo u ekonomiji pri analizi 

bruto domaćeg proizvoda tokom godina, ili cijena za određeni period, već i u drugim 

naukama. Tako se u meteorologiji bilježi temperatura tokom perioda, u demografiji se bilježi 

broj rodjenih, umrlih, iseljinih tokom određenog vremenskog intervala ili u medicini se 

bilježi nivo šećera u krvi za pacijenta tokom vremena, nivo krvnog pritiska ili brzina otkucaja 

srca. 

Na osnovu navedenih primjera može se reći u kratkim crtama šta se podrazumijeva pod 

vremenskim serijama. Vremenskim serijama smatra se uredjen niz podataka u odnosu na 

istu vremensku jedinicu, koju može činiti jedan dan, sedmica, mjesec, kvartal ili godina. 

Statistička analiza vremenskih serija razlikuje se od obične statističke analize po tome što 

varijable koje se posmatraju u vremenskoj seriji nisu nezavisne između sebe, kao kod 

klasične statističke analize, jer ako ništa mora se uzeti u obzir njihov vremenski poredak. 

(Marić, 1991) 

Prema Kovačiću postoje neka bazična četiri cilja pri analizi vremenskih serija. Prvi cilj ili 

prva etapa pri analizi vremenskih serija jeste deskripcija koja podrazumijeva da se grafički 

prikaže vremenska serija, kao i da se prikaže njena sumarna statistika, kako bi se utvrdile 

njene osnovne karakteristike. Nekada pri jednostavnijoj analizi vremenskih serija dovoljan 

je samo grafički prikaz da se utvrdi suština posmatrane pojave. Drugi cilj predstavlja 

objašnjenje, kada na primjer postoje podaci o dvije ili više vremenske serije, tada se 

varijacije jedne serije mogu iskoristiti kako bi se objasnile varijacije u drugoj seriji. Treću 

etapu čini predvidjanje, gdje na osnovu istorijskih podataka o određenoj varijabli se pravi 

model na osnovu kojeg se prave prognoziranja za buduće vrijednosti te varijable. I na kraju, 

kao posljednja faza u analizi vremenskih serija dolazi kontrola, koja podrazumijeva da kad 

postoji model na osnovu kojeg se vrši predvidjanje, da se ulazne varijable manipulišu tako 

da kao rezultat se dobiju vrijednosti koje su približne onima koje su postavljene u nekom 

cilju. 
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Zadaci statističke analize vremenskih serija mogu se definisati i kao: (Jovičić, 1989)  

− opisivanje proteklog razvoja pojave u vremenu,  

− objašnjenje njene varijacije pomoću drugih pojava,  

− predviđanje i kontrola dinamičkih procesa,  

− testiranje pretpostavki o postavkama privredne teorije,  

− objašnjenje varijacije jedne varijable pomoću drugih varijabli,  

− uklanjanje sistemske razvojne komponente (trenda) radi poređenja kovarijacija  

različitih serija (De-Trending),  

− kvantifikacija sezonske komponente i drugih sistemskih komponenti  

(desezoniranje), kvantitativno ispitivanje privrednih ciklusa,  

− ispitivanje strukturnih promjena. 

4.1. Vrste vremenskih serija 

Vremenske serije mogu se podijeliti u odnosu na razne kriterijume. (Lovrić, 2005) navodi 

neke od njih, kao što su podjela vremenskih serija u odnosu na broj posmatranih pojava, pa 

razlikuje univarijatne vremenske serije, u slučaju posmatranja u vremenskom ternutku jedne 

pojave i multivarijatne vremenske serije u slučaju posmatranja više pojava tokom vremena. 

Zatim, podjela vremenskih serija s obzirom na način nastajanja, na neprekidne i prekidne 

vremenske serije. Neprekidne vremenske serije su one čiji elementi se mogu izmjeriti u bilo 

kom vremenskom trenutku, kao što su na primjer podaci o temperaturi vazduha ili o cijeni 

određenog proizvoda, dok kod prekidnih vremenskih serija njeni elementi dobijaju 

vrijednost samo u određenim vremenskim intervalima, kao što su mjesec, kvartal ili godina. 

Primjer prekidnih vremenskih serija su podaci o izvozu neke zemlje ili uvozu. Do prekidnih 

vremenskih serija može se doći i preko neprekidnih putem dva metoda, metodom 

sistematskog uzorka i metodom agregiranja. Metoda sistematskog uzorka podrazumijeva da 

neprekidne vremenske serije posmatramo samo u određenom vrmenskom period, ne 

konstantno. Tipičan primjer za to je cijena akcija na berzama, gdje se vrijednost može 

zabilježiti u bilo kom trenutku tokom dana, ali se ipak u praksi njena vrijednost bilježi samo 

na kraju dana, pri zatvaranju berze. Metoda agregiranja, kao što i naziv kaže, do vrijednosti 

elemenata vremenske serije se dolazi kumuliranjem vrijednosti tokom određenog perioda. 
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Društveni bruto proizvod je primjer za to, je se tokom čitave godine sabiraju svi element ii 

bilježi se njegova vrijednost samo na kraju godine. (Kovačić, 1995) 

U odnosu na vremenski parametar, razlikuju se diskretne vremenske serije, čije varijable 

uzimaju konkretne vrijednosti i kontinuirane vremenske serije, čije varijable uzimaju 

vrijednosti iz nekog intervala. Zatim se razlikuju determinističke vremenske serije, kod kojih 

se buduće vrijednosti posmatranih varijabli mogu tačno predvidjeti i stohastičke vremenske 

serije, čije se vrijednosti varijabli mogu samo procijeniti, ali ne i tačno predvidjeti. 

4.2. Komponente vremenske serije 

Pri posmatranju određene pojave tokom dužeg vremenskog perioda, logično je pretpostaviti 

da će dolaziti do oscilacija u njenom kretanju, jer na kretanje pojava utiču brojni faktori. Kod 

ekonomskih analiza kao najjednostavniji primjer može se uzeti promjena političkog 

okruženja koji djeluje na gotovo sve ekonomske indikatore. Svrha analize pojava kroz 

određeni period jeste da se utvrdi pravilnost u kretanju pojave u prošlosti i da se na osnovu 

tih rezultata pokuša predvidjeti kretanje iste pojave u budućnosti. Da bi se ispunio taj cilj 

potrebno je razložiti vremensku seriju na njene komponente. 

Vremenske serije mogu se razložiti na četiri komponente  (Berenson, M. L. -Levine, D. M. 

- Krehbiel, T. C.: , 2002): 

⎯ Trend, odnosno razvojna tendencija pojave tokom vremena; 

⎯ Ciklična komponente, koja predstavlja oscilacije oko trenda koje se dešavaju u 

nejednakim vremenskim periodima, dužim od godinu dana; 

⎯ Sezonska komponenta, odnosi se na varijacije oko trenda, ali u periodima manjim od 

godinu dana; 

⎯ Rezidualna komponenta je komponenta koja sažima sve slučajne faktore koji mogu 

djelovati na seriju. 

Bitno je napomenuti da ne mora svaka vremenska serija da se sastoji od sve četiri 

komponente, neke od komponenata mogu biti izostavljene, s tim da rezidualna komponenta 

mora biti sastavni dio svake vremenske serije. 
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Klasični modeli vremenskih serija pomoću kojih se analizira djelovanje navedenih 

komponenti na vremenske serije su: multiplikovani model, aditivni model i kombinovani. 

(Zižić, M. -Lovrić, M. -Pavličić, D., 2001) 

Ako se označi sa         C-ciklična komponenta 

T-trend 

S-sezonska komponenta 

R-rezidualna komponenta 

tada multiplikovani model se može zapisati u sljedećem obliku: 

     Y=T*C*S*R 

Kod aditivnog modela varijacije pojave predstavljaju zbir komponenti: 

     Y=T+C+S+R 

Kombinovani model predstavlja razne kombinacije multiplikovanog i aditivnog modela sa 

komponentama. Jedna od kombinacija može biti i sljedeća: 

     Y=T*C+S*R 

Najčešće u ekonomskim analizama se koristi multiplikovani model, dok on nije pogodan u 

slučajevima kada su vrijednosti nekih komponenti negativne ili bliske nuli. U tom slučaju 

pogodnije je da se za analizu koristi aditivni model. Pri početku analize potrebno  je znači 

identifikovati svaku od komponenti, odnosno potrebno je izvršiti dekompoziciju vremenske 

serije. Kao provjera da li je dobro izvršena dekompozicija vremenske serije koristi se 

pronalaženje srednje vrijednosti rezidualne komponente. Ako je vrijednost rezidualne 

komponente blizu nule u aditivnom modelu ili blizu jedinice u multiplikovanom modelu to 

je znak da je dekompozicija pravilno izvedena. 
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4.2.1. Trend 

Grafikon 17:Prikaz kretanja GDP Bosne i Hercegovine za period 1994-2020 

Izvor: WorldBank Data 

Na grafikonu 17 prikazana je vremenske serija u intervalu od 1994. do 2020. godine. Sa 

grafikona se može vidjeti da kretanje društvenog bruto proizvoda pokazuje uzlazni trend. 

Prema tome grafički prikaz neke vremeneske serije je prvi korak u određivanju linije trenda. 

Kada se preko grafičkog prikaza ne može jasno utvrditi o kojoj liniji trenda je riječ poseže 

se za dodatnim metodama: metodom diferencija i metodom pokretnih prosjeka. Metod 

diferencija podrazumijeva da se provedu diferencije prvog, drugog ili višeg reda. U slučaju 

da su diferencije prvog reda približno iste, tada datu vremensku seriju najbolje opisuje 

linearna funkcija, a ako su diferencije drugog reda približno jednake, tada je bolje koristiti 

eksponencijalnu funkciju. (G., 2012) 

Metod pokretnih prosjeka koristi se kako bi se izravnale kratkoročne varijacije pojave koja 

nastaju u kraćim vremenskim periodima. Ova metoda se koristi na način da se na primjer za 

pojavu u drugom period, saberu vrijednosti te pojave u prvom, drugom i trećem period, u 

slučaju ako se želi dobiti tromjesečni pokretni prosjek, i posijeli sa tri: 

Y2 = 
𝑌1+𝑌2+𝑌3

3
    (4.2.0) 

Nakon utvrđivanja linije trenda sljedeći korak je u izračunavanju parametara iz funkcije koja 

najbolje opisuje zadati trend, putem metoda najmanjih kvadrata, i na osnovu toga može se 

vršiti predvidjanje kretanja posmatrane pojave u budućnosti, kroz ekstrapolaciju trenda. 

(Nenadović, 1988) 
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4.2.2. Ciklična komponenta 

 

Na grafikonu 20, prikazano je kretanje nafte, te je ova vremenska serija dobar primjer za 

prikazivanje ciklične komponente. Ciklična komponenta predstavlja naizmjenične oscilacije 

posmatrane pojave. U slučaju kratkih vremenskih serija teško je uočiti cikličnu komponentu, 

pa se ona tada izjednačava sa 

trendom. Karakteristično za cikličnu 

komponentu je da ima par faza: 

prosperitet, opadanje, depresiju i 

oporavak. Ciklična komponenta 

može se prikazati sinusoidnom 

funkcijom ili konsinusoidnom. 

(Đorđevic, 2006) 

Grafik 18: Kretanje cijene nafte od 1988-2008 

Izvor: http://www.wikipedia.rs 

 

4.2.3. Sezonska komponenta 

 

Sezonska komponenta vremenske serije    predstavlja periodično odstupanje neke pojave od 

prosjeka, gdje se odstupanje ispoljava u toku jedne godine. Prema tome da bi se uočilo 

postojanje sezonskih uticaja potrebno je koristiti podatke o pojavi izražene u kvartalima ili 

mjesecima. Karakateristično za sezonsku komponentu je da se ona može javljati tokom više 

godina u uvijek približno istom 

period, istog smjera i intenziteta, te se 

takve oscilacije nazivaju stabilnim, 

dok za razliku od njih nestabilne 

sezonske oscilacije se javljaju u 

manjem ili većem intenzitetu nego 

prethodnih godina. (Jovičić, 1989) 

 

Grafik 19: Prikaz serije sa sezonskim uticajem 

 Izvor: Kovačić, 1995 

 

http://www.wikipedia.rs/
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Da bi se iz vremenske serije izmjerio uticaj sezonske komponente koristi se metod odnosa 

prema pokretnim prosjecima, koji se sprovodi u sljedećim fazama: (Somun-Kapetanović, 

2008) 

⎯ Trend i ciklična komponenta se posmatraju zajedno preko kvartalnih ili mjesečnih 

pokretnih prosjeka; 

⎯ Cijela serija se podijeli sa trendom i cikličnom komponentom koje su izražene preko 

pokretnih prosjeka, te u seriji ostaje samo sezonska i slučajna komponenta; 

⎯ Računa se prosječna vrijednost slučajne i sezonske komponente za pojedine mjesece 

ili kvartale, te se na taj način dobija samo uticaj sezonske komponente na vremensku 

seriju. 

 

4.3. Stacioniranost 

Kako bi se uspješno sprovelo bilo koje empirijsko istraživanje zasnovano na vremenskim 

serijama, potrebno je da se ispuni uslov stacioniranosti. Razlikuju se dva koncepta 

stacioniranosti: slaba i stroga stacioniranost. Slaba stacioniranost vremenskih serija 

podrazumijeva da su očekivana vrijednost i varijansa stohastičkog procesa konstantne tokom 

vremena, a da kovarijansa između dva vremenska perioda zavisi samo od vremenskog 

razmaka, a ne od vremensko trenutka. (Tsay, 2005) 

Definicija 1: Za vremensku seriju se kaže da je slabo stacionirana ako ispunjava sljedeće 

uslove: 

𝐸(𝑋𝑡) = μ = const, t = 1,2, . ..        (4.3.0) 

𝑉𝑎𝑟(𝑋𝑡) = const, t = 1,2, . ..         (4.3.1) 

𝐶𝑜𝑣(𝑋𝑡, 𝑋𝑡−𝑘) = 𝑦(𝑘),𝑡 =1,2,... ,𝑘 =1,2,...      (4.3.2) 

 Drugi koncept stacioniranosti se odnosi na jaku stacioniranost, koja podrazumijeva da 

vremenska serija pored uslova slabe stacioniranosti ispunjava i uslov da za bilo koji n i k 

prirodni broj ili n-torku prirodnih brojeva, vremenski niz ima istu raspodjelu vjerovatnoća, 

što znači da se slučajni nizovi ne mjenjaju kroz vrijeme. 

Definicija 2: Vremenska serija je strogo stacionirana ako za bilo koja dva prirodna broja n i 

k i bilo koju n-torku prirodnih brojeva (t1,…..,tn), slučajni nizovi (Xt1,…,Xtn) i 

(Xt1+k,…,Xtn+k) imaju istu funkciju raspodjele. 
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Slika 1: Primjer stacioniranih vremenskih serija 

Izvor: https://crunchyreads.com/2018/09/13/   

Ipak većina vremenskih serija koje se koriste u empirijskim istraživanjima su nestacionirane, 

odnosno nije zadovoljen uslov o konstantnom prosjeku tokom vremena. Korišćenje 

nestacioniranih vremenskih serija u statističkim istraživanjima zasnovanim na regresionoj 

analizi daje nepouzdane rezultate, te se prije provođenja istraživanja treba otkloniti 

nestacioniranost. Jedan od načina za transformaciju vremenskih serija iz nestacioniranih u 

stacionirane jeste sprovodjenje prvih diferencijala. Nekada nije dovoljno diferencirati samo 

jednom seriju, te se tada govori o integrisanom procesu vremenskih serija. (Montgomery, 

D., Jennings, C., Kulahci, M.: “Introduction to Time Series Analysis and Forecasting “, 

2008) 

Slika 2: Primjer nestacionirane vremenske serije 

Izvor: https://crunchyreads.com/2018/09/13/  

https://crunchyreads.com/2018/09/13/
https://crunchyreads.com/2018/09/13/
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Prije sprovodjenja statističke analize zasnovane na regresiji, potrebno je prvo utvrditi red 

integrisanosti svake varijable. Jedan od standardnih načina za utvrđivanje integrisanosti je 

primjena DF testa, kojeg su razvili Dickey i Fuller. Ovaj test naziva se još test jediničnog 

korjena i zasniva se na regresiji  

∆yt=δyt-1+ut.     (4.3.3) 

DF test podrazumijeva testiranje koeficijenta δ iz prethodne regresione jednačine. Postavlja 

se nulta hipoteza koja glasi: δ=0 i alternativna hipoteza: δ<0 i kreće se u testiranje. Ako se 

nulta hipoteza ne može odbaciti to znači da je varijabla yt integrisana reda višeg od jedan ili 

ona uopšte nije integrisana. Sprovodi se dalje testiranje, gdje se DF test primjenjuje sada na 

integrisanoj vremenskoj seriji prvog reda:  

∆∆yt=∆δyt-1+ut    (4.3.4) 

 Ako se odbaci nulta hipoteza to znači da je serija stacionirana, a ako se prihvata nulta 

hipoteza i dalje se sprovodi testiranje sve dok se ne utvrdi red stacioniranosti. 

DF test je ipak u praksi pokazao neke nedostatke, jer nije pretpostavljao prisutnost 

autokorelacije, te su autori testa izvršili izmjene postojećeg testa i došli do proširenog testa, 

koji se naziva ADF test i zasniva se na sljedećoj regresionoj jednačini: 

 ∆yt=δyt-1+Σδi∆yt=∆δyt-1+ut 

Pri sporovodjenju ADF testa potrebno je predvidjeti vrijednot k, koji se odnosi na broj 

perioda yt-1,  tako da ta vrijednost bude i dovoljno velika da bi se izbjeglo dejstvo 

autokorelacije grešaka, ali i dovoljno malena kako bi se sačuvao broj stepeni slobode. 

(Karadžić, 2005) 

4.4. Linearni procesi 

 Na samom početku analize potrebno je utvrditi o kakvoj je vezi riječ između posmatranih 

pojava. Skoro uvijek se kreće sa pretpostavkom da je u pitanju linearna veza.  Vremenska 

serija se može zapisati u sljedećem obliku: 

𝑌𝑡 = 𝐿(𝑋𝑡) =  ∑ 𝜔𝑗    𝑋𝑡−𝑗
∞
𝑗=−∞    (4.4.0) 
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gdje L predstavlja linearni filter koji pokazuje da vrijednost vremenske serije 𝑌𝑡 zavisi u 

trenutku t od svojih prošlih, kao i budućih vrijednosti. L operator se koristi u analizi 

vremenskih serija da transformiše proces iz sadašnjosti u proces iz prethodnog vremenskog 

perioda, odnosno:          L𝑍𝑡 = 𝑍𝑡−1, pa za proces 𝑍𝑡 važi: 

𝑍𝑡−2=L𝑍𝑡−1=LL𝑍𝑡=𝐿2𝑍𝑡 

𝑍𝑡−3=L𝑍𝑡−2=L𝐿2𝑍𝑡=𝐿3𝑍𝑡 

𝑍𝑡−𝑚=L𝑍𝑡−(𝑚−1)=L𝐿𝑚−1𝑍𝑡=𝐿𝑚𝑍𝑡.   (4.4.1) 

Formula (4.4.0) češće se zapisuje u obliku: 

𝑌𝑡 = 𝐿(𝑋𝑡) =  ∑ 𝜔𝑗    𝑋𝑡−𝑗
∞
𝑗=0   (4.4.2) 

jer su za istraživanja dostupni uvijek istorijski podaci, što implicira da je j≥0, te u ovom 

slučaju vrijednosti vremenske serije zavise samo od sopstvenih prošlih vrijednosti. 

Da bi se proces Xt nazvao linearnim, mora ga biti moguće predstaviti u sljedećem obliku: 

𝑋𝑡 = 𝜇𝑡 + ∑ 𝜃𝑗    𝜀𝑡−𝑗
∞
𝑗=0  (4.4.3) 

pri čemu je: 

𝜇𝑡 – deterministička komponenta, koja može da se predstavi nekom matematičkom 

funkcijom, što je važno za prognoziranje vremenskih serija, jer izabrani tip finkcije važi i u 

budućem periodu. 

∑ 𝜃𝑗    𝜀𝑡−𝑗
∞
𝑗=0  – stohastička komponenta, koja objedinjuje sve slučajne faktore u modelu. 

Očekivanje i varijansa linearnog procesa su: 

𝐸(𝑋𝑡) = 𝐸(𝜇𝑡) + ∑ 𝜃𝑗    𝐸(𝜀𝑡−𝑗)∞
𝑗=0  =𝜇𝑡 + 0 = 𝜇𝑡 (4.4.4) 

Var(𝑋𝑡) = Var (𝜇𝑡)  + ∑ 𝜃𝑗    𝑉𝑎𝑟(𝜀𝑡−𝑗)∞
𝑗=0  = 0+𝜎2 ∑ 𝜃𝑗

2∞
𝑗=0  (4.4.5) 

=𝜎2 ∑ 𝜃𝑗
2∞

𝑗=0 . 

Kovarijansna i korelaciona funkcija glase: 

𝑌𝑘 = 𝐶𝑜𝑣(𝑋𝑡,𝑋𝑡−𝑘) = 𝐸((𝑋𝑡 − 𝜇)(𝑋𝑡−𝑘 − 𝜇)) 

=E((𝜀𝑡 + 𝜃1𝜀𝑡−1 + ⋯ + 𝜃𝑘𝜀𝑡−𝑘 + 𝜃𝑘+1𝜀𝑡−𝑘−1+...)(𝜀𝑡−𝑘 +𝜃1𝜀𝑡−𝑘−1 + ⋯ )) 



56 
 

=𝜎2(𝜃𝑘+ 𝜃1𝜃𝑘+1 + 𝜃2𝜃𝑘+2 + ⋯ ) 

=𝜎2 ∑ 𝜃𝑗+𝑘𝜃𝑗
∞
𝑗=0  

𝜌𝑘 =
𝜎2 ∑ 𝜃𝑗+𝑘𝜃𝑗

∞
𝑗=0

∑ 𝜃𝑗
2∞

𝑗=0

. (4.4.6) 

Ako važe pretpostavke 𝜇𝑡 ≡ 𝜇 = 𝑐𝑜𝑛𝑠𝑡    i ∑ 𝜃𝑗
2∞

𝑗=0  < ∞ to znači da kovarijansna  funkcija 

zavisi samo od k, pa je proces slabo stacioniran.  

Linearni procesi koji imaju konačan broj parametara su: 

⎯ autoregresioni proces reda p (AR) 

⎯ proces pokretnih sredina reda q (MR) 

⎯ proces ARMA reda p,q 

 

4.4.1. Autoregresioni modeli 

Autoregresioni modeli su takvi modeli kod kojih se kretanje vremenske serije Xt objašnjava 

tako da predstavlja zavisnost sopstvenih vrijednosti iz prethodnih perioda Xt-1, Xt-2,… 

Najednostavniji model je autoregresioni model prvog reda, koji pretpostavlja da Xt zavisi 

samo od svoje vrijednosti iz Xt-1 perioda i može se zapisati na sljedeći način: 

Xt = w0 + w1 Xt-1 + ℇt     (4.4.7) 

gdje su w0 i w1 parametri modela, a autoregresioni model reda p se može se zapisati: 

Xt = w0 + w1 Xt-1 + …+ wpLt-p + ℇt ili kraće:  (4.4.8) 

w(L) Xt = ℇt , pri čemu je w(L)=1- w1L – w2L
2 -…- wpL

p 

Da bi se došlo do uslova stacioniranosti vrši se rekurzivna zamjena unazad, te se dobija: 

Xt = w1 Xt-1 + ℇt 

= w1(w1 Xt-2 + ℇt-1 )+ ℇt 

= w1
2(w1 Xt-3 + ℇt-2 )+ ℇt  + w1 ℇt-1 

= … = 
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= ℇt  + w1 ℇt-1 + w1
2 ℇt-2 + …    (4.4.9) 

Na osnovu ovoga računa se disperzija vremenske serije Xt 

D(Xt) = D(ℇt  + w1 ℇt-1 + w1
2 ℇt-2 + …) = 𝜎2(1 + w1

2 + w1
4 + + w1

6+…),  (4.4.10) 

a  𝜎2 = 𝐷(ℇt ) 

Serija je slabo stacionirana ako je zadovoljen uslov da je ǀ w1 ǀ <1, a disperzija vremenske 

serije je konačna i jednaka: 

    D(Xt) = 
𝜎2

1−𝜎1
2       (4.4.11) 

Autokovarijacioni koeficijent na rastojanju k je yk  = E(XtXt-k ) za E(XtXt-k) 

Kako je  

Xt = ℇt  + w1 ℇt-1 + w1
2 ℇt-2 + w1

3 ℇt-3+  …+ w1
k ℇt-k + w1

k+1 ℇt-k-1 +… (4.4.12) 

Onda je autokovarijacioni koeficijent na rastojanju k 

yk = E(Xt, Xt-k) 

=E((ℇt  + w1 ℇt-1 + w1
2 ℇt-2 +…+ℇt-k + w1

k+1 ℇt-k-1 +…)( ℇt-k + w1 ℇt-k-1 + w1
2 ℇt-k-2 )) 

= 𝜎2(w1
k + w1 w1

k+1 + w1
2 w1

k+2+…) 

= 𝜎2 w1
k (1+ w1

2 + w1
4 +…) 

=
 𝜎2𝑊1

𝑘

1−𝑊1
2            (4.4.13) 

na rastojanju k autokovarijaciona funkcija zavisi od disperzije slučajne promjenjive i 

autoregresionog parametra. 

Autokorelacioni koeficijent na rastojanju k izražava se formulom:  

𝜌𝐾 =
𝑌𝑘

𝑌0
      (4.4.14) 

Na osnovu prethodnih prethodnih formula dobija se: 
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𝜌𝐾 =

 𝜎
2   

𝑤1
𝑘

1−𝑤1
2

 𝜎2

1−𝑤1
2

     (4.4.15) 

I dobija se da je autokovarijaciona funkcija vremenske serije opisane autoregresionom 

funkcijom prvog reda sljedeća: 

𝜌𝐾=𝑤1
𝑘, 𝑘 = 1,2, …     (4.4.16) 

4.4.2. Model pokretnih prosjeka 

U modelu pokretnih prosjeka vremenska serija se opisuje kao funkcija članova procesa 

slučajne varijable u periodima t, t-1,…Ovaj model se najčešće koristi za modelovanje pojava 

kod kojih događaji uzrokuju efekte koji su trenutni i koji kratko traju. (Kovačić Z. , 1995) 

Model pokretnih prosjeka može se zapisati sljedećim izrazom, gdje je Xt model pokretnih 

prosjeka prvog reda: 

Xt = ℇt  - 𝜃1 ℇt-1      (4.4.17) 

Uopšteni oblik za model pokretnih prosjeka reda p zapisuje se u sljedećem obliku: 

Xt = ℇt  - 𝜃1 ℇt-1 -…- 𝜃p ℇt-p ili kraće  (4.4.18) 

Xt = 𝜃(L) ℇt , pri čemu je   (4.4.19) 

𝜃(L)=1- 𝜃1L – 𝜃 2L
2 -…- 𝜃pL

p   (4.4.20) 

Procesi u modelu pokretnih prosjeku su slabo stacionirani, jer imaju konstantu aritmetičku 

sredinu i varijasnu, dok autokovarijaciona funkcija ima nenultu vrijednost za određeno 

kašnjenje, dok nakon toga ima nultu vrijednost. 

Kod modela pokretnih prosjeka prvog reda očekivana vrijednost Xt je jednaka nuli, a 

varijansa je konstantna, odnosno: 

E(Xt) = 0      (4.4.21) 

Var(Xt)=(1+ 𝜃1
2

 )  𝜎2    (4.4.22) 
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Ako model pokretnih prosjeka prvog reda se pomnoži sa Xt+s  i uzme se u obzir očekivanje, 

dobija se autokovarijansa: 

Y1 = - 𝜃1 𝜎2 i Ys =0, za s>1     (4.4.23) 

A autokorelaciona funkcija je:  

𝜌0 =1, 𝜌0 =
− 𝜃1

1+ 𝜃1
2, 𝜌𝑠 =0, za s>1   (4.4.24) 

4.4.3. Dualna veza između AR i MR modela 

Da bi došli do veze između autoregresionog i modela pokretnih prosjeka krenuće se od 

stacioniranog AR procesa: 

w(L) Xt = ℇt      (4.4.25) 

koji se može predstaviti u MA obliku na sljedeći način: 

𝑋𝑡 = 
1

𝑤(𝐿)
 =𝜔(𝐿)𝜀𝑡    

gdje je    (4.4.26) 

w(L) 𝜔(𝐿) 𝜀𝑡=1.     (4.4.27) 

Ovaj izraz govori da koeficijenti uz operator docnje trebaju biti jednaki. 

Dalje, za uspostavljanje veze potrebno je koristiti AR model reda 2: 

(1-𝑤1𝐵 − 𝑤2𝐿2)(1 + 𝜔1𝐵 + 𝜔2𝐿2 + ⋯ ) = 1.     (4.4.28) 

Množenjem i izjednačavanjem koeficijenata uz 𝐿𝑗, j≥ 0 dobijaju se sljedeće relacije: 

𝐿1: 𝜔1 − 𝑤1 = 0   ≫ 𝜔1 = 𝑤1    (4.4.29) 

𝐿1: 𝜔2 − 𝑤1𝜔1 − 𝑤2 = 0  ≫ 𝜔2 = 𝜔1𝑤1 +  𝑤2=𝑤1
2 + 𝑤2  (4.4.30) 

𝐿1: 𝜔3 − 𝑤1𝜔2 − 𝑤2𝜔1 = 0  ≫ 𝜔3=𝜔2𝑤1+𝜔1𝑤2=𝑤1
3+2𝑤1𝑤2 (4.4.31) 

Ove relacije služe da bi se moglo zaključiti kako odrediti 𝜔 ponder, pa se zaključuje da je: 

𝜔1 = 𝑤1, 𝜔𝑗 =  𝜔𝑗−1𝑤1 +  𝜔𝑗−2𝑤2, 𝑧𝑎 𝑗 ≥ 2.     (4.4.32) 

Uz pomoć svega navedenog može se zaključiti da je stacionirani AR proces konačnog reda 

ekvivalentan MA procesu beskonačnog reda. 
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Ako se krene od MA procesa, čiji je opšti oblik: 

Xt = 𝜃(L) ℇt , zapisan u AR formi: 

𝜔(L)𝑋𝑡=
1

 𝜃(L)
𝑋𝑡 = ℇt.     (4.4.33) 

Za dalju analizu uzeće se MA proces reda 2: 

(1-𝜔1𝐵 − 𝜔2𝐿2 − 𝜔𝐿3 − ⋯ )𝑋𝑡 =
1

1−𝜃1𝐵−𝜃2𝐿2 𝑋𝑡 =  ℇt, gdje se na osnovu jednakosti jedne 

i druge strane dobija: 

(1 − 𝜃1𝐵 − 𝜃2𝐿2) (1-𝜔1𝐵 − 𝜔2𝐿2 − 𝜔𝐿3 − ⋯ ) = 1.    (4.4.34) 

Ovaj izraz pokazuje da koeficijenti uz operatore docnje moraju biti jednaki. Sredjivanjem 

izraza dobija se: 

𝐿1: −𝜔1 − 𝜃1 = 0   ≫ 𝜔1 = −𝜃1    (4.4.35) 

𝐿1: −𝜔2 + 𝜔1𝜃1 − 𝜃2 = 0  ≫ 𝜔2 = 𝜔1𝜃1 −  𝜃2=− 𝜃1
2 - 𝜃2  (4.4.36) 

𝐿1: −𝜔3 + 𝜔2𝜃1 + 𝜔1𝜃2 = 0  ≫ 𝜔3=𝜔2𝜃1+𝜔1𝜃2   (4.4.37) 

Na osnovih ovih relacija zaključuje se da važi sljedeće: 

𝜔𝑗 =  𝜔𝑗−1𝜃1 +  𝜔𝑗−2𝜃1, 𝑧𝑎 𝑗 ≥ 3.    (4.4.38) 

Na kraju može se konstatovati da je MA proces konačnog reda ekvivalentan AR procesu 

beskonačnog reda. Veza između AR i MR procesa ogleda se i u odnosu njihovih 

autokorelacionih funkcija, kako običnih, tako i parcijalnih, odnosno AR ima autokorelacione 

koeficijente koji lagano nestaju i parcijalne autokorelacione koeficijente koji poslije p-tog 

reda su jednaki nuli, dok je kod MR procesa obrnuta situacija. Naime, autokorelacioni 

koeficijenti poslije p-tog reda odumiru, a parcijalni autokorelacioni koeficijenti polako 

nestaju. 

4.4.4. Autoregresioni model pokretnih prosjeka 

Kombinacijom prethodna dva modela, modela pokretnih prosjeka i autoregresionih modela, 

dobija se autoregresioni model pokretnih prosjeka (ARMA). Karakteristika ovog modela je 

da njegova slučajna greška prati šemu pokretnih prosjeka.  
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Proces {𝑋𝑡, 𝑡 ∈ 𝑇} je ARMA (p,q) ako se može predstaviti na sljedeći način: 

𝑋𝑡 = ∑ 𝜑𝑗𝑋𝑡−𝑗 + 𝜀𝑡 − ∑ 𝜃𝑖𝜀𝑡−𝑖
𝑞
𝑖=1

𝑝
𝑗=0                ili               𝜑(𝐿)𝑋𝑡= 𝜃(𝐿) 𝜀𝑡  (4.4.38) 

pri čemu su: 

𝜑(𝐿) = (1-𝜑1𝐿 − ⋯ 𝜑1𝐿𝑝) AR karakterističan polinom ARMA (p,q) procesa, 

𝜃(𝐿) = (1-𝜑1𝐿 − ⋯ 𝜑1𝐿𝑝) MR karakterističan polinom ARMA (p,q) procesa. 

ARMA (p,q) može da se predstavi u obliku: 

𝑋𝑡 − ∑ 𝜑𝑗𝑋𝑡−𝑗
𝑝
𝑗=0  = 𝜀𝑡 − ∑ 𝜃𝑖𝜀𝑡−𝑖

𝑞
𝑖=1   (4.4.39) 

 

AR komonenta          MR komonenta 

4.4.5. Vektorski autoregresioni model 

Vektorski autoregresioni model predstavlja uopštenje autoregresionog modela u 

višedimenzionom  slučaju, što znači da se posmatra regresiona veza između promjenjive u 

trenutku t sa ostalim promjenjivim is a samom sobom u trenucima prije t.  

Definicija: Slabo stacionirana višedimenzona vremenska serija Xt = (x1t,…xkt ) prati 

autoregresioni model reda p ako zadovoljava sljedeću jednačinu: 

Xt = w0 + w1 Xt-1 + … + wp Xt-p +at    (4.4.40) 

gdje je w0 k-dimenzioni vector, wj su k x k matrice i at = (a1t,..,akt) vektorski proces bijelog 

šuma. 

Ako se koristi operator docnje B, VAR(p) model se može zapisati na sljedeći način: 

(I - w1B - … - wP B
p ) Xt = w0 + at    (4.4.41) 

gdje je I k x k jedinična matrica. To se može kraće zapisati kao: 

w(B) Xt = w0 + at      (4.4.42) 

gdje je w(B) = I - w1B - … - wP B
p ) zapisan  matrični polinom. 
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U slučaju da se model piše rekurzivno, tada će se sa desne strane jednakosti nalaziti šumovi 

at-k, k > 0. Množeći jednačine modela Xt i Xt-l, l > 0 sa at ʹ izvode se sljedeće vrijednosti 

kovarijacije: 

Cov(Xt, at ) = ∑          (4.4.43) 

Cov(Xt-l, at ) = 0, l > 0.        (4.4.44) 

4.4.5.1. Očekivanje VAR(p) modela 

Ako je serija Xt slabo stacionirana, onda je oekivanje invarijatno u odnosu na vrijeme. Neka 

je µ = E(Xt). 

Kada se primjeni očekivanje kroz jednačinu modela 

Xt = w0 + w1 Xt-1 + … + wp Xt-p +at, p > 0   (4.4.45) 

dobija se sljedeća jednakost 

E(Xt) = w0 + w1 E(Xt-1) + … + wp E(Xt-p) +0   (4.4.46) 

µ = w0 + w1 µ +…+ wp µ     (4.4.47) 

što dalje dovodi do 

µ = E(Xt) = (I - w1 - …- wp)
-1 w0 = [w(1)]-1 w0  (4.4.48) 

4.4.5.2. Kros-korelacione i kroskovarijacione matrice VAR(p) modela 

Prilikom odabira modela bitni pokazatelji su osobine kros-korelacionih i kros-

kovarijacionih matrica. Očekivanje se  može zapisati i  kao µ = E(Xt) = [w(1)]-1 w0. Ako 

je poznato očekivanje, model se može zapisati i kao: 

Xt - µ = w1 (Xt-1 - µ) + …+ wp (Xt-p - µ) + at.   (4.4.49) 

 Kada se pomnoži prethodni izraz (Xt-h - µ)ʹ dobiće se sljedeći izraz 

E(Xt - µ)(Xt-h - µ)ʹ = w1E (Xt-1 - µ) (Xt-h - µ)ʹ + …+ wp E(Xt-p - µ) (Xt-h - µ)ʹ + Eat. (Xt-h - µ)ʹ, 

što predstavlja rekurzivnu vezu između kros-kovarijacionih matrica.  (4.4.50) 
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Th = w1 Th-1 + …+ wp Th-p , h > 0.       (4.4.51) 

Ako se prethodne jednačine pomnože sa D-1 i sa lijeve is a desne strane, dobiće se 

rekurzivna veza između kros-korelacionih matrica, zato što su kros-korelacione matrice 

definisane kao: 

ρh = [ρij(h)] = D-1 Th D
-1 gdje je D dijagonalna matrica k x k.   (4.4.52) 

ρh = γ1 ρh-1 + … + γp ρh-p , h > 0, pri čemu je D-1/2 wi  D
1/2 .    (4.4.53) 
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5. REZULTATI ISTRAŽIVANJA I DISKUSIJA 

5.1. Podaci 
 

U ovom istraživačkom dijelu analiziraće se odnos između premije životnog osiguranja i 

makroekonomskih faktora u Bosni i Hercegovini. Premija životnog osiguranja posmatraće 

se kroz varijablu premija životnog osiguranja po bruto domaćem proizvodu. Nastojaće se da 

se utvrdi da li postoji veza i koliko je značajna između maroekonomskih pokazatelja i 

premije životnog osiguranja po BDP-u. Makroekonomski pokazatelji koji će se koristiti kao 

varijable u istaživanju su štednja, inflacija, nezaposlenost, realna kamatna stop i izdaci za 

zdravstvo u odnosu na BDP.  

Prema nekim autorima faktori koji se mogu dovesti u vezu sa tražnjom za životnim 

osiguranjem mogu se grupisati u tri skupine, ekonomske faktore, socijalne, demografske i 

institucionalne. U ekonomske faktore ubrajaju najčešće BDP per capita, inflaciju i 

nezaposlenost. BDP per capita se dovodi u vezu sa tražnjom za životnim osiguranjem na 

način da veći BDP per capita označava i veća sredstva na raspolaganju stanovništva, te ostaje 

viši iznos na raspolaganju nakon podmirenja egzistencijalnih potreba, te postoji veća 

vjerovatnoća da će se upravo taj višak iskoristiti i za kupovinu proizvoda životnog 

osiguranja. Kod analize ovog indikatora treba biti oprezan, jer svaki rast BDP ne znači i veći 

iznos na raspolaganju stanovništvu, kao na primjer rast BDP izazvan rastom javne potrošnje, 

dok rast BDP izazvan rastom investicija bi se mogao dovesti u vezu, na način da veće 

investicije znače i veću štednju, pa je iz tog razloga umjesto BDP per cepita korištena 

varijabla štednja.  (Li, D., Moshirian, F., Nguyen, P., Wee, T., 2007) Za inflaciju se smatra 

da ima negativan uticaj na tražnju za životnim osiguranjem iz razloga što inflacija dovodi do 

smanjenja kupovne moći te destimuliše štednju, a i životno osiguranje predstavlja jedan 

oblik štednje.  (Beck, T., Webb, I. , 2002) Oko uticaja realne kamatne stope na tražnju za 

životnim osiguranjem postoje neslaganja među autorima, Jedni navode da rast realne 

kamatne stope, kao razlike između nominalne kamatne stope i stope inflacije, ima uticaj na 

rast tražnje za životnim jer veća kamatna stopa znači i veću profitabilnost za osiguravače, 

što dovodi do rasta tražnje za životnim osiguranjem jer se smanjuju proizvodne cijene.  

(Kočović, J., Šulejić, P., 2002) Dok drugi ipak smatraju da rast realne kamatne stope utiče 

na pad tražnje za životnim osiguranjem, jer potrošači usljed visoke kamatne stope mogu 

izabrati druge, alternativne načine ulaganja sa boljim prinosima. 
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U demografske faktore autori svrstavaju stepen obrazovanja, gdje se smatra da veći procenat 

obrazovanog stanovništva ima više svijesti o rizicima, kao i načinima za njihovim efikasnim 

upravljanjem, te rast obrazovanog stanovništva dovodi do rasta tražnje za životnim 

osiguranjem. Zatim ubrajaju i racio izdržavanog stanovništva, koji ptrdstavlja odnos zbira 

stanovništva ispod 15 godina i iznad 65 godina u odosu na ukupno zaposleno stanovništvo, 

gdje se smatra da što je viši ovaj racio, veća je i vjerovanoća za zaključivanje životnog 

osiguranja, jer je više lica izdržavano od strane zaposlog stanovništva. I religija se može 

ubrojiti u faktor uticaja na tražnju za životnim osiguranjem, jer ima religija koje izričito 

zabranjuju zaključivanje životnog osiguranja, kao što je na primjer islamska vjera. (Dragos, 

2014) 

U socijalne faktore mogu se ubrojiti izdaci za zdravstvo u odnosu na BDP, kao i izdaci za 

socijalno osiguranje u odnosu na BDP, gdje se smatra da što je viši iznos ovih racija, da je 

manja potreba za zaključivanjem životnog osiguranja. U institicionalne faktore ubrajaju se 

politička sigurnost, jer kako navode autori poboljšanje političke sigurnosti za 10% dovodi 

do rasta tražnje za životnim osiguranjem za 0,4%. (Hussels, S., Ward, D., Zurbruegg, R., 

2005). 

U ovom istraživanju koristiće se ekonomski faktori:štednja, inflacija, realna kamatna stopa 

i nezaposlenost, dok će se od ostalih fatora koristiti samo izdaci za zdravstvo u odnosu na 

BDP iz grupe socijalnih fatora, zbog ograničenosti podataka za područje Bosne i 

Hercegovine. Izvori podataka sui z baze Svjetske banke za period od 2004. do 2020. godine. 

5.2. Deskriptivna statistika 

Desktriptivna statistika predstavlja prvi korak u analizi podataka i koristi se kako bi se opisali 

prikupljeni podaci. Deskriptivna statistika odnosi se na kvantitativno opisivanje skupa 

podataka koristeći se mjerama centralne tendencije, tj. korištenjem srednje vrijednosti, 

moda, medijane, kvartila… 

 

 

 

 

 



66 
 

Tabela 7: Deskriprivna statistika 

Izvor: Izrada autora prema podacima dostupnim na https://data.worldbank.org/  

U tabeli je prikazana deskriptivna statistika za varijable koje će koristiti u istraživanja. 

Minimalna premija životnog osiguranja u odnosu na BDP u BiH iznosila je 0.011%, a ta 

vrijednost zabilježena je tokom 2005. godine, dok je najveća vrijednost koja je zabilježena 

iznosila 0.4497%, zabilježena tokom 2019. godine. 

Minimalna realna kamatna stopa tokom posmatranog perioda od 2004-2020 godine je -

0.3330, a tu vrijednost realna kamatna stopa imala je 2008. godine, što nije iznenađujući 

podatak je to period vrhunca velike finansijske krize, a karakteristično ponašanje subjekata 

na tržištu tokom kriza je da sve više štede sredstva, čime se smanjuje potražnja i time dodatno 

usporava ekonomska aktivnost, pa je obično negativna realna kamatna stopa jedan od 

instrumenata monetarne politike u tim situacijama za posticanje rasta ekonomske aktivnosti. 

Kako se realna kamatna stopa dobije umanjivanjem nominalne kamatne stope sa stopom 

inflacije, do negativne realne kamatne stope dolazi i kada je stopa inflacije veća od 

nominalne kamatne stope, a u tabeli iznad se može vidjeti da je upravo 2008. godine u BiH 

zabilježena najveća stopa inflacije tokom posmatranog perioda, koja je iznosila 7,742%. 

Najveća stopa nezaposlenosti iznosila je 31.11%, zabilježena tokom 2006. godine, što se 

takođe može objasniti posljedicom finansijske krize koja je vladala tih godina, dok u odnosu 

na najavišu vrijednost nezaposlenosti, u 2019. godini je ta stopa iznosila čak 15.69%, što 

predstavlja značaj pad stope nezaposlenosti. Od 2006. godine stopa nezaposlenosti je polako 

padala, ali najznačajni pad doživljava od 2017. godine, pa do 2019. godine. 2019. godina je 

godina u kojoj je većina zemalja zabilježila najbolje rezultate u skoro svim ekonomskim 

pokazateljima. Takvi pokazatelji mogli su i da naslute da će uskoro doći i do nove krize, što 

  

Štednja Inflacija 

Realna 

kamatna 

stopa 

Izdaci za 

zdravstvo 

u odnosu 

na BDP 

Nezaposlenost 

Penetracija 

životnog 

osiguranja 

Mean 2005308302 1.433706 3.858235 9.254126 25.26235 0.003082 

Standard Error 202278209 0.616723 0.668298 0.063769 1.187073 0.000379 

Median 1770000000 0.81 3.778 9.17856 27.49 0.003327 

Standard Deviation 834014421.7 2.542812 2.755463 0.262925 4.894427 0.001562 

Kurtosis 0.293712847 0.768858 -1.34121 -1.21692 -0.23577 0.158529 

Skewness 1.004490354 1.107225 -0.00861 0.385885 -0.94503 -1.1538 

Minimum 880241135 -1.584 -0.333 8.895051 15.69 0.000111 

Maximum 3870000000 7.427 7.9 9.7 31.11 0.004497 

https://data.worldbank.org/
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se i desilo odmah krajem 2019. godine, gdje je glavni uzrok nastajanja krize pandemija 

virusa Covid-19.  

Što se tiče izdataka za zdravstvo u odnosu na BDP, njihova vrijednost nije značajnije varirala 

tokom posmatranog perioda, te je prosječna vrijednost ovog pokazatelja oko 9,25%, takođe 

se može primijetiti i da od 2018. godine dolazi do malo značajnijeg pada, na nekih 8.89%. 

Poslije deskriptivne statistike slijedi prikaz korelacione matrice između posmatranih 

varijabli. 

Tabela 8: Korelaciona matrica 

Izvor: Izrada autora prema podacima dostupnim na https://data.worldbank.org/  

Iz tabele se vidi da postoji jaka veza između premije životnog osiguranja po BDP-u i štednje. 

Veza između ove dvije varijable se kreće u pozitivnom smjeru, što znači da kad raste premija 

životnog osiguranja u odnosu na BDP, raste i štednja, važi i obrnuto. Ovako jaka veza je i 

za očekivati, jer i samo životno osiguranje predstavlja jedan oblik štednje. Primjer jake veze 

između varijabli može se vidjeti i između nezaposlenosti i štednje. Ovaj koeficijent 

korelacije upućuje na paradox štednje, do kojeg dolazi kada se povećava štednja, bez 

odgovarajućeg porasta investicija. Posljedica smanjenja investicija jeste usporavanje 

privredne aktivnosti, koja u konačnici dovodi i do rasta nezaposlenosti. Iz tabele se vidi i da 

na premiju životnog osiguranja u odnosu na BDP značajno utiče i inflacija, sa negativnim 

koeficijentom korelacije u iznosu od -55.05%. Značajniji uticaj ima i stopa nezaposlenosti 

sa takođe negativnim koeficijentom korelacije sa premijom životnog osiguranja u odnosu na 

BDP u iznosu od -65.35%. Što je veća nezaposlenost manje je sredstava na raspolaganju, pa 

se samim tim manje kupuju proizvodi životnog osiguranja, jer se sredstva prvo troše na 

egzistencijalne potrebe. 

 
Štednja Inflacija Realna 

kamatna 

stopa 

Izdaci za 

zdravstvo 

Nezaposlenost Penet

racija 

ŽO 

Štednja 1      

Inflacija -0.247345374 1     

Realna kamatna 

stopa 
-0.552682749 -0.484804313 1    

Izdaci za 

zdravstvo 
-0.064391477 0.050904217 -0.09321429 1   

Nezaposlenost -0.923263894 0.265699448 0.36466664 0.051065697 1  

Penetracija ŽO 0.624192749 -0.550489227 -0.02982260 0.170858062 -0.653484391 1 

https://data.worldbank.org/
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U nastavku će se govoriti o simetričnosti, odnosno asimetričnosti distribucije varijabli. Smjer 

asimetrije se izračunava preko mjere asimetrije (skewness), koja pokazuje odstupanje od 

normalne distribucije. Što je veća vrijednost mjere asimetrije, veće je i odstupanje od 

normalne distribucije. Ako je vrijednost mjere pozitivna, riječ je o pozitivnoj asimetriji, a 

ako je negativna o negtivnoj asimetriji, dok vrijednost nula govori da se radi o normalnoj 

distribuciji. 

 

Mjera asimetrije (skewness) za ovu varijablu 

iznosi = 0.2194223, što nam govori da se radi 

o pozitivnoj distribuciji. 

 

 

Grafik 20: Distribucija varijable - volumen premije životnog osiguranja u odnosu na BDP 

Izvor: Izrada autora 

 

Mjera asimetrije (skewness) za BDP po glavi 

stanovnikac iznosi = 0.9135926, što nam 

govori da se radi o pozitivnoj distribuciji. 

Ovdje se može vidjeti i da je dosta veće 

odstupanje od normalne distribucije jer je 

veći i koeficijent asimetrije. 

Grafik 21: Distribucija varijable štednja 

Izvor: Izrada autora 

 

Mjera asimetrije (skewness) za realnu kamatnu stopu 

iznosi = -0.007828718, što nam govori da se radi o 

negativnoj distribuciji i s obzirom da je vrijednost 

koeficijenta asimetrije dosta niska, ova distribucija je 

poprilično bliza normalnoj sitribuciji. 

Grafik 22: Distribucija varijable-realne kamatne stope 

Izvor: Izrada autora 
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Mjera asimetrije (skewness) za inflaciju iznosi = 1.00703, 

što nam govori da se radi o pozitivnoj distribuciji. 

 

 

 

Grafik 23: Distribucija varijable-inflacija 

Izvor: Izrada autora 

 

 

Mjera asimetrije (skewness) za variablu izdaci za 

zdravstvo u odnosu na BDP iznosi = 0.3509659, što nam 

govori da se radi o pozitivnoj distribuciji. 

 

 

 

Grafik 24: Distribucija varijable-izdaci za zdravstvo u odnosu na BDP 

Izvor: Izrada autora 

 

 

Mjera asimetrije (skewness) za stopu nezaposlenosti 

iznosi= -0.8595124, što nam govori da se radi o 

negativnoj distribuciji. 

 

Grafik 25: Distribucija varijable-stopa nezaposlenosti 

 Izvor: Izrada autora 

 

Na sljedećem grafikonu biće dat prikaz kretanja varijabli tokom vremena kako bi se stekao 

vizuelni utisak o stacioniranosti, ali o tendecijama kretanja varijabli tokom vremena. 
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Grafik 26: Kretanje varijabli kroz vrijeme 

Izvor: Izrada autora 

Vizuelnom analizom može se zaključiti da su posmatrane vremenske serije nestacionirane, 

jer ne osciliraju oko nule. Ipak za detaljniju analizi i ispravan zaključak koristiće se ADF 

test jediničnog korjena, te će na taj način detjalno biti ispitan uslov stacioniranosti i 

postojanja jediničnog korjena vremenskih serija. Polazna hipoteza koja se testira glasi 

Ho=serija posjeduje jedinični korjen, a alternativna hipoteza H1=serija ne posjeduje 

jedinični korjen, što znači serija je stacionirana. Ako se dobiju p vrijednosti veće od 0.05 

prihvata se nulta hipozeta, a ako p vrijednosti budu ispod 0.05 tada se prihvata alternativna 

hipoteza, što će značiti da su serije stacionirane 

Pozivom funkcije adf.test u R programu dobijaju se sljedeći rezultati za svaku pojedinačnu 

varijablu: 
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Premija životnog osiguranja u odnosu na BDP 

 

 Augmented Dickey-Fuller Test 

data:  life 

Dickey-Fuller = 1.0376, Lag order = 2, p-value = 0.99 

alternative hypothesis: stationary 

Štednja 

Augmented Dickey-Fuller Test 

data:  gdp 

Dickey-Fuller = -1.6351, Lag order = 2, p-value = 0.7114 

alternative hypothesis: stationary 

Inflacija 

 Augmented Dickey-Fuller Test 

data:  inf 

Dickey-Fuller = -1.716, Lag order = 2, p-value = 0.6806 

alternative hypothesis: stationary 

Realna kamatna stopa 

 Augmented Dickey-Fuller Test 

data:  rir 

Dickey-Fuller = -1.8014, Lag order = 2, p-value = 0.648 

alternative hypothesis: stationary 

Izdaci za zdravstvo u odnosu na BDP 

 Augmented Dickey-Fuller Test 

data:  healt 

Dickey-Fuller = -3.5343, Lag order = 2, p-value = 0.05913 

alternative hypothesis: stationary 

Stopa nezaposlenosti 

 Augmented Dickey-Fuller Test 

data:  unem 

Dickey-Fuller = -1.3268, Lag order = 2, p-value = 0.8288 

alternative hypothesis: stationary 

U testu se dobijaju veoma visoke p vrijednosti, što nas navodi na zaključak da prihvatamo 

nultu hipotezu, koja znači da su serije nestacionirane.  
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Nakon što se utvrdilo da su pojedinačne serije nestacionirane, sljedeći korak predstavlja 

sprovođenje kointegacionog testa. Kointegracija predstavlja statističku metodu kojom se 

ispituje korelacija između dvije ili više nestacionirane vremenske serije na duži rok. Ako su 

serije kointegrisane, to znači da bez obzira da li one rastu ili padaju, razlika između njih 

ostaje konstantna Za ispitivanje kointegracije koristiće se Johansen-ov test. Nulta hipoteza 

glasi da ne postoji kointegracija među serijama, a alternativna hipoteza da postoji 

kointegracija. 

######################  

# Johansen-Procedure #  

######################  

 

Test type: trace statistic , without linear trend and constant in cointegration  

Eigenvalues (lambda): 

[1] 1.000000e+00 9.512937e-01 8.693325e-01 5.643909e-01 2.834215e-01 2.220446e-
15 

Values of teststatistic and critical values of test: 

 

           test 10pct  5pct  1pct 

r <= 4 |   5.00  7.52  9.24 12.97 

r <= 3 |  17.46 17.85 19.96 24.60 

r <= 2 |  47.99 32.00 34.91 41.07 

r <= 1 |  93.32 49.65 53.12 60.16 

r = 0  | 572.31 71.86 76.07 84.45 

   > 

Eigenvectors, normalised to first column: 

(These are the cointegration relations) 

              life.l2      inf.l2      rir.l2     unem.l2     healt.l2    
constant 

life.l2   1.000000000  1.00000000  1.00000000  1.00000000  1.000000000  
1.00000000 

inf.l2    0.056221315  0.01314049 -0.04957669  0.01585798  0.025828506  
0.04237994 

rir.l2    0.002514413 -0.03241771 -0.06514697 -0.04518417  0.007780504  
0.00119046 

unem.l2  -0.004015757  0.01778826  0.02087390 -0.09773915  0.010655759  
0.01217514 
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healt.l2  0.214680785 -0.19635069  0.20147538  0.75505293 -0.120631110 -
0.11399202 

constant -2.298922781  1.18138285 -2.33460956 -4.59036134  0.446942604  
0.28791657 

Weights W: 

(This is the loading matrix) 

            life.l2      inf.l2      rir.l2    unem.l2     healt.l2      
constant 

life.d    0.3624830  -0.1274136 -0.07820627 -0.1497764   0.06757437  5.335652e-
14 

inf.d   -45.8128110  -8.5415434  1.64409511 -1.0384535 -14.32473140  1.033575e-
12 

rir.d    22.4780413   6.7987751  3.03077067  1.2935025  -8.62249645 -4.763389e-
13 

unem.d   19.3247848 -14.3450870 -6.35766929  2.5752585  -1.99809174  8.864188e-
13 

healt.d  -0.9209766   2.5166862 -1.94222322  0.3711829   0.46287811 -5.948857e-
13 

 

Nakon sprovođenja testa, potrebno je analizirati dobijene rezultate. Za analizu su potrebni 

brojevi kointegracionih relacija (r). Poredi se vrijednost r=0 u dijelu test statistike i vrijednost 

r=0 iz dijela kritične vrijednosti od 5%, ako je vrijednost r-a veće iz testa od kritične 

vrijednosti, tada se obbacuje nulta hipoteza i zaključuje da postoji kointegrisanost između 

posmatranih serija. Za serije iz ovog rada, vrijednost r=572.31 u dijelu rezultata testa i veća 

je od r-a iz kritične vrijednosti , koji iznosi 76.07, te se zaključuje da su serije kointegrisane. 

Za nastavak istraživanja koristiće se transformisane varijable. Varijable su transformisane 

na način da su logaritmovane, a zatim diferencirane. 

Nakon testiranja stacioniranosti potrebno je odrediti optimalan broj docnji (lagova) koji će 

se uključiti u model, te za tu svrhu će se koristiti AIC (Akaike) kriterijum. Broj lagova ili 

vremenskih pomaka nam govori koliko perioda unazad treba posmatrati vrijednosti 

varijable, jer u VAR modelu varijable zavise od svoje vrijednosti i vrijednosti drugih 

varijabli iz prethodnih perioda. 

> lagselect$selection 

AIC(n)  HQ(n)  SC(n) FPE(n)  

     1      1      1      1 
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Provodjem AIC kriterijuma dolazi se do rezultata da je optimalan broj lagova koji će 

uključiti u model 1. S obzirom da u korišteni godišnji podaci onda se obično u analizama 

koristi jedan broj vremenskih pomaka, da su korišteni polugodišnji podaci broj lagova bi 

iznosio 2, kod kvartalnih podataka 4 itd. 

Sljedeći korak predstavlja formiranje VAR modela, koji treba da sadrži onoliko jednačina 

koliko ima varijabli, u našem slučaju 6 jednačina, a svaka jednačina ima šest promjenjivih i 

konstantu. Promjenjive u jednačini na osnovu AIC kritrijuma zavise od ostalih vrijednosti 

promjenjivih u prethodnom period, kao i od svoje vrijednosti u period t-1. U nastavku je 

ispisan VAR model, pri čemu su varijable transformisane na način su prvo logaritmovane, a 

onda diferencirane.  

var<-VAR(model, p=1) 

summary(var) 

VAR Estimation Results: 

=========================  

Endogenous variables: gdp1, life11, rir11, inf11, healt1, unem1  

Deterministic variables: const  

Sample size: 15  

Log Likelihood: 100.225  

Roots of the characteristic polynomial: 

0.4866 0.4866 0.4315 0.4091 0.4091 0.2486 

Call: 

VAR(y = model, p = 1) 

Estimation results for equation gdp1:  

=====================================  

gdp1 = gdp1.l1 + life11.l1 + rir11.l1 + inf11.l1 + healt1.l1 + unem1.l1 + const  

          Estimate Std. Error t value Pr(>|t|) 

gdp1.l1    0.46908    0.40984   1.145    0.285 

life11.l1 -0.51847    0.28390  -1.826    0.105 

rir11.l1  -0.10179    0.47015  -0.217    0.834 

inf11.l1  -0.05637    0.37521  -0.150    0.884 

healt1.l1 -1.10127    3.05811  -0.360    0.728 

unem1.l1   0.83029    0.71285   1.165    0.278 

const      0.07412    0.06642   1.116    0.297 
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Residual standard error: 0.2235 on 8 degrees of freedom 

Multiple R-Squared: 0.4611, Adjusted R-squared: 0.05693  

F-statistic: 1.141 on 6 and 8 DF,  p-value: 0.4192  

Estimation results for equation life11:  

=======================================  

life11 = gdp1.l1 + life11.l1 + rir11.l1 + inf11.l1 + healt1.l1 + unem1.l1 + const  

          Estimate Std. Error t value Pr(>|t|) 

gdp1.l1    0.35374    0.39898   0.887    0.401 

life11.l1 -0.09983    0.27637  -0.361    0.727 

rir11.l1   0.23018    0.45769   0.503    0.629 

inf11.l1   0.28381    0.36526   0.777    0.460 

healt1.l1 -0.11405    2.97706  -0.038    0.970 

unem1.l1   1.18309    0.69395   1.705    0.127 

const      0.05030    0.06466   0.778    0.459 

 

Residual standard error: 0.2176 on 8 degrees of freedom 

Multiple R-Squared: 0.279, Adjusted R-squared: -0.2617  

F-statistic: 0.516 on 6 and 8 DF,  p-value: 0.7822  

Estimation results for equation rir11:  

======================================  

rir11 = gdp1.l1 + life11.l1 + rir11.l1 + inf11.l1 + healt1.l1 + unem1.l1 + const  

          Estimate Std. Error t value Pr(>|t|)   

gdp1.l1   -1.21804    0.46491  -2.620   0.0307 * 

life11.l1  1.00935    0.32204   3.134   0.0139 * 

rir11.l1  -0.97229    0.53332  -1.823   0.1057   

inf11.l1  -0.31039    0.42562  -0.729   0.4866   

healt1.l1 -1.35146    3.46902  -0.390   0.7070   

unem1.l1  -1.75167    0.80863  -2.166   0.0622 . 

const     -0.01667    0.07535  -0.221   0.8305   

Signif. codes:  0 ‘***’ 0.001 ‘**’ 0.01 ‘*’ 0.05 ‘.’ 0.1 ‘ ’ 1 

 

Residual standard error: 0.2536 on 8 degrees of freedom 

Multiple R-Squared: 0.6608, Adjusted R-squared: 0.4064  

F-statistic: 2.597 on 6 and 8 DF,  p-value: 0.106  

Estimation results for equation inf11:  
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======================================  

inf11 = gdp1.l1 + life11.l1 + rir11.l1 + inf11.l1 + healt1.l1 + unem1.l1 + const  

          Estimate Std. Error t value Pr(>|t|)   

gdp1.l1    0.92022    0.52362   1.757   0.1169   

life11.l1 -0.67670    0.36271  -1.866   0.0991 . 

rir11.l1   0.97091    0.60066   1.616   0.1447   

inf11.l1   0.22454    0.47937   0.468   0.6520   

healt1.l1  0.08001    3.90708   0.020   0.9842   

unem1.l1   0.91317    0.91074   1.003   0.3454   

const     -0.03612    0.08486  -0.426   0.6816   

Signif. codes:  0 ‘***’ 0.001 ‘**’ 0.01 ‘*’ 0.05 ‘.’ 0.1 ‘ ’ 1 

 

Residual standard error: 0.2856 on 8 degrees of freedom 

Multiple R-Squared: 0.5229, Adjusted R-squared: 0.1651  

F-statistic: 1.461 on 6 and 8 DF,  p-value: 0.3018  

Estimation results for equation healt1:  

=======================================  

healt1 = gdp1.l1 + life11.l1 + rir11.l1 + inf11.l1 + healt1.l1 + unem1.l1 + const  

           Estimate Std. Error t value Pr(>|t|) 

gdp1.l1    0.077208   0.068277   1.131    0.291 

life11.l1 -0.045359   0.047295  -0.959    0.366 

rir11.l1   0.061914   0.078323   0.790    0.452 

inf11.l1   0.026002   0.062507   0.416    0.688 

healt1.l1  0.467359   0.509458   0.917    0.386 

unem1.l1   0.125158   0.118755   1.054    0.323 

const      0.006445   0.011066   0.582    0.576 

 

Residual standard error: 0.03724 on 8 degrees of freedom 

Multiple R-Squared: 0.243, Adjusted R-squared: -0.3248  

F-statistic: 0.428 on 6 and 8 DF,  p-value: 0.8415  

Estimation results for equation unem1:  

======================================  

unem1 = gdp1.l1 + life11.l1 + rir11.l1 + inf11.l1 + healt1.l1 + unem1.l1 + const  

           Estimate Std. Error t value Pr(>|t|) 

gdp1.l1   -0.291030   0.173108  -1.681    0.131 
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life11.l1  0.092764   0.119911   0.774    0.461 

rir11.l1  -0.041227   0.198579  -0.208    0.841 

inf11.l1  -0.003578   0.158479  -0.023    0.983 

healt1.l1 -0.610519   1.291677  -0.473    0.649 

unem1.l1   0.084343   0.301091   0.280    0.786 

const     -0.019226   0.028056  -0.685    0.513 

 

Residual standard error: 0.09442 on 8 degrees of freedom 

Multiple R-Squared: 0.4539, Adjusted R-squared: 0.04435  

F-statistic: 1.108 on 6 and 8 DF,  p-value: 0.4336  

 

Covariance matrix of residuals: 

            gdp1    life11      rir11     inf11     healt1     unem1 

gdp1    0.049971  0.016115 -0.0251394  0.007166 -0.0017399 -0.010637 

life11  0.016115  0.047358  0.0066134 -0.010383 -0.0062132 -0.002504 

rir11  -0.025139  0.006613  0.0643025 -0.043666 -0.0001167  0.016621 

inf11   0.007166 -0.010383 -0.0436661  0.081568 -0.0025363 -0.020532 

healt1 -0.001740 -0.006213 -0.0001167 -0.002536  0.0013869  0.000896 

unem1  -0.010637 -0.002504  0.0166213 -0.020532  0.0008960  0.008915 

 

Correlation matrix of residuals: 

          gdp1  life11    rir11   inf11   healt1   unem1 

gdp1    1.0000  0.3313 -0.44349  0.1122 -0.20900 -0.5040 

life11  0.3313  1.0000  0.11984 -0.1671 -0.76666 -0.1219 

rir11  -0.4435  0.1198  1.00000 -0.6029 -0.01236  0.6942 

inf11   0.1122 -0.1671 -0.60294  1.0000 -0.23846 -0.7614 

healt1 -0.2090 -0.7667 -0.01236 -0.2385  1.00000  0.2548 

unem1  -0.5040 -0.1219  0.69421 -0.7614  0.25483  1.0000 

Vrijednosti uz promjenjive predstavljaju koeficijente elastičnosti i predstavljaju promjenu 

koja se desi na zavisnoj varijabli, ako se odgovarajući regresor poveća za jedan procenat pri 

čemu su ostale promjenjive konstantne. Kada se pogledaju vrijednosti iz kolone p-vrijednost 

ispod svake jednačine, samo kod realne kamatne stope je uočen značajan uticaj štednje i 

volumena premije životnog osiguranja na realnu kamatnu stopu, sa nivoom značajnosti od 

5%. 

Iako su VAR modeli često korišteni modeli u posljednjih nekoliko godina za analizu 

makroekonomskih pokazatelja i njihove prognoze, neki autori navode da je osnovni 
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nedostatak ovih modela nemogućnost oporavka strukturnih šokova, jer je riječ o 

redukovanim modelima, što dovodi do nemogućnosti interpretacije dinamike varijabli koje 

su nastale njihovim djelovanjem. Kao rješenje za taj nedostatak počeo se koristiti strukturni 

VAR model, koji podrazumijeva uvođenje restrikcija koje redukuju broj slobodnih 

parametara u strukturnim jednačinama na broj koji može biti oporavljen iz informacija 

redukovanog modela. Metode  koje se koriste Cholesky dekompozicija i primjena 

kratkoročnih i dugoročnih restrikcija u modelu. (Fry, R. & Pagan, A., 2010) 

Za Cholesky dekompoziciju najvažnije je da se endogene varijable postave u redoslijed, na 

način da varijabla koja bude prva ima uticaj na sve ostale varijable, ali da varijable nižeg 

ranga nemaju uticaj na varijablu višeg ranga. Redoslijed varijabli je sljedeći: 

1. nezaposlenost, 

2. štednja, 

3. inflacija, 

4. izdaci za zdravstvo u odnosu na BDP 

5. realna kamatna stopa, 

6. novčana masa 

SVAR Estimation Results: 

Estimated A matrix: 

         life11     gdp1   unem1    inf11 healt1   rir11 m21 

life11  1.00000  0.00000  0.0000  0.00000  0.000 0.00000   0 

gdp1    0.01945  1.00000  0.0000  0.00000  0.000 0.00000   0 

unem1  -0.05250  0.24437  1.0000  0.00000  0.000 0.00000   0 

inf11   0.16999  0.31606  2.4167  1.00000  0.000 0.00000   0 

healt1  0.03365  0.10731  0.2459  0.07205  1.000 0.00000   0 

rir11  -0.24350  1.15252  1.2330  0.50676  4.432 1.00000   0 

m21    -0.02366 -0.07732 -0.1111 -0.02118 -0.107 0.01952   1 

 

 

Estimated B matrix: 

       life11   gdp1   unem1  inf11  healt1  rir11      m21 

life11 0.5868 0.0000 0.00000 0.0000 0.00000 0.0000 0.000000 

gdp1   0.0000 0.2334 0.00000 0.0000 0.00000 0.0000 0.000000 
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unem1  0.0000 0.0000 0.06703 0.0000 0.00000 0.0000 0.000000 

inf11  0.0000 0.0000 0.00000 0.1771 0.00000 0.0000 0.000000 

healt1 0.0000 0.0000 0.00000 0.0000 0.01333 0.0000 0.000000 

rir11  0.0000 0.0000 0.00000 0.0000 0.00000 0.0847 0.000000 

m21    0.0000 0.0000 0.00000 0.0000 0.00000 0.0000 0.002489 

5.3. Funkcija odgovora na impulse 

Na bazi modela vektorske autoregresije provedena je i funkcija odgovora na impulse, kojom 

se pokazuje kako reaguje u našem slučaju penetrecija životnog osiguranja na šokove u 

ostalim varijablama: inflaciji, realnoj kamatnoj stopi, nezaposlenosti i izdacima za zdravstvo 

u odnosu na BDP. 

 

Grafik 27: Funkcija impuls-odaziva modela vektorkse autoreresije 

Izvor: Izrada autora 

Na grafiku je prikazano crvenim isprekidanim linijama interval pouzdanosti, dok je crnom 

bojom prikazano kretanje premije životnog osiguranja. Na osnovu grafika može se zaključiti 

sljedeće: 
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− usljed povećanja izdataka za zdravstvo u odnosu na BDP, u kratkom roku doće do 

pada u kretanju premije životnog osiguranja u odnosu na BDP, dok će nakon toga 

usljediti značajni rast premije životonog osiguranja. Odnos između izdataka za 

zdravstvo i premije životnog osiguranja u kratkom roku se objašnjava time da se 

izdaci države za zdravstvo finansiraju od poreskih prihoda, te da bi došlo do rasta tih 

prihoda, mora doći i do smanjenja dohodka stanovništva, jer se veći dio izdvaja za 

plaćanje poreza. Niži dohodak znači i da je manje sredstava raspoloživo za ulaganje 

u proizvode životnog osiguranja. Ipak rezultati pokazuju da u dugom roku rast 

izdataka za zdravstvo dovodi do rasta premije životnog osiguranja, što može izazvati 

određene nejasnoće, jer rastom izdataka za zdravstvo značilo bi da nema potrebe 

štititi se od rizika, jer država izdvaja više sredstava za finansiranje zdravstvene 

zaštite. Ipak ono što bi se moglo reći za BIH su izdaci za zdravstvo, kao i premija 

životnog osiguranja jedni od pokazatelja nacionalnog bogatstva, te da su pozitivno 

korelisani, s obzirom da niži izdaci za zdravstvo i niska premija životnog osiguranja 

potvrđuju da privreda BIH nije razvijena. 

− rast inflacije kratkoročno dovodi do značajnijeg pada premije životnog osiguranja, 

zatim nakon toga do značajnijeg rasta, da u dužem roku skoro pa da i rast inflacije 

ne dovodi do nikakve promjene u premiji životnog osiguranja. Ovakvi rezultati 

potvrđuju samo prethodne tvrdnje koje su iznošene vezano za uticaj inflacije na 

premiju životnog osiguranja. Karakteristika BIH je da ne posjeduje autonomiju u 

kreiranju i vođenju monetarne politike, kao i da se sav novac u opticaju može 

konvertovati u rezervnu valutu, tako da inflacija u BIH već duži niz godina ne 

pokazuje značajnije varijacije, ako izuzmemo trenutačnu situaciju, koja nije ni uzeta 

u obzir prilikom analize. 

− Rast realne kamatne stope dovodi do značajnijeg rasta premije životnog osiguranja 

u kratkom roku, zatim do značajnijeg pada, da bi se u dužem roku moglo zakljužiti 

da rast realne kamatne stope dovodi do rasta premije, ali na manjem nivou nego u 

početnom period. Ovim se potvrđuje hipoteza H3 koja govori o tome kako postoji 

dvostruka veza između realne kamatne stope i premije životnog osiguranja. Može se 

i zaključiti da dugoročno rast realne kamatne stope dovodi do rasta premije životnog 

osiguranja, jer rastom kamate, povećava se i prinos na matematičku rezervu, 

osiguravajuća društva postaju profitabilnija, te u konačnici dolazi do smanjena cijene 

osiguranja, čime se poveća tražnja za istim. 
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− Povećanje nezaposlenosti u dosta kratkom roku dovodi do neznačajnog rasta premije 

životnog osiguranja, dok u dužem roku dolazi do sve većeg i većeg pada premije 

životnog osiguranja. Time se potvrđuje hipoteza H6, jer rastom nezaposlenosti, 

smanjuje se dohodak stanovništva, koji nakon zadovoljavanja potreba prvog nivoa, 

ostaje nedovoljan i za kupovinu proizvoda životnog osiguranja. Iz modela se vidi i 

da je koeficijent koji pokazuje intenzitet uticaja premije životnog osiguranja na 

kretanje nezaposlenosti negativan, jer rastom premije raste i fond osiguravajućih 

društava, koji kao jedni od najvećih institucionalnih investitora doprinose ubrzavanju 

i rastu privredne aktivnosti, čime dolazi do sve manje i manje nezaposlenosti. 

Poslije iznošenja dobijenih rezultata treba pokušati dati i odgovor zašto su baš ovakvi odnosi 

između pojava, te koji su instrumenti kroz koje je moguće uticati na njih. Za funkcionisanje 

ekonomije zaslužne su dvije institucije, na prvom mjestu tržište, a onda i država, koja svojim 

mjerama i instrumentima nastoji obezbijediti efikasno funkcionisanje tržišta na način da 

ispravlja neke njegove nesavršenosti. Državi stoje na raspolaganju instrumenti monetarne i 

fiskalne politike, kojima se utiče na tržište novca i na javne prihode i rashode, respektivno. 

 Monetarnom politikom nastoji se regulisati količina novca u opticaju, kroz regulisanje 

eskonte stope, stope obaveznih rezervi, operacija na otvorenom tržištu i preko deviznog 

kursa. Ono što je karakteristično za Centralnu banku BiH, koja je odgovorna za definisanje 

i sprovodjenje monetarne politike, jeste da funkcioniše po principu valutnog odbora, što 

između ostalog znači i da nema na raspolagnju sve instrumente monetarne politike, već samo 

može upravljati količinom novca u opticaju preko stope obaveznih rezervi. Ako se država 

odluči za restriktivnu monetarnu politiku, što znači da poveća stopu obaveznih rezervi, to 

znači da poslovnim bankama ostaje manje novca na raspolaganju, što u konačnici dovodi do 

rasta kamatnih stopa na kredite, dalje dolazi do usporavanja privrede zbog smanjenih 

investicija i do rasta nezaposlenosti. Ovakvom mjerom dolazi i do rasta kamatnih stopa na 

štednju, kako bi poslovne banke došle u posjed što više novca za poslovanje. Ovakve mjere 

u konačnici dovode do smanjenja premije osiguranja. 

Fiskalnom politikom se utiče na javne prihode i rashode, na prihode kroz određivanje 

poreskih stopa, a na rashode kroz regulisanje državne potrošnje. U slučaju da se odrede 

manje poreske stope, time se stimuliše privredna aktivnost, što dovodi do rasta premije 

osiguranja. Suprotno u slučaju da država posegne za mjerom povećanja javne potrošnje, 

potrebno je analizirati i veličinu i strukturu te potrošnje, jer su različiti efekti u slučaju da je 
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rast državne potrošnje rezultirao ulaganjem u privredu, čime podstiču njen rast ili je 

rezultirao rastom transfera, odnosno potrošnjom za socijalna davanja, za policiju, vojsku, 

zdravstvo ili adminstraciju, Od strukture javne potrošnje zavisi i uticaj na premiju 

osiguranja. 

 

Granger-va uzročnost 

Ovim testom se pokazuje da neka varijablja utiče u Granger-om smislu na drugu varijablu 

ako njene prošle vrijednosti utiču na sadašnju vrijednost druge varijable. Granger-ovim 

testom provjerava se nulta hipoteza,  Ho: varijablu treba izbaciti iz modela, nasuprot 

alternativnoj hipotezi H1: između varijabli postoji Granger-ova zavisnost. U slučaju da p 

vrijednosti budu veće od 0.05 prihvatićemo nultu hipotezu. 

grangerGDP 

$Granger 

 Granger causality H0: gdp1 do not Granger-cause life11 rir11 inf11 healt1 unem1 

 m21 

data:  VAR object var.est1 

F-Test = 15.509, df1 = 6, df2 = 49, p-value = 7.147e-10 

$Instant 

 H0: No instantaneous causality between: gdp1 and life11 rir11 inf11 healt1 unem1 

 m21 

data:  VAR object var.est1 

Chi-squared = 7.4446, df = 6, p-value = 0.2817 

 

> grangerINF <- causality(var.est1, cause="inf11") 

> grangerINF 

$Granger 

 Granger causality H0: inf11 do not Granger-cause life11 rir11 healt1 unem1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

F-Test = 11.153, df1 = 6, df2 = 49, p-value = 8.214e-08 
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$Instant 

 H0: No instantaneous causality between: inf11 and life11 rir11 healt1 unem1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

Chi-squared = 7.2545, df = 6, p-value = 0.298 

 

> grangerUNE 

$Granger 

 Granger causality H0: unem1 do not Granger-cause life11 rir11 inf11 healt1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

F-Test = 11.632, df1 = 6, df2 = 49, p-value = 4.656e-08 

$Instant 

 H0: No instantaneous causality between: unem1 and life11 rir11 inf11 healt1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

Chi-squared = 7.3541, df = 6, p-value = 0.2893 

 

> grangerRIR 

$Granger 

 Granger causality H0: rir11 do not Granger-cause life11 inf11 healt1 unem1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

F-Test = 24.38, df1 = 6, df2 = 49, p-value = 3.784e-13 

$Instant 

 H0: No instantaneous causality between: rir11 and life11 inf11 healt1 unem1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

Chi-squared = 7.3254, df = 6, p-value = 0.2918 
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> grangerLIFE 

$Granger 

 Granger causality H0: life11 do not Granger-cause rir11 inf11 healt1 unem1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

F-Test = 21.893, df1 = 6, df2 = 49, p-value = 2.515e-12 

$Instant 

 H0: No instantaneous causality between: life11 and rir11 inf11 healt1 unem1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

Chi-squared = 7.3991, df = 6, p-value = 0.2855 

 

> grangerHEA 

$Granger 

 Granger causality H0: healt1 do not Granger-cause life11 rir11 inf11 unem1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

F-Test = 1.8758, df1 = 6, df2 = 49, p-value = 0.104 

$Instant 

 H0: No instantaneous causality between: healt1 and life11 rir11 inf11 unem1 m21 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

Chi-squared = 7.0139, df = 6, p-value = 0.3196 

> grangerm2 

$Granger 

 Granger causality H0: m21 do not Granger-cause life11 rir11 inf11 healt1 unem1 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 
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F-Test = 32.066, df1 = 6, df2 = 49, p-value = 2.442e-15 

$Instant 

 H0: No instantaneous causality between: m21 and life11 rir11 inf11 healt1 unem1 

 gdp1 

data:  VAR object var.est1 

Chi-squared = 7.4177, df = 6, p-value = 0.2839 

Na osnovu dobijenih rezultata može se zaključiti da u Granger-ovom smislu samo izdaci za 

zdravstvo ne utiču na ostale varijable, što znači da kod svih drugih varijabli njihove prošle 

vrijednosti imaju uticaja na druge varijable. Ako uzmemo za primjer štednju, ako dodje do 

njenog rasta, to dovodi do rasta investicija, do ubrzavanja privredne aktivnosti, što utiče na 

to da raste realna kamatna stopa. Dalje ubrzana privredna aktivnost i rast investicija dovode 

do proširivanja radnih mijesta, odnosno do smanjenja nezaposlenosti. Kako dolazi do rasta 

investicija, tako se mijenja struktura državne potrošnje, odnosno ostaje više sredstava za 

trošenje na transfere, gdje spadaju i izdaci za zdravstvo. Ako se krene u suprotnom smijeru, 

npr. rast nezaposlenosti dovodi do smanjenja lične potrošnje, što dovodi do smanjenja 

tražnje, dalje do smanjenja proizvodnje, čime se usporava privredna aktivnost, isplativost 

investicija postaje sve manja, odnosno realna kamatna stopa je sve manja. Takođe, rastom 

nezaposlenosti dolazi i do smanjenja štednje. Ovim je dokazano kako svaka varijabla ima 

uticaj na drugu, sem izdataka na zdravsto, na koje sve druge varijable imaju uticaj, ali se 

njen uticaj na druge varijable ne može se direktno povezati. 

Kvalitet modela ocjenjuje se pomoću normalnosti reziduala i provjeravajući stabilnost 

modela. 

Test stabilnosti modela 

Test stabilnosti je test koji se koristi da bi se utvrdilo da li postoje strukturni lomovi. U 

slučaju da se utvrdi pomoću testa da je bilo strukturnih lomova tada se cijela procjena modela 

dovodi u pitanje.  
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Grafik 28: Prikaz strukturnih lomova 

Izvor: Izrada autora 

Ovaj test se tumači kroz grafički prikaz zbira rekurzivnih reziduala, na način da ako bilo 

koja tačka zbir reziduala izadje izvan crvenih granica tada se zaključuje da postoji strukturni 

prekid u toj tački. 

Dekompozicija varijanse 

Dekompozicija varijanse je još jedan način, pored funkcije impulsa-odaziva, da se analizira 

odnos između varijabli u modelu. Na osnovu postavljenog VAR modela dobijeni su rezltati 

da se kretanje premije životnog osiguranja u odnosu na BDP u prvih pet godina najviše 

objašnjava realnom kamatnom stopom sa oko 12%, zatim sa novčanom masom sa oko 4.8%. 

Nakon pet godina premija životnog osiguranja je najviše objašnjena sa promjenama u 

izdacima za zdravstvo sa oko 14.67%, zatim i dalje sa realnom kamatnom stopom sa oko 

12%. Ovi rezltati mogu biti od pomoći kreatorima ekonomskih politika u situacijama kada 

žele uticati na razvoj tržišta životnog osiguranja. S obzirom da u objašnjavanju kretanja 

premije životnog osiguranja najviše učestvuju izdaci za zdravstvo i realna kamatna stopa, to 

može biti signal kroz koje kanale treba krenuti kako bi se uticalo na tržište osiguranja. U 

BiH, kao i zemljama okruženje i dalje se zadržalo dosta ostataka socijalizma, čija je jedna 

od odlika bila i visoko izdavanje države za zdravstvena pitanja. Stanovništvo, pored dosta 

neznanja o prednostima životnog osiguranja i ne osjeća potrebu za sklapanjem istih, jer i u 

slučaju nastanka finansijskih gubitaka, ono što je sigurno je da će imati zdravstvenu zaštitu. 

S toga, restruktuiranje načina finansiranja zdravstvene zaštite može biti pokretač razvoja 

životnog osiguranja, zajedno sa novom, inovativnijom ponudom. 
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Grafik 29: Prikaz dekompozicije varijanse 

Izvor: Izrada autora 

Realna kamatna stopa je najviše objašnjena sa kretanjem premije životnog osiguranja, sa čak 

oko 46.47% tokom svih perioda. Izdaci za zdravstvo sa 42.95% i premija životnog 

osiguranja sa oko 25.41% najviše objašnjavaju kretanje inflacije. U početnom periodu 

kretanje izdataka za zdravstvo objašnjeno je najviše sa novčanom masom sa 7.36% i sa 

premijom životnog osiguranja sa oko 5.65%, kasnije izdatke za zdravstvo skoro podjednako 

objašnjavaju realna kamatna stopa, novčana masa i nezaposlenost sa oko 2.7%. 

Nezaposlenost je najviše objašnjena sa izdacima sa zdravstvo sa oko 56.94% i realnom 

kamatnom stopom sa oko 23.65%. Štednja je najviše objašnjena sa realnom kamatnom 

stopom sa oko 51.54%, dok je novčana masa najviše objašnjena sa premijom životnog 

osiguranja sa 62.26%. 
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Predviđanje 

Grafik 30: Prikaz predviđanja 

Izvor: Izrada autora 

Sa grafika se vidi da se očekuje da premija životnog osiguranja(life11) u početku ostvari 

blaži pad u početku, zatim značajniji rast, te nakon pet godina slijedi opet blaži pad. Za 

nezaposlenost (unem1) u narednih pet godina se očekuje da značajno raste sa blagim 

usporavanjem na kraju perioda predviđanja. Realna kamatna stopa (rir11) će u nardnim 

godinama doživiti blaži pad, kao i inflacija (inf11). Treba uzeti u obzir da su u ovom modelu 

korišteni podaci sa zaključnom 2020. godinom, zbog nedostupnosti svih podataka za kasnije 

godine. Štednja(gdp1) će ostvariti blaži rast u naredne dvije i po godine, zatim opet slijedi 

blagi pad. Za izdatke za zdravstvo (healt1) se očekuje da će tokom čitavog perioda 

posmatranja predikcije ostvarivati ras, dok za M2 novčanu masu vidimo da nema oscilacija 

zbog toga što u Bosni i Hercegovini ne postoji autonomija u korištenju monetarnih agregata. 
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ZAKLJUČAK 

Životno osiguranje predstavlja ugovorni odnos između osguravača sa jedne strane i 

ugovarača osiguranja sa druge strane. Ugovorom su precizirana prava i obaveze i jedne i 

druge strane, kao i vrste rizika koje polisa pokriva, visina i način uplate premije i period 

trajanja ugovora o osiguranju. Životno osiguranje u Bosni i Hercegovini, kao i okolnim 

zemljama je zastupljeno svega oko deceniju, dok je dosta duži vremenski period zastupljen 

u svijetu. S toga i ne iznenadjuje činjenica da se u prosjeku oko 20% od ukupne premije 

odnosi na premiju životnog osiguranja. Na teritoriji Bosne i Hercegovine posluje oko 25 

društava za osiguranje, u Srbiji taj broj iznosi 16, a u Crnoj Gori 9, dok na primjer na teritoriji 

Kine, koja je druga zemlja na svijetu po veličini tržišta osiguranja, iza SDA-a, taj broj iznosi 

184. Ukupna premija u BIH za 2019. godinu je iznosila 436.374.799 dolara, dok je u Kini 

iznosila 617.399.000.000 dolara, a kod zemalja članica Insurance Europe je iznosila oko 

1.315 milijarde dolara. Gledano prema glavi stanovnika, ukupna premija osiguranja za BiH 

iznosila je oko 120 evra, dok taj pokazatelj za tržište Evrope iznosi 2.085 evra. Velika razlika 

kod tržišta osiuranja BiH i razvijenih zemalja odnosi se na zastupljenost vrsta osiguranja. U 

BiH i zemljama iz okruženja najveće učešće zauzima neživotno osiguranje i to osiguranje 

od autoodgovornosti, dok kod razvijenih zemalja najveće učešće zauzima životno 

osiguranje. 

 Kao razlozi za poprilično nizak nivo učešća premije životnog osiguranja u ukupnoj premiji, 

pored ekonomskih faktora, mogu se navesti i nepoznanica o prednostima životnog 

osiguranja, nepovjerenje u finansijski sistem, kao i nestabilna politička situacija u svijetu. 

Problem koji je definisan u uvodnom dijelu rada, a to je niska tražnja za proizvodima 

životnog osiguranja je glavni pokretač ovog istraživanja. Pristup u rješavanju ovog problema 

je da se odrede faktori koji na neki način determinišu tražnju za osiguranjem, te da se ispitaju 

odnosi između njih, kako bi se dobio odgovor na pitanje da li veći uticaj ima premija 

životnog osiguranja na kretanje makroekonomskih varijabli ili obrnuto. 

Za analizu podataka koji su prikupljeni za period od 2004-2020. godine za teritoriju Bosne i 

Hercegovine, korišten je VAR model, koji uvažava postojanje dvosmjerne veze između 

varijabli. VAR model je sproveden kroz statistički program R. Nakon deskriptivne statistike 

i utvrđivanja stacioniranosti vremenskih serija, uslijedilo je provođenje prvog VAR modela, 

koji je uključio varijable premiju životnog osiguranja, inflaciju, nezaposlenost, štednju, 
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realnu kamatnu stopu i izdatke za zdravstvo. Zatim je uslijedilo sprovođenje strukturnog 

vektorskog autoregresionog modela primjenom Cholesky dekompozicije. 

Na osnovu fukcije odgovora na šokove, testirano je kako šokovi u makroekonomskim 

varijablama imaju uticaja na kretanje premije životnog osiguranja, te grafik služi kao dokaz 

postavljenim pomoćnim hipotezama, koje glase da između navedenih varijabli se može 

uspostaviti veza. Sa druge strane, kroz dekompoziciju varijanse, uočeno je kako u 

objašnjavanju kretanja premije životnog osiguranja imaju značaja ostale varijable, ali najviše 

do 20%, dok u objašnjavanju ostalih varijabli, premija životnog osiguranja učestvuje sa 

preko 40%. Ovaj podatak nam može poslužiti za izvođenje opšteg zaključka i za definisanje 

svrhe ovog rada. Naime, analizom je pokazno kako je premija životnog osiguranja varijabla 

koja najviše objašnjava kretanje ostalih varijabli, te da je ona samim tim ima značajan uticaj 

na kretanje pomenutih makroekonomskih varijabli. To pokazuje da je premija životnog 

osiguranja veoma važna sastavnica u privredi jedne zemlje i da njenim rastom, raste i 

privredna aktivnost. S druge strane, pokazano je da makroekonomske varijable dosta manje 

utiču u objašnjavanju kretanja premije životnog osiguranja, pa možemo zaključiti da 

pomenute varijable utiču na kretanje premije životnog osiguranja, a da ostali dio u 

objašnjavanju kretanja premije životnog osiguranja možemo pripisati ostalim kvalitativnim 

razlozima, kao što su na primjer povjerenje javnosti u finansijski sektor, naročito zbog 

svjedočenja propasti domaćih banaka, ali i propadanjem devizne štednje devedestih godina. 

Još jedan od kvaliativnih faktora koji su zaslužni za nedovoljnu zastupljenost životnog 

osiguranja je i nepoznanica javnosti o načinima na koji se mogu zaštiti od rizika, o 

prednostima i načinu funkcionisanja životnog osiguranja, kao i zbog nedovoljne finansijske 

pismenosti stanovništva. 

Ovo istraživanje može doprinijeti naučnoj zajednici za proširivanje istraživanja na ovu temu, 

ali može doprinijeti i nosiocima ekonomskih politika, jer je prethodno u radu objašnjeno 

kako koji instrumenti monetarne i fiskalne politike kroz posmatrane makroekomske 

varijable ima uticaja na premiju životnog osiguranja. Takođe, pokazano je i da je premija 

životnog osiguranja varijabla koja najviše učestvuje u objašnjavanju ostalih varijabli, te to 

treba biti jasan indikator i za osiguravajuća društva da prošre ponudu životnih osiguranja, da 

porade na informisanosti i dostupnosti proizvoda životnog osiguranja stanovništvi, ali i 

indikator javnom sektoru da se više uključi u podsticanje i regulisanje sektora osiguranja, jer 

je jasno da njegova razvijenost direktno utiče i na razvijenost čitave privrede.   
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verziji koju sam predao/la za digitalni repozitorijum Univerziteta u Banjoj Luci. 

 

 

 

U Banjoj Luci___________________    Potpis kandidata 

 

        ____________________ 
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Prilog 2. 

 

UNIVERZITET U BANJOJ LUCI 

PODACI O AUTORU ODBRANJENOG MASTER/MAGISTARSKOG RADA 

 

 

Ime i prezime autora master/magistarskog rada: Dejana Perać 

Datum, mjesto i država rođenja autora: 23.07.1997., Mrkonjić Grad, Bosna i 

Hercegovina 

Naziv završenog fakulteta/Akademije autora i godina diplomiranja: Ekonomski 

fakultet Univerziteta u Banjoj Luci, 2020. 

Datum odbrane završnog/diplomskog rada autora: 16.09.2020. 

Naslov završnog/diplomskog rada autora: Komparativni prikaz nekvalitetnih kredita u 

BIH i regionu 

Akademsko zvanje koju je autor stekao odbranom završnog/diplomskog rada: 

diplomirani ekonomista 

Akademsko zvanje koju je autor stekao odbranom master/magistarskog rada: master 

ekonomije 

Naziv fakulteta/Akademije na kome je master/magistarski rad odbranjen: Ekonomski 

fakultet Univerziteta u Banjoj Luci 

Naslov master/magistarskog rada i datum odbrane: Ekonometrijski model u analizi 

tražnje za proizvodima životnog osiguranja 

Naučna oblast master/magistarskog rada prema CERIF šifarnku: Aktuarstvo (S 182) 

Imena mentora i članova komisije za odbranu master/magistarskog rada: 

− Dr Bojan Baškot, docent, Ekonomski fakultet Univerziteta u Banjoj Luci, uža 

naučna oblast, Aktuarstvo i ekonometrija – mentor 

− Dr Dragan Gligorić, vanredni profesor, Ekonomski fakultet Univerziteta u Banjoj 

Luci, uža naučna oblast,Međunarodna ekonomija – član 

− Dr Zoran Borović, docent, Ekonomski fakultet Univerziteta u Banjoj Luci, uža 

naučna oblast, Teorijska ekonomija – član 

 

U Banjoj Luci, dana____________________ 

 

Dekan 

__________________ 
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