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Uloga moderne ekonomije uveliko prevazilazi granice nauke i ulazi u prostor primjene. Mozda
nikad nije bila potrebnija efikasnost u jedinstvu sa brzinom kako bi se adekvatno pretvorila
teorija u praksu i postigli Zeljeni rezultati. Pitanje razvoja nacionalnih ekonomija je sustinsko
u eri ubrzanog napretka tehnologije i pritiska razli¢itih kriza bilo da je rije¢ o ekonomskim ili
sigurnosnim krizama. Razvijene ekonomije zele da odrze stepen i stopu razvoja, a nerazvijene
i srednje razvijene ekonomije Zele da dostignu visok nivo razvijenosti. Tesko je iznijeti pravilan
koncept, odnosno obrazac koji ¢e se postaviti kao odgovor na zahtjeve razvoja. Ono $to je

nedvosmisleno jeste to da je mogude izdvojiti obrasce €iji je koncept moguce pratiti kako bi se

postigli Zeljeni rezultati. Naravno, govorimo iz ugla nacionalnih ekonomija.

Jedinstvenu klasifikaciju zemalja prema stepenu razvijenosti tesko je izvrsiti S obzirom da je
sam pojam razvijenosti zemalja kompleksan, te se sastoji iz vise komponenti. Pomenute
komponente mogu biti ekonomskog, socijalnog i drustvenog profila. Obi¢no, uspje$nu
ekonomiju prati adekvatno socijalno uredenje kada su u pitanju razvijene zemlje, dok kod
zemalja u razvoju jedno ili drugo zaostaje, a kod zemalja koje nisu razvijene niti jedno od
pomenutog ne funkcioniSe. Medutim, ni ova tvrdnja ne mora da bude ta¢na. Na primjer, kod
nordijskih zemalja je razvijena ekonomija i socijalno-drustveno uredenje u isto vrijeme, s druge
strane SAD se smatra najrazvijenijom ekonomijom svijeta, ali pitanje socijalne zastite je
osporavano u mnogim slu¢ajevima. Institucije globalnog karaktera kao $to su Medunarodni
monetarni fond ili Svjetska banka imaju izvjesne metode klasifikacije zemalja po stepenu
razvijenosti, koje se zasnivaju na metodologijama kao $to su komparacija, odnosno poredenje

razli¢itih indeksa ili klasi¢nih mjera kao $to su BDP i BDP per capita.

Ono S$to je izvjesno jeste da ne postoji jedinstvena klasifikacija sa taéno definisanim
kriterijumima koji se mogu primijeniti na svaku zemlju a koja ¢e dati relevantne podatke i
pouzdanu sliku o stepenu razvijenosti zemalja svijeta. Upravo zbog toga postoji veoma
izrazena potreba za klasifikacijom, prevashodno zbog distribucije mo¢i kada su u pitanju
politicki aspekti razvijenih zemalja, odnosno racionalnog provodenja istraZivanja posmatrajuci

nauénu sferu.

Prema analizama koje objavljuje Svjetska banka, najrazvijenije zemlje su one iz Grupe 8 ili

skraceno G8. Grupa 8 predstavlja grupu visokorazvijenih zemalja u kojima vlada demokratsko



uredenje, a obuhvata : Japan, SAD, Rusiju, Veliku Britaniju, Italiju, Njemacku, Francusku i

Kanadu.

Postavlja se, medutim, pitanje u kojoj mjeri najcesc¢e koris¢eni indikatori daju zadovoljavajucu
informaciju i da li mozda postoje i neka druga obiljezja i1 indikatori koji su bili nepoznati ili
zapostavljeni, a koji bi mogli da budu ¢ak i znacajniji od onih koji se naj¢esc¢e uzimaju u obzir.
Nas zadatak jeste da odredimo jedan relativno mali broj, pogodno izabranih, makroekonomskih
indikatora koji bi sadrzavali isti nivo informacija kao da smo koristili sve moguce indikatore u

svrhu rangiranja zemalja u svijetu prema nivou razvijenosti.

Metod I-odstojanja je metod klasifikacije i rangiranja visedimenzionalnih pojava, zasnovan na
odstojanju vrijednosti izmedu izabranih indikatora. Primjenom I-odstojanja utvrdeni su
relativni indikatori efikasnosti, ¢ime je formirana klasifikacija i rang-lista zemalja prema

ekonomskoj razvijenosti, a na osnovu makroekonomskih pokazatelja.

Metod I-odstojanja ne ostavlja mogucnost subjektivnog uticaja na formiranje rang-liste, pod
pretpostavkom da je poznat skup indikatora i da ima sve osobine koje odgovaraju prirodi
problema.

Opredjeljenje za model I-odstojanja poti¢e otuda $to ovaj model zadovoljava sve uslove koji
su svojstveni prirodi odstojanja, odnosno, visedimenzionaloj pojavi razvoja i S§to daje
moguénost dodatnih razmatranja putem normiranog I-odstojanja, kvadratnog I-odstojanja i I-
odstojanja sa grupisanim indikatorima. S druge strane, koristicemo indeks globalizacije i
izvrSiti poredenje sa rezultatima ili rangom dobijenog I-odstojanja. Indeks globalizacije
predstavlja mjeru odnosno stepen globalizacije.

e Predmet i problem istrazivanja

Generalno gledano, sam predmet istrazivanja pripada oblasti ekonomske teorije i analize.
Skladno tome, slijedi i da je predmet istrazivanja interdisciplinarnog karaktera, jer globalizacija
se proteze kroz viSe naucnih oblasti. Naime, rijetke su nau¢ne discipline, ako takve i postoje,
barem kada je rije¢ o druStvenim opusima, a da se ne bave pojmovima koje se odnose na
globalizaciju. Naravno, ekonomija je vodeca, ali u velikoj mjeri pracena je i1 sociologijom,
pravom 1 slicno. Predmet istraZivanja bi¢e aspekti ili parametri koji definiSu razvijenost

zemalja posmatrano na primjeru ¢lanica G8 u savremenim uslovima. Pod savremenim



uslovima podrazumijeva se period globalizacije. U svakom slucaju, kada je rije¢ o
empirijskom dijelu istraZivanja, koriSteni podaci biée iskljucivo vezani za ekonomsku sferu, te
¢e kao takvi biti i obradivani. Analizom dobijenih rezultata koristicemo se spoznajama i

otkri¢ima koja dopiru iz drugih nauka, osim ekonomske.

e Ciljevi istraZivanja

Naucne ciljeve istrazivanja odredi¢emo na bazi odgovaraju¢eg nau¢nog saznanja o problemu
koji smo postavili u istrazivanju. Imajuéi to na umu, oni su rasclanjeni kako slijedi:

a) Naucni opis: Opisaéemo sam pojam ekonomskog razvoja i globalizacije, te njihov znacaj
za savremenu ekonomsku danasnjicu. Ukazacemo na potencijale primjene upotrebe izbora
adekvatnih parametara u rangiranju zemalja po stepenu razvijenosti. Takode, opisa¢éemo sam
model ranigranja zemalja prema stepenu razvijenosti. Takode, ukazatemo na odnos
globalizacije i razvoja gdje ¢emo pribliziti uticaje globalizacije koji ona ima na razvoj bilo da
je rije¢ o pozitivnom, ili negativnom efektu.

b) Naucna klasifikacija od samog nastanka ekonomske nauke brojni teoreticari bavili su se
problematikom ekonomskog razvoja. Veéina njih je imala razli¢ita shvatanja o tome,
prevashodno odreduju¢i razli¢ite komponente koje su imale uticaj na razvoj. Tokom
istrazivanja, nastojaéemo klasifikovati i1 integrisati parametre koji odreduju razvoj jedne
zemlje, te izdvojiti i klasifikovati elemente globalizacije koji koreliraju sa pomenutim
parametrima.

¢) Naucno objasnjenje: Objasni¢emo uticaj pojedina¢nih parametara na razvoj nacionalne
ekonomije. Utvrdi¢emo uslovno-posljedi¢nu vezu i intenzitet veze izmedu klju¢nih elemenata
globalizacije i parametara razvoja nacionalne ekonomije. Kako bismo jasno sagledali uticaj
globalizacije na razvoj nacionalne ekonomije, iz skupa ponudenih teorijskih i prakti¢nih
rjeSenja izdvojicemo najbitnije elemente, vode¢i rauna o zakonskoj podobnosti i
ekonometrijskim principima.

d) Nauc¢no predvidanje: Uzimaju¢i u obzir prethodno naucno istraZivanje o odnosu
globalizacije i razvoja, te na osnovu toga dobijenih rezultata, ponudi¢emo rjeSenja za razvoj
nacionalnih ekonomija u uslovima globalizacije. Takode, dacemo jasne preporuke i smjernice
kako bi nacionalne vlade imale moguénost da prilikom njihovog koriStenja postignu rezultate
koji ith mogu dovesti do identifikovanja negativnih praksi u donosenju i sprovodenju politika

razvoja nacionalnih ekonomija.



e Hipoteze istrazivanja
Na osnovu prezentovanih predmeta, problema i ciljeva istraZivanja, moguce je postaviti glavnu

hipotezu i pomo¢ne hipoteze.
Glavna hipoteza

HO: Stepen razvijenosti ¢lanica Grupe 8 zavisi od izabranih kriterija za mjerenje nivoa

razvijenosti i ostvarenog nivoa globalizacije.
Pomoc¢ne hipoteze

H1: Faktori koji odreduju razvijenost kod ¢lanica G8 predstavljaju aspekte koje nerazvijene
zemlje moraju razvijati.
H2: Kreiranjem modela za pracenje razvijenosti zemalja stvaraju se uslovi za davanje

preporuka za njihov dalji razvoj.
e Varijable istraZivanja

Fundamentalni cilj ovog istrazivanja je trazenje odgovora na pitanje u kojoj mjeri izbor
pogodnih indikatora (faktora) 1 globalizacija uti¢u na stepen razvijenosti zemalja posmatrano
na primjeru Grupe 8. Naravno, postavljena hipoteza ¢e se obraditi na osnovu dobijenih
rezultata, a na nacin da se potvrdi ili negira. U postupku provjere hipoteza koristicemo sljedece
varijable:
- Stepen razvijenosti ¢lanica Grupe 8 u ekonomskom smislu — zavisna (posljedi¢na)
varijabla,
- lzbor pogodnih indikatora (faktora) i globalizacija ¢lanica Grupe 8 — nezavisna
(uzroc¢na) varijabla.
Nezavisna varijabla ostvareni nivo globalizacije mjerice se isklju¢ivo indeksom globalizacije

kao centralnom mjerom koja obuhvata viSe parametara vezanih za ovaj proces.



1. GLOBALIZACIJA
1.1 Teorijski osvrt na poimanje globalizacije

Kontradikcija je prisutna u ljudskom bic¢u vjerovatno od pocetka civilizacije. Ova pretpostavka
zasnovana je na mogucnosti individue da svojim djelima ne otkriva svoje misli, odnosno, na
Cinjenici da nije neophodna saobraznost izmedu ljudskog razuma i postupaka. Pojam u
ekonomiji koji je nedvosmislen predmet negacije i afirmacije, jer u isto vrijeme biva hvaljen i
osporavan, jeste globalizacija. U takvim okolnostima, ovaj izraz objedinjuje vjerovatno

najintimniju crtu ljudskog karaktera od njegovih najranijih poc¢etaka do danas.

Globalizacija je izraz koji u mnogome definise procese integracije zemalja. Sama integracija
nastaje kao proizvod tehnoloskog napretka koji ubrzava trgovinu robe i usluga, tok kapitala i
migraciju stanovnistva preko medunarodnih granica.! Globalizacija se obi¢no razmatra kao da
je to jedinstven fenomen, a Cesto poistovjecujuéi se sa ideologijom neoliberalizma ili procesa
zapadnjacenja, dok se ona ipak u dubljoj analizi pojavljuje kao slozen, nejednak i Cesto
kontradiktoran skup procesa koji djeluju u nizu razli¢itih intersektnih domena, koji, opet,

proizvode ne samo homogenizaciju i heterogenizaciju, ve¢ i hibridizaciju.?

Globalizacija se ¢esto smatra procesom iako je to zapravo cijeli koncept koji pored ekonomije
obuhvata i teorije drugih nauka, kao Sto su politicke nauke, filozofija, antropologija i
sociologija. Cjelokupan pojam globalizacije predstavljen kao koncept moze se uze posmatrati
u dvije grupe u okviru kojih se daljim ras¢lanjivanjem i1 posmatranjem karakteristika mogu
definisati po dva toka kretanja. Prvu grupu ¢ine ekonomska i tehnoloska globalizacija koje se
Cesto poistovjeuju i smatraju istim procesom, tj. konceptom, dok su druga grupa politi¢ka i
kulturna globalizacija. U svojoj osnovi globalizacija podrazumijeva najmanje dva razlicita

fenomena:

a. Lanac politickih, ekonomskih i druStvenih aktivnosti koji postaje globalan po
obimu;
b. Identifikacija nivoa interakcije i medupovezanosti unutar i izmedu drzava i

drustava.®

! Globalization. Preuzeto 19.01.2018. sa http://www.referenceforbusiness.com/small/Eg-
Inc/Globalization.html#ixzz4yRTtgwnh
2 Christof, P.;Eckersley, R.. Globalization and enviroment. New York: Rowman and Littlefild publishers, p. 17.

3 Kovacevi¢, S. (2017). Globalizacija i razvoj svjetske trgovine. Banja Luka: Ekonomski fakultet, str. 19.



Slozene i isprepletene veze svih kretanja dovode do toga da ekonomski aspekt globalizacije
ima najuocljivije pokazatelje i rezultate. Ovdje govorimo o ishodu koji ima svoje utemeljenje
u finansijskoj i trgovinskoj liberalizaciji, a koja se ogleda kroz rastuce i ubrzavajuce
prekograni¢ne tokove robe, usluga, investicija i finansijskih transakcija. Dolazi do razdvajanja
proizvodnog procesa u globalne lance snabdijevanja kako bi se iskoristile ekonomije obima i
efikasnosti na razli¢itim lokacijama. Izvjestan je pristup svim dostupnim resursima u onoj mjeri
u kojoj to je to potrebno korporacijama za operacije na razli¢itim lokalitetima. Zeljeni cilj je
konstantno prosSirenje i intenziviranje komodifikacije, sa naglaskom na masovnom

konzumerizmu. Pobrojana kretanja se ¢esto definiSu kao krajnji period globalizacije.

Osnova za kretanja i rezultate ekonomske globalizacije je tehnoloska i nau¢na globalizacija.
Tehnoloskom globalizacijom, zajednickim radom nauc¢nika i specijalista iz oblasti tehnologija,
posebno novih informacionih i komunikacionih tehnologija i prevazilazenjem nacionalnih
teritorija i interesa, kreirani su resursi koji su omogudéili efikasniju realizaciju rezultata

prepoznatih kod ekonomske globalizacije.

Naucna i tehnoloska globalizacija se odnosi na globalno Sirenje nau¢nih znanja i novih
tehnologija. Sirenje novih tehnologija se ¢esto posmatra jednostavno kao aspekt ekonomske
globalizacije. Na primjer, brzi razvoj novih tehnologija komunikacije, kao §to su pametni
telefoni sa raznim mobilnim aplikacijama i generalna revolucija u informacionim i
komunikacionim tehnologijama, omogucili su da se ubrza i geografski prosiri medunarodna
ekonomska koordinacija i razmjena. Medutim, ova tehnoloska dostignuca su plodovi §ireg i
mnogo duzeg procesa nau¢nog ispitivanja koji ima svoj dinamican i transnacionalni, ali i
globalni karakter. Naucnici se udruZuju, razmjenjuju i testiraju ideje u globalnim mreZzama
povezujuéi se virtuelno i direktno. Nau¢ni metod istrazivanja prevazilazi nacionalnost svojih
prakti¢ara, a mnogi objekti nau¢nog istrazivanja bilo da dolaze iz oblasti kao §to je geologija,
hemija ili klimatologija na primjer, istinski su globalni. Nauc¢ni diskursi su takode odigrali
presudnu ulogu u otkrivanju problema kao §to su oni ekoloske prirode i koji pogadaju sve
stanovnike planete, kao i u postavljanju programa i pracenju politika neophodnih za njihovo

prevazilazenje.

Globalizacija politike obuhvata politicke aktere, mreze i strukture upravljanja koji su aktivno
oblikovali, olaksali i promovisali globalizaciju. Ovaj domen takode ukljucuje globalne

politicke pokrete i globalne politicke ideologije, ukljucujuc¢i antiglobalizacijski pokret,



globalno prosirenje i konvergenciju nacina regulacije, stremeéi prema Stvaranju i proSirenju

medunarodnih institucija upravljanja.

lako je vecina politi¢kih debata o globalizaciji bila zaokupljena pitanjem da li su autonomija i
upravljacki sistemi nacionalnih drzava u opadanju, odnosno koji su oblici upravljanja u
porastu, evidentno je da je forma nacionalne drzave u nekoj vrsti opadanja. Sistem
organizovanja nacije koji se ogleda u drzavi je mozda najveci civilizacijski proizvod ove vrste.
Na njegovom uoblicavanju radili su neki od najumnijih individua covjecanstva pocevsi od
Platona i Aristotela. Naime, pravo drzave da legitimnim monopolom upravlja svojim
stanovnicima nakon zavrSetka dekolonizacionog perioda i otvaranja granica znatno se
smanjuje. Drzavni sistem i1 dalje ostaje primarna struktura upravljanja, a drzave i dalje
nominalno ostaju glavni regulatori izmedu subnacionalnog, s jedne strane, i regionalnog,
medunarodnog i globalnog, sa druge strane. Nepotrebno je re¢i da ovaj globalni sistem
suverenih drzava posebno ne doprinosi prosvijetlienom upravljanju zajednickim ili
prekograni¢nim problemima. Njegova buduénost, iako se ¢ini izvjesnom, u sustini ostavlja
prostor za razli¢ite debate. Cetiri spomenuta domena imaju razli¢ite materijalne i idejne
dimenzije i prate ih razli¢ite logike i vremenske distance: oni su medusobno konstitutivniji, a
ne spoljasnji i autonomni. Svaki domen oblikuje drugi domen, ali ne uvijek nuzno na isti nacin,
u istom stepenu ili istovremeno. Nosioci promjena u svakom od ovih domena funkcionisu sa
razli¢itim intenzitetima u razlicito vrijeme. Ne moze se pretpostaviti da je istorijski ili prostorni
obrazac globalizacije unutar svakog od ovih domena identican, ili ¢ak i uporediv. Procesi
globalizacije sa obrascima razvoja koji su oblikovani ovim procesima uvijek su nejednaki.
Njihovi distributivni uticaji donose Kkoristi i opterecenja. Sve ovo onemogucéuje smanjivanje
kombinovanih procesa globalizacije na jedan uzrok i jednako je nemoguce razdvajanje uzroka
i efekata. Potencijalni ishod je i civilizacijski sukob koji moze rezultirati promjenom poretka
briSuéi naciju, a stvarajuci regiju ili neki drugi oblik grupisanja stanovnistva. Ipak, unoSenje
globalizacije u razliite domene nam pomaze da razumijemo veéi proces interakcije i

medusobnog stanovista, uz priznavanje da postoji mnogo razlicitih nac¢ina analitickog procesa.

Ujedinjene nacije smatraju da globalizacija predstavlja nedvosmislenu priliku, odnosno klju¢
za smanjenje siromastva. U isto vrijeme vodeéi svjetski ekonomisti kao §to su DZzozef Stiglic
(Joseph Stigliz) i Ha Jon Cang (Ha-Joon Chang) isti¢u da globalizacija u sve ve¢oj mjeri

zapravo ozivljava ekonomsku nejednakost.* Stiglic ide i korak dalje navode¢i da trzi$ni zakoni

4 When did globalization start. Preuzeto 19.01. 2018. sa
https://www.economist.com/blogs/freeexchange/2013/09/economic-history-1



prepusteni slobodnom, spontanom djelovanju stvaraju, pored ostalih nedostataka, drustveno
nepodnosljive dispairitete u raspodjeli dohotka, dovodec¢i dugoro¢no do neracionane alokacije
resursa i uzrokujuéi nepopravljivu devastaciju okoline.® Namecu se koncepti ljudskih prava i
demokratije, superiornost zapadne civilizacije jer se bazira na univerzalnim vrijednostima i
istinama, uz neminovnost podlijeganja trZistu, cijelo vrijeme nudeéi se u formi ideje. Ove ideje
su kompleksne i potrebno ih je pazljivo analizirati, i skinuti sa njih Stetne i nesuStinske
parametre kako bi se trezveno procjenjivale i stavile na uslugu svima, a ne samo malom broju
ljudi.®

U ranoj fazi nastanka ekonomske misli svakako nije bilo upotrebe rije¢i globalizacija, ali
izvjesno je da jo§ u djelu Bogatstvo nacija Adama Smita (Adam Smith) autor iznosi opsti
koncept gdje se ljudi i trzi§ta postepeno integriSu sa protokom vremena.” Podjela rada
omogucava proSirenje proizvodnje, dok specijalizacija proSiruje trgovinu i postepeno
objedinjuje zajednice iz razli¢itih dijelova svijeta u jednu cjelinu. Sama podjela rada je prisutna
jo§ od pocetka civilizacije, dakle jo§ od primitivnog vremena gdje osnovna zanimanja
predstavljaju stocarstvo, lov i ribolov. Razvijaju se sela koja rastu i spajaju se, postajuci tako

gradovi, a kasnije gradovi ¢ine drzave odredujuéi nacije.

Istorija savremenog svijeta u velikom dijelu je bila istorija ekspanzije evropskih drzava i naroda
u ostatak svijeta.® Sve i da zanemarimo istoriju velikih civilizacija misle¢i pri tome na
Mesopotamiju, Gréku, Egipat i Rim, te po¢nemo od perioda kasnog srednjeg vijeka, vidjecemo
izuzetne obrise globalizacije. U tome kontekstu globalizacija namecée svoj jednosmjerni
karakter, afirmisu¢i ideju sa pocetka paragrafa. Kolonijalne sile su preko svojih
prekookeanskih kompanija definisale trgovacke rute prave¢i interakciju izmedu kultura. Isprva
se razvijala monopolisticka trgovina, koja se postepeno pretvarala u trzisnu kako su kolonije
jacale, odnosno kada je sve viSe zemalja pocelo da polaze prava na kolonije. Uporedno pocinje
I period razvoja inovacija, gdje se vremenom u sve vecoj mjeri skracuje put od ideje do

realizacije.

Vijekovi su prosli od otkri¢a to¢ka do otkrica parne lokomotive. Put izmedu lokomotive do
aviona bio je kraci od pola vijeka. Sa usavrsavanjem elektricne energije, izgledalo je kao da

svijetu niSta vise nije potrebno. Danas imamo internet. Roboti ve¢ vode televizijske emisije

® Kovacevi¢, S. (2017). Globalizacija i razvoj svjetske trgovine. Opus citatum, str. 197.

& Wallerstein, . Evropean universalism: The rethoric of power. New York: New Press, p.5.
" When did globalization start. Preuzeto 19.01. 2018. sa
https://www.economist.com/blogs/freeexchange/2013/09/economic-history-1

8 Wallerstein, I. Evropean universalism: The rethoric of power. Opus citatum, p. 5.



kao §to je dnevnik, a 3D Stampaci imaju sve veéu primjenu u industriji. Ovo su direktne i

eklatantne tekovine globalizacije.

Izvjesno je da se globalizacija razvijala uporedno sa razvojem svijeta. Zbog toga je moguce
ras¢laniti periode njene evolucije. Ipak, ne postoji opsteprihvacena podjela perioda razvoja
globalizacije. Razli¢iti nauc¢nici donose svoja videnja. Izmedu ostalih izdvaja se i misljenje
gdje se globalizacija poredi i sa samim periodima razvoja ¢ovjecanstva, tako da imamo arhai¢ni
period globalizacije, odnosno moderni i postmoderni period globalizacije. Zanimljivu
klasifikaciju perioda u razvoju globalizacije donosi americki istraziva¢ Tomas L. Fridman

(Thomas L. Friedman) koji navodi tri faze:

1. Globalizacija 1.0 koja se odvija izmedu 1492-1800. godine;
2. Globalizacija 2.0 koja se odvija od 1800-2000. godine;
3. Globalizacija 3.0 koja se odvija od 2000. godine.®

Kada je u pitanju prvi period, prema misljenju pomenutog autora globalizacija se odvija u dijelu
koji se odnosi na globalizaciju zemalja. Drugi period obuhvata globalizaciju kompanija, dok
se tre¢i period odnosi na globalizaciju ljudi. Ovdje moZemo prepoznati nosioce globalizacije,
odnosno one koji su je provodili skladno pristupu mo¢i koja im se nalazila ili nalazi u posjedu.
Isprva je mo¢ pripadala monarhu, odnosno vladaru zemlje. Kasnije se ta ista mo¢ preselila pod

okrilje kompanija, dok danas mo¢, odnosno ideju koja donosi mo¢ posjeduju pojedinci.

Ekonomska globalizacija se primarno proS$irila ubrzanim rastom transnacionalne trgovine,
odnosno ubrzanim razvojem komunikacija i tehnologije. Motiv razvijenih zemalja za
ukljucivanje u pomenuto ogleda se u izglednoj Sansi da se odrzi nivo ekonomskog razvoja,
odnosno ekonomske mo¢i, ili da se eventualno prosire dostignuéa u ekonomskom rastu i

razvoju.

Razvijene ekonomije jednostavno podsti¢u integracije sa vecinskim dijelom svijeta nastupajuci
posredstvom stranih direktnih investicija i snizavanjem troSkova poslovanja, kanaliSuci
savremene oblike prekograni¢ne migracije kapitala 1 stanovniStva.
Primjetno je radikalno povecanje prihoda pra¢enih ekonomskim rastom zemlja u razvoju , ali

prisutno je i smanjenje potrosackih cijena u razvijenim zemljama.

Upravo ekonomska integracija se primarno ispoljava kroz globalizaciju trzista, tj. dostupnost

proizvoda, ali i kroz samu proizvodnju. Pojava globalnog trZista je mozda najbolje uocljiva

°Friedman, T. L. It's a Flat World, After All. New York: Times Magazine; Apr 3, 2005.



kroz prisustvo multinacionalnih korporacija u razli¢itim dijelovima svijeta. One se izmedu sebe
takmice, ali imaju i priliku da ostvare Zeljene ciljeve kada je u pitanju profit u odnosu na
situaciju kada im nije dostupno trziste vece od onog lokalnog ili trziste unutar zemlje kojoj
nativno pripadaju. Pogodnosti globalnog trzista, kada su u pitanju potrosaci, ogledaju se u
pojacanoj konkurenciji, odnosno vecoj dostupnosti proizvoda, boljem kvalitetu i adekvatnijoj
cijeni. Kada su u pitanju kompanije, prednosti globalnog trzista ogledaju se kroz troskove
marketinga, nove trzisne prilike, suplementarnost izmedu trzista, te potrebe potrosaca sa

mikrotrzi$tima.t?

Kompanije  koje  prodaju  proizvode  globalno mogu  smanjiti  troskove
standardizujuéi marketinske aktivnosti primjenjujuci iskustva iz jedne zemlje u drugoj. Dobar
primjer ovoga je Koka-kola koja razli¢ito od zemlje do zemlje, koristi iste video-kampanje
mijenjajuci jezik na kome se obra¢a kupcima. Onog trenutka kada se kompanije odluce
predstaviti na trzistima izvan granica zemlje u kojoj inicijalno posluju, otvaraju se i moguénost
za nove poslovne Koristi. Poslovanje na globalnom trzistu, koje je zapravo skup nacionalnih
trzista, dozvoljava medusobno nadopunjavanje. Prodaja sezonskih proizvoda moze da se odvija
na nac¢in u kome se domaca prodaja dopunjuje medunarodnom. Na primjer, losioni za sunce se
prodaju tokom ljeta, a kompanija koja ih prodaje da bi zadrzala prihode mora da vrs$i prodajne
aktivnosti tokom cijele godine. Ovo se moze posti¢i tako da se distribucija odvija na razli¢itim
lokacijama zavisno od toga da li je stiglo ljeto u taj dio hemisfere. Ipak pored svih prednosti
globalnog trzista, globalni proizvod mora da vodi rauna o izvjesnim lokalnim aspektima kako

bi se zadovoljile lokalne potrebe.

Globalizacija proizvodnje se odnosi na Sirenje proizvodnih aktivnosti na lokacijama koje
pomazu kompaniji u postizanju minimalnih troskova, odnosno maksimizacije kvaliteta uz

minimiziranje trofkova neophodnih za ostvarivanje dobara ili usluga.**

Koristi koje donosi globalizacija, kada je u pitanju proizvodnja, odnose se na pristup
korporacija jeftinoj radnoj snazi, jednostavnijem pristupu tehnici i tehnologiji, te
jednostavnijem pristupu sirovinama. Proizvodnja se seli iz zemalja u kojima je visok zivotni
standard u zemlje koje mogu ponuditi nizu cijenu rada. Skladno tome, razli¢ite tehnologije su

postale dostupnije. Naravno, sve to prate i sirovine.

10 Globalization. Preuzeto 06.04.2018. sa
http://catalogue.pearsoned.co.uk/assets/hip/gb/hip_gb_pearsonhighered/samplechapter/0273752634.pdf
2 Ibid.
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Globalizacija nesporno ima pozitivne tekovine. Ipak ono §to je primjetno jeste da postoji veliki
otpor medu vode¢im ekonomskim teoretiCarima danasnjice kada je u pitanju nacin provodenja
ovog procesa. Stiglic, nobelovac, koga smo spomenuli na poéetku ovog teksta, smatra da
globalizacija nije paZljivo i posteno uvedena u drustveno-ekonomske tokove.'? Politike
liberalizacije, ¢ija je globalizacija zapravo posljedica, se sprovode brzo, pogresnim redom, a
uz to se odito koriste neadekvatne ili odigledno pogresne ekonomske analize.'® Posljedica
ovakvog pristupa su losi ekonomski rezultati koji se manifestuju kroz ekonomsku nejednakost,

odnosno, drustveno nacionalne sukobe zajedno sa sve prisutnom frustracijom.

Jedan manifest globalizacije, mozda i najbitniji u XX vijeku, jeste Vasingtonski konsenzus.
Stiglic smatra da je po¢etkom devedesetih godina proslog vijeka zapoceta svojevrsna zavjera
koja se odrazila kroz tzv. Vasingtonski koncenzus.!* Iako u svojoj sudtini ovaj skup
ekonomskih politika promovise slobodnu trgovinu, plutaju¢e devizne kurseve, slobodno trziste
i makroekonomsku stabilnost, rije¢ je o jedinstvenom pristupu umjesto pojedinaénom. Svaka
nacionalna ekonomija je u stvari pojedinacna tvorevina, sa jedinstvenim karakteristikama, i
teSko je primijeniti grupne principe kako bi se jedinka stabilizovala, odnosno razvijala. Ako

sagledamo principe Vasingtonskog konsenzusa, uvidje¢emo da su u velikoj mjeri opravdani:

1. Nizak stepen zaduzenosti nacionalnih vlada sa izbjegavanjem velikih fiskalnih
deficita u odnosu na BDP;

2. Usmijeravanje javnih sredstava prema obrazovanju, zdravstvu i infrastrukturi umjesto
prema subvencijama i drugim socijalnim davanjima;

3. Poreska reforma koja podrazumijeva Sirenje poreske osnovice i usvajanje umjerenih
marginalnih poreskih stopa;

4. TrziSno utvrdivanje kamatnih stopa;

5. Konkurentnost deviznih kurseva;

6. Liberalizacija trgovine - liberalizacija uvoza, sa posebnim naglaskom na eliminaciji
koli¢inskih ogranicenja;

7. Liberalizacija direktnih stranih ulaganja u inostranstvu;

8. Privatizacija drzavnih preduzeca,;

12 Review of Joseph E. Stiglitz’s Globalization and its Discontents. Preuzeto 08.04.2018. sa
http://www.anderson.ucla.edu/faculty/sebastian.edwards/Stiglitz.pdf

13 1hid.

4 1hid.
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9. Deregulacija: ukidanje propisa koji ometaju ulazak na trziste ili ogranicavaju
konkurenciju, osim onih koji su opravdani na osnovu sigurnosti, zastite Zivotne
sredine i zastite potrosaca i prudencijalnog nadzora nad finansijskim institucijama;

10. Vladavina prava.®®

Koncept Vasingtonskog konsenzusa odnosio se primarno na Jugoistocnu Evropu i zemlje
Latinske Amerike. Ispostavice se da nije donio narocite rezultate kada je u pitanju dostizanje

zeljenih ekonomskih rezultata, kada su u pitanju zemlje pomenutog podneblja.

Neki ekonomisti tvrde da slobodna trgovina zapravo i nije uvijek u najboljem interesu
ekonomija u razvoju. Striktna primjena slobodne trgovine moze S$tetiti komparativnim
prednostima ekonomija u razvoju na nacin da im ne dozvoli dodatni razvoj, odnosno da ih
limitira na stepenu razvoja na kojem se nalaze. Ovo u praksi znac¢i ostanak u niskoprofitabilnim
djelatnostima, jer je suZzen prostor za razvoj zahvaljujuéi pojac¢anoj konkurenciji. Isto tako,
povecéana uzdrzanost od vladine potro$nje koja podrazumijeva restriktivne mjere Stednje moze
Cesto da dovede do problema umjesto do rjeSenja. Naime, u periodima ekonomske krize
Stednja, odnosno smanjena javna potro$nja, ima multiplikativni efekat negativnog karaktera na
ekonomiju. Promovisanje privatizacije po svaku cijenu nerijetko ima poguban efekat. Dovoljno

nam je da pogledamo primjere u vlastitom dvoristu ili neposrednom okruzenju.

Mozda ¢emo bolje razumjeti pozitivne i negativne tekovine globalizacije ako pogledamo

narednu tabelu.

Tabela 1: Pozitivne i negativne tekovine globalizacije po razli¢itim sferama

Pozitivno Negativno

Ekonomija | Globalizacija je povezana sa slobodnom | Globalizacija moze dovesti do odliva
trgovinom, a to smanjuje barijere koje su | radne shage. Budu¢i da globalizacija
nekada postojale izmedu zemalja koje | omogucava radnicima da se lako krecu
slobodno trguju jedna s drugom. To znaéi | iz jedne zemlje u drugu. Ovo se posebno
da kompanije mogu profitirati. Primjeri | odnosi na odlive struénog kadra; mnogi
sporazuma 0 slobodnoj trgovini su | ljudi emigriraju i provode svoju
Sjevernoamericki sporazum o slobodnoj | profesionalnu karijeru u razvijenijim
trgovini  (NAFTA), koji dozvoljava | ekonomijama, dok su se prethodno
Meksiku, Kanadi i Sjedinjenim Drzavama | obrazovali na ra¢un svoje mati¢ne
da razmjenjuju proizvode i usluge bez | zemlje.

znacajnih uvoznih i izvoznih ogranicenja.
U okviru GATT-a i STO-a, svjetska
trgovina se brzo prosirila.

15 Washington consensus, preuzeto 16.04.2018. sa
https://www.economicshelp.org/blog/7387/economics/washington-consensus-definition-and-criticism/
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Globalizacija otvara moguénost priliva
kapitala u siromasnije i zaduZene zemlje,
$to postepeno smanjuje nejednakosti.

Neki ekonomisti vjeruju da je slobodna
trgovina moguéa samo ako se
industrijama u siromas$nijim zemljama
dozvoli da rastu pod odredenim nivoom
ekonomske zastite. Ovo je poznato kao
paradoks slobodne trgovine.

Kompanije takode mogu angaZovati
radnike u stranim zemljama da rade za njih
koriste¢i onlajn alate i telekomunikacije.
Ovo smanjuje troskove kompanije. TNK-i
su od toga profitirali.

Neke zemlje mogu izgubiti poreske
prihode. Posto su mnoge kompanije u
mogué¢nosti  da trguju sa jednom
zemljom dok se nalaze u drugoj, velike
korporacije Cesto iskoristavaju poreska
utoc¢ista kao S§to su Luksemburg,
Djevicanska ostrva i Hong Kong kako bi
izbjegli placanje poreza u zemljama u
kojima ostvaruju profit.

Postoji globalno trziste za kompanije i za
klijente. Postoji bolji pristup proizvodima
iz razlicitih zemalja.

Globalizacija je imala kulturni uticaj na
mnoge zemlje koje su bile izloZene
imigraciji velikih razmjera. Mnogi
kriticari globalizacije smatraju da je
slobodno kretanje radne snage dovelo do
slabljenja tradicionalnih kultura.

U mnogim slucajevima, slobodno kretanje
radne snage omogucava ekonomijama da
popravljaju ,,praznine” koje postoje na
njihovim trzistima rada. Na primer, Velika
Britanija je angazovala medicinske sestre
iz Indije da popune radna mjesta u svojim
javnim bolnicama koje su prethodno bile
prazne zbog nedostatka radne shage na
lokalnom nivou.

Specijalizacija zemalja u jednom ili dva
pojedinacna proizvoda €ini ih posebno
osjetljivim na promjene trzi$ne cijene.
Ako cijena padne, zemlja gubi izvor
prihoda.

Slobodna trgovina takode omogucava
zemljama i ekonomijama da se
specijalizuju, proizvodedi kvalitetniju robu
po povoljnijim cijenama. Ako neka zemlja,
na primjer, ima velike rezerve nafte, ali
malo zemlje koja je pogodna za
poljoprivredu, moze se fokusirati na
proizvodnju nafte dok uvozi svjezu hranu
iz inostranstva.

Globalizacija moze ostetiti slabe
ekonomije proizvodima, unistavajudi
lokalna trzista. U Kampali u Ugandi,
odlaganje jeftine odjece donirane u
dobrotvorne  svrhe desetkovalo je
tekstilnu industriju.

Kultura

Kulturno smo postali  otvoreniji i
tolerantniji jedni prema drugima, kulturno
mijesanje je uobicajeno i oni koji zive u
drugim dijelovima svijeta izgledaju
pristupacnije nego prije.

Jezicke razlike su narusene
dominantnim  jezikom  poslovanja,
engleskim. Ovo moze dovesi do
nestajanja nekih jezika.

Mnogo je tehnoloSkog razvoja koji su
zemlje dozivjele tokom godina. Tako,
pomazu¢i U razmjeni informacija i
tehnologije. Ovo pomaze vecini napretka
siromasnije zemlje istom brzinom kao i
bogate industrijalizovane zemlje.

Globalizacija moZe dovesti do gubitka
kulturnog identiteta jer su zapadne ideje
ponekad nametnute drugim nacijama.
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Drustvo U globalizovanom svijetu, radnici se lakSe | Postoje neki eksperti koji misle da
krecu iz jedne zemlje u drugu kako bi svoje | globalizacija takode dovodi do Sirenja
vjestine  plasirali  poslodavcima i | zaraznih bolesti (npr. ebole) i drustvene
doprinijeli ekonomiji. degeneracije.

Potro$aci uzivaju veci izbor robe i usluga | Tezi se ka tome da korporacije preuzmu
iz Slobodne trgovine, jer strane kompanije | vladavinu svijetom umjesto vlada, s
mogu lako ponuditi svoje proizvode na | obzirom na koncentraciju moci i novca.
prodaju. Oni takode imaju koristi od nize
ukupne cijene za robu, jer veca raznolikost
robe za prodaju povecava konkurenciju i
smanjuje cijene.

Postoji ogroman pritisak na zaposlene u
bogatim industrijski razvijenim
zemljama koje su uvijek pod prijetnjom
da ¢e se njihovi poslovi prepustiti
siromasnijim zemljama.

Politika Globalizacija primorava politiku da se | Mnoge nacionalne drzave osje¢aju da
spaja i odluke koje se donose mogu biti od | gube kontrolu nad kljuénim odlukama i
koristi ljudima Sirom svijeta. Zrtvuju svoj suverenitet. Upravo je to
razlog zasto se Velika Britanija ne
prikljucuje jedinstvenoj valuti evra.
Globalne mreze daju glas ugnjetavanim | Glavni akteri globalizacije, kao $to su
ljudima, drustveni mediji su, na primer, | MMF i Svjetska banka, nalaze se u
koris¢eni u protestima Arapskog prolje¢a. | bogatijim zemljama.

Okruzenje | PoSto dijelimo finansijske interese, | Mnogi ekonomisti i ekolozi kritikovali
korporacije i1 vlade pokusavaju da | su globalizaciju zbog uticaja na okolinu.
medusobno rjesavaju ekoloske probleme. | Ovo se posebno moze odnositi na
Protokol iz Montreala iz 1987. o oSte¢enju | dijelove svijeta koji imaju pojacanu
ozonskog omotaca je odlican primjer za to. | zagadenost vazduha, a zbog pojaCane
proizvodnje robe.

Izvor: Globalization, preuzeto sa http://www.coolgeography.co.uk/A-
level/AQA/Y ear%2013/Development%20&%20Globalisation/Globalisation/Globalisation.ht
m 08.02.2019.

Jednostavno, pristupa se pogresnoj interpretaciji nacela Vasingtonskog konsenzusa zbog ¢ega
se nedvosmisleno javlja sve veca zavisnost od medunarodnih institucija, a posebno onih koje

imaju finansijski karakter.

1.2 Znacaj institucija u poimanju globalizacije

Globalizacija je nesporno proces koji traje, a to smo prethodno dijelom i konstatovali. Danas
globalizacija svoje postojanje zasniva na djelovanju mulinacionalnih korporacija. Bitno je
naglasiti da to nije potez dobre volje, nego vise izraz nemo¢i nacija da kontrolisu kapital. Time
su kompanije preuzele odgovornost, ali i vodstvo u Sirenju globalizacije. Naravno, kada su u
pitanju nosioci globalizacije, ne treba izostaviti i vaznu ulogu organizacija koje su

medunarodnog karaktera. Posebno treba izdvojiti medunarodne institucije, prevashodno
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Ujedinjene nacije (UN), Medunarodni monetarni fond (MMF), Svjetsku banku (SB), Svjetsku
trgovinsku organizaciju (STO) i druge. Takode, znacajna je uloga globalnih institucija koje uz
medunarodne kompanije predstavalju oslonac za dalje Sirenje globalizacije. Bitno je
napomenuti da pod pojmom medunarodne institucije tretiramo entitete formirane na bazi
medunarodnog ugovora, a koji ukljucuje dvije ili viSe nacija i ¢ije se zajedni¢ko djelovanje
zasniva na izvjesnom objedinjenom interesu.’® U sustini, svjetske organizacije tretiraju
medunarodne probleme zavisno od toga ko zapravo ima najveci uticaj u upravljanju resursima
kojim data organizacija raspolaze. lzvjesno je da vecina tekucih diskusija o medunarodnim
organizacijama osporava njihovu legitimnost i efikasnost kada je u pitanju odlu¢ivanje o
problemima. Razvijene ekonomije, ili vode¢e zemlje danaSnjice, posjeduju mehanizme na
osnovu kojih odrazavaju svoju mo¢, promovisuci svoje ciljeve i interese i nerijetko zadiru¢i u

suverenitet drugih zemalja ¢lanica.

Unutar medunarodnih organizacija se vodi dijalog o razli¢itim pitanjima vezanim za
ekonomiju, politiku, sigurnost, ekologiju i sli¢éno. Odluke koje se donose unutar razli¢itih tijela
medunarodnih organizacija, a kao proizvod pomenutih razgovora, uglavnom odrazavaju
stavove razvijenih zemalja. Ako eventualno dode do mimoilaZzenja izmedu vodec¢ih ekonomija
i usvojenih strategija, politika ili odluka, onda uglavnom nastupa stanje ignorisanja ili njihovog
neprihvatanja. U takvim okolnostima ponovo ispastaju male zemlje, tj. njihov uticaj na odluke
je minimalan, dok su u isto vrijeme one primarni po$tovaoci Usvojenog. Primjer ovih tvrdnji
jeste sam izbor generalnog sekretara UN. lako je Antonio Gutjerez (Antonio Guterez) izabran
ve¢inom glasova €lanica, njegov izbor je kompromis izmedu Rusije i SAD-a. Sli¢no je i sa
izborom direktora MMF-a i Medunarodne banke za obnovu i razvoj. Nepisano je pravilo da
direktor MMF-a i Medunarodne banke za obnovu i razvoj mora da bude neko iz Evrope ili
SAD-a. Jedan od egzaktnijih primjera je onaj oko potpisivanja i ratifikovanja ugovora o
klimatskim promjenama. Naime, vecina ¢lanica UN-a je prihvatila da potpiSe ugovor o
smanjenju emisije Stetnih gasova u atmosferu, dok su SAD to odbile da ucine. Nikakve sankcije
nisu upotrebljene kako bi se ekonomija sa najve¢im primatom u savremenoj danasnjicCi

privolila na potpisivanje ovog znac¢ajnog dokumenta.

Evidentno je da medunarodne organizacije ili svjetske institucije, kako ih mnogi nazivaju,

posjeduju izvjestan znacaj.

16 Sterain, M. G. (2013). The Role Of International Organizations In The Global Economic Governance — An
Assessment, preuzeto 06.05.2018. sa ftp://ftp.repec.org/opt/ReDIF/RePEc/rau/journl/WI113S/REBE-WI13S-
A32.pdf
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Otvaranje globalnog juga i povezana korporativha globalizacija bili su presudni u
ostvarivanju epohalnih promjena u razvijenom kapitalizmu. Pretpostavlja se da su institucije
globalnog ekonomskog upravljanja pod vodstvom SAD-a, kao i same SAD, igrale glavnu ulogu
u stvaranju nove institucionalne infrastrukture koja je pratila pojavu integrisanih
transnacionalnih proizvodnih mreza i globalnih finansijskih trzista. Sjedinjene DrZave su
takode bile glavni nosilac novog globalnog kapitalizma. Globalizacija je dovela do globalne
radne i regulatorne arbitraze koja je vodila niske plate i stavila pritisak na regulatorne reZime.
Mreza poreskih rajeva, usredsredena oko Njujorka i Londona, omogucila je multinacionalnim
i elitnim kompanijama da izbjegnu porez i izbjegnu zakon. Metode koje se koriste na jugu da

otvore zemlje za kapital kasnije bi se koristile u razvijenom kapitalizmu.*’

Najhitniji ekonomski problem naSeg vremena jeste taj §to se mnoge od onoga §to obi¢no
nazivamo ekonomijama u razvoju, zapravo ne razvijaju. Sokantno je za veéinu gradana
industrijalizovanih zapadnih demokratija da shvate da u Ugandi, Keniji, Etiopiji, ili Malaviju,
ni muskarci ni zene ne mogu oc¢ekivati da ¢e zivjeti ¢ak i do Cetrdeset pet godina. Ili da u Sijera
Leoneu 28% sve djece umre prije svog petog rodendana. S druge strane, u Indiji je vise od
polovine djece pothranjeno, dok u Bangladesu samo polovina odraslih muskaraca i manje od

jedne Cetvrtine odraslih Zena znaju Gitati i pisati.’8

Drzave ne mogu postojati izolovano, ne mogu zivjeti izvan mreze odnosa koji su uspostavljeni
na svim nivoima. Stoga se svjetska ekonomija mora posmatrati kao sistem, kao cjelina
sastavljena od manjih ili vecih dijelova, manje ili vi$e razvijenih. Ekonomska globalizacija kao
rezultat djelovanja uglavnom transnacionalnih korporacija i velikog entuzijazma regionalizma,
nedvosmisleno ovladava Evropom i drugim dijelovima svijeta. Nova paradigma ekonomskog
poretka ukljucuje oblikovanje dva trenda: globalizaciju preduzeca i revoluciju informacione
tehnologije.'® 1zraz nova ekonomija danas se ¢esto sreée u ekonomskim studijama. Jedna od
najpopularnijih definicija je: nova ekonomija je sirok pojam koji opisuje ekonomiju gdje se i
krajnji proizvod i njegove intermedijarne faze sastoje u informacijama i gdje digitalne

informacije nude pristup svim informacijama dostupnim u jednom trenutku.?°

7Von Hans, Z. (2016). Globalization Finance and Varietis of Capitalism. New York: Palgrave Macmillan, p.
132.

18 Friedman, B. Globalization: Stihlitz case, preuzeto
https://www.nybooks.com/articles/2002/08/15/globalization-stiglitzs-case/#fn-1 30.01.2019.

19 Tanescu, D.; Dumitru, F.; Dinca, G. The role of International Globalisation in the Globalization Process,
preuzeto sa http://dx.doi.org/10.5772/50188 31.01.2019.

20 1bid.
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1.2.1 Medunarodni monetarni fond i Svjetska banka

U posljednje dvije dekade narocito su prisutne debate o tome da li je globalizacija, kao fenomen
i proces u isto vrijeme, donijela korist ili je njen efekat zapravo suprotan. Nesporna je njena
teznja i definicija, ali i1 dalje je u svijetu prisutna nepravedna raspodjela. Broj gubitnika je
mnogo veci od broja pobjednika. Ukupni nacionalni suverenitet - zbirno posmatrani suverenitet
nacionalnih drzava cijelog svijeta, u opadanju je. Produbljena je regionalna, ali i globalna

nestabilnost, $to je zapravo rezultat prenoSenja ekonomske krize iz jedne zemlje u drugu.

Glavne veze globalne ekonomije sa medunarodnim monetarno-finansijskim sistemom rezultat
su kreditnih poslova, a koje su u stvari operacije diskontovanja i regulacije likvidnosti. MMF i
grupacija SB predstavljaju osnovu globalne koncesije, i kao takve su pozvane da upravljaju
dinamikom i ravnotezom medunarodnog finansijskog monetarnog sistema. Evidentan je
nedostatak kohezije u politickim odlukama Sirom svijeta, ali i poteSkoce u ostvarivanju
globalne saradnje koja doprinosi heterogenosti ukljuéenih aktera. Stizu¢i do kraja 20. vijeka,
izasle su neposredno izvan dijaloga iz sistema Ujedinjenih nacija, ali i izvan dijaloga sa
paralelnim organizacijama, pa ¢ak i sa sopstvenim ¢lanicama. Institucija Medunarodnog

monetarnog fonda stvorena je 1945. godine odredbama Bretonvudskog sporazuma.
Glavne odgovornosti preuzete njegovim statusom odnose se na:

1. Podsticanje medunarodne monetarne saradnje sa ciljem obezbedivanja skladnog
razvoja medunarodne trgovine;

2. Promovisanje stabilnog sistema deviznog kursa, uz poStovanje angaZmana njegovih
¢lanova;

3. Stalna pomo¢ u uspostavljanju i koherentnom funkcionisanju multilateralnog platnog
sistema uspostavljenog izmedu njegovih ¢lanova;

4. Odrzavanje povjerenja u politike institucije trajnim koris¢enjem privremenih resursa za
¢lanove kako bi se uravnotezio tekuéi bilans placanja;

5. Sprecavanje i umanjivanje negativnih efekata odredenih neravnotezama koje mogu

uticati na medunarodni bilans plaéanja ¢lanova fonda.?!

Centralni stub grupe Svjetske banke, Medunarodna banka za obnovu i razvoj (eng. IBRD),
stvoren je 1945. istovremeno sa MMF-om, a postao je funkcionalan 1947. Pocetni cilj IBRD-

a bio je da podrzi poslijeratnu obnovu, a kasnije da promovise razvoj drzava ¢lanica. Svjetska

2L Investopedia, Breton Woods agreement, preuzeto sa
https://www.investopedia.com/terms/b/brettonwoodsagreement.asp 31.01.2019.
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banka orijentisana je na programe ekonomske pomoci, razvojne programe i programe
strukturnog prilagodavanja namijenjene borbi protiv siromastva. U odnosu na Svjetsku banku,
MMF predstavlja inicijalnu instituciju ¢ija je sfera specijalizacije i odgovornosti u vezi sa
medunarodnim finansijskim monetarnim sistemom - Svojom konfiguracijom i arbitrazom svoje
funkcionalne arhitekture. Glavne funkcije MMF-a odnose se na specifi¢ne procese saradnje,
pomo¢i, informisanja, nadzora i intervencije koje se ti¢u institucija medunarodnog monetarno-
finansijskog sistema. Postepeno, kako su se obje ove institucije sve vise i stabilnije ukljucivale
u pronalasku rjesenja za smanjenje dugova zemalja u razvoju, njihove aktivnosti su se
djelimi¢no preklapale. Dakle, Svjetska banka je vremenom preusmjerila paznju sa finansiranja
projekata na programe za ckonomsku reformu; MMF je posvetio viSe paZnje strukturnoj
reformi, zajedno sa svojom tradicionalnom aktivnos¢u u vezi sa prilagodavanjem platnog
bilansa. Odatle je proisteklo da se glavni pravci djelovanja dvije institucije odnose na
mehanizme makroekonomske stabilizacije i na njihovo direktno uklju¢enje u medunarodne
ekonomske probleme. Pitanje uspje$nosti MMF-a i Svjetske banke posebno je naglaseno
krajem 20 vijeka. MMF nije uspio da stabilizuje krizu u jugoistocnoj Aziji (1997) i krize u
Rusiji (1998), zbog ¢ega je strucna javnost pocela da diskutuje o loSem upravljanju njihovim
odgovornostima, uzimajuci u obzir ¢ak i raspustanje ovih institucija. Nedovoljno ili ¢ak
neispravno ucesce ova dva medunarodna organizma u globalnim problemima izvuklo je kritike
1 preporuke za reformu. MMF je pozvan da podrZi, sa pozicije analiticara 1 konsultanta,
makroekonomsko stanje u odnosu na kvalitet monetarnog rezima i strukturu bilansa
nacionalnih pla¢anja iz perspektive monetarne i budzetske politike drzava ¢lanica. MMF se
kritikuje zbog svog trzisnog fundamentalizma i apsolutizacije svoje monetarne mreze
administrativnog recepta. Za sve zemlje sa razli¢itim problemima koji imaju, apelovao je na
instrumente finansijske pomoc¢i. MMF je posvetio vise paznje aspektima inflacije, platnog
bilansa, politika deviznog kursa, zanemarujuéi aspekte povezane sa stvarnim politickim,
ekonomskim i socijalnim pokazateljima. Niska zainteresovanost za negativne ekonomske i
socijalne efekte primjene principa uslovljavanja pogorsala je efekte koje su drzave ¢lanice
osjetile u procesu globalizacije kapitalnih tokova. Danas zemlje u razvoju viSe ne vjeruju
politikama i strategijama medunarodnih institucija. Pored posebnih funkcionalnih zakona
trzisne ekonomije, u pristupu politike MMF-a ili SB-a postoji vise varijabli koje obuhvataju
svih pet osnovnih dimenzija nacionalnog regionalnog ili medunarodnog balansa, a to su:
ekonomski plan, monetarno-finansijski plan, socijalni plan, politi¢ki plan i onaj kulturni.
Primjeceno je da su zemlje koje su preuzele eventualne sankcije, djelujuci protiv mjera koje

zahtijeva MMF, uspjele mnogo brze rehabilitovati svoju ekonomiju. lzuzetni primjeri ovog
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navoda su Malezija, Turska i Madarska, a posebno u poredenju sa drugim zemljama koje su

tehnicki bile podredene monetaristickim mrezama MMF-a.

Dobar primjer krize koja je izazvana direktno akcijama MMF-a jeste slucaj krize koja je
zapCela u Aziji krajem 20. vijeka. Osnovni uzrok ove krize jeste ekspanzija kredita, koja je
dovela do razvoja odredenih programa preduzetniStva, ali i neminovnog rasta dugovanja.
Korejski BDP u 1998. godini se smanjio za 33% u odnosu na onaj iz 1997. godine, a u

Indoneziji je BDP per capita iz 1998. godine opao za 44% u odnosu na prethodnu godinu.??

Cetiri zemlje koje su bile izuzetno pogodene promjenama do kojih je dovela ekonomska kriza
ostvarile su umanjen, odnosno negativan rast BDP-a sto se vidi iz tabele 2, u godinama koje su

oznacene kao kulminirajuce.

Tabela 2: Prosjec¢an procentualni rast realnog BDP-a u izdvojenim zemljama Isto¢ne Aziji

1990. | 1991. | 1992. | 1993. | 1994. | 1995. | 1996. | 1997. | 1998. | 1999.
Indonezija 9 8.9 6.5 8 7.5 8.2 7.8 47| -13.1 0.8
Juzna Koreja 9.8 10.4 6.2 6.8 9.2 9.6 7.6 59| -55| 113
Malezija 9 9.5 8.9 9.9 9.2 9.8 10 73| -74 6.1
Tajland 11.6 8.4 9.2 8.7 8 8.1 57| -28| -76 4.6

Izvor: IMF Data, preuzeto sa
https://www.imf.org/external/datamapper/PCPIPCH@WEO/OEMDC/ADVEC/WEOWORL
D/IDN/KOR/MYS/THA 03.03.2019.

Medunarodni monetarni fond je azijsku finansijsku krizu tretirao kao druge situacije u kojima
zemlje nisu mogle da ispune svoje platno-bilansne obaveze. Fond je postavio svoje uobi¢ajene
aranzmane o zajmu kako bi omoguéio zemljama da izvrSe placanje spoljnog duga, naravno
uslovaljavajuéi zemlje primaoce usvajanjem politika strukturnog prilagodavanja.?® S druge
strane, azijska kriza se razlikovala od uobicajenih situacija u zemljama sa potesko¢ama u
otplati stranih kredita. Na primjer, azijske vlade uglavnom nemaju deficit u budzetu. Ipak, fond

ih je uputio da smanje potro$nju - politika koja je produbila ekonomsko usporavanje.?*

Prva dekada 21. vijeka je donijela najvecu finansijsku krizu u ekonomskoj istoriji, koja je bila
ozbiljnija od one krize iz 1929. godine. Sam uzrok krize je i danas predmet debate. Slobodno

mozemo reci da nije u potpunosti usaglaSen razlog, posmatrano iz aspekta nauke, nastanka

22 Tanescu, D.; Dumitru, F.; Dinca, G. The role of International Globalisation in the Globalization Process,
preuzeto sa http://dx.doi.org/10.5772/50188 31.01.2019.

23 Asian crisis, preuzeo sa https://www.essentialaction.org/imf/asia.htm 03.03.2019.

24 |bid.
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ekonomske krize, ali ipak kao onaj koji je dominantan i koji se kao takav navodi jeste zapravo
pucanje kreditnog balona na trzistu u SAD-u. Banke su jednostavno aktivirale previSe hipoteka
koje su gubile mo¢ realizacije na trzistu. Domino efekat zapocet u SAD-u prelio se na cijeli

svijet. Ukupna svjetska ekonomija se usporavala i padala, te o¢ekivao se odgovor MMF-a i SB.

Polazeci od ideje prema kojoj ¢e se gubici koje drzava nije evidentirala, naci na nivou trece
zemlje pobjednice, svjetskoj ekonomiji je potreban promoter pravi¢nih proizvodnih osnova i
posebna zakonodavstva koja se ticu rezultata i uporedne prednosti. Trenutno finansijsko trziste

nije ustrojeno na taj nacin, odnosno ono ima sljedece karakteristike:

e TrziSte kapitala dobija najvazniju ulogu u opstoj slici medunarodnog finansijskog
trzista i usko je povezano sa medunarodnim trziStem valute;

e Medunarodna finansijska ekonomija se odvojila od stvarne ekonomije. Novac kao
simbol srece ili bolje re¢i zadovoljstva primarno se koristi i kao instrument placanja,
te ima samu vrijednost. Pozitivne posljedice ove evolucije su radanje novih finansijskih
sredstava, otvaranje novih radnih mjesta, dok se negativne posljedice sastoje u tome §to
se simbolicka ekonomija moZe razvijati aberantno, a njene krize izazivaju nastanak
krize i u realnoj ekonomiji;

¢ Dominacija velikih institucionalnih investitora na trzi$tu (uzajamni fondovi, penzioneri
I osiguravajuca drustva);

e Sve nestabilnije kamatne i1 kursne razlike Cesto dovode do povecanja troskova
finansiranja;

e Doslo je do prelaska sa ekonomije dugovanja na Spekulativnu ekonomiju, kojom
dominira primat u finansiranju Spekulativnih operacija;

e Finansijska trZiSta razli¢itih finansijskih proizvoda nerazumljivo su medusobno
povezana, a struCnjaci su suofeni sa ozbiljnim poteSkocama kada je u pitanju
razumijevanje mnostva veza koje su predstavljene medu njima i procjene aktiviranih
efekata;

¢ U medunarodnom finansijskom sistemu postoji visok agregirani rizik;

e MMF i Svjetska banka doprinijeli su produbljivanju zavisnosti nerazvijenih drzava
svjetske ekonomije, a zatim otvaranju njihovih ekonomija za korporativnu

kolonizaciju.

Obi¢no postoje dva nacina sticanja novca bez proizvodnje vrednosti. Jedan se odnosi na

stvaranje dugova, a drugi spekulise sa vrijednoséu imovine. Svjetski finansijski sistem koristi
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oba ova nacina da zaraduje bez stvaranja bilo kakve vrijednosti. Vlastima nerazvijenih zemalja
je potreban MMF kako bi popravile imidz na medunarodnim trziStima Kapitala, ali i za
balansiranje budzetskog deficita. Programi koje provodi MMF ima za cilj: privatizaciju,
liberalizaciju trzista kapitala, liberalizaciju cijena i liberalizaciju trgovine. Uslovi koristenja
kredita koje je nametnula Svjetska banka, obi¢no tjeraju vlade da zure sa privatizcijom
kompanija na nacionalnu S$tetu ali sa liénim prednostima za pojedince. Drzavni kapital
uglavnom se bavi rjeSavanjem socijalnih zahtjeva koji nastaju izmedu ostalog i radom
preduzeca koja su u drzavnom vlasnistvu. Privatni kapital ima mnogo uzi cilj. Njegova namjera

je da zadovolji vlasnikove ambicije.

Multinacionalne korporacije mogu jeftino da kupuju lokalne industrije, profitiraju¢i od:
fiskalnih olakSica, bescarinskih podru¢ja, malih plata i na kraju potpune kontrole odredenih
privrednih grana. Sto se stranog kapitala ti¢e, on je orijentisan na $pekulacije o vlasnistvu i
valuti, a pri najmanjoj naznaci ekonomske krize povlaci se, uticuc¢i na globalnu ekonomiju.
Liberalizacija cijena znaci dizanje cijena hrane i komunalnih usluga. U slucaju liberalizacije
trgovine, lokalni proizvodaci su prisiljeni da se takmic¢e sa medunarodnim proizvodac¢ima. U
nekim zemljama je liberalizacija trgovine pokrenula bankrot i nezaposlenost. Ogromne
svjetske korporacije kontroliSu i upravljaju svjetskim novcem, tehnologijom i trziStima,
djeluju¢i samo na osnovu profita i ne vode ra¢una o bilo kakvim ljudskim, nacionalnim i
lokalnim aspektima. Ni ekonomska kriza koja je zvani¢no zapocela slomom banke Leman
brodersa (Lehman brothers), a koja je vjerovatno najveca kriza te vrste koja je zadesila
Covjecanstvo, nije zaustavila proces globalizacije. Naprotiv, ona je poprimila oblike i odlike
koje su izazvale danaSnje svjetske pojave, posebno jer je vecéina razvijenih zemalja u teskoj
situaciji u odnosu na zemlje u razvoju koje i dalje prolazile kroz period ekonomskog rasta.
Dakle, u drugoj dekadi 21. vijeka globalizacija se moze u odredenoj mjeri posmatrati kao
siroce, jer su vlade dale prioritet nacionalnim interesima nad medunarodnim. Svjedoci smo
pokusaja razvijenih zemalja da nadoknade svoje gubitke ekonomske i politicke mo¢i. Zemlje
u razvoju zele jace pozicije u novom ekonomskom i politickom svjetskom poretku, pozicije
koje ¢e im dozvoliti da usklade svoje zelje sa stvarnos§cu, povecani pristup globalnim odlukama
sa njihovom ekonomskom i finansijskom shagom akumuliranom u posljednjih nekoliko
godina. Svijet navodno traga za poboljsanim multilateralizmom, posto su MMF i Svjetska
banka obnovili statuse, dok, s druge strane, velike sile traze svoju poziciju na medunarodnoj
sceni hegemonije. MMF ili druge medunarodne finansijske institucije mogu postati efikasnije

samo ako ovi organizmi dugorocno iskoriste dovoljno resurse sa kojima raspolazu i koji su im
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dostupni. U budué¢nosti klju¢no pitanje za MMF i SB treba da bude prihvatanje Cinjenice da
oni igraju neizbjeznu politicku ulogu. Obje moraju da poboljsaju svoju otvorenost i
transparentnost i obje moraju da postanu odgovornije prema siromas$nim zemljama, koje
predstavljaju njihove glavne klijente. Iako su zemlje ocigledno nejednake u pogledu modi,
globalizacija mora donijeti koristi i siroma$nim i bogatim zemljama, a medunarodne
finansijske institucije bi¢e prezrene i nevazne ako ne postanu odgovorne pred svim svojim

¢lanicama.

1.2.2 Svjetska trgovinska organizacija

Svjetska trgovinska organizacija je otisla predaleko ohrabruju¢i liberalizaciju trgovine, §to je
pokrenulo nesposobnost da se postuju radne i ekoloske norme odredujuci zemljama da uklone
svoje protekcionisticke barijere. Mehanizam generalizovanog sistema preferencija za zemlje u
razvoju i promjene koje je EU predlozila u tom pogledu nisu funkcionisale. Kroz svoje
poljoprivredne politike, bogate zemlje blokiraju pristup na svoja trziSta za proizvode koji
dolaze iz siromasnih zemalja. Za mnoge siroma$ne zemlje poljoprivreda predstavlja jedno od
rijetkih podru¢ja u kojima su njihova preduzeéa konkurentna. Preko 50 zemalja u razvoju
realizuje ¥ svog BDP-a iz izvoza poljoprivrednih proizvoda. Posto nemaju moguénosti izvoza
poljoprivrednih proizvoda na evropsko, americ¢ko ili japansko trziSte, ove siromasne zemlje
imaju malo Sansi da se pribjegnu uvozu tehnologije koja je neophodna za njihov razvoj.
Vjestacki izazvane niske cijene poljoprivrednih proizvoda proizvedenih u zemljama EU vrse
pritisak na medunarodna trziSta, doprinose smanjenju cijena poljoprivrednih proizvoda i

posljedi¢no smanjuju zaradu zemalja u razvoju.

U tim zemljama, gdje stotine miliona ljudi imaju prihod ispod tri evra po danu, posljedice
smanjenja izvoznih cijena mogu da naprave razliku izmedu zivota i smrti. Na grafiku 1. vidimo
graficki prikaz multidimenzijalnog indeksa siromastva koji obuhvata 155 zemalja, odnosno
77% svjetske populacije. Ovaj indeks oslikava siromastvo iz tri perspektive: zdravstvena njega,
edukacija i standard zivota. Ovaj indeks uzima u obzir komparaciju deset razlicitih sfera
smatrajuci ljude siromasnim ako im u isto vrijeme nedostaje 1/3 od recenog. Pomenute
dimenzije podrazumijevaju uhranjenost stanovnistva, smrtnost djece, pristupacnost osnovnom
obrazovanju, razvijenost obrazovanja, dostupnost pitke vode, elektricne energije, goriva koja

isijavaju toplotu, rijeSenost stambenog pitanja i posjedovanje aparataza domacinstvo.
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Grafik 1: Globalni multidimenzionalni indeks siromastva izraZzen u mil. stanovnika

Ewvropa 1 Centralna Azya (4)
Sub Saharska Afnka (560) Latinska Amerika i Karibi (40)

Arapske

drzave (66)

Istoéna Azya i Pacifik (118)

Izvor: The 2018 Global Multidimensional Poverty Index (MPI), preuzeto
http://hdr.undp.org/en/2018-MPI 08.10.2019.

Ono §to je primjetno Sa grafika 1, jeste to da najveci broj siromasnih zivi u Juznoj Aziji i
Subsaharskoj Africi, 560 miliona, odnosno 546 miliona. S druge strane, najmanji dio

siromasnih zivi u Evropi i Centralnoj Aziji.

Postoji izrazena suprotnost izmedu zvani¢nih deklaracija koje stavljaju u prvi plan potrebu da
se pomogne siroma$nim zemljama i poljoprivrednih politika razvijenih zemalja. Za ekonomije
u razvoju STO je pokrenuo samo druge negativne posljedice. Do sada STO nije postigao
osnovne ciljeve koji su zacrtani u njegovim inicijalnom osnivackom aktu, a to je povecéanje
prosperiteta za sve ¢lanice i ostvarivanje pune zaposlenosti. Suprotno tome, u odnosima sjever-
jug, STO je favorizovao neokolonijalisticke tendencije svojih bogatih ¢lanica, omogucéavajuci
nevideni transfer bogatstva iz najsiromasnijih zemalja u najbogatije zemlje. SAD su osmislile
i promovisale sistem liberalizacije trgovine, a ipak su se uputile na protekcionizam kada su bili
u pitanju njieni interesi.?® Iako se snazne ekonomije zalazu za protekcionizam za jedan ili drugi
proizvod, zavisno od njihovih specifi¢nih interesa, ekonomije u razvoju su prisiljene da se

otvaraju bez uslova i zbog toga snose posljedice. Zemlje u razvoju shvataju da treba da reaguju

2 Tanescu, D.; Dumitru, F.; Dinca, G. The role of International Globalisation in the Globalization Process,
preuzeto sa http://dx.doi.org/10.5772/50188 31.01.2019.
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zajedno 1 sposobne su da se odupru odlukama koje Stete njihovim interesima. Neke zemlje koje
su reagovale u okviru STO su: Brazil, Meksiko, Indija, Egipat, Juzna Afrika. Mnoge odredbe
sporazuma STO predstavljene su kao neophodne da se osigura efikasno funkcionisanje
konkurentskih trzista. Medutim, STO nije ucinio niSta da ogranici sposobnost transnacionalnih
korporacija da iskoriste svoju ekonomsku mo¢ da eliminiSu svoje konkurente nepravednim
sredstvima, formirajuéi strateSke saveze sa svojim rivalima da dijele proizvodne pogone,
tehnologiju i trzista. STO je zatrazio intervenciju vlade radi zastite korporativnog monopola na

informaciju i tehnologiju.

Izuzetno je opasno prosirenje prava STO-a na medunarodnu zaStitu za patente, geneticke
materijale, ukljucujuci sjeme i prirodne lijekove. Korporativni kolonijalizam ni u kom slu¢aju
nije posljedica nekih neizbjeznih istorijskih sila. To je posljedica svjesnih opcija, zasnovanih
na teZnji elitistickog interesa. Ovaj elitisticki interes usko je povezan sa korporativisti¢kim u
promociji ekonomske deregulacije i globalizacije. Globalizacija trgovine postala je moguca
zahvaljujuci liberalizaciji prometa robe $irom svjeta, na pocetku, a kasnije, 1 brzom razvoju
komunikacija i informatike. Razvoj trgovinskih kapaciteta treba da podrze bogate zemlje
koristeci politike smanjenja duga i transfer tehnologije. Pravila trgovanja trebalo bi da omoguce
zemljama u razvoju i1 siromaSnim da zaStite odredene sektore svoje nacionalne ekonomije.
Zemlje u razvoju trebaju konkretne nacionalne politike i mogucnost da ucestvuju u razvoju
spoljne trgovine, pristupu kreditima i povoljnom sistemu oporezivanja. Nakon Drugog
svjetskog rata, sukcesivni krugovi odredenih ekonomskih pregovora iz Opsteg sporazuma o
carini i trgovini (GATT) doveli su do znacajnog smanjenja carinskih veza i do razvoja svjetske
trgovine. Kasnije je ravnoteza izmedu snaga liberalizacije 1 snaga ekonomskog nacionalizma
pocela da se pogorsava. Sredinom 70-ih godina proslog vijeka, ekonomski nacionalizam uspio
je da nagne ravnotezu u pravcu suprotnom liberalizaciji trgovine i rast je usporio. Tokom 80-
ih godina proslog vijeka, Sirenje protekcionizma sve je viSe uticalo na prirodu trgovinskog
sistema i medunarodnu lokaciju proizvodnje u svijetu. STO je od 01.01.1995. godine zamijenio
GATT. Njegov glavni cilj je liberalizacija medunarodne trgovine ukidanjem tarifnih 1
necarinskih prepreka trgovanju. STO je jedina organizacija koja uspostavlja pravila poslovanja

u medunarodnoj trgovini i kao takva je usvojila osnovne principe GATT-a. Ovi principi su:
e Nediskriminatorska trgovina:
a. Povlastena nacija; tretirati ostale jednako;

b. Nacionalni ugovor; jednak tretman za nacije i strance.
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e Slobodnija trgovina putem pregovora i progresivne liberalizacije;

e Mogucénost konsolidacije obveznica kada zemlje odluée da otvore svoja trzista robe i
usluga;

e Razvijanje poStene konkurencije zasnovane na sistemu normi ¢iji je cilj sticanje
slobodne, postene konkurencije bez izobli¢enja (pogresnih predstavljanja;

e Ekonomski rast i razvoj podrskom ekonomskim reformama. Mo¢ pregovora svake od
135 drzava clanica STO-a konacno zavisi od njihovog znacaja i1 zato tri najvece
ekonomske sile, SAD, EU i Japan, mogu nametnuti svoje ciljeve i volju. Sporazumi
STO-a, koje je pregovarala i potpisala vecina zemalja koje ucestvuju u svjetskoj
trgovini, ¢ine jezgro STO. Ovi dokumenti uspostavljaju temeljne pravne norme koje

moraju biti transparentne i predvidljive.

Sporazumi STO su intenzivni i slozeni, jer se odnose na pravne tekstove koji pristupaju
Sirokom nizu aktivnosti, kao Sto su: poljoprivreda;  tekstil;  bankarske usluge;
telekomunikacije; javni ugovori; industrijske norme; pravila koja se ti¢u zdravlja hrane;
intelektualno vlasni$tvo. Neslaganja se rjesavaju u STO nepristrasnim postupkom, prema
sazvanom pravnom osnovu. Kada se spor pred domacim ili nacionalnim pravom podnese pred
STO, strane u sporu iznose slucaj tokom tajnog saslusanja pred komisijom koju ¢ine tri
struénjaka iz domena trgovine, uglavnom pravnici. OptuZeni se tereti na osnovu predstavljenih
dokaza. On mora da pokaze da odnosni zakon ne predstavlja trgovinsko ogranicenje u skladu
sa OpStim sporazumom o tarifama i trgovini. Ako komisija odluci da interni zakon predstavlja
krSenje pravila STO-a, moze preporuciti da optuZzena zemlja promijeni zakon ili se suoci sa
novCanim kaznama, trgovinskim sankcijama ili oboje. Drzave koje pokuSavaju da pruze
preferencijalni tretman lokalnim investitorima na Stetu stranih, ili ne Stite prava intelektualne
svojine stranih kompanija, mogu se suociti sa optuzbama. Nacionalni interesi viSe nisu valjani
razlozi za nacionalne zakone pod rezimom STO. U prvi plan izlaze interesi medunarodne
trgovine, koji su prije svega interesi transnacionalnih korporacija. Svjetske standarde koji se
tiCu zdravstvene i1 prehrambene sigurnosti u STO-u razradila je grupa poznata kao Codek
Alimentarius komisija ili CODEKS. Kriti¢ari CODEKS-a primjetili su da na njega duboko

utice industrija i teze da uravnoteze standarde smanjujuci ih.
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1.2.3 Ujedinjene nacije

Iskorjenjivanje svjetskog siromastva i smanjenje velikih razlika izmedu bogatih i siromasSnih
postali su kljucni problemi ovog vijeka, Sto predstavlja izvor najopasnijih politickih,
ekonomskih i socijalnih sukoba koji mogu ugroziti medunarodnu stabilnost. Rjesenje ovih
problema u mnogome nema veze samo sa izdvajanjem viSe materijalnih i finansijskih
sredstava. Svjetska ekonomija je u posljednjih 50 godina rasla nevidenim tempom, a globalno

siromastvo se nije smanjilo. Prema nekim pokazateljima ono i dalje raste.

Glavni uzrok tome su vjerovatno pravila na osnovu kojih se upravlja funkcionisanjem trzista,
a koja su uvijek generisala drustvenu polarizaciju - nagomilavanje bogatstva u rukama manjine
i produbljivanje siromastva za najveci dio masa. Ovo pravilo funkcioni$e na nacionalnom
nivou jo$ od pocetka faze akumulacije primitivnog kapitala i sada se prosirilo na planetarni
nivo u kontekstu globalizacije svjetske ekonomije. Stoga su neophodni pravni lijekovi za
ograni¢avanje ovih efekata na trziStu. Na nacionalnom nivou, uloga drzava je da promovisu
takve lijekove. Primjer efikasnih mjera dale su zapadnoevropske drzave, koje su poslije Drugog
svjetskog rata promovisale koncept socijalne trziSne ekonomije i ostvarile socijalno evropski
model. S druge strane, medunarodne institucije UN Kkoje bi trebalo da ovaj pristup promovisu
u drugim dijelovima svijeta, nisu iskoristile svoju poziciju da bi to i u¢inile. O ovim temama
se takode raspravljalo tokom viSe svjetskih samita, jer su one postale preokupacija svjetske
zajednice. U proljece 2002. godine na samitu u Montereju posve¢enom finansiranju programa
za borbu protiv siromastva, francuski predsednik Zak Sirak (Jacques Chirac) pokrenuo je
prijedlog o stvaranju Savjeta UN za ekonomsko i socijalno osiguranje, koji bi se bavio takvim
problemima. Podrzavajuci sustinu ovog prijedloga, ali uzimajuéi u obzir poteskoce u vezi sa
njegovom promocijom, koje bi pretpostavljale izmjenu Povelje UN-a, predloZena je upotreba
postojecih institucija, naime transformaciju ECOSOC-a tj. samog Ekonomskog i socijalnog
saveta, koji je konsultativni organ UN-a, u koordinacioni organizam, a koji bi zajedno sa MMF-
om, Svjetskom bankom, Svjetskom trgovinskom organizacijom 1 Medunarodnom
organizacijom rada trebao da formira forum. Njegova funkcija bi bila zapravo misija uperena
da razradi strategiju koja ¢e promovisati odredene lijekove za funkcionisanje svjetskog trzista,
uvodenje komercijalnih i fiskalnih pravila u korist zemalja u razvoju i pracenje smanjenja
vremenskih propusta u ekonomskom i socijalnom razvoju Sirom svjeta. U aktivnosti
organizacije Ujedinjenih nacija ekonomska pitanja su stekla poseban znacaj, dostizuci
proporcije koje nikad nisu predvidene prvobitnom poveljom o nastanku, ali i kasnijim

rezolucijama koje su donosene na ovu temu. Ekonomska funkcija UN istovremeno obuhvata
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rasprave, studije, konceptualizaciju i odredivanje glavnih pravaca u domenu svjetske
ekonomije. U isto vrijeme, institucionalni okvir namijenjen medunarodnoj ekonomskoj
saradnji je ojacan i poboljSani su nacini odluc¢ivanja. Takode, u Ujedinjenim nacijama postoji
tendencija promovisanja koncepta globalizma koji oznacava potrebu da se pristupi problemima
svjetske ekonomije koriste¢i sveobuhvatnu viziju, u svijetu stalnog povecanja ekonomske
nezavisnosti, u kojoj je ostvarenje kolektivne ekonomske sigurnost primarna neophodnost.
Nacionalni suverenitet i ne mijesanje u unutrasnje stvari drzava, posveceni su u medunarodnom

pravu i u medunarodnoj organizaciji.

Medunardono pravo i medunarodna organizacija predstavljaju vazan dio politicke stvarnosti,
jer uti¢u na nacin na koji se drzave ponasaju. Drzave su zainteresovane za medunarodno pravo

iz dva razloga: predvidanje i legitimitet.

1.3 Analiza stepena globalizacije

Modernizacija je sveobuhvatan dinamican proces koji je postao posebno intenzivan poslije
Drugog svjetskog rata, a koji se ogleda u transformaciji iz tradicionalnih drustava u ono §to
nazivamo modernim drustvima danasnjice.?® Ako prihvatimo da je proces modernizacije
zapravo oblik ili eventualno faza u usponu globalizacije, onda je ekonomski rast jedan od
pokazatelja njenog razvoja. U svojoj sustini globalizacija je Sirok, ali nedovoljno odreden
pojam eventualnim parametrima, a koji u isto vrijeme sublimira razliite discipline i
perspektive. U namjeri da se objasni sama globalizacija i njen rastuéi znacaj, nerijetko se ovom
fenomenu prilazi iz ugla antropologije ili sociologije. Tada se stavlja akcenat na kulturno
zblizavanje prilikom trazenja objasnjenja za prodor dobara i usluga ili velikih trzi§nih
brendova, kao $to su npr. Najki ili Mekdonalds, na globalnom trzistu. Druge nauke, kao §to je
ekonomija, bave se pra¢enjem finansija i njihovog kretanja u namjeri da objasne tokove dobara
1 usluga. Slicno je sa politickim naukama, koje ispituju ulogu medunarodne ekonomije
inkorporiranu u djelovanju svjetskih organizacija tipa Ujedinjenih nacija i Svjetske banke, te
njihovog uticaja na oblikovanje kretanja dobara 1 usluga. Mozda je najpravilnije re¢i kako niti
jedan od pristupa u definisanju globalizacije zapravo nije pogresan, ali istovremeno nije izraz

konsenzusa izmedu razli¢itih nauka jer on ne postoji.

Ako prihvatimo da konsenzus ne postoji, kao ni precizna definicija globalizacije,

nedvosmisleno je da postoji konsenzus kada je u pitanju uticaj globalizacije na sve aspekte

% Cristoff, P.; Ecersley, R. (2013). Globalization and the Enviroment. New York: Rowman and Littlefield
publishers inc. p.18
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drustvenog i ekonomskog Zivota danasnjice. Ovakav odnos evidentne empirijske rezultate
ostavlja bez zvani¢ne korelacije izmedu globalizacije 1 njenih efekata, ponistavajuci bilo kakvu

jedinstvenu mjeru globalizacije.

Multidimenzionalni fenomen globalizacije nije nigdje izmjeren i kao takav ne postoji niti u
jednoj bazi podataka. Umjesto mjerenja globalizacije, pristupa se prikupljanju velikog broja
varijabli koje su izraz globalizacije. Odredivanje mjere globalizacije je kompleksan proces.
Posmatrajuci situaciju iz ugla statistike, evidentno je da dolazi do mimoilaZenja koncepata, jer
zbog Sirine samog pojma Vvrlo je teSko izdvojiti varijable koje bi uobzirile sve aspekte
globalizacije. Pokusavajuéi da priblizi Sirinu pojma globalizacije, jedan autor je primijetio da
internet pretraziva¢ Gugl za ishode pretrage rije¢i globalizacija, odnosno njenog znacenja na

engleskom jeziku, daje viSe od 60 miliona rezultata 1 taj broj se svakim danom povecava.

Zbog svoga uticaja koji globalizacija neupitno ostvaruje na sfere ekonomskog rasta,
siromastva, nejednakosti, kulturne dominacije i drustva uopste, nedvosmislena je potreba za
njenim mjerenjem, zbog ¢ega naucnici teze pronalasku sveobuhvatne odrednice njenog
fenomena. Skladno potrebi da se ostvari mjera globalizacije konstruisani su razli¢iti indeksi,
koji su u izvjesnoj mjeri i definisali ovu problematiku. Ishod nastalih mjera doveo je do toga
da zapravo nemamo opsteprihvacenog indeksa kao osnovnog ili glavnog parametra, zbog toga
§to, ponovo se vracamo prethodno re¢enom, nemamo jedinstvene i opSteprihvacene definicije

globalizacije, tj. njenog djelokruga djelovanja.

U namjeri da §to viSe priblizimo trenutne indekse, krenu¢emo od bazi¢ne podjele na
pojedinacne i sinteticke. Trgovina i finansije su oblasti gdje se globalizacija vjerovatno
najc¢esce ispoljava, te zbog toga ovi indeksi su uglavnom bazirani na parametrima koji dolaze
iz ovih oblasti. Nivo globalizacije u ovim aspektima obi¢no se ispoljava kroz mjerenje stepena
restrikcija u kretanju dobara i usluga, odnosno kapitala. Na grafiku 2. vidimo podjelu indeksa

po grupama.
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Grafik 2: Prikaz sintetickih i pojedina¢nih indeksa kao mjere globalizacije

Mjere
globalizacije

Pojedinacni
indeksi

Trgovinska Finansijska
globalizacija globalizacija
MMF -a ocjena

mm Otvorenost m  finansijskih
restrikcija

FREEEE SIEE | | Chin Ito indeks

Sinteticki indeksi

tarifa

Strana aktiva i

pasiva

G-indeks

Izvor: Samimi, P.; Choo, G.; Abdul, A. Globalization measurement: Notes on common
globalization indexes, preuzeto sa http://www.scientificpapers.org/wp-
content/files/1216 Parisa_Samimi_Globalization Measurement Notes on_Common_Global
ization_Indexes.pdf 08.02.2019.

Prosjecna stopa restrikcija na trgovinu se uglavnom mjeri kao srednja vrijednost stope tarifa na
uvoz i izvoz dobara i usluga. Prema tome, formula koja se koristi u date svrhe izgleda kako

slijedi:

1) T=3%—"
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Gdje je M; i t; uvoz i stopa carina na uvoz dobara i usluga i , dok M predstavlja ukupan uvoz

dobara i usluga.

Jednostavna srednja primenjena tarifa je neponderisani prosjek efektivno primenjenih stopa za
sve proizvode koji podlijezu tarifama obracunatim za sva trgovana dobra. Podaci se klasifikuju
koris¢enjem harmonizovanog sistema trgovine na nivou od Sest ili osam cifara. Podaci o
tarifnim linijama se uskladuju sa kodovima standardne medunarodne trgovinske klasifikacije
(SMTK) kako bi se definisale grupe proizvoda. Efikasno primijenjene tarife na nivou
proizvoda od Sest i osam cifara su prosjeéne za proizvode u svakoj grupi proizvoda. Kada je
efektivno primijenjena stopa nedostupna, umjesto toga se koristi stopa najpovlastenije nacije.
U mijeri u kojoj je to moguce, specifi¢ne stope se konvertuju u njihove ad valorem ekvivalentne

stope i ukljuéuju se u izra¢unavanje jednostavnih srednjih tarifa.?’

Medunarodni monetarni fond objavljuje Godisnji izvjestaj o razmjeni i ogranicenjima
razmjene (AREAER) pocevsi od 1967. godine, a koji obezbjeduje osnovne podatke o prisustvu
uvozno-izvoznih restrikcija u zemljama. U ovom izvestaju, posebno do 1997. godine, kontrole

medunarodnih finansijskih transakcija su kategorisane kao:

e postojanje visestrukih deviznih kurseva,
e regulatorni zahtjevi za predaju izvoznih prihoda,
e ograniCenja kapitala transakcije na racunu i

e prisutnost ograni¢enja na teku¢im racunima transakcije.

Uprkos ¢injenici da se AREAER S§iroko koristi kao merenje kontrola kapitala, ali osnovne

varijable su previSe agregirane da obuhvati stvarne kontrole kapitala.

U svome radu pod nazivom Sta je vazno za finansijski razvoj? Kontrola kapitala, institucije i
interakcije, nau¢nici Hiro Ito i Cin Menci predstavljaju indeks koji mjeri stepen otvorenosti
kapitalnog ra¢una zemlje. Finansijski sistemi sa vi§im stepenom pravnog i institucionalnog
razvoja u prosjeku imaju vise koristi od finansijske liberalizacije u 0dnosu na one sa nizim.?®
Ovaj indeks je prva standardizovana glavna komponenta Cetiri varijable koje su izmjerene u
AREAER-u. Cin-ltov indeks se kre¢e izmedu nule i jedan. Otvorenija zemlja ima vecu

vrijednost indeksa. U literaturi ga susre¢emo i pod nazivom KAOPEN.

27 Tariff rate, applied, simple mean, all products (%) - Country Ranking, preuzeto sa
https://www.indexmundi.com/facts/indicators/TM.TAX.MRCH.SM.AR.ZS/rankings, 09.02.2019.

28 Chinn, M. D. and Hiro, I. (2006). What Matters for Financial Development? Capital Controls, Institutions,
and Interactions. Journal of Development Economics, Volume 81, Issue 1, Pages 163-192 (October)
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Razmijere trgovine i finansijske otvorenosti mjere se nivoom izvoza, uvoza i kapitala koji se

zovu de fakto mjerenje. Naredna tri indeksa se ¢esto susre¢u kao primjeri reCenoga.

Uobicajeni indeks za mjerenje otvorenosti trgovine jeste omjer trgovine, suma izvoza i uvoza
u bruto domac¢em proizvodu zemlje. Trgovinska otvorenost zemalja zavisi od trgovinske
politike, tj. ogranicenja trgovine, ali tu ulaze i geografske i ekonomske karakteristike zemlje.
Sto je veéi koli¢nik, to je zemlja vise izloZzena medunarodnoj trgovini. Po ovoj definiciji,
ocigledno je da su najvece ekonomije najmanje otvorene. Rije¢ je o prirodnom fenomenu, gdje
zbog svoje veli¢ine one zapravo dobijaju mogucnost pribliZavanja zatvaranju ekonomije, tako
da se vecina njihove trgovine odvija unutar zemlje. Za male ekonomije koje ne mogu proizvesti
sve §to im je potrebno, dobar dio trgovine je eksternog karaktera. Ekstremni sluéaj je Hong
Kong, sa odnosom od 440%. Zaista, udvostrucuje se kao trgovinsko ¢voriste, s tim §to se vise

od svog BDP-a ponovo izvozi.?

Tokovi kapitala odnose se na kretanje novca u svrhu investiranja, trgovine ili poslovne
proizvodnje, ukljucujuéi protok kapitala unutar korporacija u obliku investicionog kapitala,
kapitalnih izdataka za operacije i istrazivanja i razvoja. U ve¢em obimu, vlada usmjerava
tokove kapitala iz poreskih prihoda u programe i poslovanje i kroz trgovinu sa drugim
zemljama i valutama. Individualni investitori usmjeravaju Stednju i investicioni kapital u
vrijednosne papire, kao Sto su dionice, obveznice 1 investicioni fondovi. Suma bruto inputa i
bruto autputa kao koli¢nik naspram nacionalnog BDP je poznat kao koli¢nik dobara koji

obuhvata dvosmjerne tokove.

Strane direktne investicije (SDI) predstavlja investiranje koje su preduzece ili pojedinac iz
jedne zemlje izvrsili u poslovne interese koji se nalaze u drugoj zemlji. Generalno, direktna
strana ulaganja se deSavaju kada investitor uspostavi inostrano poslovanje ili stekne inostrana
poslovna sredstva, ukljucuju¢i uspostavljanje vlasni$tva ili kontrolnog udjela u stranoj
kompaniji. Strane direktne investicije se razlikuju od portfolio investicija kada investitor samo
kupuje akcije stranih kompanija. Nivo stranih direktnih investicija pokazuje sposobnost zemlje

da privuce strane investitore.

Zbir bruto zaliha strane aktive i pasive kao odnos sa BDP-om je korigovan za efekte

vrednovanja. Ovaj odnos izostavlja probleme toka podataka.

29 Are you opetm, preuzeto sa https://fredblog.stlouisfed.org/2017/05/are-you-open/ 02.02.2019.
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Pojedina¢ni indeksi daju izvjesnu sliku, ali ne potpunu o stanju globalizacije. Zbog takvog
pristupa razli¢iti nau¢nici su pokusali da objedine viSe dimenzija globalizacije u jedan indeks.
Izabrani su vazeci indikatori i varijable skladno njihovom poimanju globalizacije. Nije se doslo
do jedinstvenog indeksa, ali izvedeno je nekoliko njih koji u dobroj mjeri definisu

globalizaciju, tj. njen stepen.

Jedan od indeksa ovog tipa je A.T. Kirni ili indeks globalizacije spoljne politike (KFR). Kirni
je prvi pokusaj da se ukljuci visestruka mjera globalizacije. On prati i procjenjuje promjene u
Cetiri kljuéne komponente globalne integracije, uklju¢ujuéi mjere kao $to su trgovinski i
finansijski tokovi, kretanje ljudi preko granica, medunarodni telefonski promet, koristenje

interneta i u¢estvovanje u medunarodnim ugovorima i mirovnim operacijama.

Naredni znacajan indeks o kojem ¢emo diskutovati jeste KOF. Ovaj indeks je uveo nauc¢nik iz
Svajcarske Aksel Deher. Indeks globalizacije KOF-a mjeri ekonomske, socijalne i politicke
dimenzije globalizacije. Globalizacija u ekonomskoj, socijalnoj i politi¢koj oblasti je u porastu
od 70-ih godina proslog vijeka, nakon zavrSetka hladnog rata. Na osnovu ovog indeksa,
globalizacija se definiSe kao proces koji narusava nacionalne granice, integriS§e ekonomije,
politike, tehnologije, kulturne i prostorne tokove ljudi, robe, kapitala i ideja. KOF indeks
obuhvata ekonomiju, te socijalni i politi¢ki aspekat globalizacije. Glavne komponente analize
su koristene za proracun tezine koristenih varijabli. Ovaj indeks nije prilagoden geografskim

karakteristikama zemlje.

CSGR, sli¢no kao i KOF, ima obavezu da predstavi ekonomsku, socijalnu i politicku dimenziju
globalizacije za mnoge zemlje. Pogodnost ovog indeksa u mjerenju globalizacicije jeste
moguc¢nost njegovog poredenja kroz godine, jer prilikom njegovog izraCunavanja koriste se
iste varijable.®® Takode, u opisu indeksa se navodi da njegova sustina zapravo dozvoljava

dublje istrazivanje veze izmedu ekonomskog rasta, nejednakosti i javne potros$nje.

Mastricht globalni indeks (MGI) koristi sedam grupa varijabli koje ukljucuju globalnu politiku,
organizovano nasilje, medunarodnu trgovinu, finansije, tehnologiju, okolinu, drustvo i kulturu.
Njegove vremenske odrednice ograni¢ene su na 2000. godinu i 2008. godinu. Njegova
prednost, u odnosu na sli¢ne indekse, jeste u tome S§to posjeduje dimenziju okoline kao

odrednicu globalizacije.

30CSGR indeks, preuzeto sa https://warwick.ac.uk/fac/soc/pais/research/researchcentres/csgr/index/intro
03.02.2019.
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Americka naucnica porijeklom sa Balkana Petra VVujakovi¢ u 2009. godini predstavila je novi
indeks globalizacije (NGI). Njegov proizvod je izraz pet varijabli, a one su prijave robnih marki
od strane nerezidenata, zaliha portfolio investicija, prijave patenta od strane nerezidenata i
sporazumi o zastiti zivotne sredine. Prema ovom indeksu, globalizacija se definiSe kao proces
koji povecava interakciju i meduzavisnost izmedu ekonomija, drustava i nacija na velikoj
razdaljini. Prilikom definisanja indeksa koristila je kontrolni parametar kako bi oznacila
geografsku razdaljinu izmedu drzava. Za konstrukciju dimenzija globalizacije i varijabilnih
tezina koristi se analiza glavnih komponenti. Dimenzije i tezine konstruisane na takav nacin

odrazavaju statisticke karakteristike skupa podataka.

Indeks globalizacije (G indeks) je prvi put upotrebljen 2001. godine da bi se izmjerila dubina,
Sirina i bogatstvo meduzavisnosti izmedu nacionalnih ekonomija i globalne ekonomije. Glavne
varijable pripadaju ekonomskoj dimenziji globalizacije. Osnovni nedostatak ovog indeksa jeste

djelimi¢no objavljivanje podataka.

1.3.1 Glavni nedostaci indeksa koji mjere stepen globalizacije

Pojedinacni i sinteticki indeksi koje smo do sada spominjali ne predstavljaju potpunu sliku
globalizacije. Posebno treba naglasiti ekonomsku stranu mjerenja globalizacije gdje
pojedinacni indeksi zanemaruju druga polja njenog ispoljavanja, zanemarujuéi cak
medunarodnu trgovinu i finansije sa kojima je usko povezana, a da ne spominjemo druge
oblasti. Jednostavnije re¢eno, mjera trgovinskih restrikcija, odnosno barijera nije odraz stepena
medunarodne trgovinske razmjene. Stoga jedan indeks ne prikazuje kompletnu sliku, zbog ¢ega

je neophodno koristiti vise njih kako bi se jasnije razumjelo cjelokupno stanje.

Kod sintetickih indeksa, koji su opet dizajnirani da bi predstavili potpuniju sliku stanja
globalizacije, nedostatak je to Sto se u upotrebi same metodologije izracuna Kkoristi mnogo
varijabli i indikatora. Jednostavno, neophodno je sakupiti dosta podataka iz razlicitih izvora,
tako da se javlja aspekt vremena kao vrijednosti podataka u trenutku njihovog dostavljanja.
Hipoteticki posmatrano, Japan podatke o visini udjela trgovine u svome BDP-u za prethodnu
godinu objavljuje pocetkom tekuce godine, dok SAD to Cini sa kaSnjenjem od 12 mjeseci.
Pojedini istrazivaci isticu i sam nacin prikupljanja podataka, odnosno nacin njihovog
obradivanja. Obi¢no se podaci preuzimaju iz nacionalnih statistickih agencija, a one kao takve
nerijetko koriste razli¢ite metodologije u njihovoj obradi. Svakako ne treba zaboraviti ni
nacionalnu geografsku odrednicu zemlje, odnosno razliCitosti koje se eventualno ne mogu

komparirati, tj. ¢ijom komparacijom dobijamo suprotnu sliku.
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1.3.2. Mjera globalizacije

Svaki od indeksa na razliit nadin rangira zemlje prema stepenu razvoja globalizacije.
Pretpostavimo da je KOF indeks najzastupljeniji pokazatelj globalizacije, predstavicemo
njegove mjere kada je u pitanju 2017 godina. Pored zemalja G8, uvrstili smo u rang i ostatak
zemlja EU, kao i Bosnu i Hercegovinu.

U tabeli 3. predstavicemo zemlje ¢lanice G8 prema stepenu globalizacije, a prema KOF indeksu.

Tabela 3: KOF indeks globalizacije 2017.

Rb. | Zemli Indeks Indeks ekonomske Socijalna Politicka
b. | Zemlja A L A e
globalizacije globalizacije globalizacija | globalizacija
1 | Austrija 90,05 85,50 90,62 95,15
2 | Belgija 91,75 90,08 90,34 95,79
3 |BiH 66,56 63,57 62,50 75,85
4 | Bugarska 76,89 77,18 71,34 83,95
5 | Kanada 86,51 79,08 89,22 92,45
6 | Hrvatska 81,390 75,37 85,29 83,93
7 | Kipar 85,00 86,64 87,17 79,98
8 | Ceska 84,88 86,90 82,19 85,88
9 | Danska 88,37 85,76 87,54 92,84
10 | Estonija 79,27 87,54 73,81 75,91
11 | Finska 86,30 84,20 83,81 92,34
12 | Francuska 87,19 79,41 87,11 97,29
13 | Njemacka 84,57 78,06 85,49 91,71
14 | Gr¢ka 80,60 72,13 80,74 91,33
15 | Madarska 86,55 88,75 81,16 90,94
16 | Irska 92,15 94,65 90,99 90,47
17 | ltalija 82,19 73,43 79,37 97,25
18 | Japan 72,26 63,47 68,89 88,10
19 | Litvanija 71,45 82,80 70,43 58,20
20 | Letonija 77,47 75,54 80,72 75,60
21 | Luksemburg 84,21 94,06 79,39 77,98
22 | Malta 75,86 91,74 76,59 54,44
23 | Holandija 92,84 93,06 90,71 95,41
24 | Poljska 81,32 77,06 79,82 88,82
25 | Portugal 85,04 82,71 83,39 90,24
26 | Rumunija 76,51 71,94 70,97 89,82
27 | Rusija 68,25 52,06 66,58 91,34
28 | Slovacka 84,36 87,00 82,76 83,11
29 | Austrija 76,91 77,89 71,93 82,33
30 | Spanija 84,56 77,50 83,38 95,23
31 | Svedska 87,96 85,48 84,66 95,56
32 | UK 87,26 82,99 85,83 94,67
33 | SAD 79,73 71,58 78,82 91,43

Izvor: KOF globalization index preuzeto sa https://kof.ethz.ch/en/forecasts-and-
indicators/indicators/kof-globalisation-index.html 03.02.2019.

34


https://kof.ethz.ch/en/forecasts-and-indicators/indicators/kof-globalisation-index.html%20dana%2003.02.2019
https://kof.ethz.ch/en/forecasts-and-indicators/indicators/kof-globalisation-index.html%20dana%2003.02.2019

Kao $to se moze vidjeti iz tabele 3, uocljivo je da najvisi ukupni indeks pripada Holandiji, te
se ona kao takva svrstava u zemlje sa najve¢im stepenom globalizacije. Ubrzo za njom slijede
Irska, Austrija i Belgija. Kada su u pitanju tri komponente, tj. tri pojedina¢na indeksa od kojeg
nastaje ukupni indeks globalizacije, indeks politicke globalizacije je najuticajniji i on kao takav
u mnogome uti¢e kod glavnog ishoda kada je u pitanju ukupni rang. Ono $to zapada za oko
jeste rezultat koji ostvaruju Sjedinjene Americke Drzave. Naime, iako nerijetko u literaturi
susre¢emo upravo SAD kao glavnog nosioca globalizacije, ona nedvosmisleno ima jedan od
nizih ishoda kada je u pitanju prethodna tabela. Generalno posmatrano, ona se nalazi jedno
mjesto ispred Rusije koja ima najnizi rezultat.

Bosna i Hercegovina je ostvarila generalno najnizi rang kada su u pitanju zemlje koje smo
spomenuli u tabeli. Takav ishod je realan kada znamo kakvo je stanje u bosanskohercegovackoj

ekonomiji i drustvu.
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2. OCJENA RAZVIJENOSTI ZEMLJE
2.1 Pojam ekonomskog rasta i razvoja

Percepcija pojedinca, kada je u pitanju ekonomski rast i razvoj, obi¢no se zasniva na
informacijama koje odrazavaju fluktuacije u ekonomskoj aktivnosti u kratkom roku.
Ekonomski rast je ipak konstantno poveéanje agregatne proizvodnje tokom vremena®, tj. u
dugom roku. Drugim rije¢ima re¢eno, ekonomski rast je povecanje proizvodnje robe i usluga
u odredenom periodu. Ekonomski rast stvara vecu dobit za preduzeca. Kao rezultat toga, cijena
kapitala raste. Takav ishod dozvoljava preduze¢ima da ulazu u proizvodnju i zaposljavanje.
Odavno je poznato da kada se stvaraju nova radna mjesta, na realnim osnovama, prihodi rastu.
Potrosac¢i imaju vise novca za kupovinu dodatnih proizvoda i usluga. Kupovina, odnosno
povecéana potrosnja jeste ta koja pokrece veé¢i ekonomski rast. Iz tog razloga, sve zemlje Zele
pozitivan ekonomski rast. Postoji opsta saglasnost da je globalizacija znatno uticala na
privredni razvoj i medunarodne odnose, kao i na izmjenu poloZaja pojedinih zemalja 1 regiona

u svijetu.®?

Konvencionalni pristup mjerenju ekonomskog rasta podrazumijeva procentualni porast realnog
bruto domaceg proizvoda. Realni pristup racunanja rasta se Kkoristi sa namjerom da bi se
izbjegao iskrivljeni efekat inflacije na cijenu proizvedenih dobara i usluga. Komparacija rasta
izmedu zemalja obi¢no se obavlja na principu per capita. Sama stopa ekonomskog rasta
podrazumijeva geometrijsku godi$nju stopu rasta BDP-a izmedu prve i prethodne godine u
odredenom vremenskom periodu. U naucnoj literaturi, povecanje ekonomskog rasta
uzrokovano efikasnijim kori§¢enjem inputa, kao Sto su produktivnost rada, energija ili sirovine,
naziva se intenzivan rast. Rast BDP-a izazvan samo povecéanjem koli¢ine inputa dostupnih za
upotrebu, kao $to je povecanje broja stanovnika, zove se ekstenzivan rast. Kao bitna
pretpostavka ekonomskog rasta uzima se radno sposobno stanovnistvo, ili mozda bolje je reci

dostupna radna snaga.

Naredni grafik nam pokazuje ekonomski rast u dugom roku. Naime, linija agregatne traznje
(AD) je sacinjena od investicija (I), potrosnje (C), vladine potrosnje (G) i izvoza (X)

umanjenog za uvoz (M), iz ¢ega proisti¢e naredna jednacina:

8 Qlivier, B. (2017). Macroecnomics.7™ ed. Boston: Pearson, p. 54.
32 Kovagevi¢, S. (2017). Globalizacija i razvoj svjetske trgovine. Opus citatum, str 65.
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) AD=C +1+G +(X - M)

Kao §to je veé receno, porast u jednom od Cetiri faktora u¢inice da se linija dugoro¢ne ponude
pomijeri na desno, zajedno sa linijom dugoro¢ne ponude, zbog ¢ega dobijamo porast u realnom

BDP-u koji eliminise inflaciju.
Grafik 3: Ekonomski rast u dugom roku

P LRAS1 LRAS2

—

TR PP

AD 2

Y1 Y2 Real GDP (Y)

Izvor: Economic growth, preuzeto sa

https://www.economicshelp.org/macroeconomics/economic-growth/ 03.02.20109.

Obicno vlade razli¢itih ekonomija pokuSavaju da podstaknu produktivnost tako $to se koriste
mjerama ekonomskih politika vezanim za uticanje na ponudu, a sa ciljem da se dugoro¢no
pomijeri kriva ukupne ponude u desno (LRAS). Takve mjere, koje dolaze iz reda fiskalnih i
monetarnih politika, uglavnhom podrazumijevaju smanjenje poreza, kamatnih stopa,
privatizaciju, smanjenje birokratije, te ulaganja u Skolstvo i obrazovanje. Naravno, kao i sve u
ekonomiji, tako ne mora nuzno da bude egzaktno poboljSanje u performansama ekonomije ako
se uvedu prethodno pomenute mjere. Kada je u pitanju inflacija, nize kamatne stope ne moraju
uvijek uzrokovati veci rast. Ako je umanjen stepen povjerenja, investitori se ne odlucuju da
investiraju. Prisutno je ograni¢enje do koje mjere i u kojem obimu monetarna politika moze
povecati rast. Ako je ekonomija blizu punog kapaciteta, onda ¢e poveéanje AD uzrokovati

inflaciju i rast ¢e biti neodrziv.
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Na grafiku 4. je prikaz pozitivnog uticaja smanjenja kamatnih stopa. Redukovanje kamatne

stope stimulisSe ekonomsku aktivnost povecavajuci AD.

Grafik 4: Pozitivan uticaj smanjenja kamatnih stopa

PL

b Yé Real GDP (Y)
—_—

Izvor: Economic growth, preuzeto sa

https://www.economicshelp.org/macroeconomics/economic-growth/ 03.02.2019.

U praksi, niZze kamatne stope smanjuju troSkove zaduZzivanja, Sto ohrabruje domacinstva da
trose. Takode, jeftinije je za pravne entitete da finansiraju projekte zbog Cega se same
investicije povecavaju u svome obimu. Uspjesnost politike nizih kamatnih stopa ogleda se kroz
povecanje agregatne traznje u kratkom roku, a dugoro¢no dolazi do povecanja agregatne

ponude.

Kako bi bolje razumjeli ekonomski rast mozda je najbolje posmatrati ga kroz cikluse u kojima

se manifestuje, zavisno od obiljezja kroz koje se manifestuje:

e Ekonomski bum u ciklusima — odlikuje se rastom koji je u pravilu brz, ali pracen
inflacijom, te se obi¢no pokaze kao neodrZiv.

e lzvozno orijentisan rast — odvija se kroz umjeren rast tekuceg racuna zemlje.

38


https://www.economicshelp.org/macroeconomics/economic-growth/

e Potrosacki orijentisan rast — zasniva se direktnom ponasanju potrosaca, on je taj koji
odlucuje o ekonomskom rastu.

e lzvoz sirovina — zemlje koje su veoma bogate resursima, imaju ekonomski rast
zasnovan na proizvodnji i izvozu sirovina. Na primjer, Saudijska Arabija (nafta),

Venecuela (nafta), Kuba (Secer) Kongo (nafta i prirodni resursi).

Ekonomski rast, u bilo kojem obliku da se pojavljuje, nosi i pozitivne, ali nerijetko i negativne
posljedice. U narednoj tabeli ¢emo mozda na najbolji nac¢in uvidjeti komparaciju izmedu te

dvije strane.

Tabela 4: Prikaz troskova i koristi ekonomskog rasta

Troskovi Koristi

Inflacija Povecanje prihoda za radnike i preduzeca
Uvecanje prihoda od poreza koji se distribuira

Deficit tekuceg racuna drzave prema zdravstvu, skolstvu, penzionim
fondovima i sl.

Neracionalna potrosnja prirodnih resursa i

povecéanje zagadenosti Redukovanje javnog duga

Smanjenje zivotnog standarda Povecanje zaposlenosti

Povecanje nivoa investicija

Smanjenje siromastva

Izvor: Economic growth, preuzeto sa

https://www.economicshelp.org/macroeconomics/economic-growth/ 03.02.2019.

Ubrzan rast moze da dovede do naglog povecanja inflacije. Cijene se jednostavno prilagode.
Isto tako, umjesto da se ostvari suficit tekuceg ra¢una drzave, moze do¢i do njegovog deficita,
jer stanovniStvo usljed povecanja prihoda poseze za uvozom. Domaca privreda ne moze
zadovoljiti potrebe domicilnog potrosaca. Ubrzan ekonomski rast u stvari i nije rast u
ekonomskim pokazateljima, jer on nerijetko bude pracen neracionalnom potro$njom prirodnih

resursa, odnosno ne ispunjavanjem ekoloskih standarda.

Pozitivna strana ekonomskog rasta ogleda se u pove¢anju prihoda radnika, odnosno preduzeca.
Multiplikativan efekat koji nosi dato povecanje ogleda se i kroz povecanje prihoda prikupljenih
od taksi i poreza gdje se otvara prostor za ulaganja u javnom sektoru, odnosno za pokrivanje

dugovanja koja drzava ima prema povjeriocima.
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Sam termin razvoj u ekonomiji, u stranoj ekonomskoj literaturi podrazumijeva sposobnost
ekonomije jedne zemlje, ¢ija je pocetna ekonomska situacija dugo bila manje ili viSe stati¢na,
da generiSe i odrzi godi$nji rast svog bruto nacionalnog dohotka (BND) po stopi od 5% do 7%,

odnosno vise.?

Ekonomski razvoj je proces u kojem se jednostavne, cak i primitivne nacionalne ekonomije sa
niskim prihodima, transformisu u moderne industrijske ekonomije. lako se taj termin ponekad
koristi kao sinonim za ekonomski rast, ipak, generalno posmatrano, on se koristi za opisivanje
promjene u ekonomiji zemlje koja ukljuéuje kvalitativna i kvantitativna poboljSanja. Teorija
ekonomskog razvoja je dio ekonomske nauke koji razmatra kako primitivne i siromasne
ekonomije mogu evoluirati u sofisticirane i relativno prosperitetne, i od klju¢ne je vaznosti za

nerazvijene zemlje jer se obi¢no u ovom kontekstu razmatraju pitanja ekonomskog razvoja.*

Proces globalne konvergencije u kojem zemlje u razvoju sustizu razvijene zemlje danas izgleda

dobro, iako i dalje postoje zna¢ajne nejednakosti izmedu bogatih i siromagnih zemalja.*®

Ne postoji univerzalno prihvac¢ena definicija pojma zemlje u razvoju. Zemlje u razvoju se
obi¢no kategoriSu prema Kriteriju dohotka po glavi stanovnika, a uporedno sa tim pod
ekonomskim razvojem se smatra povecanje prihoda po glavi stanovnika. Prihod zemlje po
glavi stanovnika, koji slobodno moze biti sinonim za proizvodnju po glavi stanovnika, jeste
najbolja raspoloziva mjera vrijednosti robe i usluga dostupnih, po osobi, u jednom drustvu
godisnje. Iako postoje brojni problemi mjerenja i nivoa per capita dohotka, kao i njegove stope
rasta, ova dva indikatora su mozda najdostupniji za procjenu nivoa ekonomskog blagostanja

unutar zemlje kao i njenog ekonomskog rasta.

Dobro je razmotriti neke od statistickih 1 konceptualnih teSkoca prilikom koriStenja
konvencionalnog kriterija nerazvijenosti prije nego S§to se analiziraju sami uzroci
nerazvijenosti. Mozda je najbolje da krenemo od nezgodnih grani¢nih slu¢ajeva. Cak i ako su
analize ograni¢ene na nerazvijene i zemlje u razvoju u Aziji, Africi i Latinskoj Americi, postoje
bogate naftne zemlje koje imaju dohodak po glavi stanovnika znatno iznad ostalih, ali koje su
inaCe nedovoljno razvijene u svojim opStim ekonomskim karakteristikama. Drugo, postoje
brojne tehnicke poteskoce koje uticu na dohodak po glavi stanovnika mnogih nerazvijenih

zemalja. Dohodak po glavni stanovnika se izrazava u nekoj od medunarodnih valuta kao $to je

3 Todaro, M.; Smith, S. (2006). Ekonomski razvoj. 9.izd. Sarajevo: Sahinpasi¢

34Econnomic development, preuzeto sa https://www.britannica.com/topic/economic-development dana
03.02.2019.

% piketty, T. (2013). Capital in Twenty First Century. Paris: Editions de Seuli, p. 8.
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dolar ili evro, a to je vrlo gruba mjera. Ovdje prvenstveno govorimo zbog nedostataka
dohodovnih i populacionih statistika, odnosno neprikladnosti u poredenju zvani¢nih deviznih
kurseva po kojima se nacionalni prihodi u smislu odnosnih domacih valuta konvertuju u
zajednicki imenilac americkog dolara. Stoga i isplivava nedostatak procjene realne vrijednosti
komponenata na osnovu kojih se definiSe razvijenost, odnosno sama potrosnja. Konacno,
postoje konceptualni problemi u tumacenju znacenja medunarodnih razlika u nivoima dohotka
po glavi stanovnika. Mozda dobar primjer za ove tvrdnje mozemo pronaci u zemlji kao $to je
Libija sa pocetka posljednje dekade 20. vijeka. Naime, zbog nacionalnih zakona i usvojenih
politika dobara, nafta i voda naplaéivani su po minimalnoj cijeni, koja je bila mnogo ispod
trziSne, a sli¢no je bilo 1 sa cijenom stambene jedinice. Kako su ovo neki od parametara koji
uti¢u na rezultate pokazatelja razvijenosti izrazenim u dolarskoj vrijednosti potros$nje nacije,
dolazi se do rezultata da je Libija iz toga vremena zemlja sa niskom potro$njom. Situacija je

zapravo bila suprotna.

lako su teskoce sa mjerama dohotka dobro utvrdene, mjere dohotka po glavi stanovnika
relativno dobro prate kretanje drugih mjeram ekonomskog blagostanja, kao $to su o¢ekivano
trajanje Zivota, stope smrtnosti novorodencadi i stopa pismenosti. Ostali pokazatelji, gdje
mozda u prvi plan dolazi pristupa¢nost osnovnih Zivotnih namirnica i dostupnost bolnic¢kih
kreveta po glavi stanovnika, ljekari i nastavnici, takode su usko povezani sa nivoom dohotka

po glavi stanovnika.

Tumacenje niskog nivoa dohotka po glavi stanovnika kao indeksa siromastva u materijalnom
smislu moZe se prihvatiti sa dvije kvalifikacije. Prvo, nivo materijalnog zivota ne zavisi od
dohotka po glavi stanovnika kao takvog, ve¢ od potrosnje po glavi stanovnika. Ova dva pitanja
mogu se znacajno razlikovati kada se veliki dio nacionalnog dohotka preusmjerava iz potroSnje
u druge svrhe; kao npr. kroz politiku prinudne Stednje, §to je bio slu¢aj u dobrom dijelu zemalja
koje su na putu pristupanja EU. Drugo, siromastvo jedne zemlje se vjernije odraZava na
reprezentativan zivotni standard velikog broja njenih stanovnika. Ovo moze biti daleko ispod
jednostavnog aritmetickog prosjeka dohotka po glavi stanovnika ili potrosnje kada je
nacionalni dohodak veoma neravnomjerno rasporeden i postoji veliki jaz u zivotnom standardu

izmedu bogatih i siromasnih.

Svjetska banka je izvrsila klasifikaciju zemalja u razvoju podijelivsi ih u Cetri grupe. Pomenute
grupe su dakle kvalifikovane sa primanjima kako slijedi: niska, niza-srednja, gornja-srednja i

visoka. Prihod se mjeri koristenjem bruto nacionalnog dohotka (BND) po glavi stanovnika, u
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americkim dolarima, prera¢unatog iz lokalne valute pomocu atlas metoda Svjetske banke.
Procjene BND-a se dobijaju od ekonomista u jedinicama zemlje Svjetske banke, a demografi
Svjetske banke procjenjuju veli¢inu populacije iz razlicitih izvora, ukljucujuc¢i dvogodisnje

prognoze svjetske populacije.®

Naravno, zemlje sa istim dohotkom po glavi stanovnika mozda ne li¢e jedna drugoj kada je u
pitanju izvor ostvarivanja prihoda. Neke zemlje mogu izvu¢i mnogo svojih prihoda iz kapitalno
intenzivnih preduzeca, kao $to su naftne kompanije, dok druge sa sli¢nim prihodima po glavi
stanovnika mogu imati radno intenzivni pristup kako bi se nadoknadilo odsustvo bogatstva
resursima. Japan je zemlja koja ima malo prirodnih resursa, ali je maksimalno razvila
tehnologije sto je nadomjestilo odsustvo prirodnih resursa. Stoga je kao primarna prednost
postavljeno znanje, zbog ¢ega BND po glavi stanovnika Japana parira Kuvajtu ili Bahreinu,
koji su obdareni naftom. U takvim okolnostima, Japan razvija sve aspekte koji uticu na
prosperitet druStva. Kuvajt i Bahrein iako zemlje sa visokim kretanjima kapitala, uvoze
tehnologije i tehnike iz zemlje kao §to je Japan zbog ¢ega njihov nominalni stepen razvijenosti

nije jednak onom realnom.

Osjecaj nezadovoljstva nerazvijenih zemalja proizlazi ne samo iz mijerljivih razlika u
nacionalnim prihodima, ve¢ i od teze mjerljivih faktora, kao S$to je njihova reakcija na
kolonijalnu proslost i njihovih sloZenih potreba da podignu svoj nacionalni ugled i postignu
jednakost u najSirem smislu sa razvijenim zemljama. Stoga, nije neuobicajeno da njihove vlade
koriste znaCajan dio svojih resursa u prestiznim projektima, od cCeli¢ana, hidroelektrana,
univerziteta i izdataka za odbranu, do medunarodnog sporta. Ovi simboli modernizacije mogu
doprinijeti zadovoljstvu i ponosu na nacionalnom nivou, ne nuzno i poveéanju mjerljivog
nacionalnog dohotka. Drugo, moguce je tvrditi da u mnogim slu¢ajevima unutrasnji jaz u
prihodima unutar pojedinih nerazvijenih zemalja moZe biti snazniji izvor subjektivnog nivoa
nezadovoljstva od medunarodnog jaza u prihodima. Brzi ekonomski rast moze pomo¢i da se
smanje unutras$nji ekonomski dispariteti na manje bolan nacin, ali se mora imati na umu da brzi
ekonomski rast tezi da uvede vecéi poremecaj i potrebu za veé¢im prilagodavanem u nacinu
zZivota, te tako moze povecati subjektivni osecaj frustracije i nezadovoljstva. Konac¢no, tesko je
utvrditi da ¢e subjektivni problem nezadovoljstva nositi jednostavan i direktan odnos prema

veli¢ini medunarodnog jaza u prihodima. Neke od naizgled nezadovoljnih zemalja nalaze se u

%How does the World bank classify countries, preuzeto sa
https://datahelpdesk.worldbank.org/knowledgebase/articles/378834-how-does-the-world-bank-classify-countries
08.02.2019.
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Latinskoj Americi, gdje su prihodi po glavi stanovnika uopSteno visi nego u Aziji i Africi.
Skeptik moze da preokrene ¢itav pristup reduktio ad absurdum, naglasavajuc¢i da cak i
razvijene zemlje sa svojim visokim i rastu¢im nivoom dohotka po glavi stanovnika nisu bile u
stanju da rijeSe subjektivni problem nezadovoljstva i frustracije medu razli¢itim dijelovima

njihovog stanovnistva.

Iz gore navedenih cinjenica mogu se izvu¢i dva zakljucka. Prvo, subjektivni problem
nezadovoljstva u nerazvijenim zemljama je istinski i vazan problem u medunarodnim
odnosima. Medutim, ekonomska politika koja djeluje na mjerljive ekonomske veliCine
nedovoljno doprinosi u rjesavanju onoga §to je u sustini problem u medunarodnoj politici.
Drugo, za uzu svrhu ekonomske politike nema izbora, nego se osloniti na tumacenje niskih
prihoda po glavi stanovnika nerazvijenih zemalja kao indeksa njihovog siromastva u
materijalnom smislu. Ova teza se opravdava tvrdnjom da prioritet treba dati poboljSanju
zivotnog standarda stanovni$tva. Ali, ¢ak i ako se ova vrijednosna procjena ne prihvati,
konvencionalna mjera ekonomskog razvoja u smislu povec¢anja dohotka po glavi stanovnika i
dalje zadrzava svoju korisnost. Vlade nerazvijenih zemalja mozda Zele da se bave drugim,
nematerijalnim ciljevima, ali mogu da donesu jasnije odluke ako znaju ekonomsku cijenu
svojih odluka. Najznacajnija mjera ove ekonomske cijene moze se izraziti u vidu unaprijed

iskoristene prilike za podizanje nivoa dohotka po glavi stanovnika.

Ekonomija razvoja moze biti u suprotnosti sa drugom oblasc¢u, nazvanom ekonomija rasta, koja
se bavi proucavanjem dugoroc¢nih, ili stabilnih, ravnoteznih puteva rasta ekonomski razvijenih
zemalja, koje su prevazisle problem pokretanja razvoja . Teorija rasta pretpostavlja postojanje
potpuno razvijene moderne kapitalisticke ekonomije sa dovoljnom ponudom preduzetnika, koji
reaguju na dobro artikulisani sistem ekonomskih podsticaja za pokretanje mehanizma rasta.
Tipi¢no, on se koncentriSe na makroekonomske odnose, posebno odnosu $tednje prema
ukupnom autputu i agregatnom kapitalu - odnos proizvodnje (to jest broj jedinica dodatnog
kapitala potrebnog za proizvodnju dodatne jedinice proizvodnje). Matematicki, ovo se moze
izraziti (Harod-Domarova jednacina rasta) kako slijedi: rast ukupnog autputa (g) ¢e biti jednak

omjeru (S) Stednje podijeljen s omjerom kapital-autput (k);

3) g=

x|lwn
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Pretpostavimo da se 12% ukupne proizvodnje Stedi na godiSnjem nivou i da su tri jedinice
kapitala potrebne za proizvodnju dodatne jedinice proizvodnje, tako da je rast u proizvodnji

4% u tom periodu.

Ovaj rezultat se dobija na osnovu pretpostavke da ¢e sve $to je saCuvano biti automatski
ulozeno i pretvoreno u povecanje proizvodnje na osnovu datog odnosa kapital-autput. Posto ¢e
odredeni dio ovog povecanja proizvodnje biti saCuvan i investiran na istoj osnovi, odrzava se
kontinuirani proces rasta. Teorija rasta, posebno Harod-Domarova jednacina rasta, ¢esto se
primjenjuje ili pogresno primjenjuje u ekonomskom planiranju zemlje u razvoju. Planer
pocinje sa zeljenom stopom rasta od mozda 4%. Pod pretpostavkom fiksnog ukupnog odnosa
kapital-autput od, recimo, 3, tvrdi se da ¢e zemlja u razvoju biti u stanju da postigne ciljnu
stopu rasta ako moze da poveca svoju uStedu na 3 x 4 procenta = 12 procenata ukupne
proizvodnje . Slabost ovog tipa projekcije proizilazi iz pretpostavke fiksnog ukupnog odnosa
kapital-autput, koji preuzima sve vitalne probleme a koji uticu na sposobnost zemlje u razvoju
da apsorbuje kapital i investira svoju Stednju na produktivan na¢in. Ovi problemi obuhvataju
centralni problem efikasne alokacije raspolozivih $tednji izmedu investicionih moguénosti i
prate¢ih organizacionih i institucionalnih problema u podsticanju rasta dovoljne ponude
preduzetnika; obezbedivanju odgovarajuc¢ih ekonomskih podsticaja kroz trzisni sistem koji
ispravno odrazava relativnu oskudicu proizvoda i1 faktora proizvodnje te izgradnju
organizacionog okvira koji moze efikasno implementirati investicione odluke u privatnom 1
javnom sektoru. Takvi problemi, koji generalno uticu na sposobnost zemlje u razvoju da

apsorbuje kapital, kao i druge inpute, ¢ine srz ekonomije razvoja.

Ekonomija razvoja je potrebna upravo zato Sto se pretpostavke ekonomije rasta, zasnovane na
postojanju potpuno razvijene i funkcionalne moderne kapitalisticke ekonomije, ne primjenjuju.
Zemlje u razvoju i nerazvijene zemlje se veoma razlikuju npr. po gustini naseljenosti i
prirodnim resursima. Oni su takode u razli¢itim fazama trziSnog razvoja, finansijskih institucija
i efikasno-administrativnog okvira. Ove razlike su dovoljne da upozore na nemogucénost
generalizacije 0 uzrocima nerazvijenosti i nepotpunost sveobuhvatnih teorijskin modela
ekonomskog razvoja. Kada je ekonomija razvoja prvi put dosla do izrazaja 50-ih godina
proslog vijeka, postojale su mo¢ne intelektualne i politicke snage koje su pokretale subjekte
prema takvim opstim teorijskim modelima. Prvo, mnogi autori koji su popularizovali temu, bili
su iskreno motivisani zeljom da ubijede razvijene zemlje da pruze vise ekonomske pomaoci
nerazvijenim zemljama u razlic¢itim aspektima, poput rjeSavanja humanitarnih problema i

razmatranja strategije hladnog rata. Drugo, doslo je do reakcije novonastalih, nerazvijenih
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zemalja na prosle kolonijalne ekonomske strukture, koje su identifikovale sa slobodnom
trgovinom i primarnom proizvodnjom za izvozno trziSte. Ove zemlje su bile spremne da
prihvate opste teorije ekonomskog razvoja, koje bi omogucile ostvarivanje njihove Zelje za
brzom industrijalizacijom. Trece, postojala je paralelna reakcija na akademskom nivou sa
starijom ekonomskom teorijom, sa naglaskom na efikasnu alokaciju oskudnih resursa i teZnju
za novim i dinamicnim pristupima ekonomskom razvoju. Ove nove teorije su nastavile da
imaju znacajan uticaj na ekonomiju razvoja, iako se veéina njih pokazala kao parcijalna. Siri
pregled ovih teorija, dat je u nastavku. Ovo je narocito relevantno za raspravu o tome da li
nerazvijene zemlje treba da traze ekonomski razvoj kroz domacu industrijalizaciju, ili kroz
medunarodnu trgovinu. Ograni¢enja novih teorija, njithov uticaj na postepeno oZivljavanje
pragmaticnijih problema razvoja, koji se sve viSe vracaju starijoj ekonomskoj teoriji efikasne

alokacije resursa, naknadno se prate.

2.2 Teorije ekonomskog rasta i razvoja

Proucavanje ekonomskog rasta i razvoja nije jedna grana ekonomije, ve¢ se dijeli na dva sasvim
razli¢ita polja. Dva polja - rast i razvoj - koriste razli¢ite metode analize i adresiraju dva
razli¢ita tipa istrazivanja. Ekonomiju razvoja lako je okarakterisati kao jednu od tri glavne
grane ekonomije, zajedno sa mikroekonomijom i makroekonomijom. Konkretnije, ekonomija
razvoja podsje¢a na ekonomsku istoriju, po tome $to nastoji da objasni promjene koje se
desavaju u ekonomskim sistemima tokom vremena. Predmet ekonomskog rasta nije lako
opisati. Stoga, to je tehnic¢ki najzahtjevnija oblast u cijeloj modernoj ekonomiji koju je
nemoguce razumjeti bez poznavanja diferencijalnog racuna. Fokus je na osobinama
ravnoteznih puteva, a ne na ravnoteznim stanjima. U primjeni teorije ekonomskog rasta, Covjek
pravi model ekonomije i stavlja ga u pokret, zahtijevajuc¢i da vremenske putanje, opisane
varijablama, budu samoodrzive u smislu da se i dalje medusobno povezuju na odredene
karakteristi¢ne nacine. Tada se moze istraziti nacin na koji se ekonomija moze pribliziti i do¢i
do tih statickih staza rasta iz datih polaznih tac¢aka. Za teoreme proizasle iz ovog iskustva jo$
uvijek ne postoje implikacije koje bi se zaista mogle testirati, niti postoji definitivan uvid u to
kako ekonomije rastu. Teorija rasta pocela je sa istrazivanjima Roja Haroda (Roy Harrod) u
Engleskoj i Evsija Domara (Evesey Domar) u Sjedinjenim Drzavama. Njihov nezavisan rad, iz
kojeg se izrodio Harod-Domarov model, zasniva se na prirodnim i garantovanim stopama rasta.
Kejns je pokazao da nove investicije imaju multiplikatorski efekat na prihod i da povecani
prihod generise dodatnu ustedu koja odgovara dodatnoj investiciji bez koje se visi nivo prihoda

ne moze odrzati. Ovaj postupak se ponavlja iz perioda u period, imajuci u vidu da investicije,
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osim §to dohodak neproporcionalno povecavaju, takode stvaraju kapacitet za prosirenje obima
proizvodnje. Ovo rezultuje proizvodima koji se ne mogu prodati ako ne raste traznja - to jest,
bez dodatne potrosnje nema ni dodatnih investicija. Medutim, pored toga, Spominjani model
sadrzi jedan uslov ponaSanja: ljudi imaju tendenciju da Stede odredeni dio dodatnog prihoda.
Tendencija Stednje se ne moze mjeriti. On takode sadrZi jedan tehnicki uslov, a to je da
investicija generiSe dodatni proizvod, $to je ¢injenica koja se moze utvrditi. Takode, sadrzi i
jedan uslov ravnoteze: da planirana usteda mora biti jednaka planiranoj investiciji u svakom
periodu, ako se odrzava nivo prihoda perioda. Imajuci u vidu ova tri uslova, model generiSe
vremenski put dohotka i ¢ak ukazuje $ta ¢e se desiti ako dohodak padne sa zacrtanog puta.
Naucna javnost je odavno predstavila slozenije modele, koji ukljucuju razli¢ite omjere Stednje
za razliite grupe stanovniStva, tehniCke uslove za svaku industriju, odredene pretpostavke o
karakteru tehni¢kog napretka u ekonomiji, monetarnim i finansijskim projekcijama i jo§ mnogo
toga. Nova teorija rasta iz 90-ih godina proslog vijeka nazvana je endogenom teorijom rasta,
jer je pokusala da objasni tehni¢ke promjene kao rezultat rashoda za istrazivanje i razvoj
privatnih kompanija. Ovo je pokrenuto konkurencijom, u skladu sa onim §to je Jozef Sumpeter
(Joseph Schumpeter) nazvao inovacijama proizvoda, za razliku od procesnih inovacija.
Nasuprot Harod-Domarovom modelu, koji je gledao na rast kao egzogen, tvrdec¢i da on dolazi
iz spoljasnjih varijabli, endogena teorija naglasava rast iz sistema, tj. iznutra. Ovaj pristup je
uzivao, i jo$§ uvijek uziva veliku naklonost ekonomske javnosti, dijelom zato §to se ¢inilo da
vladama nudi nova sredstva za podsticanje ekonomskog rasta. Naime, nacionalne inovacione

politike su osmisljene da stimuli$u izdatke za istrazivanje i razvoj.

Imajuéi u vidu Siroku vezu izmedu akumulacije kapitala i ekonomskog rasta uspostavljenog u
teoriji rasta, teoreticari rasta i ekonomisti razvoja su utvrdili da se zemlje u razvoju nalaze na
pomenutom stepenu razvijenosti uglavnhom zbog nedostatka kapitala. Ove zemlje su tada
Stedjele samo oko 5% svog ukupnog proizvoda. Zadovoljavajuci rast ne moze biti ostvaren
tako niskim nivoom ulaganja. Stoga se smatralo da je povecanje stope Stednje na 10, odnosno
12% zeljeni cilj za zemlje u razvoju. Politika ranog razvoja fokusirala se na prikupljanje
sredstava za investicije. Koraci ka ovom cilju bili su veoma uspjesni u ve¢ini zemalja u razvoju,
a omjeri Stednje su porasli na 15, odnosno 25%. Medutim, stope rasta Se nisu uspjele ni
pribliziti stopama Stednje, te su teoretiCari su bili primorani da traze druga objasnjenja za
razlike u stopama rasta. Postaje sve jasnije da u zemljama u razvoju moze doci do rasipanja
kapitalnih resursa iz razliitih razloga, kao Sto je pogresan izbor investicionih projekata,

neefikasna implementacija i upravljanje ovim projektima, neprikladno odredivanje cijena i
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troskova proizvodnje, ali i korupcija. Ove greSke su narocito uocljive u investicionim
projektima javnog sektora i jedan su od razloga zasto je u Pirsonovom (Leaster Pearson)
izvjestaju Medunarodne banke za obnovu i razvoj iz 1969. godine utvrdeno da korelacija
izmedu iznosa pomo¢i primljenih u proteklim decenijama i brzine razvoja nije srazmjerna.
Praksa pokazuje da u privatnom sektoru moze do¢i do znacajnog poremecaja U pravcima
investiranja izazvanih politikama osmisljenim da podstaknu razvoj. Tako, u vecini nerazvijenih
zemalja, znaCajan dio investicija namijenjenih privatnoj ekspanziji, kako stranih tako i
domacih, preusmjeren je u prosirenje proizvodnog sektora. Kao posljedica toga, javlja se visak

kapaciteta u proizvodnom sektoru nerazvijenih zemalja.

U 50-im godinama proslog vijeka vec¢ina zemalja u razvoju bila je primarni izvoznik robe,
oslanjaju¢i se na poljoprivredu i minerale, usmjeravaju¢i najveci dio svoje devizne zarade na
uvoz velikog broja industrijskih proizvoda. Iskustvo kolonijalizma i nepovjerenje u
medunarodnu ekonomiju, naveli su politicare u vecini zemalja u razvoju da usvoje politiku
supstitucije uvoza. Ova politika je imala za cilj promovisanje industrijalizacije, stite¢i tako
domace proizvodace od konkurencije uvoza. Zastita u vidu visokih carina ili ograni¢enja uvoza
kvotama, primijenjena je bez razlike, ¢esto na industrije za koje se nije o¢ekivalo da ¢e ikada
postati medunarodno konkurentne. Takode, nakon ranih faza supstitucije uvoza, zasticene nove
industrije su uglavnom bile veoma intenzivne u koris¢enju kapitala, a posebno uvoznih
kapitalnih dobara. Pristup supstitucije uvoza usko je definisao industrijalizaciju, kao Sirenje
modernog proizvodnog sektora zasnovanog na kapitalno intenzivnoj tehnologiji. Kapital je
stoga identifikovan kao trajna kapitalna oprema u obliku slozenih masina i drugih inputa, koje
nerazvijene zemlje nisu bile u stanju da proizvedu na domacem trzistu. Tako su potrebe za
deviznom klauzulom izraunate na osnovu fiksnih tehnickih ulazno-izlaznih koeficijenata
proizvodnog sektora. Sa visokim nivoom zastite za domacu industriju i sa deviznim kursevima,
koji su Cesto odrzavani na nerealnim nivoima, pokusale su da uvozna kapitalna dobra u¢ine
jeftinima. U vecini zemalja u razvoju prihodi od izvoza su rasli relativno sporo. Istovremeno
nagli porast potraznje za uvoznim kapitalnim dobrima (i za sirovine 1 zamjenske dijelove)
rezultirao je neocekivano velikim povecanjem uvoza. Vecina zemalja u razvoju suocila se
nestasicama deviza i bile su primorane da smanje uvoz kako bi smanjile svoje deficite tekuceg
racuna na prihvatljive razmjere. Smanjenje uvoza obi¢no je rezultovalo smanjenjem stope
rasta, vrlo Cesto i recesijom. Stoga je ekonomska stagnacija ovih zemalj uzrokovana prije svega
nedostatkom deviza za kupovinu osnovnih industrijskih inputa. Dugoro¢no gledano, stope rasta

zemalja koje su nastavile da stite svoje domace industrije ne samo da su stagnirale, ve¢ su naglo
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pale. Suprotno iskustvu zemalja koje su ustrajale u politikama supstitucije uvoza sa onima koje
su slijedile alternativnu politiku, nedostatak devizne razmjene bio je prepreka rastu samo u
kontekstu usvojenih protekcionistickih politika i nije bilo sam po sebi prepreka za sam razvojni

proces.®’

Kako je postalo ocigledno da fizicka akumulacija kapitala sama po sebi nije bila kljuc za razvoj,
mnogi analitiCari su se poceli ispitivati nedostke obrazovanja i vjestina stanovniStva, $to je
zapravo kljucni faktor u nerazvijenosti. Ako se obrazovanje i vjesStine definiSu kao sve Sto je
potrebno za podizanje produktivnosti u zemljama u razvoju, poboljsanjem dakle tih vjestina:
preduzetnistva, inicijative 1 prilagodljivosti, dovodi i do napretka u ekonomskom razvoju.
Uobicajena metoda planiranja radne snage pocela je od ciljne stope ekspanzije proizvodnje i
pokusala je procijeniti broj razli¢itih kvalifikacija kadra koji su potrebni za odrzavanje ove
ciljne stope ekonomskog rasta na osnovu pretpostavljenog fiksnog odnosa izmedu inputa
vjestina i nacionalnog uc¢inka. Ovakva situacija je bila prisutna u mnogim zemljama u razvoju
odmah nakon njihove politicke nezavisnosti, kada je bilo ociglednih nedostataka u razlicitim
granama administrativnih i tehnickih sluzbi. Ali ve¢ina zemalja je prosla kroz ovu fazu prili¢éno
brzo. U meduvremenu, kao rezultat ekspanzije obrazovanja, njihove Skole i fakulteti poceli su
proizvoditi veliki broj osposobljenog kadra i to mnogo brZze nego $to bi njihova opsta stopa
ekonomskog rasta mogla ponuditi odgovarajuce poslove. Takva situacija je dovela do novog
problema: velike stope nezaposlenosti obrazovanog i stru¢nog kadra. Vazan faktor ubrzane
ekspanzije obrazovanja bio je i ocekivanje da ¢e studenti nakon diplomiranja moc¢i da dobiju
dobro pla¢ene poslove na platnim nivoima mnogo ve¢im od prevladavajuc¢eg dohotka po glavi
stanovnika. Tako, nesposobnost nerazvijenih zemalja da stvore nova radna mjesta za armiju
visokoobrazovanog kadra stvorila je eksplozivni element u onome §to se nazvalo revolucijom
ocekivanja. Moguce je uociti bliski paralelizam izmedu uskog koncepta industrijalizacije, kao
ekspanzije proizvodnog sektora i uskog pojma obrazovanja kao akademske i tehnicke
kvalifikacije koja se moze pruziti Sirenjem formalnog obrazovnog sistema. Ako je potreban Siri
koncept obrazovanja, relevantan za ekonomski razvoj, potrebno ga je traziti u sveprisutnom
obrazovnom uticaju ekonomskog okruzenja u cjelini na procese obrazovanja u nerazvijenim
zemljama. Ovo je slozen proces koji zavisi od sistema ekonomskih podsticaja i signala koji
mogu oblikovati ekonomsko ponasSanje ljudi nerazvijenih zemalja 1 uticati na njihovu
sposobnost da donose racionalne ekonomske odluke. Sli¢no je i sa njihovom spremnos¢u da se

prilagode ekonomskim promjenama. Nazalost, ekonomskim okruzenjem u mnogim

37 1bid.
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nerazvijenim zemljama dominira mreza vladinih kontrola koje obi¢no nisu pogodne za takve

ciljeve.

Dvije teorije naglaSavaju postojanje viska resursa u zemljama u razvoju, Sto predstavlja
centralni izazov njihove ekonomske politike. Prva se koncentrisala na zemlje sa relativho
bogatim prirodnim resursima i niskom gustinom stanovnisStva i tvrdila da u tim zemljama jo$
uvijek postoji znacajna koli¢ina prirodnih resursa i visak radne snage zbog neadekvatnih
marketinSkih kapaciteta i nedostatka transporta i komunikacija. Ekonomski razvoj je
predstavljen kao proces u kojem bi ovi nedovoljno iskori$éeni resursi opstali u gotovinskoj
proizvodnji za izvozno trziSte. Medunarodna trgovina se smatrala glavnim izlazom na trZziste,
ili oduskom za viSak resursa. Druga teorija se bavila gusto naseljenim zemljama i mogu¢noscu
da se njihov viSak radne snage koristi kao glavno sredstvo za promovisanje ekonomskog
razvoja. Prema ovoj teoriji, zbog velikog pritiska stanovnistva na zemlju, grani¢ni ili
marginalni proizvod rada smanjen je na nulu ili na veoma nizak nivo. Ljudi u sektoru za
opstanak su mogli da uzivaju odredeni uobic¢ajeni minimalni nivo realnih prihoda, jer je sistem
prosirene porodice u ruralnom drustvu podijelio ukupan proizvod porodi¢ne farme medu
svojim ¢lanovima. Stoga se smatralo da dio radne snage u poljoprivrednom sektoru znacajno
ne doprinosi povecanju ukupnog proizvoda, i da se nalazi u stanju prikrivene nezaposlenisti.
Prema ovoj teoriji, rad se moze privuc¢i u druge svrhe bez ikakvih troskova za drustvo.
Neophodno je razjasniti niz preliminarnih tacaka o konceptu prikrivene nezaposlenosti prije
razmatranja njenih odrednica. Prvo, veoma je upitno da li je grani¢ni proizvod rada zapravo
nula ¢ak i u gusto naseljenim zemljama kao §to su Indija ili Pakistan. Cak i u ovim zemljama,
uz postojece poljoprivredne metode, sva raspoloziva radna snaga je potrebna na vrhuncu
sezone, kao §to je Zetva, na nprimjer. Najvazniji dio prikrivene nezaposlenosti je, dakle, ono
§to se moze bolje opisati kao sezonska nezaposlenost. Medutim, veli¢ina ove sezonske
nezaposlenosti ne zavisi toliko od gustoce naseljenost, koliko od broja usjeva koji se uzgajaju
na istom zemljiStu tokom godine. Tako postoji mala sezonska nezaposlenost u zemljama kao
Sto su Tajvan ili Juzna Koreja, koje imaju mnogo vecéu gustinu naseljenosti od Indije, jer im
objekti za navodnjavanje omogucavaju da uzgajaju niz kultura na istoj zemlji tokom cijele
godine. Medutim, moZe postojati znacajna sezonska nezaposlenost ¢ak i u rijetko naseljenim
zemljama koje uzgajaju samo jednu kulturu godisnje. Glavna slabost prijedloga za upotrebu
prikrivene nezaposlenosti za izgradnju velikih socijalno-kapitalnih projekata proizlazi iz
neadekvatnog razmatranja problema obezbjedivanja neophodnog fonda za odrzavanje rada

radnika, s obzirom na potencijalno dug period ¢ekanja na zaposlenje
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U ranijim razmi$ljanjima o razvoju pretpostavljalo se da su trziSni mehanizmi razvijenih
ekonomija toliko nepouzdani u zemljama u razvoju, tako da vlade nerazvijenih zemalja moraju
preuzeti centralnu odgovornost za ekonomsku aktivnost. To je trebalo uraditi kroz ekonomsko
planiranje za cijelu ekonomiju, koje bi dovelo do aktivnog ucesc¢a vlade i sveobuhvatne
kontrole nad svim privrednim aktivnostima privatnog sektora. Vladino uc¢es$¢e imalo je razlicite
oblike: javna preduzeca su osnovana da bi proizvodila razli¢ite proizvode, ukljucujuéi elik,
alatne masine, dubriva, teske hemikalije, pa ¢ak i tekstil i odjecu; vladini marketinski odbori
preuzeli su monopol nad kupovinom i prodajom mnogih poljoprivrednih proizvoda, dok su
vladine agencije su postale jedini uvoznici razne robe, a ¢esto su postale i izvoznici. Kontrole
nad aktivnostima privatnog sektora bile su jo§ opseZnije: za mnogu robu uspostavljena je
kontrola cijena; procedure izdavanja dozvola za uvoz otezavale su uvoz robe koja nije imala
prioritet u zvani¢nim planovima; investicione licence bile su potrebne prije prosirenja fabrika;

a sveobuhvatni propisi su regulisali uslove zaposljavanja radnika.

Posljedice takve aktivnosti su dovele do misljenja domacih preduzetnika da je finansijski
isplativije posvetiti energiju i domiSljatost pribavljanju potrebnih dozvola za uvoz i
iskoriStavanju rupa u drzavnim propisima, nego problemu povecanja efikasnosti i
produktivnosti resursa. Politi¢ki pritisci su ¢esto rezultovali zaposljavanjem veceg broja ljudi
u javnom sektoru. Dosljedno fiskalno opterecenje je preusmjerilo sredstva koja bi inace bila
koriStena za investicije, dok je neefikasno koristenje resursa smanjilo stope rasta. Vjerovanje
u trzi$ni neuspjeh i neophodnost vladine intervencije bilo je povezano sa stavom da je
efikasnost mehanizma cijena u zemljama u razvoju veoma mala. To se odrazilo na vec
spomenute nedostatke deviznog trziSta, i na stavove da postoje ¢vrste veze izmedu uvezenog
kapitala i domace ekspanzije. Takode, to je uticalo i na stav da su poljoprivrednici neosjetljivi

na relativne cijene i na uvjerenje da postoji malo preduzetnika u zemljama u razvoju.
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3. NASTANAK | RAZVOJ G8
3.1 Formiranje Grupe 8

Pocevsi od 1975. godine, vodece industrijske ekonomije se sastaju godi$nje kako bi diskutovale
0 glavnim ekonomskim i politickim izazovima sa kojima se susre¢u njihova drustva, kao i
cijela svjetska zajednica. Prvobitni susreti ovog tipa su zapoceli na nivou Sefova Sest drzava:
Francuske, Njemacke, Japana, Italije, Sjedinjenih Americkih Drzava i Velike Britanije. Ubrzo
se razvijenoj Sestorci pridruzila i Kanada, ozvani€ivsi naziv Grupa 7 ili G7. Krajem 80-ih
godina XX vijeka uslijedio je sastanak 15 zemalja u razvoju sa ¢lanicama G8, ali broj ¢lanica
formirane grupe ostao je nepromijenjen, te nove zemlje nisu primane u klub. Po¢evsi od 1994.
godine, sastancima Grupe 7 prisustvuje Ruska Federacija. Narastaju¢i znacaj Rusije u
tokovima svjetske ekonomije i diplomatije doveo je do njenog potpunog ukljucivanja u rad
grupe. Formalno je Rusija primljena na Birmingemskom samitu 1998. godine, nakon ¢ega se
naziv mijenja u Grupa 8. Ipak, godinom ulaska Rusije u punopravno ¢lanstvo industrijski
razvijenih zemalja uzima se 2006. godina, kada je u najvecoj zemlji svijeta odrzan godi$nji

samit grupe.

Teme o kojima se inicijalno diskutuje unutar G8 se odnose na makroekonomiju, medunarodnu
razmjenu, kao i na odnose sa zemljama u razvoju. Posljednjih godina obraduju se i teme koje
se ticu odnosa Zapada i Istoka u dijelu ekonomije, naravno, sa akcentom na energiju i hranu.
Neizbjezno je postalo i pitanje terorizma. Razgovori se vode na visokom formalnom nivou, ali
i pored ustanovljene agende, lideri zemalja ¢esto imaju i priliku da razgovaraju o pitanjima

mikroekonomije, stanju kriminala i drugim pitanjima koja se odnose na sigurnost gradana.

Ono $to se nerijetko navodi kao nedostatak G8 jeste manjak administrativne strukture. Naizgled
se ¢ini kao da se komunikacija izmedu ¢lanica odvija samo na nivou vodecih li¢nosti, odnosno
predsjednika drzava. Ipak, G8 je izvjestan vid foruma, te kao takva nije klasi¢na organizacija,

zbog Cega nema funkcije kao $to je na primjer sekretar i nema definisanog sjedista.

Grupu 8 je tesko klasifikovati prema nivoima ekonomske globalizacije kako je to prihvac¢eno
u ekonomskoj literaturi. Naime, ovdje nema klasi¢nog ugovora koji definiSe zajednicke politike
vezane za upravljanje drzavom, tj. nacine kretanja robe i usluga. Istina je da se uglavnom svih
osam zemalja pronalazi u savezniStvu ali prema drugim osnovama - ovdje prevashodno
mislimo na EU i NATO.
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3.2 Suspenzija Ruske Federacije

Clanstvo u G8 smatra se elitnom prilikom da se usaglase misljenja izmedu nacija koja se
odnose na spoljnopoliti¢cka i ekonomska pitanja. Ovo je posebno znacajno, jer unutar G8
sadrzano je vjerovatno preko 50% svjetskog trgovinskog prometa, kao i nivo kupovne moci u
slicnom obimu. Nerijetko se G8 naziva i klubom bogatih zemalja. Nakon s$to je Rusija izvrsila
aneksiju poluostrva Krim, ostatak ¢lanica G8 usaglasio se da izvr$i privremenu suspenziju

uces¢a pomenute drzave u ¢lanstvu ove grupe.

Vlade i multinacionalna tijela uvode sankcije kako bi postigle strateske ciljeve koji prijete
njihovim interesima ili krSe medunarodne norme ponasanja. Sankcije se zbog toga definisu kao
mjere kojima se ureduju trgovinska razmjena i finansijski odnosi, a sve to u sigurnosne svrhe.
One mogu da budu sveobuhvatne prohibitivne prirode, te da kao takve obuhvataju cijelu
zemlju, kao $to su dugorocne sankcije SAD-a usmjerene prema Kubi. Pored toga, sankcije
mogu da budu uperene protiv izvjesnih vrsta poslovanja, grupa ili pojedinaca.®® Nacionalne
vlade ili medunarodna tijela, kao $to su UN i EU, uvode sankcije kako bi kaznili, osramotili ili
sprijecili razlicite entitete u sprovodenju politika koji su suprotni njihovim interesima i
ciljevima. One i jesu sredstvo dostupno velikim medunarodnim igra¢ima ili zdruzenim
pojedina¢nim zemljama. Bilo bi apsurdno npr. da Bosna i Hercegovina uvede sankcije EU.
Time EU ne bi izgubila niSta. Ako bi se hipoteticki desilo suprotno, BiH bi pretrpjela velike

Stete u ekonomskom smislu.

Danas se kao razlozi uvodenja sankcija najées¢e spominju prijetnje od terorizma, nedostatak
demokratije, ugroZenost ljudskih prava, razni oruZani konflikti i odnedavno sajber prijetnje.
Sankcije kao forma intervencije, generalno predstavljaju alternativu vojnoj akciji, odnosno one
imaju manji rizik, a samim tim 1 manje troSkove. U nau¢nim krugovima, obi¢no ih svrstavaju

u aktivnosti izmedu diplomatije i rata.

Ponekad su sankcije samo izvjesno kupovanje vremena, prije pokretanja dalekoseZnije
aktivnosti kao $to je vojna intervencija. Kako bi ostvarili svoje ciljeve sankcijama se najceSce
koriste SAD, Evropska unija i Ujedinjene nacije. Pravo da nametne sankcije u SAD ima
predsjednik kroz donoSenje ukaza, a pozivajuci se na ugrozenost nacije, odnosno prijetnju koja
nastaje od strane na koju se sankcije odnose. Sankcije koje namec¢u Sjedinjene Americke

Drzave mogu se okoncati ponovnim ukazom predsjednika ili jedinstvenom rezolucijom

38 Masters, Jonathan: What are economic sanctios? preuzeto 20.06.2016. sa
http://www.cfr.org/sanctions/economicsanctions/ p36259
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Kongresa. Inace, SAD se mogu izdvojiti kao zemlja koja najcesc¢e koristi sredstvo sankcija u
ostvarivanju svojih ciljeva. Proces uvodenja sankcija unutar UN odvija se kroz Vijece
sigurnosti glasanjem15 ¢lanica, s tim da se ne upotrijebi pravo veta od strane jedne od ¢lanica

koje na to imaju pravo. Na sli¢an nacin se i okoncavaju sankcije koje nametnu UN.

Sankcije predstavljaju najmoénije zajednicko oruzje EU, s obzirom na nepostojanje zajednicke
oruzane organizacije. One se namecu na nacin da se o njima glasa u Evropskom parlamentu.
IdentiGan nacin se koristi za prestanak sankcija. Efikasnost sankcija zavisi od razloga zbog
kojeg se uvode i snage onog ko ih uvodi da ih i sprovede. Ono §to je nedvosmisleno jeste da
razlog nametanja sankcija Cesto nije onaj koji je dostupan javnosti. Naime, tesko je povjerovati
da u vremenu visokih tehnoloskih dostignuca i razvijenih informativno-obavjestajnih kanala
postoji potreba odredenih drzava da Stite gradane drugih drzava na teritoriji gdje Zivi
ugnjetavano stanovnistvo. Postavlja se pitanje kakav je interes npr. SAD da S§titi narod Libije,
Sirije, Iraka itd. U ovom primjeru uvodenje sankcija je u konacnici za ishod imalo rat. Narodi
koji su trebali da dobiju zastitu, dobili su dugoro¢nu krizu. Postoje i zemlje koje nisu usle u
ratne sukobe, a kojima su nametnute sankcije, ovdje je mozda najbolji primjer Iran. Zajedni¢ko
i jednima i drugima jeste to da su prezivjeli velike trgovinsko-ekonomske Stete, odnosno
nastupile su blokade koje su iskljuc¢ile moguénost trgovine, u manjoj ili vecoj mjeri. Iz ovoga
proizilazi da sankcije zapravo imaju za zadatak ekonomsko ugnjetavanje, odnosno ekonomske
blokade. Stoga one nisu sredstvo kojima se zeli ostvariti izvjesni cilj, nego Su one zapravo cilj

sam po sebi.

U ekonomskoj teoriji, pod pojmom trzi$nih barijera podrazumijeva se troSak koji mora da plati
novi trzisni ucesnik kako bi prometovao svojim proizvodima i uslugama.®® Kada su u pitanju
ekonomske barijere, prepoznajemo one nametnute od strane drzavnih institucija i samih
preduzeca koja ve¢ ucestvuju na trZistu. Barijere koje namece drZava uglavnom se odnose na
carine namijenjene preduzec¢ima koje dolaze iz inostranstva, te kao takve zapravo Stite domacu
proizvodnju i domace nacionalne interese. S druge strane, nerijetko preduzeca sama konstruisu
trziSne barijere kako bi preduhitrila potencijalne trzisSne ucesnike, koji bi eventualno izrazili

namjeru za preuzimanjem dijela ili cijelog trzisSnog udjela.

39 Culbertson, John; Weinstein, Roy: Antitrust Aspects of Barriers to Entry, preuzeto 22.06.2016. sa
Http://www.micronomics.com/articless’UCLA_Law_Institute_Barriers_to_Entry_Final.pdf
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Obic¢no se pod ekonomskim barijerama koje namecéu preduzeca, navode: ekonomija obima,
patenti, lojalnost brendu, vertikalna integracija, znanje, efekat umreZavanja, itd.*> Ono §to se
nedvosmisleno namece jeste veza izmedu barijera i regulisanja obima trgovine. Naime,
ekonomske barijere ograni¢avaju trgovinsku razmjenu sa izvjesnim ciljem da je reguliSu.
Ekonomske sankcije imaju za primarni cilj da natjeraju zemlju, kojoj su sankcije nametnute,
da odstupi od svojih politickih i drugih sli¢nih ciljeva. Ipak, ono §to je vidljivo jeste da sankcije
zapravo ometaju, odnosno sputavaju obim trgovinske razmjene zemlje kojoj su sankcije
nametnute, siromaseéi naciju u dugom roku. Dakle, rije¢ je o klasi¢noj trgovinskoj barijeri, sa
mnogo bolnijim ishodom u kona¢nici za onoga na koga se mjere primjenjuju, pod uslovom da

su iste efektivne.

Drustveno- politicka kriza u Ukrajini koja je kulminirala unutrasnjim vojnim sukobom 2014.
godine navela je SAD, EU i druge zemlje bliske njima da uvedu sankcije Ruskoj Federaciji.
Zemlje koje su uvele sankcije su ih pravdale ruskom invazijom na Ukrajinu, iako u vremenu
uvodenja sankcija za to nisu prezentovani dokazi javnosti. Uvedene sankcije mozemo podijeliti
na sankcije koje ograni¢avaju kretanje pojedinaca, uglavnom ruskih politi¢ara i poslovnih ljudi,
te one ekonomske prirode, koje ogranicavaju kretanja robe i usluga. Sustinski receno oba vida
sankcija imaju ekonomsku ograni¢avajuc¢u komponentu, jer zapravo kretanja poslovnih ljudi i
politicara ograni¢avaju kretanja robe i1 usluga. Ruski odgovor je bio slican. Naime, ukazom
predsjednika Rusije uvedene su kontra sankcije EU, SAD-u, Norveskoj, Kanadi i Australiji.
Kontra mjere su primarno zabranile uvoz poljoprivrednih proizvoda u Rusiju iz pomenutih
zemalja. Sve sankcije koje su dvije strane uvodile jedna drugoj mogu se hronoloski poredati u
tri runde. Trajanje sankcija unutar Evropske unije se ograniCava na vremenski period, nakon
kojeg se uspjeh istih analizira i odlucuje o njihovom prolongiranja. Za sada se unutar EU tri
puta glasalo o sankcijama Rusiji. Sankcije su svaki put produzavane. Trenutno su na snazi
Sestomjesecne sankcije o kojima ¢e se uskoro raspravljati. Primjetan je inace razlicit ton unutar
zemalja koje su uvele sankcije Rusiji, te se sti¢e utisak da su sankcije zapravo proizvod manje
grupe zemalja. Naime, kao da nekoliko zemalja definiSe sankcije, te taj stav namece zemljama
partnerima. I iz ovog se stice utisak da Evropskom unijom rukovode Njemacka i Francuska
zaobilazedi interese ¢lanica kao $to su Ceska, Slovacka, Italija, a koje za sada vise gube nego

Sto dobijaju sankcijama.

40 Economics help: Barriers to entry, preuzeto 23.06. 2016. sa
http://www.economicshelp.org/microessays/markets/barriers-entry/

54



Isklju¢ivanje Rusije iz rada G8 zapravo predstavlja pridruzenu aktivnost zemalja koje su
prethodno uvele sankcije. Sama aktivnost suspenzije nije narocito jasna, jer ako se i to
protumaci kao izvjesna sankcija, postavlja se pitanje kakav je njen efekat. Naime, uc¢esce u
radu G8 je prilika da se razgovara izmedu celnika koji su ovim iskljucivanjem definitivho
odredile strane djelovanja. Udaljavanje Rusije iz G8 je zapravo iskljuCenje ove zemlje iz
jedinog sjevernoatlantskog saveza. Jaz izmedu zemalja Zapada i Istoka se ovim jednostavno
produbljuje u vremenu kada globalizacija nedvosmisleno ima za teznju da ga umanji. Kao
ishod toga vjerovatno ¢e biti dalje slabljenje nacionalnih drzava i jacanje korporacija. Potrebe
prosjecnog covjeka se sve vise marginalizuju, jer drzava kao njegov prirodni zastitnik gubi

mo¢, a krupni kapital se sve viSe osnaZuje.

3.3 Perspektive i buduénost G8

Kao uslov za povratak Rusije u ¢lanstvo grupe bogatih zemalja postavlja se primarno rjeSenje
oko zahtjeva koje postoji a u vezi je sa aneksijom Krima. Rusija je jasno odgovorila na ovaj
uslov produbljujuci integraciju Krima u rusko drustvo. Ovu tvrdnju mozda najbolje oslikavaju
I infrastrukturni projekti, kao Sto je izgradnja mosta preko KereCkog moreuza, ali i dviju
termoelektrana koje su u potpunosti napravile Krim nezavisnim od ukrajinske elektricne
energije. Dakle, stavovi su jasno precizirani i teSko se moze ocekivati da uslijedi njihovo

priblizavanje.

Kada je u pitanju ¢lanstvo, Rusija je izvjesno otisla i korak dalje kada je u svojim diplomatskim
krugovima aktuelizovala ideju o permanentnom isklju¢enju iz rada G8. Naime, radi se na
propagiranju ¢lanstva u formatu G20, odnosno BRICSA. U prvom navedenom umanjen je
uticaj sjevernoatlantskih zemalja, dok je drugi, ako posmatramo strukturu c¢lanstva, u

potpunosti lisen.

Platfroma G8, dok je u njenom radu uéestvovala i Rusija, bila je izvjesno mjesto za razgovor
izmedu zapada i predstavnika istoka. Bez ucesc¢a Rusije u datoj platformi, takav razgovor je

obustavljen.

Kroz 8iri panel, kao sto je G20, izvjesna vrsta razgovora Ce biti i dalje prisutna, te ¢e kao takva
vjerovatno u buduénosti preuzeti nastojanja koja je imala G8. Rije¢ je ipak o novijem formatu
grupe drzava s obzirom na datum njenog formiranja, te kao takva jos uvijek nema znacajnijih

ishoda njenog rada.
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Ono $to je nedvosmisleno ako G8 posmatramo kao poveznicu izmedu Istoga i Zapada,
Cinjenica je da bez Rusije i zemalja razvijenog zapada nema efikasnih dostignuca. U svijetu su
trenutno prisutna sigurnosna pitanja, kao §to je rat u Siriji koji je prouzrokovao ili koji je
posluzio kao okida¢ za seobu naroda, koja ¢e vjerovatno dugorocno uticati na izmjene
demografskih struktura. Pored toga, primjetno je da neka pitanja vise ne mogu da se sklanjanju
pod tepih. Ovdje prevashodno mislimo na energente. l1zvjesno je da postoji zamjena za naftu,
ali ona je i dalje primarna. Ne treba zaboraviti ni pitanje pitke vode. Kriza na ovome polju se

sve viSe produbljuje.
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4. KLASIFIKACIJA ZEMALJA PREMA NIVOU RAZVIJENOSTI
4.1 Indikatori ekonomske razvijenosti

Prilikom odabira podataka koji ¢e se koristiti za svrhe kreiranja rang-liste kao primarni izvor,
koriSteni su izvjestaji Svjetske banke, odnosno lista indikatora koje ona objavljuje. Vrijednosti
koje ostvaruju ovi indikatori su zapravo primarno pokazatelji ekonomskih performansi, s tim

Sto oni pojedinacno ne daju potpunu i1 adekvatnu sliku o stanju ekonomije 1 drustva.

lako Svjetska banka prikuplja podatke o svim svojim ¢lanicama, kao i o onima koje to nisu,
njihovo objavljivanje nije sinhronizovano, odnosno da se tokom godine u razli¢itim periodima
objavljuju dobijene mjere. Pored toga, u dobijenoj bazi primjetno je da postoje rupe u nekim

periodima, tj. podaci za date godine nisu publikovani u javnoj bazi.

Posmatrana grupa zemalja odnosi se na ¢lanice G8, koja je primarno i ciljana grupa u radu, te
zemlje ¢lanice Evropske unije, uz Bosnu i Hercegovinu. G8 je neformalna tvorevina, dok je
EU ¢vrsto povezana unija, a BiH ima permanentnu teznju da se prikljuci savezu evropskih
zemalja. Koriste¢i se matematiCkom analizom, sazna¢emo vise o njihovim trenutnim

pozicijama kada je u pitanju ekonomija, sagledavajuci stanje iz vise uglova.

Mjere, ili mozda je bolje re¢i indikatori koji su se izdvojili kao neophodni za analizu ekonomije,

a koji se koriste u samom rangiranju su:

- Bruto domaci proizvod per capita,
- Godisnja stopa rasta BDP-a,

- lzvoz robe i usluga,

- Saldo tekuceg racuna,

- Uvoz robe i usluga,

- Strane direktne investicije,

- Nezaposlenost,

- Inflacija.

4.1.1 Bruto domadi proizvod per capita i godiSnja stopa rasta

Bruto domaci proizvod po glavi stanovnika je bruto domaci proizvod podijeljen na populaciju
sredinom godine. Rije¢ je o zbiru bruto dodane vrijednosti svih rezidentnih proizvodaca u

ekonomiji, plus bilo koji porez na proizvod i minus bilo koje subvencije koje nisu ukljucene u
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vrijednost proizvoda. IzraCunava se bez odbitaka za amortizaciju proizvedene imovine ili za
iscrpljivanje i degradaciju prirodnih resursa. Podaci koji su predstavljeni u ovome radu odnose

se na vrijednost u americkim dolarima prema vaze¢em kursu.

Bruto domaci proizvod po glavi stanovnika je mjerilo ekonomskog uc¢inka drzave u odnosu na
veli¢inu populacije. On dijeli bruto domaci proizvod zemlje po ukupnom broju stanovnika. To
ga za sada ¢ini vode¢om mjerom zivotnog standarda zemlje. Formula za izracun ove mjere je
jednostavna: BDP podijeljen sa stanovnistvom. Ako posmatramo samo izvjesni period u jednoj
zemlji, tada mozemo Koristiti redovni tzv. nominalni BDP podijeljen sa trenutnim
stanovniS§tvom. Ako bi Zeljeli da uporedimo BDP po glavi stanovnika izmedu zemalja,
neophodno je da koristimo BDP pariteta kupovne moci. Ovo je iz razloga da bi se stvorio
paritet, ili jednakost izmedu zemalja uporedivanjem korpe sli¢ne robe.*! To je komplikovana
formula koja vrednuje valutu zemlje po tome Sto moze da kupi u toj zemlji, a ne samo po
vrijednosti koja se meri njenim deviznim kursom. BDP po glavi stanovnika omogucava da se

egzaktnije uporedi prosperitet zemalja sa razli¢itim veli¢inama populacije.

41 GDP per capita, preuzeto sa https://www.thebalance.com/gdp-per-capita-formula-u-s-compared-to-highest-
and-lowest-3305848 28.06.2019.
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Tabela 5: Nominalni bruto domac¢i proizvod za 2019. godinu

. . . Nominalni BDP
Nominalni BDP u mil. USD .
Rang | Zemlja R?;Ot Yl umil. USD _|Kontinent
2019.| % Razlika 2023. | Novi rang 2019.| Rang
1 |SAD A Y - 24,671 1 254 | 65062 | g | Sleverna
1 Amerika
2 | Kina 14'172'5 16.1 | 7310 | 19,581 2 6.18 | 10,099 | 72 | Azija
3 | Japan 522057 | 593 | 8952 | 5,908 3 094 | 41,418 | 26 | Azija
4 | Njematka | 4,117.07 | 467 | 1104 | 4,937 4 1.86 | 49,692 | 18 | Evropa
5 | Indija 295772 | 336 | 1159 | 4,330 5 744 | 2188 | 145 | Azija
6 | Francuska | 2,844.70 | 323 | 113 3,364 6 1.62 | 43,500 | 21 | Evropa
7 | vB 2,809.91 | 319 | 348 3,257 7 1.49 | 42,036 | 23 | Evropa
8 | Ialija 211280 | 2.4 697 2,396 8 1.03 | 34,784 | 28 | Evropa
9 | Brazil 1,929.71 | 2.19 183 2,351 9 237 | 9160| 75 |tufna
Amerika
10 | Kanada 1,820.36 | 2.07 | 109 2,322 10 205 | 48601 | 19 | Sleverna
Amerika
gg | Jma 1,699.68 | 1.93 | 121 2,055 11 258 | 32,766 | 30 | Azja
Koreja
12 | Rusija 164921 | 187 | 505 1,818 12 18 | 11,461 | 68 | Evropa
13 | Spanija 147412 | 167 | 175 1,758 14 22 | 31,906 | 33 | Evropa
14 | Australija | 146441 | 166 | 971 | 1794| 13 277 | 57,204 | 11 ?”Stra'”
15 | Meksiko 124239 | 141 | 222 1,527 15 252 | oges | 73 | Sleverna
Amerika
16 | Indonezija | 1,066.84 | 1.21 | 176 1,446 16 512 | 3,971 | 121 | Azija
17 | Holandija 93318 | 1.06 | 134 1,107 17 26 | 54,129 | 13 | Evropa
1g | Saudijska 79558 | 0.903 | 138 889.5 19 243 | 23491 | 43 | Azja
Arabija
19 | Svajcarska 73114 | 083 | 644 | 8736 20 182 | 85157 | 3 | Evropa
20 | Turska 631.16 | 0.717 | 100 958.3 18 037 | 7,615| 86 | Evropa
21 | Tajvan 626.72 | 0.712 | 4.44 774 22 236 | 26,518 | 38 | Azja
22 | Poljska 58129 | 0.66 | 454 | 787.7 21 351 | 15314 | 59 | Evropa
23 | Svedska 563.24 | 0.639 | 18.1 669.1 24 223 | 54135 | 12 | Evropa
24 | Belgija 545.19 | 0.619 18.1 637.9 26 154 | 47532 | 20 | Evropa
25 | Tajland 52425 | 0595 | 20.9 652.2 25 386 | 7,570 | 87 | Azija
26 | Austrija 469.66 | 0.533 | 54.6 559.3 27 2.15 | 52,474 | 14 | Evropa
27 | uAE 45559 | 0517 | 14.1 533.6 29 3.66 | 42,384 | 22 | Azija
28 | Norveska 448.46 | 0509 | 7.12 503.5 31 206 | 82,773 | 4 | Evropa
29 | Nigerija 44701 | 0508 | 1.45 736.5 23 226 | 2244 | 142 | Afrika
. - Juzna
30 | Argentina 408.03 | 0.463 39 540.7 28 162 9,055 | 76 Amerika
31 |JAR 38553 | 0438 | 225 | 456.4 36 14 | 6609 | 92 | Afrika
32 Egﬂg 380.86 | 0.432 | 4.67 | 4792 | 33 293 | 50,567 | 17 | Azija
33 | Irska 3798 | 0431 | 1.06 | 4699 34 401 | 77,160 | 6 | Evropa
34 | 1zrael 376.13 | 0.427 | 367 | 4687 35 345 | 41559 | 25 | Azija
35 | Malezija 37263 | 0423 | 35 498.5 32 46 | 11,339 | 69 | Azija
36 | Danska 362.15 | 0411 | 105 | 438.1 38 1.94 | 62,041 | 10 | Evropa
37 | Singapur 359.62 | 0408 | 253 | 4349 39 255 | 62984 | 9 | Azija
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. . . Nominalni BDP
Nominalni BDP u mil. USD X
Rang | Zemlja R%Z( Yl umil. USD _|Kontinent
2019.| % Razlika 2023. | Novi rang 2019.| Rang
.. Juzna
38 | Kolumbija 355.16 | 0.403 4.46 422.6 40 3.59 7,049 | 90 Amerika
39 | Filipini 354.31 | 0.402 0.85 510.9 30 6.63 3,246 | 131 | Azija
40 | Iran 333.6 | 0.379 20.7 382.4 43 3 -61 4,006 | 120 | Azija
41 | Banglades 313.51 | 0.356 20.1 445.6 37 7.1 1,882 | 149 | Azija
- Juzna
42 | Cile 305.56 | 0.347 7.95 377.7 44 341 | 16,277 | 58 Amerika
43 | Pakistan 298.31 | 0.339 7.25 407.3 42 5.28 1,456 | 156 | Azija
44 | Egipat 298.15 | 0.338 0.15 414.8 41 5.46 3,005 | 134 | Afrika
45 | Finska 282.01 | 0.32 16.1 331.1 48 1.76 | 50,879 | 16 | Evropa
46 | Vijetnam 266.24 | 0.302 15.8 376.2 45 6.5 2,788 | 137 | Azija
47 | Ceska 2645 | 0.3 1.74 342.9 46 3.05 | 24,938 | 40 | Evropa
48 | Irak 250.07 | 0.284 14.4 299 49 6.52 6,117 | 99 | Azija
49 | Rumunija 248.84 | 0.283 1.23 334.4 47 3.43 | 12,669 | 64 | Evropa
50 | Portugal 242.83 | 0.276 6.01 283.8 51 1.8 | 23,731 | 41 | Evropa

Izvor: GDP Ranking, preuzeto sa http://statisticstimes.com/economy/projected-world-gdp-
ranking.php 30.08.2019.

Tabela 6: Bruto domaci proizvod, uskladen sa paritetom kupovne moéi (ppp)

. . . Nominalni BDP
Nominalni BDP u mil. USD -
Rang | Ekonomija Ra:;t u umil. USD | Kontinent
2019.| % |Razlika 2023. | Novi rang 0 2019. |Rang
1 | Kina 27,449.05 | 19.2 - 37,198 1 6.18 19,559 | 75 | Azija
2 | SAD 2148241 | 15 | 5967 | 24,671 2 254 | 65062 | 12 | Sleverna
Amerika
3 Indija 11,412.97 | 7.98 | 10069 | 16,575 3 7.44 8,443 | 126 | Azija
4 | Japan 5,806.72 | 4.06 | 5606 6,380 4 0.94 46,069 | 31 | Azija
5 | Njemacka 4,5655.47 | 3.18 | 1251 5,184 5 1.86 54,984 | 18 | Evropa
6 | Rusija 4,345.36 | 3.04 210 4,966 7 1.8 30,198 | 56 | Evropa
7 | Indonezija | 3,753.20 | 2.62 592 4,969 6 5.12 13,969 | 101 | Azija
. Juzna
8 | Brazil 3,524.06 | 2.46 229 4,149 8 2.37 16,727 | 86 Amerika
o Velika 314455 | 22 | 380 | 3609| 9 | 149 | 47,042 | 30 | Evropa
Britanija
10 | Francuska 3,081.00 | 2.15 63.6 3,541 10 1.62 47,113 | 28 | Evropa
. Sjeverna
11 | Meksiko 2,696.45 | 1.88 385 3,256 11 2.52 21,412 | 67 Amerika
12 | Iltalija 2,47439 | 1.73 222 2,748 13 1.03 40,737 | 37 | Evropa
13 | Turska 2,372.53 | 1.66 102 2,808 12 0.37 28,625 | 59 | Evropa
14 | Juzna 224156 | 157 | 131 | 2,690 | 14 | 258 | 43212 | 32 | Azija
Koreja
15 | Spanija 1,949.68 | 1.36 292 2,249 16 2.2 42,199 | 33 | Evropa
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Nominalni BDP u mil. USD

Rast u

Nominalni BDP

Rang | Ekonomija : _ % umil. USD | Kontinent
2019.| % |Razlika 2023. | Novi rang 2019. | Rang
16 i‘?gg:};ka 1,94256 | 136 | 7.12 | 2277| 15 243 57,358 | 15 | Azija
17 | Kanada 1,93068 | 1.35 | 11.9 | 2227 | 17 2.05 51,546 | 24 i’;‘frmz
18 | Iran 1627.14 | 114 | 304 | 1885| 19 361 | 19541 | 76 | Azija
19 | Tajland 1,40355 | 0.981 | 224 | 1,741| 20 3.86 20,268 | 73 | Azija
20 | Egipat 1,396.98 | 0.976 | 657 | 1,807 | 18 5.46 14,081 | 99 | Afrika
21 | Australija | 1,383.93 | 0967 | 131 | 1654| 21 277 | 54060 | 21 | Oceanija
22 | Tajvan 1,306.75 | 0913 | 77.2 | 1525| 23 236 | 55290 | 17 | Azija
23 | Poljska 127056 | 0.888 | 362 | 1532| 22 351 | 33472 | 46 | Evropa
24 | Nigerija 1,221.05| 0.853 | 495 | 1452| 26 2.26 6,130 | 137 | Afrika
25 | Pakistan 121972 | 0852 | 1.33 | 1493| 24 4.01 5,958 | 140 | Azija
26 | Malezija 1,068.11 | 0.746 | 152 | 1,390 | 27 46 32,502 | 51 | Azija
27 | Filipini 1,041.13 | 0.728 | 27 1458 | 25 6.63 9,538 | 119 | Azija
28 | Holandija | 1,01897 | 0.712 | 222 | 1191] 28 26 59,105 | 14 | Evropa
29 | Argentina 922.95 | 0.645 | 96 1,109 | 30 | -162 | 20482 | 72 X’rir;?ika
30 | Banglades 82927 | 058 | 937 | 1172| 29 7.1 4,978 | 143 | Azija
31 | JAR 819.00 | 0572 | 102 | 9481| 33 1.4 14,042 | 100 | Afrika
32 | Kolumbija 792 | 0553 | 27.1 | 9838 | 32 3.59 15,720 | 91 X‘éﬁika
33 | UAE 77588 | 0542 | 161 | 9472| 34 3.66 72182 | 8 | Azija
34 | Vijetnam 769.67 | 0538 | 6.21 | 1,067 | 31 6.5 8,060 | 128 | Azija
35 | Irak 73393 | 0513 | 35.7 | 8786| 35 6.52 17,952 | 83 | Azija
36 | Alzir 693.11 | 0.484 | 408 | 7789 | 36 271 16,086 | 88 | Afrika
37 | Singapur 582.55 | 0.407 | 111 698.4 37 2.55 102,027 | 4 | Azija
38 | Svajcarska 573.36 | 0.401 | 9.19 660.1 41 1.82 66,780 | 11 | Evropa
39 | Belgija 570.1 | 0.398 | 326 | 6519 | 42 154 | 49,705 | 25 | Evropa
40 | Svedska 566.77 | 0.396 | 3.33 | 6605| 40 2.23 54,474 | 19 | Evropa
41 | Rumunija 543.17 | 0.38 | 236 | 6635| 39 3.43 27,653 | 62 | Evropa
42 | Kazahstan 534.67 | 0.374 | 85 | 6638| 38 3.13 28,536 | 60 | Azija
43 Egﬂg 508.83 | 0.356 | 258 | 6186 | 43 293 | 67558 | 10 | Azija
44 | Cile 507.94 | 0.355 | 0.89 | 617.2| 44 3.41 27,059 | 63 ,J::]rtla?ika
45 | Peru 487.42 | 0341 | 205 | 615.6 45 4.12 15000 | 93 |Juzma
Amerika
46 | Austrija 484.07 | 0.338 | 335 | 5532 | 47 215 | 54,084 | 20 | Evropa
47 | Ceska 41721 | 0292 | 669 | 4969 | 49 305 | 39,337 | 38 | Evropa
48 | Norveska 41513 | 029 | 207 | 4813] 51 2.06 76,621 | 7 | Evropa
49 | Ukrajina 41081 | 0.287 | 432 | 5029 48 274 9,683 | 118 | Evropa
50 | Irska 402.08 | 0.281 | 873 | 487.7| 50 401 | 81686| 6 |Evropa

Izvor: GDP Ranking, preuzeto sa http://statisticstimes.com/economy/projected-world-gdp-
ranking.php 30.08.2019.
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U prethodnoj tabeli vidimo rangiranje vode¢ih zemalja po veli¢ini nominalog BDP-a, a koje se
zasniva na prognozi Medunarodnog monetarnog fonda (MMF) iz oktobra 2018. za 2019. i
2023. godinu. U 2019. godini, 10 najboljih zemalja nominalno bi bile: Sjedinjene Drzave, Kina,
Japan, Njemacka, Indija, Francuska, Velika Britanija, Italija, Brazil i Kanada. U projekciji
BDP, uskladenog sa paritetom kupovne moci po glavi stanovnika, deset najboljih zemalja bile
bi: Kina, Sjedinjene Drzave, Indija, Japan, Njemacka, Rusija, Indonezija, Brazil, Velika
Britanija i Francuska. U prvih10, osam zemalja je uobicajeno u obije metode. Ostale dvije,
Italija i Kanada, u prvih 10 su po nominalnom nivou, dok su Rusija i Indonezija u prvih 10 po
pkm osnovi. U obije metode, Sjedinjene Drzave i Kina bi zauzele prva dva mjesta. SAD bi bile
nominalno najveca svjetska ekonomija, a Kina bi bila najve¢a na pkm osnovi. SAD su ispred
Kine za 7310 milijardi dolara u 2019. Kina je prestigla SAD u 2014. na ppp osnovi. Kina ¢e i
dalje ostati najveca svjetska ekonomija na osnovu ppp-a tokom narednih nekoliko decenija. U
nominalnom rangu, Indija koja se nalazi na sedmom mjestu u 2018. godini, predvida se da ¢e
2019. godine nadmasiti Ujedinjeno Kraljevstvo 1 Francusku i tako postati peta najveca
ekonomija svijeta. Francuska ¢e takode nadmasiti Veliku Britaniju. Svajcarska bi se preselila
na 19. mjesto raseljavanjem Turske. Medu prvih 50, rang Irana opao bi za 10, a slijede
Argentina, koja opada za 4 pozicije. Banglades§ bi mogao presti¢i Pakistan. U prvih 50 zemlja
prema raniguranju po paritetu kupovne mo¢i, Egipat, Holandija, Banglades, Peru i Ceska
pomjerili bi se za jednu poziciju izmjestajuci Australiju, Holandiju, Juznu Afriku, Austriju i
Norvesku, tj. u 2019. godini Sjedinjene Drzave (1,8) nalaze se na obje liste najboljih deset
BDP-a i BDP-a po glavi stanovnika i nominalno. Njemacka (4,18), Kanada (10,19), Australija
(14,11), Holandija (17,13) i Svajcarska (19,3) nalaze se na obije rang liste medu prvih 20. Cetiri
ekonomije pozicionirane su na obije liste medu najboljih 20: Sjedinjene Drzave (2,12),
Njemacka (5,18) i Saudijska Arabija (16,15).42

Godisnja stopa rasta BDP po glavi stanovnika zasnovana je na konstantnoj lokalnoj valuti.

Agregati se zasnivaju na konstantnim ameri¢kim dolarima za 2010. godinu.

4.1.2 1zvoz robe i usluga

[zvoz robe i1 usluga predstavlja vrijednost svih dobara 1 ostalih trZiSnih usluga koje se pruzaju
ostatku svijeta. Ukljucuje vrijednost robe, teret, osiguranje, transport, putovanja, autorske

naknade, naknade za licence i druge usluge, kao $to su komunikacijske, gradevinske,

“2Projected World GDP — ranking, preuzeto sa http://statisticstimes.com/economy/projected-world-gdp-
ranking.php 06.07.2019.
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finansijske, informativne, poslovne, li¢ne i vladine usluge, a iskljuc¢uje naknade za zaposlene i
dohodak od investicija (ranije zvanicne usluge faktora) i transferne isplate. Podaci su u

trenutnim ameri¢kim dolarima.

Saldo tekuéeg racuna je zbir neto izvoza robe i usluga, neto primarni prihod i neto sekundarni

prihod u odredenom vremenskom periodu.*®

Teku¢i racun je polovina platnog bilansa, a druga polovina kapitalni ili finansijski ratun. Dok
kapitalni ra¢un mjeri prekograni¢ne investicije u finansijske instrumente i promjene rezervi
centralne banke, teku¢i racun mjeri uvoz i izvoz robe i usluga; isplate stranih imalaca investicija
u neku zemlju i isplate primljene od ulaganja u inostranstvo; i transfere kao $to su strana pomo¢
i doznake. Stanje na teku¢em racunu drzave moze biti pozitivno (suficit) ili negativno (deficit);
u oba slucaja na stanju, na kapitalnom rac¢unu bice jednak i suprotan iznos. 1zvoz se evidentira
kao kreditni bilans placanja, dok se uvoz evidentira kao zaduzenje. Svaki kredit na tekucem
racunu (kao $to je izvoz), bi¢e evidentiran kao odgovarajuéi teret na racunu kapitala: zemlja
"uvozi" novac koji strani kupac placa za izvoz. Pozitivno stanje na teku¢em ra¢unu ukazuje da
je drzava neto zajmodavac za ostatak svijeta, dok negativno stanje na teku¢em racunu znaci da
je neto duznik. Suficit tekuceg rauna povecava neto inostranu imovinu drzave za iznos

suficita, dok je deficit tekuceg ra¢una smanjuje.

Buduc¢i da je trgovinski bilans (izvoz umanjen za uvoz) generalno najveca odrednica viska ili
deficita teku¢eg racuna, saldo tekuéeg racuna Cesto pokazuje cikli¢ni trend. Tokom snazne
ekonomske ekspanzije, koli¢ina uvoza tipi¢no raste; ako izvoz ne bude u stanju da raste istom
brzinom, deficit tekuc¢eg racuna ¢e se prosiriti. Suprotno tome, tokom recesije, deficit tekuceg
raCuna Se smanjuje ako se smanjuje uvoz, a u isto vrijeme raste izvoz prema razvijenim
ekonomijama. Kurs ima znacajan uticaj na trgovinski bilans, odnosno na tekuci racun.
Precijenjena valuta uvozi jeftinije, a izvozi manje konkurentnim zemljama, tako da prosiruje
deficit tekuceg racuna ili suzava visak. S druge strane, potcijenjena valuta povecava izvoz i

skuplja uvoz, povecavajuci suficit po tekucem racunu (ili smanjujuci deficit).

Nacije sa hroni¢nim deficitom tekuceg racuna Cesto su pod pojacanim nadzorom investitora u
periodima povecane nesigurnosti. Valute takvih nacija Cesto su pod takvim Spekulativnim
napadima. To stvara zacarani krug u kojem su devizne rezerve iscrpljene za podrsku domacoj

valuti, a ovo iscrpljivanje deviznih rezervi - u kombinaciji sa pogorSanjem trgovinskog bilansa

43 Current account, preuzeto sa https://www.investopedia.com/terms/c/currentaccount.asp 03.05.2019.
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- vr$i dalji pritisak na valutu. Najcjenjenije drzave Cesto su prisiljene na preduzimanje strogih

mjera za podrsku valuti, poput poveéanja kamatnih stopa i suzbijanja odliva valute.

Uvoz roba i usluga predstavlja vrijednost svih dobara i drugih trzi$nih usluga dobijenih od
ostatka svijeta. Ukljucuje vrijednost robe, teret, osiguranje, transport, putovanja, autorske
naknade, naknade za licence i druge usluge, kao Sto su komunikacijske, gradevinske,
finansijske, informativne, poslovne, li¢ne i vladine usluge, a iskljuc¢uje naknade za zaposlene i

dohodak od investicija (ranije zvanicne usluge faktora) i transferne isplate.

4.1.3 Strane direktne investicije

Strane direktne investicije su oblik ulaganja kod koga strani ulaga¢ obezbjeduje pravo svojine,
kontrole i upravljanja nad preduzec¢em u koju su ulozena sredstva radi ostvarivanja nekog

dugoro¢nog ekonomskog interesa**, uglavnom profita.

Direktno strano ulaganje je ulaganje preduzeca ili pojedinca u jednoj zemlji u poslovne interese
koji se nalaze u drugoj zemlji. UopSteno, direktna strana ulaganja se dogadaju kada investitor
osniva poslovanje u inostranstvu ili pribavlja inostranu poslovnu imovinu, ukljucujuci
osnivanje vlasniStva ili kontrolu udjela u stranoj kompaniji. Strane direktne investicije se
razlikuju od portfeljnih ulaganja u kojima investitor samo kupuje udio kompanija sa sjedistem
u inostranstvu. Strane direktne investicije se obi¢no ostvaruju u otvorenim ekonomijama koje
nude kvalifikovanu radnu snagu i iznad prosjec¢ne izglede za rast investitora, za razliku od usko
regulisanih ekonomija. Direktno strano ulaganje ¢esto ukljucuje vise od kapitalne investicije.
Takode, moZe da sadrzi odredbe o menadZmentu ili tehnologiji. Biro za ekonomsku analizu
(BEA), koji prati troskove direktnih stranih investitora u americke kompanije, izvijestio je o
ukupnim direktnim investicijama u ameri¢ke kompanije u iznosu od 259,7 milijardi dolara u
2017. godini, §to je za 32% smanjenje u odnosu na prethodnu godinu. Kao 1 obi¢no, akvizicije
su ¢inile ogromnu veéinu novih direktnih stranih investicija u SAD, ukupne vrijednosti 253,2
milijarde dolara.*®* U meduvremenu, grinfild ulaganja, vrsta SDI koja je BEA definisala kao
ulaganja u osnivanje novog posla ili u proSirivanje postojec¢eg preduzec¢a u stranom vlasnistvu,
sastojala su se od znatno laksih 6,5 milijardi dolara. Strane direktne investicije mogu se izvrsiti
na razli€ite nacine, ukljucujuéi otvaranje podruznice ili pridruZene kompanije u stranoj drzavi,

sticanje kontrolnog udjela u postojecoj stranoj kompaniji, spajanjem ili zajedni¢kim ulaganjem

4 Zarkovié, V.; Gligori¢, D.; Zarkovi¢, N. Foreign Direct Investment and Economic Growth of the Central and
Southeast Evropaan Countries, preuzeto sa http://ae.ef.unibl.org/index.php/AE/article/view/5/2, 09.09.2019.
4 FDI, preuzeto sa https://www.investopedia.com/terms/f/fdi.asp 06.07.2019.
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sa stranom kompanijom. Prag za direktna strana ulaganja koji uspostavlja kontrolni interes,
prema smjernicama koje je uspostavila Organizacija za ekonomsku saradnju i razvoj (OECD),
predstavlja minimalni 10% vlasnickog udjela u kompaniji sa sjediStem u inostranstvu.
Medutim, ta je definicija fleksibilna, jer postoje slucajevi kada se efektivni kontrolni udio u
preduzecu moze uspostaviti sa manje od 10% glasackih udjela kompanije. Strane direktne
investicije se obi¢no kategori$u kao horizontalne, vertikalne ili konglomeratne. Horizontalna
direktna investicija odnosi se na investitora koji uspostavlja istu vrstu poslovanja u stranoj
drzavi kao S§to posluje u svojoj mati¢noj zemlji, na primjer, proizvoda¢ mobilnih telefona sa
sjediStem u Sjedinjenim Drzavama koji otvara prodavnice u Kini. Vertikalna investicija je ona
u kojoj se u stranoj drzavi osnivaju ili kupuju razlicite, ali povezane poslovne aktivnosti od
glavnog ulagaca, kao na primjer kada proizvodna kompanija stekne vlasnistvo nad stranom
kompanijom koja joj je prethodno bila dobavlja¢ odredenih sirovila ili materijala.
Konglomeratna vrsta stranih direktnih investicija je ona u kojoj kompanija ili pojedinac ulaze
strano ulaganje u posao koji nije povezan sa postojec¢im poslovanjem u njegovoj mati¢noj
zemlji. Budu¢i da ova vrsta ulaganja ukljucuje ulazak u industriju u kojoj investitor nema
prethodno iskustvo, Cesto ima oblik zajednickog ulaganja sa stranom kompanijom koja veé
posluje u toj industriji. Direktna strana ulaganja i zakoni koji ih reguliSu mogu biti od presudne
vaznosti za strategiju rasta kompanije. Na primjer, 2017. godine americka kompanija Epl sa
americkim kompanijama najavila je 507,1 miliona dolara ulaganja kako bi podstakla svoj
istrazivacki i razvojni rad u Kini, Eplovom tre¢em najvecem trzistu iza Amerike i Evrope.
Kinesku ekonomiju podstakao je priliv SDI usmjerenih na nacionalnu visokotehnoloSku
proizvodnju i usluge, koje su, prema kineskom Ministarstvu trgovine, u prvoj polovini 2017.
godine porasle za 11,1%, odnosno za 20,4%. Regulativa za direktna strana ulaganja u Indiji
sada omogucava 100% direktna strana ulaganja u maloprodaju bez odobrenja vlade.
Regulatorna odluka, dakle, olaksava Eplovu Zelju da otvori prodavnicu na indijskom trziStu jer

su do sada telefoni kompanije bili dostupni samo preko trecih fizickih i onlajn prodavaca.

4.1.4 Nezaposlenost

Nezaposlenost se odnosi na udio radne snage koji je bez posla, ali je u potrazi za njim. Ona je
klju¢ni ekonomski pokazatelj, jer signalizira sposobnost radnika da lako dobiju unosan posao
kako bi doprinijeli ekonomiji. Vise nezaposlenih radnika zna¢i manje ukupne ekonomske
proizvodnje nego §to bi to moglo biti slu¢ajno. A za razliku od neispravnog kapitala,
nezaposleni radnici ¢e i dalje morati da odrzavaju najmanje izdrzavanje tokom svog vremena

nezaposlenosti. To znac¢i da privreda sa visokom nezaposlenoS¢u ima niZi prinos bez
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proporcionalnog pada potrebe za osnovnom potrosnjom. Visoka, uporna nezaposlenost moze

signalizirati ozbiljne nevolje u ekonomiji, pa ¢ak i dovesti do socijalnih i politi¢kih preokreta.

S druge strane, niska stopa nezaposlenosti znaci da je veca vjerovatnoca da ¢e privreda
proizvoditi blizu svog punog kapaciteta - maksimizirajuc¢i proizvodnju i povecavajuci rast plata
i zivotni standard tokom vremena. Medutim, izuzetno niska nezaposlenost moze takode biti
znak upozorenja za dolazak inflatornih pritisaka i nepovoljnih uslova za preduzeéa kojima su
potrebni dodatni radnici. lako je definicija nezaposlenosti jasna, ekonomisti dijele
nezaposlenost U mnogo razli¢itih kategorija. Dvije najSire kategorije nezaposlenosti su
dobrovoljna i nehoti¢na nezaposlenost. Kada je nezaposlenost dobrovoljna, to znaci da je osoba
svojevoljno napustila posao u potrazi za drugim poslom. Kada je to nesvojevoljno, to znaci da
je osoba otpusStena i mora da trazi drugi posao. Dubljim posmatranjem, nezaposlenost - i
dobrovoljnu i nevoljnu - moZzemo se podijeliti na Cetiri vrste, tj. na: frikcionu, cikli¢nu,

strukturnu i institucionalnu.

4.1.5 Inflacija

Inflacija je prema klasi¢cnom shvatanju stanje u kojem usljed povecanja novéanog opticaja
dolazi do smanjenja vrijednosti novca, a $to se manifestuje u opStem porastu cijena. Kako
cijene rastu, jedna jedinica valute gubi vrijednost jer kupuje manje robe i usluga. Ovaj gubitak
kupovne moci utice na opste zivotne troskove za Siru javnost, §to u konaénici dovodi do
usporavanja ekonomskog rasta. Stav ve¢ine ekonomista jeste da odrziva inflacija nastaje kada
rast ponude novca u zemlji prevazide ekonomski rast. Prema savremenom shvatanju, inflacija
se nuZno ne manifestuje porastom cijena. Ona moZe biti izazvana poremecajem izmedu ponude
i traznje, odnosno pomjeranjem od ravnoteze. Drzava moze izvrsiti kontrolu cijena, ali na

trziStu se mogu pojaviti nestasice robe.

Kako bi se izborili sa inflacijom, odgovaraju¢i monetarni autoritet zemlje, poput centralne
banke, tada preduzima potrebne mjere kako bi odrzao inflaciju u dozvoljenim granicama i
omogucio nesmetano poslovanje ekonomije. Inflacija se mjeri na razli¢ite nacine u zavisnosti
od vrsta robe i usluga koje se razmatraju i suprotna je deflaciji koja ukazuje na opsti pad cijena

robe i usluga kada stopa inflacije padne ispod 0 procenata.

Inflacija moze da se klasifikuje po raznim osnovama, a najceS¢e se ona razlikuje prema

sljede¢im karakteristikama:

- Prema intenzitetu ili jacini,
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- Prema duzini trajanja,

- Prema osnovnim uzrocima koji je generigu.*®

Prema intenzitetu inflacije, razlikujemo: blagu ili puzajucu (do 5% godi$nje), ubrzanu (od 5%
do 15% godinje), galopirajucu (15% do 50% godisnje) i hiperinflaciju (preko 50% godisnje).*’
Podjela prema duzini trajanja poznaje jednokratnu, sekundarnu i hroni¢nu inflaciju, dok prema

osnovnim uzrocima, razlikujemo inflaciju traznje i troskova.

4.2 Rang-lista zemalja na osnovu izra¢unate vrijednosti linearnog I-odstojanja
4.2.1 Kvantitativni modeli za mjerenja nivoa razvijenosti

Za svrhe naredne analize rukovodi¢emo se pretpostavkom koja podrazumijeva da je odabir
kriterijuma, tj. indikatora obavljen na nacin koji zadovoljava potrebe korektnosti na nacin da

oslikavaju realno stanje nivoa razvijenosti, umjesto da navode na pogresnu sliku.

Kao pokazatelje razvoja susre¢emo veli¢ine koje se obi¢no izrazavaju u razli¢itim mjerama, a
naj¢esc¢e u novéanim jedinicama — americki dolar, procentima, kg ili t, stanovniku i sli¢no.
Naravno, pojava vise mjernih jedinica dovodi do razvoja problema objedinjavanja, odnosno
svodenja pomenutih mjera na zajedni¢ku mjeru, ili dovodenja do moguénosti njihovog

uporedivanja.

Prema tome, inicijalni problem u konstrukciji odgovarajucih operacionih modela klasifikacije
jeste da se definiSe odgovarajuci postupak rjeSavanja problema prisustva razli¢itih jedinica

mjere u kojima su iskazani indikatori.

Medutim, razlike su znatno vece kada se pristupa konstrukciji sintetickog pokazatelja. Do
nesaglasnosti dolazi otuda $to su razli¢ita polazna stanovniStva o pitanjima odnosa izabranih

pokazatelja, kao $to su:

e Da li uvazavati zavisnost izmedu pokazatelja ili ne?
e Da li eliminisati duplicitete informacija o nivou razvijenosti ili ne?

e Da li proglasiti sve pokazatelje jednako znacajnim ili ne?

% Dusani¢, J.; Spiri¢, N. (2009). Monetarne i javne finansije. Banja Luka: Ekonomski fakultet, str.54.
47 Ibid.
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e Na koji nacin izvrsiti izbor regije u odnosu na koju ¢e se mjeriti nivo razvijenosti
posmatranih regija?

e Daliikako uklju¢iti dinami¢ku komponentu u sinteti¢ki pokazatelj?*®

Razli¢ita pitanja koja su proistekla, zajednicki su oblikovala modele za izraCunavanje

sintetickog pokazatelja.
Sve te modele moguce je grupisati na sljedeci nacin:

e model klasifikacija koji se temelji na koli¢niku vrijednosti pokazatelja,
e model klasifikacija koji se temelji na odstojanju vrijednosti pokazatelja,
e model regresivne analize,

e model faktorske analize.*®

Model koji se izdvaja od navedenih jeste onaj koji podrazumijeva klasifikacije na temelju

odstojanja pokazatelja.

U ovu grupu ubrajamo one metode koje se temelje na odstojanjima di (r,s), (i=1,2,...,n),a

koje smo definisali isticuci osnovne statisticke elemente modela klasifikacije.
Modeli klasifikacije na temelju odstojanja pokazatelja su:

e Model odstojanja Steslicke-Mydlazske-a,
e Model F-odstojanja,
e Model generalisanog odstojanja,

e Model I-odstojanja®°

Kao $to je dijelom ve¢ i reCeno, u analizi koja slijedi koristicemo se modelom I-odstojanja.

4.2.2 Model I-odstojanja

Model I- odstojanja temelji se vjerovatno na realnijim pretpostavkama nego $to je to slucaj sa
svim do sada navedenim modelima uzimajuci u obzir obim njegove primjene. Autor modela je
prof. Branislav Ivanovi¢ i vjerovatno najvise o samom modelu mozemo pronaci u radu
istoimenog autora pod nazivom Teorija klasifikacije. Bitno je spomenuti da je F-odstojanje

zapravo specijalni slu¢aj I-odstojanja. 1z toga proizilazi da ova dva odstojanja imaju najvise

48 Stani¢, S. (1986). Kvantitativna analiza regionalnog razvoja. Banja Luka: Glas, str 26.
49 |bid.
%0 Ibid.
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sli¢nosti. Zapravo, I -odstojanje je nastalo iz potrebe da se uklone nedostaci koji su kao takvi

oznaceni kod F-odstojanja.
U nastavku mozemo blize vidjeti osnovni oblik modela I-odstojanja.

Za izabrani skup od n pokazatelja X1, X2, ..., Xi, .., Xn koji su prethodno rangirani po znacaju,

model I-odstojanja izmedu regija Rr i Rs ¢e bit:

@ 16r,5) 2 B2+ TIZHE = sz oy
gdje je:
(5) di (I’,S) = Xir - Xis, (i:1,2, . .,n),

Tji1z. . j—1 — koeficijent parcijalne korelacije izmedu j-tog i i-tog pokazatelja

I-odstojanje predstavlja homogenu i jednobraznu funkciju odstojanja d; (r,s), (i= 1,2, . . .,n).
Naravno, tokom upotrebe ovog modela radilo se na njegovim korekcijama koje su ga znatno

poboljsale odstupajuci djelimi¢no od prvobitne konstrukcije.
Postoji nekoliko pretpostavki na kojima se temelji I-odstojanje.

Kao prvo, na osnovu koeficijenta parcijalne korelacije vrSi se eliminacija dupliciteta

informacija i dalje odreduju ponderi znacaja svih izabranih pokazatelja.

Kao drugo, rije¢ je o modelu koji uzima realnu pretpostavku o medusobnoj zavisnosti
pokazatelja Xi (i=1,2, . . ., n). Sli¢no nije slucaj sa drugim modelima. Zbog toga se racunaju
koeficijenti parcijalne nekorelacije koji se involviraju u model. Kada bi koeficijenti parcijalne
integracije bili jednaki nuli, Sto izuzetno oznacava moguci ekstremi slucaj, tada bi se model
koji je izveden u dijelu (4) sveo na model F-odstojanja. Ovo je zapravo potvrda prethodno

reCenog: F-odstojanje je specijalani sluc¢aj I-odstojanja.

Uslov za upotrebu ovog modela jeste prethodno rangiranje svih pokazatelja po znacaju. Kao
kriterijum znacaja uzima se koli¢ina pojedina¢ne informacije o pojavi razvijenosti. Nju treba

da sadrzi odnosni pokazatel;.

Pokazatelj koji je prvi na rang-listi ulazi u vrijednost I-odstojanja sa ponderom jedan. Naime,

pojedinacna informacija takvog pokazatelja daje najpotpunije saznanje o nivou razvijenosti.

Drugi po redu ponder ima za pokazatelja (1 — 712). Dio informacije o razvijenosti koju pruza
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ovaj pokazatelj vec je sadrzan u pojedina¢noj informaciji prvog pokazatelja. Pokazatelj koji se
nalazi kao tre¢i u redu ima ponder (1 — 7r13) (1-723.1). Ovdje se pretpostavlja da je dio njegove

informacije o nivou razvijenosti sadrzan u pojedinac¢noj informaciji prvog i drugog pokazatelja.

Analogno se vodi postupak odredivanja pondera za svaki pokazatelj koji se namece kao
naredni. Ovdje se uzima kao pretpostavka da svaki naredni pokazatelj zavisi od svih prethodno
navedenih pokazatelja. Ilustraciju zadnjeg re¢enog mozemo vidjeti na grafiku 3. Strelica
usmjerena prema gore oznacava zavisnost odnosnog pokazatelja od pokazatelja na koji je ona

usmjerena.

Grafik 5: Graficki prikaz zavisnosti pokazatelja koji ucestvuju u formiranju I-odstojanja

Xl X2 X5 see X

[ |

[
! } —

Izvor: Stani¢, S. (1986). Kvantitativna analiza regionalnog razvoja. Banja Luka: Glas, str 50.

Postupak konstrukcije modela vidi se iz njegovog razvijenog, odnosno izvedenog oblika:

(6) I(r,s) = 2| + ar— s | (1— 1) + Prar—2ssl (1—113) * (1 —1p34) +

le sz SJC3

[X4r—%X4s] (1 _ T14) % (1 _ 1,.24.1) + M (1 — Tin) * (]_ — an.l) * ..k (1 —

Sxa Xn

Tm-yn12..n— 2).

Ako mijenjamo redoslijed pokazatelja, prema konstrukciji modela I-odstojanja, jasno se

uocava da ¢e se u opStem slucaju njegova vrijednost mijenjati.

Moguce je sastaviti n! rang-lista pokazatelja po njihovom znacaju, ako je u analizu uklju¢eno

n pokazatelja razvoja. Ukoliko pretpostavimo da je n veliki broj, broj rang-lista regija po
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kriteriju razvijenosti ¢e biti toliko veliki da prakticno ne dolazi u obzir da utvrdujemo sve,
odnosno da izracunavamo I-odstojanje na bazi svake rang-liste pokazatelja. Jednostavno je
neophodno da se utvrdi jedna rang-lista pokazatelja. Ona dolazi kao rezultat primjene

objektivne metode rangiranja pokazatelja razvoja.

Uzimaju¢i u obzir da odstojanje d; (r,s) (i= 1, 2, . . ., n) moze biti pozitivno, negativno, a
ponekad ¢ak nula, tj. di(r, s) <0, di(r,s) >0ilidi(r,s) =0, (i=1,2,...,n), te se iz prakti¢nih

razloga kod izracunavanja I-odstojanja uzima kako slijedi:

. 2
(7) N g HED (1= 1,2,...,m),

Sy .
xi X

U slucaju da izraz diz(r,s)/s,%i uklju¢imo u model (5), proizilazi da je umjesto koeficijenta
parcijalne korelacije uzet koeficijent determinacije rﬁllzl_.j_lTako konstruisan model I-

odstojanje zove se model kvadratog l-odstojanja, oznacen sa I? (r,s) i glasi:>*

n diz (r,s)

(8) 12(7‘:5)21':1 SZ. * 5';}(1_7}%.12...]—1)

Kada je u pitanju veliki broj pokazatelja, koristi se kvadratno I-odstojanje. Slijedi dalje: sto je
ucesce jednog pokazatelja u sinteti¢koj informaciji I (r,s) manje, podrazumijevase da je i manji
rang toga pokazatelja u rang-listi znacaja pokazatelja. Ukoliko je broj pokazatelja vrlo veliki,
moguce je da se znacaj pokazatelja koji su pri dnu rang-liste svede na minimum, odnosno da

se takvi pokazatelji u¢ine zanemarljivim u konstrukciji sintetickog pokazatelja I (x,s).

Vece ucesce u sintetickoj informaciji manje znacajnih pokazatelja obezbjeduje kvadratno I-

odstojanje, nego $to ga imaju u sintetickoj informaciji modela (5), iz razloga $to je

9) 7}%12...]’—1 = |7}‘i.12...j—1|

Veoma vazna veli¢ina u izraCunavanju I-ostojanja je koeficijent korelacije. Njihova uloga je u

postupku otklanjanja dupliranja informacija.

*1 Ivanovié, B. (1977). Teorija klasifikacije. Beograd: Institut za ekonomiku industrije, str. 190.
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Medutim, postoji moguénost da se desi da se otklanja duplicitet koji stvarno ne postoji. Razlog
tome je Cinjenica da meduzavisnost pojedinih pokazatelja moze biti privid, Sto nije isklju¢eno

posebno kada se radi o pokazateljima koji pripadaju heterogenim skupinama.

Kako bi bili prakti¢ni, uzima se da je preklapanje pojedinacnih informacija koje pruzaju
pokazatelji x; i x; utoliko vece $to je veci koeficijent korelacije izmedu tih pokazatelja. Ako je
zavisnost pokazatelja x; i x; prividna, onda je nivo sintetiCkog pokazatelja iz modela (5)

potcijenjen.

Rjesenje problema potcjenjivanja je u zamjeni koeficijenata korelacije izmedu pokazatelja
heterogenih grupa sa tzv. kolektivnim koeficijentima korelacije.>> Na bazi kolektivnih

koeficijenata korelacije izvodi se model I-odstojanja sa grupisanim pokazateljima.

Primjena ovog modela zahtijeva podjelu pokazatelja po homogenim grupama, zatim rangiranje

grupa po znacaju, te rangiranje pokazatelja unutar svake grupe.

Neka je skup od n pokazatelja x;(i= 1,2, . . ., n) podijeljen u k podskupova, tako je
(10) x={x(1), x(2),..., x(k) }, k<n,

(11) X(@)={ xg,s Xg,» - Xg, 1 (0= 1,2, ..., K).

Dalje, neka je:

Xqir- Vrijednost pokazatelja xgi za r-tu regiju,

sl:q - standardna devijacija pokazatelja x;,

g

itz j—1" koeficijent parcijalne korelacije izmedu pokazatelja xg; 1 xg4;,

R4p- kolektivni koeficijent korelacije izmedu grupa pokazatelja x(g) 1 x(p)

- . rl1: 39 _ -
xgi = min[xg;| i df. = x5 x5

Model I-odstojanja sa grupisanim pokazateljima ima sljede¢i oblik:>

%2 Ivanovi¢, B. (1977). Teorija klasifikacije. Opus citatum, str. 212.
53 1bid, str.212.
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_1 A
(12) Ir = Zg=1 H§=1(1 - Rgp) Z?=157 ;’=11(1 - jf12....j—1)'
dje Ir predstavlja sinteticku mjeru nivoa razvijenosti regije Rr u odnosu na fiktivnu,
gajeirp y
imaginarnu najnerazvijeniju regiju R .

Model I-odstojanja dat izrazom ne moze se koristiti za usporedivanje u nekom drugom skupu
regija sa istim skupom pokazatelja xi(i= 1,2, ..., n), kao ni za usporedivanja u istom skupu

regija Rr (r=1,2, ..., n), ali sa drugim skupom pokazatelja.

U svrhu uporedivosti I-odstojanja, konstruisan je model normiranog I-odstojanja:>*

(13) In(r,s) = 22

I+ 15
gdje je:
I, (r, s)— 0znaka za normirano I-odstojanje izmedu regija Rr i Rs,
I7— odstojanje regije Rr od fiktivne najslabije regije R,
I; - odstojanje regije Rs od fiktivne najslabije regije R,
Iz uslova nenegativnosti i triangualnosti slijedi da je:
(14) 0<I,(rs)<1.

Uporedna vrijednost modela (13) potice otuda $to se odstojanje I,,(r,s) neCe promijeniti ako se
poveca I-odstojanje izmedu dvije regije R, i Ry, pod pretpostavkom da su se odstojanja istih

tih regija od fiktivne regije R~ srazmjerno povecala.>®

Pretpostavimo da su regije R, i Rg na razli¢itom nivou privredne razvijenosti. Konkretno, neka
je L. > I, tj. regija R, je razvijenija od regije R, . Za kvantitativhu analizu odnosa nivoa
razvijenosti ovih regija moze biti interesantan podatak koji kazuje koliko je godina potrebno

nerazvijenosti regije R, da dostigne nivo razvijenosti regije R, u nekoj baznoj godini.

54 Ibid, str.199.
55 1hid, str.199.
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U svrhu trazenja odgovora na to pitanje moguce je Koristiti rjeSenja modela I-odstojanja.
Naravno, odstojanje I, i I, moraju bit ra¢unata u odnosu na istu fiktivnu regiju i na bazi istog
skupa pokazatelja. Odgovor na prethodno pitanje dobit ¢e se prema relaciji:>®

_ _ log I -logi?
(15) T= (tz tl) logi2-logil '’

gdje je:

T- vremenski razmak u nivou razvijenosti izmedu regija R, 1 Ry, ili broj vremenskih jedinica

(npr. godina) potrebnih da regija R, dostigne nivo razvijenosti regije R, u trenutku t,,

I2- sinteticki pokazatelj nivoa razvijenosti regije R, U trenutku t,, racunat u odnosu fiktivnu
regiju R,
1}, 12— sinteti¢ki pokazatelj nivoa razvijenosti regije Ry U trenutku t;, odnosno t,, raunati u

odnosu na fiktivnu regiju R .

Relacija (14) wvrijedi uz pretpostavku da se privredni razvoj ostvaruje po zakonu
eksponencijalnog rasta.

4.3 Analiza modelom I-odstojanja

Ekonomskoj teoriji 1 praksi nije poznat neki jedinstveni skup pokazatelja. Sama sloZenost ove
pojave relativizira svaki pokuSaj uspostavljanja nepromijenjene liste pokazatelja. Stoga je
prisutan subjektivizam autora na polju izbora ovih pokazatelja. Koliki je stvarni broj
pokazatelja, ostaje da se vidi u konkretnoj analizi, pri ¢emu treba voditi racuna o njihovoj
meduzavisnosti 1 pojavi dupliciteta, jer ove dvije ¢injenice direktno uticu na izbor optimalnog
broj pokazatelja.>’ Veli¢ine su izrazene u ameri¢kim dolarima, odnosno u procentualnom
ra¢unu gdje je to potrebno.

Prvo ¢emo rangirati zemlje Grupe 8, uzimajuéi u obzir izabrane indikatore, a u nastavku rada
predmet rangiranja bic¢e i zemlje EU sa BiH. Namjera nam je da bliZze predstavimo Grupu 8

kao 1 izvr§imo uporednu analizu sa preostalim zemljama EU i BiH.

U tabeli 7. se nalaze makroekonomski pokazatelji, kao i postupak izracunavanja I- odstojanja,

dok je u tabeli 8. predstavljena rang-lista zemalja G8.

%6 |bid, str.248.
57 Ra¢i¢, Z. (2018). Process of ranking countries by level of development. Croatian Review of Economic,
Business and Social Statistics (CREBSS), p. 56
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Tabela 7: Postupak izracunavanja l-odstojanja

Realni BDP Ukupng rvezgr\,/.e. Izvor dobara i Saldo platnog Uvoz dobara i Stopa GodiSnja GO?;SI‘?;ziJ?ttaopa
Zemlja/ per capita CB (ukljucujuci i usluga bilansa usluga (% Neto SDI nezaposlenosti stopa rasta (potrosacke
R.br. | Indikator zlato) BDP-a) BDP-a cijene)
X1 X2 X3 Xa Xs Xe Xz Xs Xg
1|Njemacka 44469.91| 199983070123.87|1737069506125.87| 297117538112.77 39.66| 47056415022.98 3.75 1.79 1.74
2|SAD 59531.66| 451285263406.24|1545609158491.00| -466248000000.00 13.72| 75747000000.00 4.36 1.55 2.13
4|Francuska| 38476.66| 156322431109.25| 797524292020.36| -18513505691.80 31.98| -539351605.23 9.40 1.43 1.03
6|Japan 38428.10|1264140980383.63| 698130000000.00| 195800717651.47 14.25|149731944325.42 2.83 1.88 0.47
7| ltalija 31952.98| 151120440050.07| 605524635553.43 54333336582.66 28.22| -13095695856.21 11.21 1.63 1.23
8|Kanada 45032.12| 86677706696.71| 510691493368.83| -48799617904.23 33.17| 53673702585.58 6.34 1.80 1.60
10 gfiltlalt(r?ija 39720.44| 150857673778.94| 442065707223.00| -106504800783.75 31.93| 84709607857.35 4.33 1.13 2.69
23 E:glg;cija 10743.10| 432730507964.11| 92228932668.01 35173200000.00 20.69| 10747820000.00 5.20 1.43 3.68
Izvor: Kalkulacija autora
Xi- Xart Xo-Xart Xa Xar X Xart Xs= Xt | Xe= Xan | Xo= Xart | Xo= Xart | Xo- Xart | (X1*Xar)? (X2*Xarr)? (X3*Xan)? (Xa*Xar)?
X-Xat| X Xan X = Xan X = Xan X-Xat|  X-Kat | X = Kare| X = Xart | X = Xart | (X - Xar)? (X - Xan)? (X - Xan)? (X - Xan)?
11892| 89717196099| 1387937639704| 292359229722 -19| 34952722760 -4 -1 0[141418598|  8049175275869190000000|1926370891708370000000000|  85473919203579200000000
26954| 341019389381| 1196477292070 -471006308391 -45| 63643307737 -3 -1 0[726502380| 116294223934054000000000|1431557910438160000000000| 221846942544002000000000
5899| 46056557084| 448392425599| -23271814083 -27| -12643043868 2 2 -1| 34794718  2121206450467990000000| 201055767334497000000000 541577330698787000000
5850(1153875106359| 348998133579| 191042409261 -44|137628252062 -5 -1 -1| 34224178|1331427761074480000000000| 121799697241333000000000 36497202136093400000000
-625| 40854566025| 256392769132| 49575028192 -30| -25199388119 3 -1 -1|  390597|  1669095565109010000000| 65737252063180900000000|  2457683420215860000000
12454| -23588167328| 161559626947| -53557926295 -25| 41570010322 -1 -1 0[155106252 556401637900669000000| 26101513059385300000000|  2868451469031640000000
7142| 40591799754| 92933840802| -111263109175 -27| 72605915594 -3 2 1| 51015157|  1647694207276090000000|  8636698766133480000000| 12379479463204300000000
-21835| 322464633939 -256902933753| 30414891609 -38| -1355872263 -3 2 2|476760993| 103983440141579000000000| 65999117371106900000000 925065631594699000000
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(X5*Xar)? (X6*Xar)? 7*Xar)? | (X Xar)? | (Xe™Xart)? Xy2 X2 Xq? X2 Xe? Xe?
(X - Xant)? (X - Xant)? (X = Xar)? [ (X = Xar)?| (X = Xar)? X2 X7 Xq? X2 Xs2 Xe?
356| 1221692828325850000000 16 2 0[1977572812| 39993228336168300000000|3017410469112390000000000| 88278831454193900000000| 1573 2214306194814540000000
2009| 4050470619688490000000 12 2 0[3544018776| 203658388967639000000000|2388907670811260000000000|217387197504000000000000|  188| 5737608009000000000000
705| 159846558257677000000 3 3 1/1480453260| 24436702467905300000000| 636044996362569000000000|  342749893000392000000| 1023 290900154069100000
1962(18941535765718100000000 24 1 2|1476718663|1598052418285290000000000| 487385496900000000000000| 38337921032832200000000  203|22419655151470700000000
919| 635009161589927000000 12 2 0[1020992670| 22837387400927700000000| 366660084262116000000000| 2952111464204380000000|  796| 171497249958471000000
644| 1728065758207320000000 2 2 0[2027891823|  7513024838200260000000| 260805801399282000000000| 2381402707598420000000| 1100| 2880866349244870000000
708| 5271618979272640000000 12 4 1|1577713626| 22758037737994000000000| 195422089502571000000000| 11343272589985600000000 1020| 7175717663345180000000
1433 1838389593956000000 7 3 4| 115414124| 187255692522877000000000|  8506176021081010000000| 1237153998240000000000|  428| 115515634752400000000
X2 Xe? Xo? X1*X, X1*Xs X1*X4 X1*Xs X1*Xs X*X | Xi*Xs | Xi*Xe Xo*Xs
X2 Xg? Xo? X1*X2 X1*X3 X1*X4 X1*X5 X1*X6 X1*X7 | X1*X8 | X1*X9 X2*X3
14 3 3| 8893228942092920|  77247322969575000|  13212789900221200|  1763760| 2092594496795440|  166762|  79811| 77285 347384492853605000000000
19 2 5| 26865761750590200|  92012681952280400|  -27756518327551500 816774| 4509344798813170| 259558|  92095| 126809 697510636212708000000000
88 2 1| 6014764818964740|  30686069938110400 -712337838662032| 1230644 -20752447599474|  361681|  54894| 39719 124670936197303000000000
8 4 0| 48578532616372400|  26827807579797100 7524249032615590 547600| 5753913727975100 108752| 72246 17954 882534742635224000000000
126 3 2| 4828747782043170|  19348314099219800 1736111795516090 901651| -418446454358221| 358193|  52078| 39191 91507149385994600000000
40 3 3| 3903280881331240|  22997520565467200|  -2197550244935950| 1493654 2417040610749090| 285504 81166 71911 44265567474726100000000
19 1 7| 5992133696832680|  17559045914672200|  -4230417914211680|  1268401| 3364703186602700| 171990  44856| 106881 66689004249105100000000
27 2 14| 4648865645167330 990824332187691 377869085033776 222258  115464868408553| 55864 15370 39570 39910272882417300000000
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Xo*Xs X2*Xs X2*Xs X2* X7 X2*Xs X2*Xo X3* X, X3*Xs X3*Xe
X2*X4 X2*X5 X2*X6 X2*X7 X2*X8 X2*X9 X3*X4 X3*X5 X3*X6
59418477459437600000000| 7931704768405| 9410486345317650000000| 749936512965 358911655864| 347553787786| 516113815190887000000000| 68895444380644| 81740263604014700000000
-210410851492633000000000| 6191633813934| 34183504847232500000000( 1967603808704 698137347072 961287254086 -720637178928112000000000| 21205757654497| 117075256928218000000000
-2894076218097400000000| 4999844418097 -84312754152941800000| 1469430792795| 223021716314| 161368949173| -14764970519669400000000| 25508158691365| -430146007114737000000
247519711171753000000000| 18014008970467 | 189282286894284000000000| 3577518878039 2376610018987| 590621515948 136694355014024000000000{ 9948352500000| 104532362291905000000000
8210877733759980000000| 4264326843299| -1979027320553040000000| 1694060138726 246300259460 185354231851| 32900173832615800000000| 17086735300755| -7929766460652800000000
-4229838967613810000000| 2874980401375| 4652313450038810000000| 549536673683 156228882935 138414254121| -24921549743337100000000| 16938934941161| 27410703328062000000000
-16067066492525800000000| 4817368136416 12779094388085600000000 653213715953| 170362258738| 405934293576| -47082120081111800000000| 14116572255375| 37447212706040300000000
15220516702723200000000| 8952539893439 4650909608106820000000| 2250198558877 619109518078| 1593889574913 3243986694518580000000| 1908077160828 991259967107931000000
X3*X7 X3*Xs X3*Xo Xa*Xs Xa*Xe Xa* X7 Xa*Xg Xa*Xo Xs*Xg Xs*X7 | Xs*Xg | Xs*Xo Xe*X7
X3*X7 X3*X8 X3*X9 X4*X5 X4*X6 X4*X7 X4*X8 X4*X9 X5*X6 X5*X7 | X5*X8 | X5*X9 X6*X7
6514010647972| 3117536361493 | 3018880978914| 11784240497789| 13981286184039400000000| 1114190767923| 533239876377| 516365338950| 1866345942137 149 71 69| 176461556336
6738856137382| 2391054095972 3292317530250| -6396922560000|-35316887256000000000000| -2032841342251 | -721284668905| -993159528986| 1039248840000 60 21 29| 330256930113
7496728040760 1137810070802| 823270569874| -592139256252 9985289013392740000| -174026946441| -26412804516| -19111172580| -17250717595 301 46 33| -5069904883
1975707846737| 1312498193083 326174536960 2790160226534| 29317622154267800000000| 554116016015| 368109217656 91480395365| 2133680206637 40 27 7| 423741391017
6787931187653| 986900744843| 742696048614 1533181782680 -711532850739814000000| 609076705164 88553969888 66641639363 -369535235292 316 46 35(-146802751048
3237784145884| 920476147488| 815515140336| -1618616255737| -2619256177681150000000| -309389584959| -87956985520( -77927335310( 1780282945680 210 60 53| 340291282583
1914144478549| 499220957784 1189529349623| -3401039011266| -9021979909315870000000| -461165779268| -120274945075| -286587682188| 2705048775565 138 36 86| 366792595559
479590432282| 131952356042| 339709661277 727680323861| 378035222424000000000| 182900633291| 50322458206 129554528198| 222356144405 108 30 76| 55888661950
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Xe*Xs Xe*Xo Xr*Xs X7*Xo Xg*Xo D, D, Ds; Dy Ds Ds D, Ds Do
X6*X8 X6*X9 X7*X8 XT7*X9 X8*X9 | X-AR X X-AR X X-AR X X-AR X X-AR X X-AR X X-AR X | X-ARX | X-AR X
84452628037 81780099039 7 7 11892 89717196099 1387937639704 292359229722 -19 34952722760 -4 -1 0
117180448636| 161349442447 7 9 26954 341019389381| 1196477292070 -471006308391 -45 63643307737 -3 -1 0

-769480873 -556763359 13 10 5899 46056557084 448392425599 -23271814083 -27|  -12643043868 2 -2 -1
281499013613 69956523296 5 1 5850 1153875106359 348998133579 191042409261 -44| 137628252062 -5 -1 -1
-21343726144|  -16062305305 18 14 -625 40854566025 256392769132 49575028192 -30|  -25199388119 3 -1 -1

96742091104 85710683778 11 10 12454 -23588167328 161559626947 -53557926295 -25 41570010322 -1 -1 0
95661823293 227940243034 5 12 7142 40591799754 92933840802 -111263109175 -27 72605915594 -3 -2 1
15376955260 39587775615 7 19 -21835 322464633939  -256902933753 30414891609 -38 -1355872263 -3 -2 2
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U narednoj tabeli vidimo rezultate I-odstojanja.

Tabela 8: Rang lista zemalja grupe G8 po I-odstojanju

Rang Zemlja d
1 | Njemacka 1122076139504.51
2 | SAD 958320779175.91
3 | Francuska 361041400183.65
4 | Japan 283606858854.96
5 | Italija 207224933517.84
6 | Kanada 129526525065.81
7 | Velika Britanija 73510005094.24
8 | Ruska Federacija -206644052201.38

Izvor: Kalkulacija autora

Primjetna je pozicija Njemacke, §to se u principu poklapa sa dostignu¢ima njene ekonomije na
globalnom nivou. Naizgled je iznenadujuc¢a pozicija Velike Britanije, ali treba uzeti u obzir
strukturu njene ekonomije koja je u izvjesnoj mjeri ograni¢ena pravilima i propisima EU.
Naime, mozda je ova pozicija zapravo svojevrstan vjetar u leda svima onima koji zapravo
podrzavaju njen izlazak iz zajednice u kojoj se trenutno nalazi. Ipak, ovo je moguce
objasnjenje, ali neophodno je izvrsiti dublju analizu da bi se zapravo i otkrio istinski razlog. U
tome kontekstu zanimljiva je pozicija Rusije. lako govorimo o svjetskoj sili koja raspolaze sa
izuzetnim koli¢inama rudnih bogatstava, njena pozicija je ispod njenog potencijala. U cijelom
kontekstu znacajni su i rezultati koji govore o viSestrukim razlikama, a koje treba nadomjestiti

kako bi se dostigli stepeni najbolje pozicioniranih.

Sa ciljem uporedne analize Grupe 8 i preostalih zemalja EU, primijeni¢emo l-odstojanje i
izracunati rang-listu tih zemalja.

Tabela 7 pokazuje postupak izracunavanja I-odstojanja za preostale zemlje EU i Grupe 8.
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Tabela 9: Postupak izratunavanja I-odstojanja

Uvoz dobara i

Realni BDP Ukuprle rezerve CB Izvor dobara i usluga Saldo platnog usluga (% Neto SDI Stopa | Godisnja stopa Godiénjav stopa inflacije
per capita (ukljucujuéi i zlato) bilansa BDP-3) nezaposlenosti rasta BDP-a (potrosacke cijene)
Austrija 47290.91 21565331649.26 224696630010.27 7708903732.02 50.77 1721048409.82 5.50 2.19 2.08
Belgija 43323.81 26151437584.47 419041673054.31 -790377071.93 84.35 20128833648.18 7.09 1.37 213
BiH 5180.64 6473729518.61 6535313991.01 -875446344.73 50.96 -379171597.52 25.56 3.32 1.17
Bugarska 8031.60 28375830876.29 37694093921.06 2628000000.00 64.80 -776160000.00 6.16 4.32 2.06
Kanada 45032.12 86677706696.71 510691493368.83 -48799617904.23 33.17 53673702585.58 6.34 1.80 1.60
Hrvatska 13294.51 18818215998.87 28115823756.76 2363474029.88 49.10 -1489644214.46 11.21 3.99 1.13
Kipar 25233.57 887692448.70 13817556907.82 -1452277898.85 67.79 -5168624063.79 11.04 3.46 0.53
Ceska 20368.14 147976372277.25 171403399449.59 1918121659.24 72.24 -5676199829.17 2.89 4.04 2.45
Danska 56307.51 75244445865.80 179362124524.28 25798450510.00 48.15 15575600639.69 5.74 1.50 1.15
Estonija 19704.66 345036507.94 20227323939.97 824700897.70 73.55 -923319514.67 5.76 4.88 342
Finska 45703.33 10506846391.93 97196586275.30 1917196684.65 38.13 304115729.10 8.64 2.34 0.75
Francuska 38476.66 156322431109.25 797524292020.36 -18513505691.80 31.98 -539351605.23 9.40 143 1.03
Njemacka 44469.91 199983070123.87 1737069506125.87 297117538112.77 39.66 47056415022.98 3.75 1.79 1.74
Greka 18613.42 7803722132.38 66535646370.37 -1331471846.07 34.30 -3352856083.72 21.49 1.50 1.12
Madarska 14224.85 28002680652.45 125346817684.93 3742700754.61 82.27 -2527281443.44 4.16 4.34 2.35
Irska 69330.69 4412516406.92 400518732138.27 42719331026.14 87.88 -10102753024.79 6.40 6.50 0.34
Italija 31952.98 151120440050.07 605524635553.43 54333336582.66 28.22 | -13095695856.21 11.21 1.63 1.23
Japan 38428.10 | 1264140980383.63 698130000000.00 195800717651.47 14.25 | 149731944325.42 2.83 1.88 047
Litvanija 15594.29 4613455660.77 18299914574.86 -245686593.32 61.80 -637446859.52 8.71 5.56 2.93
Letonija 16680.68 4449678813.33 38351581028.91 417710866.78 79.29 -621818690.53 7.07 5.32 3.72
Luksemburg 104103.04 878080634.30 13959035854.00 3324836524.34 193.97 4752792076.33 5.52 -0.68 1.73
Malta 26945.98 832991850.76 714364257693.36 1720705153.52 131.07 | -10351663538.15 4.01 4.15 1.36
Holandija 48223.16 38421990800.08 280048950863.92 84830177824.65 74.78 | -21384361846.94 4.84 2.54 1.38
Poljska 13811.66 113267368075.15 93801824324.92 1584000000.00 49.40 -1874000000.00 4.89 4.53 2.08
Portugal 21136.30 26096701287.24 87780431832.20 1166662325.22 42.08 -9299629421.09 8.87 3.00 1.37
Rumunija 10813.72 44429296937.02 410780764721.61 -7110625279.64 43.57 -5208539751.46 4.93 7.58 1.34
Rusija 10743.10 432730507964.11 92228932668.01 35173200000.00 20.69 10747820000.00 5.20 1.43 3.68
Slovacka 17604.95 3620878540.51 447065757200.61 -2044350353.57 92.88 -1902448965.89 8.13 3.23 131
Austrija 23597.29 889788337.68 243864655261.57 3132352657.07 72.55 -608270885.36 6.56 4.91 143
Spanija 28156.82 69400198866.03 800593204589.45 25621508715.11 31.43 22400423580.57 17.22 2.86 1.96
Svedska 53442.01 62191481193.59 153105766487.00 17096710959.00 41.12 8791778000.61 6.72 0.82 1.79
UK 39720.44 150857673778.94 442065707223.00 -106504800783.75 31.93 84709607857.35 4.33 1.13 2.69
SAD 59531.66 451285263406.24 1545609158491.00 -466248000000.00 13.72 75747000000.00 4.36 1.55 2.13

Izvor: Kalkulacija autora
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X1~ Xart Xo-Xart Xa= Xart Xy~ Xart Xs- Xart X~ Xart X7~ Xart Xg~ Xart Xo~ Xart (Xl*xart)z (Xz*xart)2
X - Xant X - Xant X - Xant X - Xart X - Xart X - Xart X - Xart X - Xart X - Xart (X - Xan)? (X - Xan)?

11892 89717196099 1387937639704 292359229722 -19 34952722760 -4 -1 0 141418598 8049175275869190000000
26954 341019389381 1196477292070 -471006308391 -45 63643307737 -3 -1 0 726502380 116294223934054000000000
-4421 -40865675159 451461338168 20863200324 -27 10296731317 9 0 0 19546462 1670003406186240000000
5899 46056557084 448392425599 -23271814083 -27 -12643043868 2 -2 -1 34794718 2121206450467990000000
-5632 -109432882174 365232391272 -3037603237 73 -22455355801 -4 1 0 31719086 11975555700928600000000
5850 1153875106359 348998133579 191042409261 -44 137628252062 -5 -1 -1 34224178 1331427761074480000000000
-625 40854566025 256392769132 49575028192 -30 -25199388119 3 -1 -1 390597 1669095565109010000000
12454 -23588167328 161559626947 -53557926295 -25 41570010322 -1 -1 0 155106252 556401637900669000000
-14973 -106644995484 97933890779 -6802658744 34 -14006141229 0 0 0 224190816 11373155061856200000000
7142 40591799754 92933840802 -111263109175 -27 72605915594 -3 -2 1 51015157 1647694207276090000000
10746 -84114436440 69909806633 -5548685463 26 8025141385 -1 -2 0 115473367 7075238417683140000000
-21764 -65836577088 61648898300 -11868933671 -15 -17312232015 -3 5 0 473682024 4334454882642830000000
36753 -105853357618 51386865717 37961022635 29 -22206445288 -1 3 -1 1350763624 11204933318989500000000
15645 -71843883225 -69082915558 80071869434 16 -33488054110 -3 0 0 244772334 5161543556814870000000
-8981 -109376085687 -105267211160 -1625955734 14 -12711963148 -1 2 0 80652293 11963128120247200000000
14713 -88700542376 -124435236411 2950595341 -8 -10382643853 -2 -1 0 216471127 7867786217724100000000
23730 -35021428159 -169769741897 21040142119 -10 3471908377 -2 -2 -1 563091753 1226500430299480000000
-12210 37710498252 -177728466972 -2840186732 14 -17779892092 -5 1 1 149079590 1422081678444150000000
20864 -48074392831 -196026099934 12338402568 -17 -3311914263 -1 -2 0 435308766 2311147246095090000000
-18353 -82263193372 -223785048736 -1015607636 24 -14630973707 -4 1 1 336836552 6767232983825730000000
13125 -99759027633 -251935280146 -2841111706 -20 -11799576534 1 -1 -1 172275442 9951863594266130000000
-18766 3001494050 -255330042097 -3174308391 -9 -13977692263 -3 1 0 352173626 9008966533964880000
-21835 322464633939 -256902933753 30414891609 -38 -1355872263 -3 -2 2 476760993 103983440141579000000000
-11442 -84169172738 -261351434589 -3591646066 -16 -21403321684 1 0 0 130911507 7084449639334530000000
-13965 -102462151892 -282596220051 -6089780237 -24 -15456548347 14 -2 -1 195008098 10498492570435900000000
-15897 -105816195212 -310780285393 -4340597524 21 -12725510954 -1 2 2 252723377 11197067169042900000000
-24546 -81890043149 -311437772500 -2130308391 6 -12879852263 -2 1 0 602523565 6705979166873180000000
-19283 -91447658026 -321016042665 -2394834361 -9 -13593336478 3 1 -1 371851018 8362674158436980000000
-12873 -109920837517 -328904542481 -3933607493 15 -13027011778 -2 2 2 165721823 12082590520419400000000
-16984 -105652418364 -330831951847 -5003994984 3 -12741139123 1 3 1 288444974 11162433506179300000000
71525 -109387793391 -335172830567 -1433471867 135 -7350900187 -2 -4 0 5115837480 11965689342855100000000
-7344 -109378181576 -335314309514 -6210586290 9 -17272316327 3 0 -1 53939960 11963586604905100000000
-27397 -103792144506 -342596552430 -5633754736 -8 -12482863861 18 0 -1 750613010 10772809261205000000000
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(X3*Xart)? (Xa*Xart)? (X5*Xart)? (X6™Xart)? (X7*Xar)? | (Xe*Xart)? | (Xe*Xart)? Xq? X2 Xa? X2
(X - Xar)? (X - Xar)? (X - Xar)? (X - Xar)? (X - Xar)? | (X - Xa)? | (X - Xart)? X2 X2 X4? Xa?
1926370891708370000000000 | 85473919203579200000000 356 | 1221692828325850000000 16 2 0| 1977572812 | 39993228336168300000000 | 3017410469112390000000000 | 88278831454193900000000
1431557910438160000000000 | 221846942544002000000000 2009 | 4050470619688490000000 12 2 0| 3544018776 | 203658388967639000000000 | 2388907670811260000000000 | 217387197504000000000000
203817339860471000000000 435273127769083000000 735| 106022675823349000000 89 0 0| 792806278 4816387602644940000000 | 640949479234810000000000 656461708838468000000
201055767334497000000000 541577330698787000000 705| 159846558257677000000 3 3 1| 1480453260 24436702467905300000000 | 636044996362569000000000 342749893000392000000
133394699634221000000000 9227033427630950000 5261 | 504243004162777000000 14 1 0| 726086047 693875423436200000 | 510316292669788000000000 2960826225333800000
121799697241333000000000 | 36497202136093400000000 1962 | 18941535765718100000000 24 1 2| 1476718663 | 1598052418285290000000000 | 487385496900000000000000 | 38337921032832200000000
65737252063180900000000 | 2457683420215860000000 919| 635009161589927000000 12 2 0| 1020992670 | 22837387400927700000000| 366660084262116000000000| 2952111464204380000000
26101513059385300000000 | 2868451469031640000000 644 | 1728065758207320000000 2 2 0| 2027891823 7513024838200260000000 | 260805801399282000000000 | 2381402707598420000000
9591046963151120000000 46276165993334800000 1179| 196171992127605000000 0 0 0| 309934299 13110761405108400000 | 199867791261358000000000 4179368368121750000
8636698766133480000000 | 12379479463204300000000 708 | 5271618979272640000000 12 4 1| 1577713626 | 22758037737994000000000 | 195422089502571000000000 | 11343272589985600000000
4887381063447720000000 30787910365187400000 666 64402894249799300000 0 3 0| 1876952282 683897687734488000000 | 175595923756153000000000 624695915835694000
3800586661627320000000 140871586475124000000 224| 299713377327463000000 8 21 0| 116936467 1973962426317500000000 | 168740836665271000000000 50560991867450200000
2640609968201440000000 | 1441039239514860000000 861| 493126212326030000000 2 12 2| 4806744597 19470301041365500000 | 160415254793646000000000 | 1824941243320830000000
4772449221925110000000 | 6411504274618890000000 264 | 1121449768079860000000 9 0 0| 2325472726 1476249377041450000000 |  78427414879980400000000 | 7196159069761420000000
11081185745371700000000 2643732048296410000 196| 161594007088738000000 1 4 0| 556832177 791723285877443000 | 59469970085846000000000 9811633168260260000
15484128060698100000000 8706012867160550000 60| 107799293384956000000 5 1 0| 2236430325 465063529142666000000 |  50488575537973300000000 59427196749515000000
28821765263822400000000 442687580392817000000 108 12054147775142500000 4 2 0| 3170535491 5661726633651890000000| 32170771713862300000000 665560048716826000000
31587407972158200000000 8066660670562490000 188| 316124562814167000000 24 1 0| 414861068| 21897006752335900000000| 29379125342874300000000 3679190699648640000
38426231855499100000000 152236177933046000000 304 10968776082365400000 1 5 0| 2856048249 3867780333052090000000| 23441375731571800000000 292297525615567000000
50079748037994600000000 1031458870838890000 563| 214065391602726000000 13 2 0| 202346257 784150123723008000000| 15711824703738200000000 14007808938576700000
63471385382305100000000 8071915727278680000 417| 139230006382761000000 1 0 1| 2088794178 110393821103642000000 9447176383571320000000 3675643127620490000
65193430397001200000000 10076233760392300000 84| 195375881003081000000 8 2 0| 190762069 | 12829496670671500000000 8798782246682840000000 2509056000000000000
65999117371106900000000 925065631594699000000 1433 1838389593956000000 7 3 4| 115414124 | 187255692522877000000000 8506176021081010000000 | 1237153998240000000000
68304572361842000000000 12899921460919300000 271| 458102179118511000000 1 0 0| 446743060 681037818075340000000 7705404212647920000000 1361100981097560000
79860623587140500000000 37085423334275200000 588| 238904886798399000000 188 2 0| 346459548 60898079119432600000 4426992237923130000000 1772817276869330000
96584385788646700000000 18840786866240200000 431| 161938629031906000000 0 5 4] 278245022 19799641541812100000 1470843767417420000000 174482368221962000
96993486139985700000000 4538213840241040000 39| 165890594320347000000 3 2 0 64506574 805187777919960000000 1420844716529710000000 6906384000000000000
103051299648081000000000 5735231616605300000 89| 184778796593268000000 12 1 0| 176744127 354125253380179000000 790499545520962000000 5586009489923830000
108178198064929000000000 15473267910381600000 225| 169703035859279000000 4 3 3| 388273430 119050191812301000 409144633772678000000 680131570666518000
109449780362606000000000 25039965801876000000 11| 162336626143099000000 1 6 1| 243181756 21283973133894200000 334886873447111000000 60361902137534000
112340826350576000000000 2054841592160070000 18341 54035733556402600000 5 14 0110837442260 771025600327712000 194854681973258000000 11054537913569200000
112435686164582000000000 38571382062163900000 86| 298332911297487000000 11 0 1| 636733105 787997883486297000 190924878900861000000 2109111095492530000
117372397737202000000000 31739192420938500000 58| 155821890163711000000 316 0 0 26838992 41909173880118300000 42710328961100400000 766406302495520000
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Xs? Xe? X Xg? Xq? X1*Xz X1*Xs X1*Xq X1*Xs X1*Xe X1*X7

Xs? Xe? X Xg? Xq? X1*X2 X1*X3 X1*X4 X1*X5 X1*X6 X1*X7
1573 2214306194814540000000 14 3 3 8893228942092920 77247322969575000 13212789900221200 1763760 2092594496795440 166762
188 5737608009000000000000 19 2 5 26865761750590200 92012681952280400 -27756518327551500 816774 4509344798813170 259558
988 501778976589028000000 297 8 4 1954088618468990 22542155421366600 721420102337853 884857 630724601411815 484860
1023 290900154069100000 88 2 1 6014764818964740 30686069938110400 -712337838662032 1230644 -20752447599474 361681
17179 107156938007151000000 16 17 2 22445784984571 19249247773764100 46366093332493 3531810 -278935758852177 108053
203 22419655151470700000000 8 4 0 48578532616372400 26827807579797100 7524249032615590 547600 5753913727975100 108752
796 171497249958471000000 126 3 2 4828747782043170 19348314099219800 1736111795516090 901651 -418446454358221 358193
1100 2880866349244870000000 40 3 3 3903280881331240 22997520565467200 -2197550244935950 1493654 2417040610749090 285504
8626 3619312067820530000 66 10 2 63745389199282 7870570739009040 -35990687754312 1635096 -33492520780746 143128
1020 7175717663345180000000 19 1 7 5992133696832680 17559045914672200 -4230417914211680 1268401 3364703186602700 171990
7115 405169944035950000000 50 2 5 1132979843481370 18154480709357300 -34242143987543 3654338 872057710881462 307166
1898 27128886342561800000 24 57 2 480445825822960 4442066774512370 -76892286624231 471158 -56323672773181 53312
7723 102065618679968000000 41 42 0 305922807809994 27768240118947900 2961760702980380 6092664 -700430839669286 443647
5592 457290931600944000000 23 6 2 1852829636748320 13504844103493300 4090778855837160 3606259 | -1031221406488940 233400
5264 369993469970995000 43 24 2 20996594978326 5754545411762960 73915039436271 1712060 -14353545529901 154798
2578 2962007628936480000 30 5 4 1019844193724570 10626108477830700 364561085307902 2401025 81389948293778 260100
2319 242599335287083000000 33 2 1 4236827260081970 10099434315271300 1452646466206630 2711314 877023262289393 323205
5219 32219244500647700000 8 16 6 3014003253795120 3491168189234050 39068567725764 1471429 -115613624601161 58864
1691 77295360411991500000 45 1 3 3323637652942940 8182279640436820 913682568645322 2197400 469850272711518 359130
6768 6387151494365020000 17 19 6 398333832685160 1783039235529730 53239343571490 1170283 -35950190488360 59175
1454 92486376684418300 75 5 1 480197845478411 4442207449905870 87622268660243 1742608 13899100875863 394877
2440 3511876000000000000 24 21 4 1564410857619380 1295559303020500 21877676161990 682268 -25883058792658 67539
428 115515634752400000000 27 2 14 4648865645167330 990824332187691 377869085033776 222258 115464868408553 55864
1771 86483107369526100000 79 9 2 551587634612888 1855353296445170 24658921649883 889487 -196559731388796 187479
1176 11241643918146300000 462 2 1 145253987840121 1238456188581160 -24783249846321 638372 -62408131472750 400002
6287 386658483887391000 50 28 14 74223659912367 639730377586608 6967700505556 1322672 -10372357410263 117932
4199 602424345600000000 38 19 4 227903279069454 302743826026215 21107040706777 520416 -6233805447097 49475
2410 2219039885672090000 126 16 1 250179053471637 373786238581937 31421240766712 652708 -19804097243080 149032
5409 852518926173525000 33 24 12 6798825365271 398572440624372 16250446700546 1449210 -18193692528526 113499
3819 406338498716294000 76 31 9 71943547094068 285374101940301 -3831307006427 963661 -9940528647117 135826
37624 22589032520864200000 30 0 3 91410860538644 1453178022454930 346125578869281 | 20192848 494780088171169 574649
4596 26714674712761500000 122 12 0 22399650416861 348666303067117 -36646157450022 1710605 -130422842206243 278579
2597 143771100363021000 653 11 1 33538038146542 33857084899837 -4535369113012 263989 -1964350142376 132427
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X1*Xg | X1*Xo X2*Xs3 X2*Xa Xo*Xs X2*Xs Xa*X7 X2*Xs X2*Xg X3*X4 X3*Xs
X1*X8 | X1*X9 X2*X3 X2*X4 X2*X5 X2*X6 X2*X7 X2*X8 X2*X9 X3*X4 X3*X5
79811 77285 | 347384492853605000000000| 59418477459437600000000| 7931704768405 9410486345317650000000 | 749936512965| 358911655864 | 347553787786| 516113815190887000000000 | 68895444380644
92095| 126809 | 697510636212708000000000 | -210410851492633000000000 | 6191633813934 | 34183504847232500000000 | 1967603808704 | 698137347072 | 961287254086 | -720637178928112000000000 | 21205757654497
80446 55077 | 55561327609302800000000 1778137800076450000000 | 2180974107938 1554593851175050000000 | 1195071376820 | 198281494118| 135752572332| 20512405768646700000000 | 25159481942861
54894 39719 | 124670936197303000000000 -2894076218097400000000 | 4999844418097 -84312754152941800000 | 1469430792795 | 223021716314 161368949173| -14764970519669400000000 | 25508158691365
111823 36764 595059605134344000000 1433333370442650000 109180241879 -8622851369114430000 3340297512 3456839637 1136496165 1229210259700040000000 | 93631723255869
72246 17954 | 882534742635224000000000 | 247519711171753000000000 | 18014008970467 | 189282286894284000000000 | 3577518878039 | 2376610018987 | 590621515948 | 136694355014024000000000 | 9948352500000
52078 39191 | 91507149385994600000000 8210877733759980000000 | 4264326843299 -1979027320553040000000 | 1694060138726 | 246300259460 | 185354231851| 32900173832615800000000 | 17086735300755
81166 71911| 44265567474726100000000 -4229838967613810000000 | 2874980401375 4652313450038810000000 | 549536673683 | 156228882935| 138414254121| -24921549743337100000000 | 16938934941161
56817 23097 1618770806443480000000 -7402344324502970000 336296435164 -6888536635006340000 29437742949 11685696558 4750396691 -913959038799924000000 | 41522138549674
44856 | 106881| 66689004249105100000000| -16067066492525800000000| 4817368136416| 12779094388085600000000| 653213715953 | 170362258738| 405934293576| -47082120081111800000000| 14116572255375
59187 92105| 10958542158172100000000 -20669496664824900000 | 2205858457436 526397936798482000000 | 185413696464 35727169224 55597194252 -331200930566121000000 | 35345919915084
81961 14480| 18250700571830800000000 -315920081956959000000 | 1935802061765 -231411759225963000000 | 219036426273 | 336744369852 59491770990 -2920908090019190000000 | 17897880590119
450465 23609 1767295476840140000000 188499749045617000000 387764522756 -44578563476991900000 28235693229 28669610681 1502601102 17109892300384100000000 | 35196912759029
122718 66618 | 10760038213665500000000 3259344311947800000000| 2873301123595 -821629754148788000000 | 185962441335 97775792027 53078394003 | 23756602301392200000000 | 20942823326512
115960 33723 216987926224938000000 2787130863773550000 64557009635 -541232339941575000 5837011444 4372540155 1271603127 763870100874313000000 | 17693166152749
103415 98425 4845657346643070000000 166245065633194000000 | 1094901862371 37114979742156700000 | 118609324071 47158540635 44883247238 1732164689657970000000 | 11408160220670
84635 64592 |  13496003669142600000000 1941190112821180000000 | 3623163035323 1171977439160470000000 | 431903102048 | 113099246827 86315324435 4627264892907700000000 | 8636627089692
82348 49913| 25363653246538500000000 283836684720875000000 | 10690066272934 -839943459041050000000 | 427651731405| 598268657237 | 362621129183 328772572951752000000 | 12382474791916
43736 95902 9521874397105740000000 1063269778078770000000 | 2557156742327 546773696183049000000 | 417926740573 50896436947 | 111602553712 2617605035784280000000 | 6295322696090
61714 33403 3510046906431670000000 104805654009090000000 | 2303789654378 -70770655179558200000 | 116491147241 | 121488129316 65757093545 469135629137645000000 | 10312323501305
106776 34461 1021229601814660000000 20143691068703500000 400612239779 3195297250996170000 90779156434 24547089576 7922320277 186344972965982000000 | 3705978052227
62630 28672 | 10624685761931100000000 179415511031038000000 | 5595174703260 -212263047772831000000 | 553877414765| 513616059345| 235135754540 148582089730671000000 | 4633616932232
15370 39570 | 39910272882417300000000| 15220516702723200000000 | 8952539893439 4650909608106820000000 | 2250198558877 | 619109518078 | 1593889574913 3243986694518580000000 | 1908077160828
63332 28927 2290779708389760000000 30446038204451000000 | 1098237964597 -242689651084090000000 | 231477737431 78195469978 35716313774 102410122710542000000 | 3694099178502
27879 20870 519225696172827000000 -10390436313797700000 267638994266 -26164757227227700000 | 167701986839 11688354783 8749810109 -88590339902026300000 | 2281928184441
88681 62102 170652217562133000000 1858679193987310000 352831192147 -2766893452966860000 31459229974 23656237495 16566028349 16019872153781500000 | 3041036133799
34698 16580 1069601234139090000000 74571683542897000000 | 1838642997043 -22024184892943300000 | 174795113868 | 122589906125 58577790140 99060078824546200000 | 2442430042664
53048 15014 529089644440833000000 44476364802031200000 923899395289 -28032446589164400000 | 210952202065 75088688627 21252768174 66451019277815200000 | 1380374875519
96136 67335 6979165217245590000 284551917838292000 25376256360 -318578941056333000 1987410365 1683380082 1179071002 16681492211357700000 | 1487650570184
86735 45697 84425844486994200000 -1133464204730800000 285092008022 -2940832822508700000 40183198981 25659801884 13519100341 -4496043669956870000 | 1130857165734
-70519| 180181 12257159056857200000 2919474564224720000 170321144843 4173334681069990000 4847005085 -594810703 1519781603 46411512251917000000 | 2707631707944
87265 13418 12265740926611600000 -1289176124230350000 60177433318 -4588148551614360000 9800124600 3069899782 472045103 -20066932513350700000 936704047277
17196 6055 42307855096988900000 -5667402843816850000 329881357991 -2454654363459300000 | 165481475733 21488053353 7566576872 -5721316745072270000 333019513413
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X3*Xe X3* X7 X3*Xs X3*Xg X4*Xs X4*Xs X4* X7 X4*Xg X4*Xo Xs*Xe Xs* X7

X3*X6 X3*X7 X3*X8 X3*X9 X4*X5 X4*X6 X4*X7 X4*X8 X4*X9 X5*X6 X5*X7
81740263604014700000000| 6514010647972 3117536361493 | 3018880978914 | 11784240497789| 13981286184039400000000| 1114190767923| 533239876377 | 516365338950| 1866345942137 149
117075256928218000000000| 6738856137382| 2391054095972 | 3292317530250 -6396922560000 | -35316887256000000000000 | -2032841342251 | -721284668905 | -993159528986 | 1039248840000 60
17933626898531000000000 | 13786214433307 | 2287353918011 | 1566027024277 805182809661 573932647991775000000| 441202362481 | 73202542826| 50117806172| 703956827709 541
-430146007114737000000| 7496728040760| 1137810070802| 823270569874 -592139256252 9985289013392740000| -174026946441| -26412804516| -19111172580| -17250717595 301
-7394858439324970000000| 2864600836855 | 2964546026424 | 974646076412 225532824471 -17812160797557400000 6900028059 7140768271 2347651788 | -1356792539946 526
104532362291905000000000| 1975707846737 | 1312498193083 | 326174536960| 2790160226534| 29317622154267800000000| 554116016015| 368109217656 | 91480395365| 2133680206637 40
-7929766460652800000000| 6787931187653 | 986900744843 | 742696048614 1533181782680| -711532850739814000000| 609076705164| 88553969888 | 66641639363 | -369535235292 316
27410703328062000000000| 3237784145884| 920476147488| 815515140336| -1618616255737| -2619256177681150000000| -309389584959| -87956985520| -77927335310| 1780282945680 210
-850519787471678000000| 3634644657204 | 1442819669818 586526079246| -189873183659 3889272216059250000| -16620568608| -6597751795| -2682077028| -176693804598 755
37447212706040300000000 | 1914144478549 | 499220957784 | 1189529349623 | -3401039011266| -9021979909315870000000| -461165779268 | -120274945075 | -286587682188 | 2705048775565 138
8434820128563590000000| 2971005525896 | 572479914985| 890870386050 -66667843519 -15909368600250500000 -5603773561| -1079785205| -1680318623| 1697855339605 598
-2139567942188550000000| 2025149099562 | 3113443590147 550044157051| -309812759276 37035974426755000000| -35055381408| -53893786175| -9521278073| -226938139579 215
-4046341832596230000000 | 2562919434179 | 2602305592081 | 136389269250 3754102983458| -431582850741467000000| 273361006407 | 277561934309 | 14547280499 | -887812949325 562
-5988668100130440000000| 1355436964913 | 712664997487 | 386876063538 6343831753190| -1814039218142700000000| 410578073615| 215874754323 | 117189388372 | -1599180824385 362
-148335769762837000000| 1599752124562 | 1198383876622 | 348508791527 227262273621 -1905318923961840000 20548233251 | 15392804325 4476468466| -44132011787 476
386713777770605000000| 1235831465057 | 491361103521 | 467654036691 391391757396 13267396509427600000 42398970526| 16857642433 | 16044299145 87380019922 279
2793672821476330000000| 1029538553717 | 269597589025| 205752063045| 1242244409948 401826362266516000000| 148083100023| 38777417900| 29594232505| 749994764947 276
-972919946674568000000 495355842390 | 692984157244| 420029855427 138568389948 -10887641834506200000 5543371796 7754968255 4700422313 | -410058385798 209
1346071909566780000000| 1028870718670 125299122012| 274748151998 702973604445 150310487292100000000 | 114889894057 | 13991653754 | 30680031517| 361495721919 276
-316786686329591000000 521442742443 | 543810451052| 294344763573 307913209629 -9458858165487510000 15569634568 | 16237506648 8788770143| -207920267183 342
29559010700886400000 839778538788 | 227079869712 73287688577 73100189085 583049667574386000 16564580014 4479136460 1445595148 11595532935 329
-175784618784897000000 458690908425| 425348661207 | 194726540527 78246337675 -2968416000000000000 7745759789 7182720424 3288281890 -92571740406 242
991259967107931000000 479590432282 | 131952356042 | 339709661277 727680323861 378035222424000000000| 182900633291 50322458206 | 129554528198 | 222356144405 108
-816325486462373000000 778612420306 | 263022979283| 120137538152 49097119338 -10849527284127500000 10348294691 3495756334 1596710527 | -391360041045 373
-223084446717223000000| 1429851025270 99656577626 74602127209 -45664591810 4464233479389590000| -28613329667| -1994268255| -1492893471| -114990643560 737
-23847729894999200000 271145684458 | 203892044162| 142781851280 33121811546 -259740424196514000 2953215900 2220714771 1555125741 -49306262110 561
-29256647937770100000 232195612802 162846876816 77813993636 170284134315 -2039748480000000000 16188479599| 11353545019 5425125106| -50292136107 399
-41882574194009100000 315178385386 112188123236 31753226999 116037153953 -3520735414637660000 26494543965 9430764612 2669241635| -73135593141 550
-18676282923364100000 116509390524 98686004065 69121529334 60653933478 -761462432613279000 4750277360 4023588903 2818197180| -67906995831 424
-11665223075290600000 159392256645| 101783178819 53625394838 -15182390248 156612147339296000 -2139930237| -1366496131 -719950933| -39391514420 538
66344395000154800000 77053877648 -9455833104 24160293549 644917950723 15802256687977900000 18353097551 | -2252240026 5754625697 | 921898235791| 1071
-71417757136512400000 152545827735 47785147885 7347713823 -98451165767 7506278495310360000| -16033147948| -5022401183 -772272730| -350385463342 748
-2478005446241790000 167055698033 21692468818 7638557581 -44610054871 331944389069818000| -22378159704| -2905842406| -1023232751| -19321419151| 1303
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Xs*Xg X5*Xo Xe*X7 Xe*Xs Xe*Xg X7*Xs X7*Xg Xg*Xo D, D, Ds
X5*X8 X5*X9 X6*X7 X6*X8 X6*X9 X7*X8 X7*X9 X8*X9 X-AR X X-AR X X-AR X

71 69 176461556336 84452628037 81780099039 7 7 3 11892 89717196099 1387937639704
21 29 330256930113 117180448636 161349442447 7 9 3 26954 341019389381 1196477292070
90 61 385735278676 63999664684 43817095226 49 34 6 -4421 -40865675159 451461338168
46 33 -5069904883 -769480873 -556763359 13 10 1 5899 46056557084 448392425599
544 179 -41510173157 42958452468 -14123338539 17 5 6 -5632 -109432882174 365232391272
27 7 423741391017 281499013613 69956523296 5 1 1 5850 1153875106359 348998133579
46 35 -146802751048 21343726144 -16062305305 18 14 2 -625 40854566025 256392769132
60 53 340291282583 96742091104 85710683778 11 10 3 12454 -23588167328 161559626947
300 122 -15466910310 -6139792065 -2495910087 26 11 4 -14973 -106644995484 97933890779
36 86 366792595559 95661823293 227940243034 5 12 3 7142 40591799754 92933840802
115 179 142713433637 27499300706 42793313782 10 15 3 10746 -84114436440 69909806633
330 58 -25678100081 -39477249414 -6974345206 37 7 10 -21764 -65836577088 61648898300
571 30 -64647518301 -65641001487 -3440306263 42 2 2 36753 -105853357618 51386865717
190 103 -103500314602 54418651221 -29541613018 12 7 4 15645 -71843883225 -69082915558
357 104 -3990256973 -2989125344 -869284444 32 9 7 -8981 -109376085687 -105267211160
111 106 9465766254 3763546635 3581963985 12 11 5 14713 -88700542376 -124435236411
72 55 89403944107 23411544612 17867272554 9 7 2 23730 -35021428159 169769741897
292 177 16404218102 -22948882972 -13909720585 12 7 10 -12210 37710498252 -177728466972
34 74 59080746320 7195039675 15776837241 5 12 1 20864 -48074392831 -196026099934
357 193 10513490419 -10964475103 -5934670482 18 10 10 -18353 -82263193372 -223785048736
89 29 2627560004 710503967 229307836 20 7 2 13125 -99759027633 -251935280146
224 103 -9163859750 -8497738683 -3890303196 22 10 9 -18766 3001494050 -255330042097
30 76 55888661950 15376955260 39587775615 7 19 5 -21835 322464633939 -256902933753
126 58 -82487711901 27865165225 -12727604103 27 12 4 -11442 -84169172738 -261351434589
51 38 72052876472 5021881966 -3759341191 32 24 2 -13965 -102462151892 -282596220051
422 295 -4396258249 -3305832002 -2315013395 38 26 20 -15897 -105816195212 -310780285393
280 134 -4781145482 -3353183981 -1602269826 27 13 9 -24546 -81890043149 -311437772500
196 55 16698911701 5943997592 -1682362619 45 13 5 -19283 -91447658026 -321016042665
359 251 5318320616 -4504733975 -3155200219 28 20 17 -12873 -109920837517 -328904542481
344 181 5552162171 -3545446479 -1867950770 48 26 16 -16984 -105652418364 -330831951847
-131 336 26235412171 -3219535298 8226130583 -4 10 -1 71525 -109387793391 -335172830567
234 36 -57061609467 -17874611764 -2748501108 38 6 2 -7344 -109378181576 -335314309514
169 60 -9692384480 -1258572743 -443180555 85 30 4 -27397 -103792144506 -342596552430
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D4 D5 De D7 Dg D9 d
X-AR X X-AR X X-AR X X-ARX | X-ARX | X-ARX
292359229722 -19 34952722760 -4 -1 0 1122076139504.51
-471006308391 -45 63643307737 -3 -1 0 958320779175.91
20863200324 -27 10296731317 9 0 0 364062292219.59
-23271814083 -27 -12643043868 2 -2 -1 361041400183.65
-3037603237 73 -22455355801 -4 1 0 294279029346.10
191042409261 -44 137628252062 -5 -1 -1 283606858854.96
49575028192 -30 -25199388119 3 -1 -1 207224933517.84
-53557926295 -25 41570010322 -1 -1 0 129526525065.81
-6802658744 34 -14006141229 0 0 0 78833964596.11
-111263109175 -27 72605915594 -3 -2 1 73510005094.24
-5548685463 26 8025141385 -1 -2 0 56267038469.47
-11868933671 -15 -17312232015 -3 5 0 49531352017.25
37961022635 29 -22206445288 -1 3 -1 41879970914.71
80071869434 16 -33488054110 -3 0 0 -54676516269.53
-1625955734 14 -12711963148 -1 2 0 -84848343676.69
2950595341 -8 -10382643853 -2 -1 0 -100237799416.63
21040142119 -10 3471908377 -2 -2 -1 -136545318281.13
-2840186732 14 -17779892092 -5 1 1 -143255289115.63
12338402568 -17 -3311914263 -1 -2 0 -157811656273.86
-1015607636 24 -14630973707 -4 1 1 -180346612942.96
-2841111706 -20 -11799576534 1 -1 -1 -203053661284.53
-3174308391 -9 -13977692263 -3 1 0 -205793442712.75
30414891609 -38 -1355872263 -3 -2 2 -206644052201.38
-3591646066 -16 -21403321684 1 0 0 -210650970909.42
-6089780237 -24 -15456548347 14 -2 -1 -227801671374.09
-4340597524 21 -12725510954 -1 2 2 -250491638080.57
-2130308391 6 -12879852263 -2 1 0 -250994045432.08
-2394834361 -9 -13593336478 3 1 -1 -258715841751.79
-3933607493 15 -13027011778 -2 2 2 -265091752780.07
-5003994984 3 -12741139123 1 3 1 -266658201892.00
-1433471867 135 -7350900187 -2 -4 0 -270111863508.43
-6210586290 9 -17272316327 3 0 -1 -270285273684.87
-5633754736 -8 -12482863861 18 0 -1 -276146337371.73

Nakon izracuna i rezultata koje smo dobili iz prethodnih izrac¢una, dobili smo rang-listu kako
stoji u narednoj tabeli. Rang lista u tabeli 10. je proSirena u odnosu na tabelu 8 za zemlje EU,

kao i BiH.
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Tabela 10: Rang lista posmatranih zemlja po I-odstojanju

Rang | Zemlja | odstojanje

1 Njemacka 1122076139504.51
2 SAD 958320779175.91
3 Spanija 364062292219.59
4 Francuska 361041400183.65
5 Malta 294279029346.10
6 Japan 283606858854.96
7 Italija 207224933517.84
8 Kanada 129526525065.81
9 Slovacka 78833964596.11
10 UK 73510005094.24
11 Belgija 56267038469.47
12 Rumunija 49531352017.25
13 Irska 41879970914.71
14 Holandija -54676516269.53
15 Austrija -84848343676.69
16 Danska -100237799416.63
17 Ceska -136545318281.13
18 | Svedska -143255289115.63
19 Madarska -157811656273.86
20 Finska -180346612942.96
21 Poljska -203053661284.53
22 Rusija -205793442712.75
23 Portugal -206644052201.38
24 Grcka -210650970909.42
25 Litvanija -227801671374.09
26 Bugarska -250491638080.57
27 Hrvatska -250994045432.08
28 Estonija -258715841751.79
29 Litvanija -265091752780.07
30 Luksemburg -266658201892.00
31 Kipar -270111863508.43
32 Bosna i Hercegovina | -270285273684.87

Izvor: Izrac¢un autora

Koriste¢i [-odstojanje, dobili smo da je najrazvijenija zemlja na svijetu Njemacka, a odmah iza
nje slijede SAD. Bitno je napomenuti da smo u radu primarno pratili Grupu 8, a za posmatrani
uzorak dodali smo i ostale zemlje EU, a koje se ne nalaze u ovoj grupi, te Bosnu i Hercegovinu.
Ocekivano je da bi rezultat, tj. konacni poredak bio drugaciji da smo ukljuéili ostale zemlje

svijeta, ili barem one razvijenije kao §to su pripadnici ,,azijskih tigrova“.
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Zanimljivo je napomenuti da se Slovacka Republika nasla u grupi 10 najrazvijenijih zemalja,
dok se iza nje nalaze zemlje kao Sto je Irska, Danska, Holandija i druge. Ovo nam govori da i
pored velikih transformacionih faza, zemlje mogu postiéi izuzetne rezultate u ekonomskom
razvoju.

Ako se vratimo na tabelu u kojoj se vidi indeks globalizacije KOF, moZemo primjetiti
razli¢itosti na vode¢im pozicijama u odnosu na sadasnje rezultate koje smo dobili u mjerenju
razvijenosti. Prema tome, stepen razvijenosti ne mora nuzno da znaci isti stepen globalizacije.
Ipak, nedvosmisleno je da razvijenost, u danasnjem svijetu, potpomaze globalizaciju, odnosno
vice versa.

Buduénost koja dolazi vjerovatno ¢e donijeti izmjene kada je u pitanju poredak na tabeli
stepena razvijenosti. Mogu se ocekivati promjene usljed demografskih kretanja, ali i usljed
tehnoloskih dostignuca, te generalno zamjene vodecih pozicija kada su u pitanju resursi u vidu
ruda i minerala. Naime, izvjesno je da ¢e fosilna goriva zamijeniti elektri¢na energija, te da ¢e
umjesto nafte potencijalno litijum, kao glavni sastavni dio prenosnih baterija, postati vodece

rudno bogatstvo koje u mnogome moze uticati na poziciju koju neka zemlja ima trenutno.
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ZAKLJUCCI, DISKUSIJA | PREPORUKE

U prethodnim poglavljima bavili smo se teorijom globalizacije, kao i teorijama ekonomskog
rasta i razvoja, ali i mjerenjem ova dva fenomena kada je u pitanju savremeno drustvo. Kako
bismo se priblizili dostignu¢ima u istrazivanju globalizacije i ekonomskog rasta i razvoja,
koristili smo literaturu stranih i domacih autora. S druge strane, da bismo utvrdili razmjere,
odnosno efekte dvije ekonomske postavke, koristili smo kao ulazne podatke one koje smo
preuzeli iz publikacija eminentnih svjetskih institucija. Zahvaljujuéi tome, dobili smo rezultate
koji nam objasnjavaju dostignuéa koja su postigle posmatrane zemlje. Provodeci cjelokupno

istrazivanje, nametnulo se nekoliko zakljucaka.

Globalizacija je nedvosmisleno proces koji traje i koji u vremenu koje dolazi tek treba da
kulminira. U eri koja je trenutno aktuelna, globalizacija svoje postojanje zasniva na djelovanju
multinacionalnih korporacija. Rije¢ je o odrazu nemoci nacija, odnosno nacionalnih vlada da
kontrolisu kapital. Kompanijama je data odgovornost, ali i vodstvo u Sirenju globalizacije.
Naravno, kada su u pitanju nosioci globalizacije, ne treba izostaviti i vaznu ulogu organizacija
koje su medunarodnog karaktera, a ¢ije djelovanje bi trebalo da se zasniva na dogovoru drzava.
Ovdje prevashodno mislimo na Ujedinjene nacije, Medunarodni monetarni fond, Svjetsku
banku, Svjetsku trgovinsku organizaciju i druge. Dode 1i do toga da korporacije eventualno
ovladaju medunarodnim organizacijama, onda nema vise dileme kome pripada globalizacija i

njeno oblikovanje.

Globalni procesi, odnosno pitanja rasta i razvoja zemlja teSko su zamislivi u danaSnjem
vremenu bez vodecih zemalja svijeta. Grupa 8 je elita kada su u pitanju performanse u
globalnim procesima, tj. u efektima rasta i razvoja. S druge strane, ako G8 posmatramo kao
povezncu izmedu Istoka i Zapada, Cinjenica je da bez Rusije i zemalja razvijenog zapada nema
efikasnih dostignuca. U svijetu su trenutno prisutna sigurnosna pitanja, kao $to je rat u Siriji
koji je prouzrokovao ili koji je posluzio kao okida¢ za seobu naroda, koja ¢e vjerovatno
dugoro¢no uticati na izmjene demografskih struktura. Pored toga, primjetno je da neka pitanja
viSe ne mogu da se sklanjanju pod tepih. Ovdje prevashodno mislimo na energente. 1zvjesno
je da postoji zamjena za naftu koja je i dalje primarni energent. Ne treba zaboraviti ni pitanje
pitke vode. Kriza na ovome polju se sve vise produbljuje. Samim tim i pitanje klime je

neizostavno. Ako se vratimo u kontekst nosilaca globalizacije, G8 je skup zemlja koje su
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potencijalno jedine kadre da se suprotstave upravljanju kapitala, odnosno da umjesto dobrobiti

korporacija barem deklarativno na prvo mjesto stave potrebe stanovnistva.

Ako prihvatimo da konsenzus ne postoji, kao ni precizna definicija globalizacije,
nedvosmisleno je da postoji konsenzus kada je u pitanju uticaj globalizacije na sve aspekte
drustvenog i ekonomskog zivota danaSnjice. Ovakav odnos evidentne empirijske rezultate
ostavlja bez zvanicne korelacije izmedu globalizacije i njenih efekata, poniStavajuéi bilo kakvu

jedinstvenu mjeru globalizacije.

Multidimenzionalni fenomen globalizacije nije nigdje izmjeren i kao takav ne postoji niti u
jednoj bazi podataka. Umjesto mjerenja globalizacije, pristupa se prikupljanju velikog broja
varijabli koje su izraz globalizacije. Odredivanje mjere globalizacije je kompleksan proces.
Posmatrajuci situaciju iz ugla statistike, evidentno je da dolazi do razmimoilaZzenja koncepata.
Jako je tesko izdvojiti varijable koje bi uobzirile sve aspekte globalizacije. Zbog svoga uticaja
koji globalizacija neupitno ostvaruje na sfere ekonomskog rasta, siromastva, nejednakosti,
kulturne dominacije i drustva uopste, nedvosmislena je potreba za njenim mjerenjem zbog ¢ega
naucnici teze pronalasku sveobuhvatne odrednice njenog fenomena. Skladno potrebi da se
ostvari mjera globalizacije konstruisani su razliciti indeksi, koji su u izvjesnoj mjeri i definisali
ovu problematiku. lako nemamo opsteprihva¢ene mjere globalizacije, indeks KOF se izdvojio

u odnosu na ostale jer objedinjuje viSe parametara nego je to slucaj sa drugim slicnim mjerama.

Konvencionalni pristup mjerenju ekonomskog rasta podrazumijeva procentualni porast realnog
bruto drustvenog proizvoda. Realni pristup racunanja rasta se koristi sa namjerom da se
izbjegne iskrivljeni efekat inflacije na cijenu proizvedenih dobara i usluga. Komparacija rasta
izmedu zemalja obi¢no se obavlja na principu per capita. Sama stopa ekonomskog rasta
podrazumijeva geometrijsku godis$nju stopu rasta BDP-a izmedu prve i prethodne godine u
odredenom vremenskom periodu. Ekonomski rast je zapravo faktor ekonomskog razvoja. Ipak,
on nije njegova odrednica, odnosno bolje ga je nazvati ulaznom komponentom, dok je sam
autput zapravo odraz ekonomskih i drustvenih tekovina. U ovom radu autpute smo
klasifikovali, odnosno odabrali zbog njihove relacije sa ekonomskim rastom koja je direktno

proporcionalna.

Generalno posmatrano, tesko je izvrsiti jedinstvenu klasifikaciju zemalja prema stepenu
razvijenosti. Pojam razvijenosti zemalja je kompleksne prirode i kao takav je posmatran iz vise
uglova: iz ekonomskog, socijalnog i drustvenog opusa. Primjenta je korelacija izmedu uspjesne

ekonomije 1 adekvatnog socijalnog uredenja kada su u pitanju razvijene zemlje. Kod zemalja
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u razvoju jedno ili drugo zaostaje, a zemlje koje nisu razvijene uglavnom nemaju razvijen niti

jedan od pomenutih aspekata.

Model I-odstojanja temelji se na realnijim pretpostavkama nego $to je to slucaj sa svim drugim
modelima. Koriste¢i model I-odstojanja, na osnovu zadatih parametara, dobili smo da je
najrazvijenija zemlja na svijetu Njemacka, a odmah iza nje slijedi SAD. Bitno je napomenuti
da smo u radu primarno pratili Grupu 8, a za posmatrani uzorak dodali smo i ostale zemlje EU
koje se ne nalaze u ovoj grupi, te Bosnu i Hercegovinu. Oc¢ekivano je da bi rezultat, tj. kona¢ni
poredak bio drugaciji da smo ukljucili ostale zemlje svijeta, ili barem one razvijenije kao $to
su pripadnici ,,azijskih tigrova“. Ipak, uzimajuéi u obzir reputaciju zemalja kada je u pitanju
ekonomija i drustveno uredenje koje su se pozicionirale na vrhu liste, tesko je izdvojiti neku
drugu zemlju a koja ne bi htjela da ostvari ekvivalentan uspjeh. Odatle slijedi da je neophodno
da zemlje koje imaju teznju prema boljem pozicioniranju na kona¢noj rang-listi, treba da

razvijaju parametre koji sluze kao ulazi prilikom njenog formiranja.

I na kraju, tesko je predvidjeti buducnost. Ishodi koji su sada u proslosti, nerijetko su u koliziji
sa svojim prethodnim projekcijama. Takode, povecanja razmjena, odnosno dostupnost znanja

povecava Sanse za ostvarenjem zacrtanih ciljeva.
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